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Tractores Kubota M4700 y M5400.
Una gama concebida sin accesorios
superfluos para centrar toda la aten-
cién en sus extraordinarias prestacio-

nes. Potencia, sencillez de manejo y

maniobrabilidad.

DE NUEVO...

Kubota Servicios Espaiia, S.A.
Ctra. de la Fortuna, s/n
28044 Madrid
Tel.: 91 508 64 42 * Fax: 91 508 05 22

e-mail: ksemad@lix.intercom.es



LA CALIDAD TIENE UN PRECIO
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nalizando las caracteristicas técnicas de los equipos mecdnicos que llegan a la agricultura, desde un

punto de vista objetivo, se puede decir que quedan cubiertas las expectativas mas halagiiefias. La ma-

yoria de los modelos de mdquinas, de cualquier marca, pueden ofrecer caracteristicas técnicas excelen-
tes, de manera que, en un andlisis critico, ‘sobre el papel’ o después de una ‘prueba de campo’, con las regula-
ciones realizadas de manera correcta y manejada la maquina por una persona con experiencia, todo resulta
bien: aparentemente no existen productos ‘malos’.

A este respecto se me ocurre hacer una comparacion con lo que sucede en otros mercados, como puede ser
el de la moda. ;Han visto alguna revista de modas con vestidos mal cortados, mal cosidos, con arrugas, o lle-
vados por modelos con figura desagradable? Podra uno estar méas o menos de acuerdo con el estilo, con la li-
nea, pero solo los productos de calidad se ponen en el escaparate.

Salvando las distancias, en una revista técnica sucede casi lo mismo. Cuando se informa sobre los produc-
tos que se destacan en las presentaciones, en cualquier marca, se ponen de manifiesto los avances mas signifi-
cativos respecto a otros modelos mds antiguos. La competencia es fuerte y todos quieren estar al dia con pro-
ductos ‘estrella’ que sirvan de referencia.

Y desde luego, cuando se ensaya algo se procura que sea nuevo, que aporte ventajas respecto a lo que ya se
fabricaba en la misma empresa, o en las que son competencia. Nadie va a ensayar algo que no funciona, o que
se rompa durante las pruebas.

Sin embargo, en la trastienda, todos los fabricantes se guardan modelos mas sencillos, con menos opciones,
mads baratos, porque sus cadenas de produccion ya se han amortizado, y, a veces, muy fiables, ya que sobre
ellos se han corregido las pequefias anomalias del disefio inicial y los mecénicos los conocen por haber pelea-
do con ellos durante afos.

Ya nos gustaria, desde técnica, poder profundizar mds en el andlisis de la calidad, entendida como
fiabilidad, de los tractores y mdquinas agricolas que llegan al mercado. Ni los Centros Especializados con ex-
periencia de decenas de afios en ensayos de laboratorio y de campo, fuertemente apoyados con fondos publi-
cos, han podido avanzar en este aspecto de la ‘calidad’ del producto.

En el sector del automovil las cosas son algo mds sencillas. Primero, porque las carreteras son iguales para
todos; después, porque, con cientos de usuarios de un determinado modelo, es relativamente facil, utilizando
métodos estadisticos, en un plazo relativamente corto, obtener conclusiones significativas.

En el campo de los tractores y la maquinaria agricola la situacién es mas complicada. Los campos son muy
distintos, lo que hace dificil cuantificar de manera sencilla situaciones muy diferentes. Utilizando referencias
de valoracion sencillas, se encuentran en el mercado modelos con ‘idénticas’ prestaciones a precios muy dife-
rentes. A qué se deben: ;a que el fabricante tiene un sistema de produccion mas eficiente?, ;a que su red de dis-
tribucion es mas agil?, ;a que pretende obtener menos beneficios? o ja que la ‘identidad’
no se mantiene a lo largo del tiempo?

A veces la ‘identidad’ s6lo es aparente, como cuando la comparacion se realiza
con parametros tan simples como puede ser la medida de la potencia de la ‘cartilla’ de
los tractores. En otros casos, las diferencias son como consecuencia de la ‘fiabili-
dad’ de la maquina, de la asistencia que se compromete a suministrar el fabri-
cante, de la garantia de suministro de piezas de repuesto en un plazo verdadera-
mente corto.

La calidad tiene un precio. Lamentablemente es dificil encontrar cosas
buenas, bonitas, baratas... Pero siempre lo mas caro es comprar lo que no se
necesita, porque no se va a poder utilizar en su integridad por las circuns-
tancias del trabajo, o por falta de capacitacion de la persona que lo maneja.

Con un cordial saludo, /
%/‘4 M? >
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Para nosotros, al igual que para usted, es importante
que su tractor rinda dia a dia mas y mejor.
Todo debe ser original, mantenido
con componentes iguales, no parecidos,
a los que incorpora en origen.
Kits de revision de motor, embragues, juntas,
filtros de aire, aceite y gas-oil...
Porque nos importa usted. Porque nos importa su Landini.

RECAMBIOS Y REPARACIONES EN SERVICIO OFICIAL LANDINI
12 MESES DE GARANTIA, INCLUIDA MANO DE OBRA

tecnologia y diseno

LANDINI IBERICA, S.L.

Industria, 17 - 19 * Pol. Inds. Gran Via Sur » 08908 Hospitalet de Llobregat « (BARCELONA)
Tel.: 932231812  Fax: 932230978  Tel. Recambios: 932230828 » Fax Recambios: 932233258



Cc Espana puede
convertirse en la
mayor piscina

CERDOS

erdo, puerco, marrano, cochino, guarro... son

acepciones que se le da al maximo exponente

del ganado porcino, aunque también se suele
emplear como adjetivo despectivo para indicar que
una persona es poco aseada —“‘guarro” y “cochino’-.
Cuando en la Edad Media los judios espafoles, des-
pués del decreto de expulsion de los Reyes Catdlicos,
se convertian a la religion oficial, se les denominaba
marranos. Y asi podriamos ir hasta el infinito porque a
los cerdos les hemos hecho y dicho de todo. Lo mas
paraddjico es que los
humanos somos tan
parecidos  genética-
mente a ellos, que
muchas partes de sus
visceras se han usado
para trasplantes, y en
el futuro es factible
que esta interrelacion
se intensifique.

Es tal la prolifera-
cién de la cabaiia por-
cina, que hay ya cier-
tos paises en los que
el censo es superior a
la poblaciéon humana.
Véase el ejemplo de
Holanda, donde hay 14 millones de cerdos y es tal la
cantidad de detritus que generan que por ello Espaiia
se estd convirtiendo en un pais de cerdos exiliados. Se
ha empezado por Cataluna, donde un grupo de gana-
deros de un sindicato de cerdos ha comprado una
granja de 50 hectdreas y nos amenazan con que otros
80 empresarios de ese pais, ante la legislacion que im-
pera en Holanda para disminuir la dafiina produccion
de purin, no estdn pensando nada mejor que venir a
Espafa a ‘joder la marrana’. Perdénenme esta expre-
sion, pero, dentro del contexto, es la que mejor se ade-
cta al hecho. Yo, particularmente, no tengo nada en
contra de los pobres cerdos, porque de estos animales

de purines de
Europa?)

me gustan hasta los andares, pero hay ciertos hechos
que me dejan estupefacto al ver la crueldad con que a
veces sometemos a estos portadores de placeres culi-
narios y de 6rganos trasplantables.

El 4 de julio, dia de la independencia americana,
vi como unos ‘cerdos humanos’ compatriotas nues-
tros, sometian al mas increible trato en crueldad y sa-
dismo, que hasta al mismisimo Dr. Mengele le costa-
ria emular. Estos ‘pedazos’ de bestias, ante el foco de
peste porcina que se declar6 en ciertas dreas de Espa-
fia y ante la necesidad de sacrificar mds de un millon
de reses, en vez de hacerlo dentro de unos cauces lo
mas humanamente posibles, demostraron, dejandonos
atonitos, como éstos eran arrojados vivos desde los
camiones a fosas comunes para, posteriormente, se-
pultarlos vivos; algo deleznable y repugnante, al mas
puro estilo serbio-nazi. Urge que la Administracion
aclare estos hechos, que estan debidamente documen-
tados. Exijo las mdximas multas que la legislacion
contemple y pido para esos ‘cerdos’ que tienen tan
poco de humanos que den la cara, de cerdos, para que
todos las veamos y podamos apreciar sus rasgos por-
cinos, porque si hubiera que pedirles que mostraran el
alma seria una mera utopia, ya que bien es sabido que
los ‘cerdos’ no la tienen.

Por otro lado, la implantacion de nuevas empre-
sas en nuestro Sector siempre es bienvenida. Hace
falta que nuevas ideas y planteamientos ayuden a de-
sarrollar las facetas que la ganaderia espafiola tiene.
En este punto no tengo nada que decir, pero lo que no
me parece admisible, y ahi es donde nuestra Adminis-
tracion tiene que ser muy firme, es que tengamos que
admitir, como ahora pasa con el
caso holandés, que s6lo piensen
en nuestro pais y su permisividad
cuando se encuentren con la
‘mierda’ hasta el cuello. Y digo es-
to, porque ‘purin’ me parece de-
masiado fino. Aunque lo produz-
can los cerdos.®
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Para la aplicacién de fitosanitarios en el campo, nada mejor que un tractor Antonio Carraro de
la nueva'serie ERGIT. COMPACTO para poder maniobrar entre los cultivos més densos.
BAJO CENTRO DE GRAVEDAD para la méxima seguridad del operador en cualquier
campo. DISTANCIA ENTRE EJES reducida para conseguir un radio minimo de giro.
PROTECCIAN por medio del habitdculo redondeado con una altura maxima de 1.70
metros y equipado con filtro de carbono. POTENEIA mdaxima en un tractor de reducidas

dimensiones. No cabe duda: Antonio Carraro lo estd poniendo muy fécil para los agricultores.

[BERICA

Eilfv.f por In mAﬂvﬂ’A/!

NUEVA SERIE

Antonio Carraro |berica S.A. - Paseo de la Campsa, 65
08940 CORNELLA (Barcelona) Tel. (93) 377 99 57
Fax (93) 377 84 70, E-mail carraro@abaforum.es
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Kit de servodireccion hidraulica

La marca que encierra

la maxima calidad

Mas de medio siglo fabricando magquinaria agricola
de primera calidad. Miles de clientes satisfechos con
mayores indices de productividad, con una labor
mas sencilla y rentable. Asi es Talleres Moreno.

La marca que encierra la maxima calidad.

MAQUINARIA AGRICOLA

moren

Fabrica: Huesca, 1
50740 FUENTES DE EBRO (Zaragoza)
Tel.: 976 16 00 44 « Fax: 976 16 08 09
e-mail: morenocomercial@cempresarial.com
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Valtra Valmet

VALTRA VAL g TP

n
poer I

Ari Vatanen, pluricampeén del mundo de rallyes y raids.

Equipamiento estandar: eficacia, fiabilidad y

Seguridad

Un rasgo distintivo del HiTech es la facilidad ~ debe haber una persona en el asiento del

de uso del freno y del cambio de marcha conductor que pese 30 kg como minimo. Los
adelante-atrds. Si olvida poner el freno cuando cambios de direccion son suaves y seguros sin
el motor pare, éste se accionard usar el embrague. El ordenador de a bordo
automdticamente. El motor solo se pone en previene accidentes y el uso incorrecto de la
marcha cuando el freno estd accionado; también  transmision.

PARTEK



La utilizacion de productos quimicos en la
agricultura es una practica muy generalizada.

Las técnicas para su aplicacion estan en continuo
desarrollo a fin de asegurar una elevada eficacia
agron0mica a un menor coste y con un minimo
riesgo para los aplicadores, los usuarios y el medio
ambiente.
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UNA NECESIDAD QUE

entrandonos en los productos
fitosanitarios, bajo cuya deno-
minacion se engloban los in-

secticidas, fungicidas, herbicidas y
cualquier otro producto que contribu-
ya a la sanidad de los cultivos, es cre-
ciente su utilizaciéon en Espana, con
especial incidencia en la agricultura
intensiva, en los cultivos industriales,
en los agrios y en los frutales. Segtin
datos del sector, el importe anual de
estos agroquimicos se acerca a los
100 000 millones de pesetas y en su
aplicacion se emplean mas de 200 000
equipos.

& MALA IMAGEN

Cada vez son mds numerosas las
voces denostando la aplicacion de
pesticidas en la agricultura, mientras
que las autoridades establecen medi-
das mds rigurosas para la autorizacion
y control de estos productos, lo que da
lugar a nuevas a sustancias activas
que, incluso ganando en su eficacia,
ofrecen unos niveles toxicoldgicos ca-
da dia menores.

Pero a pesar de los esfuerzos de
las distintas Administraciones, del
sector fabricante de estos productos y
de los propios agricultores, es conti-
nua y permanente la aparicion, en los
medios de comunicacion, de grupos
supuestamente ecologistas que pro-
pugnan agriculturas sin agroquimicos,
olvidando o desconociendo que hay
otras formas de actuar, siendo posible
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compatibilizar la produccién de ali-
mentos con un respeto riguroso a la
salud y al medio ambiente. La deno-
minada ‘Produccion Integrada’ puede
ser un buen ejemplo de la nueva agri-
cultura sostenible.

Se oyen muchas voces exigiendo
la limitacién en el empleo de produc-
tos fitosanitarios, pero son muy pocos
los que propugnan una mejor y racio-
nal forma de utilizarlos, y estamos
convencidos de que, con la mayoria
de los pesticidas, los riesgos practica-
mente desaparecen si se utilizan en el
tiempo y forma adecuada; por lo que
hoy proponemos la necesidad del em-
pleo de un buen equipo mecdnico pa-
ra su aplicacion, pero no sélo cuando
se estrena sino también a lo largo de
su vida de trabajo.

BUENOS EQUIPOS
Y BIEN MANTENIDOS

Para que los utilizadores de pla-
guicidas dispongan de equipos efica-
ces y de garantia contrastada, existen
diversas actuaciones tanto a nivel in-
ternacional como nacional o regional,
que han conseguido mejorar enorme-
mente la calidad de los pulverizadores
y demds mdquinas de tratamientos.
Concretamente en Espana, habria que
destacar la labor desarrollada en los
ultimos anos por el Centro de Meca-
nizacion Agraria de Lérida, depen-
diente de la Generalidad de Cataluiia,
que ha impulsado o incluso creado en

JuLio ‘99

DEBE DE REGULARSE

Espana una auténtica ‘doctrina’ sobre
la normalizacion, el ensayo y control
de la maquinaria de tratamientos fito-
sanitarios.

Habria que comentar, ademads, la
participacion de especialistas espano-
les en programas europeos de investi-
gacion, desarrollo y normalizacion, de
forma que puede asegurarse que en
este campo, en Espafia, se va actuando
—a veces no con el mismo ritmo que
en el de otros paises— en clara armonia

Mariano Pérez Minguijon

Ing. Agronomo

con los criterios que imperan en el Es-
pacio Econémico Europeo.

Dos son las actuaciones que se
propone acometer para asegurar la ca-
lidad de un equipo de tratamientos:

* El control de sus caracteristicas, pre-
vio a su comercializacion.

* Las inspecciones de maquinas ya en
uso.

Aunque ambas deben estar en-
sambladas, vamos a centrar nuestro
comentario en la segunda, de la que




ya hay bastante experiencia en Espana
y que es de prever se regule oficial-
mente en no demasiado tiempo, para
lo que ya esta funcionando un grupo
de trabajo con amplia representacion
técnica y de las distintas administra-
ciones autonomicas.

EL PORQUE DE LAS
B INSPECCIONES

Hace ya mas de diez anos,
distintas instituciones y enti-
dades, tanto de dmbito auto-
nomico (Cataluna, Valencia,
Andalucia, etc.) como profe-
sional (AIMCRA, en la remo-
lacha, o algunos Consejos Re-
guladores), iniciaron campa-
fias para verificar el estado en
que se encontraban los equi-
pos de tratamientos, tanto los
utilizados por los agricultores
como por empresas de servi-
cios. Los resultados no han
podido ser mds preocupantes,
pues se ha podido comprobar
que en mds del 70% de los
equipos, las boquillas no son
las correctas o estan desgasta-
das; en casi todos los casos, el
mandémetro no marca correc-
tamente la presion de trabajo,
las conexiones presentan fu-
gas, etc.

Estas disfunciones y ano-
malias en los equipos encar-
gados de aplicar los plaguici-
das traen como consecuencia
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una mala distribucién del producto,

que puede traducirse en:

* Un deficiente control de la plaga,
enfermedad o mala hierba a comba-
tir, con la consiguiente pérdida de
tiempo y dinero.

» Una pérdida de producto que va di-
rectamente a otros cultivos o al suelo
y que puede contaminarlos asi como
a las aguas subterrdneas.

Banco para unificar la
uniformidad de la distribucion
superticial en los pulverizadores
hidraulicos de barras.

* Un mayor riesgo de intoxicacion pa-
ra los aplicadores.

* Una acumulacion de residuos en
aquellas partes de la planta que reci-
ben una mayor dosis de la estipulada.

Podrian afiadirse mas problemas
derivados del empleo de un equipo
con deficiencias en sus oOrganos de
trabajo, pero éstos son suficientes pa-
ra justificar la necesidad de estable-
cer, a nivel nacional, un pro-
grama para regular las ins-
pecciones periddicas de estos
equipos.

Ya nadie duda de la bon-
dad de estos programas, pero
quedan en el aire bastantes
dudas que habria que resol-
ver, tales como:

— ¢Deberia ser obligatorio
para todos los equipos y
para todos los usuarios?

— (Quién va a realizar las
inspecciones?  ;Doénde?
(Cuando?

— ¢ Quién debe correr con los
gastos de la inspeccion?
Sabemos que se estd tra-

bajando en ello y seria desea-
ble que las organizaciones
profesionales agrarias, las
empresas comercializadoras
de estos equipos y las empre-
sas de servicios de tratamien-
to, hicieran llegar su voz a las
distintas administraciones pa-
ra que el programa nazca des-
de el primer momento con el
consenso de todas las partes
implicadas.®
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www.newholland.com/es

Serie 60.

(Made in New Holland)

LE"\DEP EO0O - Serie 60 RangeCommand

TRANSMISION RANGE COMMAND™
Control preciso de velocidad,
cambio suave de direccion.

eLos 4 modelos desarollan una potencia entre 110 y
166 1SO CV eLa disposicion de la transmision del 18X6
RANGE COMMAND permite desarollar la potencia necesaria
para cada tipo de implemento ®El control TERRALOCK™
(en los modelos 8360 y 8560) permite cambiar
automaticamente de “traccion” a “maniobrabilidad” eTotal
visibilidad desde l|a cabina para cualquier aplicacion.

E]mbra lubrificantes

%

NEWHOLLAND

MAQUINARIA PARA LA
AGRICULTURA DEL FUTURO



ANSEMAT COMPLETA UN
PROYECTO PARA HOMOLOGAR
MAQUINARIA AGRICOLA

La Asociacion Nacional del Sector de Maqui-
naria Agricola y Tractores (ANSEMAT) ha comple-
tado, bajo la financiacién de Forcem, un proyec-
to, denominado Homologacion 2000, al amparo
del cual se cre6 la pagina web de la Asociacion,
ya que uno de los pilares, Normativa-Biblioteca
virtual sobre normativa y reglamentacion técnica,
es un subproducto del citado proyecto.

Otro subproducto es un curso de formacion,
en soporte CD-Rom, cuyo titulo es 'La seguridad
en el diseno y construccion de las maquinas agri-
colas y forestales'. Se impartird en el Plan de for-
macion que la Asociacién prepara para el ano
2000 y va dirigido a los responsables del disefo,
fabricacion y comercializacion de equipos afecta-
dos por los requisitos de la Directiva de Seguri-
dad y de Salud en las Mdquinas, particularmente
en el sector de la maquinaria agricola y forestal.
Uno de los objetivos del curso es adquirir los co-
nocimientos basicos sobre la legislacion vigente
en el campo de la seguridad de las maquinas y
sobre las obligaciones y responsabilidades del fa-
bricante, ademds de conocer y aplicar de forma
efectiva las técnicas de evaluacion de riesgos y
seleccion de las medidas de seguridad desde el
inicio del diseno de la maquina. El curso consta
de tres modulos: Normativa sobre seguridad; In-
tegracion de la seguridad en las maquinas y Me-
didas de seguridad en la maquinaria agricola.

Por otra parte, ANSEMAT pone a disposicion
de sus socios el servicio de Centros de Coopera-
cion Empresarial en varios paises de Centro y Su-
damérica, norte de Africa y Filipinas. Estos Cen-
tros se establecen en paises emergentes en el se-
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no de organizaciones empresariales homologadas
a CEOE y son financiados por esta organizacion
empresarial, conjuntamente con la Agencia Espa-
fiola de Cooperacion Internacional y con el ICEX.
A través de estos Centros, y asistidos por ellos, las
empresas asociadas a ANSEMAT pueden estable-
cer contactos con esos paises para proyectos de
inversion o comerciales.

CERTIFICADO ISO 9001 PARA
EL SISTEMA DE GESTION DE
LA CALIDAD DE VIBRACHOC

Vibrachoc-Paulstra, empresa dedicada a la
proteccion contra ruidos, vibraciones y choques
de maquinaria industrial, electrénica, agricola,
obras publicas y vehicu-
los industriales, ha obte-
nido de la entidad Bureau
Veritas Quality Internatio-
nal el certificado ISO
9001 por su Sistema de
Gestion de la Calidad.
Perteneciente al Grupo
Hutchinson, lider mun-
dial en la fabricacion de
productos de caucho, Vi-
brachoc ha aplicado su ‘
Gestion de Calidad a to- i =
dos sus disenos de siste- il SN ——
mas para el aislamiento y
a la fabricacién de amor-
tiguadores metdlicos y silenciosos. La empresa
comercializa amortiguadores de elastomero, jun-
tas de estanqueidad, acoplamientos eldsticos y
sistemas de visualizacién para todo tipo de ma-
quinaria industrial, electrénica, agricola, obras
publicas y vehiculos industriales.

Certificate of Approval

S wiarded
VIRRACHOC, 5.4,
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SEVILLA ACOGIO EL 62°
CONGRESO INTERNACIONAL
REMOLACHERO

Del 7 al 10 de junio tuvo lugar en Sevilla el
622 Congreso del Instituto Internacional de Inves-
tigaciones Remolacheras (IIRB), que este aio ha
dedicado sus sesiones de trabajo a la remolacha
de ciclo otonal, tal y como se cultiva en Andalu-
cia y Extremadura, gracias a la organizacion de
AIMCRA vy al apoyo de las Confederaciones de
Remolacheros y de los fabricantes de aztcar de
Espana. Los mds de 400 congresistas, proceden-
tes de todos los paises en los que se cultiva la re-
molacha, han quedado verdaderamente sorpren-
didos de la potencialidad de este cultivo para las
regiones templadas de inviernos suaves, que se
puede llegar a superar las 100 toneladas por hec-
tarea y mas del 16% de riqueza, con unos costes
de produccion relativamente reducidos, a pesar
de la necesidad de contar con riego de apoyo si
los inviernos son secos.

En las ponencias se han desarrollado los dife-
rentes aspectos de este cultivo, empezando por
las técnicas de preparacion de suelos, las semi-
llas, las plagas especificas y los condicionantes
para la mecanizacién de la recoleccion que se
realiza en pleno verano, con suelos endurecidos,
lo que modifica el comportamiento de las maqui-
nas en principio disenadas para trabajar durante
el otofo y el invierno, que es cuando se recoge la
remolacha de ciclo primaveral que se cultiva en
los demas paises europeos, asi como en el centro
y en el norte de Espana.

Las visitas técnicas a las diferentes zonas del
valle del Guadalquivir y a las campinas de Jerez,
han puesto al alcance de nuestro visitantes otras
formas de la agricultura europea: con el olivo, la
vina, el algodon, ademads de la remolacha, el gi-
rasol... demostrando que Espana no sélo vive del
turismo, y convirtiéndose en una referencia para
los técnicos de los paises mediterraneos que pue-
den aplicarlas. También, el atractivo de las ciuda-
des de Sevilla, Cérdoba y Granada, a las que de-
dicaron su atencioén, de una manera especial las
personas acompanantes, que dejaran un recuerdo
inolvidable.

LA El)JT()RIALA(}RiC()l,A
ESPANOLA PUBLICA DOS
NUEVOS LIBROS

La Editorial Agricola Espanola acaba de publi-
car ‘Manual de aplicacion de herbicidas en olivar
y otros cultivos lenosos (Estudio de la barra de
distribucion)’ y ‘Saneamiento y drenaje (Construc-
cion y Mecanizacion)’, dos libros de gran interés
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para el sector agricola. El primero de ellos, escri-
to por las ingenieros agronomos Milagros Saave-
dra y M2 Dolores Humanes, aporta soluciones
que permiten a los agricultores mejorar la efica-
cia de sus tratamientos, desde el punto de vista
econémico y medioambiental. El autor de ‘Sa-
neamiento y drenaje’, Antonio Vazquez Guzman,
también ingeniero agrénomo, recoge la experien-
cia de muchos anos de trabajo en la construccion
y mecanizacion de las obras de saneamiento y
drenaje emprendidas por el I.N.C. y continuadas
por el IRYDA, no sélo de los suelos salinos sino
también de los inundables o con un alto nivel
freatico.

LIGERO RETROCESO
DE LLAS VENTAS DE .
TRACTORES EN CATALUNA

La buena marcha con que se inicio el presente
ano en Cataluna, concretamente los cuatro pri-
meros meses de 1999, ha roto su ritmo y en el
pasado mes de mayo se ha producido un ligero
descenso en la venta de tractores en esta comuni-
dad. En este periodo se vendieron 105 unidades,
lo que significa una caida del 35% respecto al
mismo mes del ano anterior. El total acumulado
en los cinco primeros meses del ano es de 694
unidades, un 7% menos que en 1998.

Los modelos mas vendidos en este periodo
han sido el MF 374.4 FP de Massey Ferguson y el
6910 4RM de John Deere, con cuatro unidades
cada uno. Con tres unidades se sitian los mode-
los 2140 EA de Case, Frutteto 75 Il de Same, MF
374 SP de Massey Ferguson y 6310 4RM de John
Deere.

Por provincias, Tarragona ha sido la que mas
unidades ha vendido (52), seguida de Barcelona
(24), Lérida (17) y Gerona (12).
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CAMBIOS EN LA CUPULA
DIRECTIVA DEL GRUPO AGCO

El grupo Agco ha hecho puablicos una serie de
nombramientos, entre los que destaca el de Step-
hen Lupton, que sustituye a Michael F. Swick co-
mo vicepresidente de la compania. Swick pasa a
ser director para Norteamérica del Departamento
Juridico. A sus 55 anos de edad, Lupton presenta
una dilatada trayectoria profesional, que incluye
cinco anos (90-95) como director del Departa-
mento Juridico de Massey Ferguson.

La mayoria de los cambios directivos afectan
al equipo de marketing y ventas, con la inten-
cion de maximizar los recursos para alcanzar
una mejor distribucién de sus productos por todo
el mundo, segin el presidente y ejecutivo jefe,
John M. Shumejda. Los nuevos nombramientos
son los siguientes: Edward R. Swingle y Adri Ver-
hagen pasan a las vicepresidencias ejecutivas de
Ventas y Marketing para las regiones americanas,
el primero, y Europa, Africa, Oriente Medio y es-
te de Asia, el segundo. Por otro lado, Dean B.
Barnard es el nuevo vicepresidente de Ventas pa-
ra Norteamérica, mientras Declan F. Hayden lo
es para Europa, Africa y Oriente Medio. Y, por
altimo, Jack G. Murdoch alcanza la vicepresi-
dencia de Marketing de Massey Ferguson para
Norteamérica.

EL MERCADO BRITANICO
PARECE RECUPERARSE

Las ventas de tractores en el Reino Unido
ofrecen sintomas de recuperaciéon. Después de
un profundo bache y un nefasto ano 1998, abril
arrojo los primeros datos para el optimismo. En
este mes se vendieron 1 084 unidades, lo que su-
pone un incremento del 16.1% respecto al mis-
mo periodo del ano anterior. El mercado britani-
co cerr6 el primer cuatrimestre de 1999 con un
aumento del 1.9% en comparaciéon con 1998, un
dato para la esperanza si se recuerda que en
1998, en este mismo cuatrimestre, las ventas ca-
yeron un 47% respecto a 1997.

EL ‘TOUR DE FRANCIA’
DE CASE

Fue la ausencia mas significativa de la dltima
edicion de la feria parisina SIMA, y quiza por ello
Case ha completado su particular 'Tour de Fran-
cia', que le ha llevado por distintas regiones fran-
cesas para mostrar a unos 12 000 agricultores sus
nuevas lineas de productos, con su gama de trac-
tores MX Magnum, cosechadoras convencionales
y de forraje, macroempacadoras y pulverizado-
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res. Una espectacular caravana que recorrio

6 400 km en seis semanas, con 33 maquinas

(21 tractores) y casi 200 t transportadas en 17 ca-
miones articulados.

NUEVOS NEUMATICOS )
CONTINENTAL PARA CAMION

La multinacional alemana Continental ha pre-
sentado en Espana su nueva generacion de neu-
maticos para camion, formada por seis versiones
con diferentes tipos cada una, para adaptarse a
las exigencias de los clientes, apropiadas para
largas e intermedias distancias, ciudad, invierno,
utilizacién mixta y uso de carretera. De esta for-
ma, cubren la extensa demanda existente en el
transporte en las diferentes condiciones de terre-
no y climatologia. Toda la nueva gama de neu-
maticos para camion de Continental presenta un
dibujo en el flanco que indica la utilidad para la
que ha sido disenada.

BRIDGESTONE-FIRESTONE
ESPANA AUMENTO BENEFICIOS

Bridgestone-Firestone Espana (BFE) incremen-
t6 sus ganancias en 3.46 millones de euros (575
millones de pesetas) durante 1998, frente a los
15.5 millones de euros del ano anterior. Esta me-
jora se debio a la cancelacién de una parte del
sistema de complementos de pensiones.

Las inversiones realizadas durante el mismo
periodo de tiempo ascendieron a 41 millones de
euros y este ano desembolsard 48 millones mas
en nueva maquinaria y equipos para sus cuatro
plantas ubicadas en Espana.

Respecto a la facturacion de la filial espanola
del grupo japonés, la direccion en la junta de ac-
cionistas, celebrada en Basauri (Vizcaya), indicé
que obtuvieron 699 millones de euros (116 298
millones de pesetas) en 1998, un 5.5% mads que
en el ejercicio anterior, y que la mitad de esa ci-
fra provenia de las exportaciones.#
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SERIE MAJOR
Simple y doble traccion. De 52 a 72 CV

= | \
J | ARURE

"~ IR— La relacién entre Zetor y
SERIE SUPER Céndido Miranda no es de hoy,
Simple y doble traccion. De 45 a 80 CV es de décadas.

Afio tras aio, trabajando
juntos, dando servicio,
cuidando que la calidad del
producto, como ahora su gama,
vaya en aumento. Hoy, como
siempre, Zetor inicia de nuevo,
con Candido Miranda, S.A. una
nueva trayectoria, con 22
modelos que cubren cualquier
nivel de exigencia. Porque
nunca... hubo tantos Zetor

en el mercado

SERIE FORTERRA como ahora.
Doble traccion, De 86 a 116 CV

R e

HOY COMO SIEMPRE

CANDIDO MIRANDA, S.A.

IMPORTADOR EXCLUSIVO PARA ESPANA
Tabaza - Avilés (ASTURIAS)
Tel.: 98 557 79 11 » Fax: 98 557 75 08
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Asociacion Espanola de Fabricantes Exportadores de Maquinaria Agricola

y sus Componentes, Sistemas de Riego y Equipos para la Cria Ganadera

EXPOTECNIA

El principe Felipe visito el stand de
Agrator, donde se intereso por la
maquinaria expuesta.

MUESTRA DE ‘LA ESPANA

QUE NO CONOGE’

Agragex estuvo presente en la décima edicion de

Expotecnia, celebrada en Estambul entre el 1 y el 6 de

junio. Con una representacion de 18 empresas que

ocupaban una superficie de 350 m2, y bajo el lema

‘Descubra la Espaia que no conoce’, la Asociacion

Espanola de Fabricantes Exportadores de Maquinaria

Agricola y sus Componentes, Sistemas de Riego y
Equipos Ganaderos obtuvo resultados muy

provechosos.

epresentantes de la Asocia-
cion mostraron su confianza
en que los contactos realiza-

dos maduren hasta materializarse du-
rante los proximos meses y con ello se
dard entrada al sector de la maquinaria
agricola en el mercado turco.

El objetivo de la feria, considera-
da una de las mayores exposiciones
espanolas de bienes de equipo y tec-
nologia que se celebra en la actuali-
dad, fue dar a conocer, en Turquia, lo
mejor de la oferta espafola de estos
sectores.

Entre los asistentes al certamen
sobresalieron los numerosos indus-
triales turcos y las delegaciones de
paises limitrofes, como Azerbaiydn,
Turmekistan, Kazakistdn, Ucrania,
Uzbekistan e Iran.

Las dieciocho empresas pertene-
cientes a Agragex que se desplazaron

18

a la feria ofrecieron una amplia gama
de productos, entre los que destacaron
los tractores, rotocultivadores, mez-
cladores, unifeed, sembradoras, siste-
mas de riego por goteo y aspersion,
bombas inyectoras, filtros y acceso-
rios, espantapdjaros, componentes de
maquinaria agricola y herramientas.

Jaime Hernani, director de Agragex, dio un
paseo por la feria junto a Rodrigo Rato y a
las autoridades turcas.

EMPRESAS DE AGRAGEX
PRESENTES EN TURQUIA

Maquinaria Agricola Agrator;
Agria Hispania; Agricola Noli;
Sistemas Azud; Bellota Herra-
mientas; Cometal; Gepaval; ITC;
La Magdalena; Novedades Agri-
colas; Plasticos Mondragén; Plas-
timer; Riegos Costa; Tatoma; Ura-
lita Sistemas de Tuberia; Vyrsa;
Zumaqui Poultr y Equipment.

NUTRIDA REPRESENTACION OFICIAL

E

xpotecnia ‘99 fue inaugurada por el
vicepresidente del Gobierno y mi-
nistro de Economia, Rodrigo Rato, a
quien acompanaba el ministro de Es-
tado de Turquia. También visitaron el
pabellén espanol el principe Felipe de
Borbén, junto con el presidente del

Gobierno turco, Suleyman Demirel,
quienes animaron a todos los expositores a estrechar lazos con los em-

presarios turcos.®
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FUERTES POTENTES DUROS ADAPTABLES ROBUSTOS FAMILIARES

AGRATOR es una de las empresas
pioneras en la fabricacion de maquinaria
agricola espanola accionadas por la
toma de fuerza.

Desde 1960 hasta hoy la evolucién ha AGRATOR
sido importante, pero sin dejar de
aplicar sus maximas constructivas:

maquinas fuertes y potentes, adaptadas a
terrenos duros, con componentes muy
robustos y que siempre el cliente sea
uno mas de la amplia familia AGRATOR
en todo el mundo.

MAQUINARIA AGRICOLA Zorrolleta, 2 (pol. Ind. Jundiz) * 01015 VITORIA-GASTEIZ (SPAIN)

Tel. Nal.: 945 29 01 32 (5 lineas) Tel. Intl.: 3445 29 01 32 [ vummBRO DE
AG RA I 0 R Fax: 945 29 04 10  Apdo./P.O. Box 340 W
SAL. . : i AGRAGEX

01080 Vitoria - Gasteiz - Alava (Spain)




Mena

El pasado 29 de junio se
realizo, en la finca

Montecelado, perteneciente

al término municipal de
Cabanillas del Campo

(Guadalajara), una prueba de

campo con la nueva

empacadora de grandes pacas
prismaticas Claas Quadrant 2200-2200 RC

a cita se enmarcaba en la gira
I de presentacion de la mdquina,
emprendida por un equipo de
tres personas que, desde Alemania, re-
corre Europa con dos tractores, un to-
do-terreno, dos géndolas de transpor-
te, la empacadora y un rastrillo Liner
880, apoyados eficazmente, en cada
pais, por los técnicos de la empresa.
Vuelvan a leer la composicion del
equipo y traten de conformar la cara-

20

vana. /Salen las cuentas? ;Quién
arrastra las gondolas? Tengan en
cuenta que, en la géndola grande, va
la empacadora (dimensiones 2.56 x
2.78 m) y uno de los tractores, (un
Valmet 6300), y en la pequeiia, el ras-
trillo.

Una pista, el todo-terreno arrastra
la géndola chica. La solucion, logica-
mente, es que el ‘otro’ tractor arrastre
la géndola grande. ;Légicamente?.

(Coémo se puede pensar en reco-
rrer 3 000 km con un tractor arrastran-
do una géndola que lleva un pedazo
de empacadora gigante y otro tractor?
Pues bien, es que el tractor que arras-
tra la gondola grande es un Unimog
210, de la casa Mercedes, que puede
circular hasta velocidades de 80-90
km/h en carretera (homologado en
Alemania como vehiculo industrial y
agricola), llegar a la parcela y ponerse
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CON CLASE

2200-2200 RC

PNt

a tirar alegremente de la empacadora.
La eficacia alemana puesta de mani-
fiesto para presentarnos la ultima
aportacion en la tecnologia de las ma-
quinas empacadoras.

A todo el equipo humano, la feli-
citacion mas sincera por la imagen
que han dado, tanto los que viajaban
desde Alemania —que, por cierto, pa-
recian capaces de coger la maquina a
pulso y subirla a la géndola, habida
cuenta de su tamafio y corpulencia—,
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como a los espanoles que preparaban
las pruebas y presentaban la maquina.

4 LAS MAQUINAS

Como corresponde a las fechas en
que nos encontrabamos, la maquina

Pilar Linares
Dr. Ing. Agronomo

trabajo con paja que, previamente,
acordonaba el rastrillo Liner 880; el
calor estuvo asegurado.

La empacadora de grandes pacas
prismdticas Claas Quadrant 2200-
2200 RC supone ciertas diferencias
con la anterior 1200.

El recogedor es de 2.1 m de an-
chura y va equipado con suspension
hidraulica. Lleva 4 hileras de puas
de mayor robustez que las del mode-
lo anterior. Detrds del recogedor van
situados los sinfines que reunen el
producto para acomodarlo a la an-
chura de la cimara de empacado: de
1.2 m.

En la version RC (Roto Cut), el
producto, elevado por el recogedor, pa-
sa por el conjunto formado por el rotor
y las cuchillas. El rotor dispone de 4
hileras de puas y se pueden seleccio-
nar: ninguna, 6, 13 6 25 cuchillas.

El piston puede llegar a 51 embo-
ladas por minuto en la camara de
compresion de 1.2 x 0.7 m de seccién
y una longitud maxima de 3 m. Los
ensayos realizados revelan un aumen-



1P paca se
forma con
mayor densidad
y su longitud
exacta la
controla una
estrella situada
bajo la camara
de empacado?’
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to de la densidad de empacado de has-
ta un 20% con respecto al modelo an-
terior.

La longitud de la paca se regula
por el giro de la estrella que presenta,
como novedad, su situacion bajo la
cdmara de empacado, en lugar de so-
bre ella. Con esta disposicion siempre
hay peso sobre la misma, con lo que
se consigue mayor exactitud en la lon-
gitud de las pacas.

Especial mencion requieren los
embragues de sobrecarga, que se des-
criben como ‘Seguridad interactiva’
para incrementar la capacidad de tra-
bajo. En el volante de inercia el em-
brague permite disminuir el nimero
de veces que se rompen los fusibles y
el conjunto de los acoplamientos de
seguridad reaccionan coordinadamen-
te ante las sobrecargas. Asi, cuando
reacciona el embrague del alimenta-
dor, el rotor interrumpe automadtica-

mente el accionamiento y evi-

ta los atascos. De igual forma, en caso
de sobrecarga en el roto cut, las cuchi-
llas girarian hacia fuera.

Los anudadores (6), llevan un sis-
tema de limpieza por medio de un
compresor que produce un chorro de
aire a presion cada cierto tiempo (pro-
gramable entre 25 y 50 s).

La mdquina estd dotada de un or-
denador de a bordo, provisto de un
terminal, el Claas Control Terminal,
CTT, en el que se puede seleccionar el
idioma de comunicacion, el intervalo
de tiempo de soplado del compresor y
del engrasador (minimo, 1 minuto;
maximo, 10 minutos), ademas de al-
gunas otras funciones opcionales, co-
mo la indicacion del llenado izquierdo
y derecho de la cdmara, para reco-
mendar el desplazamiento zigza-
gueando.

Como informaciones de funciona-
miento se ofrecen: la longitud de las
pacas, la presion de compactacion, la
posicién de las cuchillas, el funciona-
miento de los anudadores y el nimero
de pacas confeccionado.

Asimismo, permite almacenar
hasta 20 ‘fichas’, que corresponderian
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a otros tantos clientes posibles,
y para cada uno informa del
numero de pacas y la longitud
media de las pacas hechas.

PRUEBA
DE CAMPO

El dia de la prueba se con-

feccionaron pacas de 2.4 m de
longitud, trabajando, a unos 10 km/h
de media, sobre cordones separados 9
metros. En el tramo recto, se tardaban
30" en hacer una paca.

Se hicieron pruebas soltando un
anudador para comprobar que las pa-
cas quedaban bien formadas.

En el recorrido que tuvimos oca-
sion de hacer en el Unimog, empacan-
do, nos desplazamos a 11, 14 y hasta a
20 km/h sin que la mdquina se
agobiase.

El monitor del dispositivo
de control (Claas Control Ter-
minal, CTT) nos informaba
puntualmente del nimero de
emboladas del piston, del ta-
mano de la paca, el estado de
llenado a la izquierda y dere-
cha de la cdmara y nos avisa-
ba cuando estaba terminada.

El recorrido fue muy
agradable, aunque silencioso,
por la dificultad de comuni-
cacion con el conductor ale-
man. Resulta formidable que
uno tenga la impresién de
que se puede comunicar mas
facilmente con las maquinas
(el terminal tiene seleccion
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de idiomas, entre ellos el espanol)
que con las personas.

@ OPINION CRITICA

Por ultimo, y, como siempre, pon-
dremos la ‘peguita’ referente a los tér-
minos empleados en la documenta-
cion. A mucha gente le parecen tonteri-

as, pero podemos —y debemos— cuidar
estos aspectos, porque cuesta poco ha-
cerlo y porque algunas personas, al leer
la documentacion, se pueden sentir
frustradas al no entender algo que, re-
almente, no se puede entender, tal y co-
mo estd expresado.

Estd claro que muchas veces no
vamos a entender las cosas, bien por-
que son novedades y tardamos en
comprenderlas, o bien porque los pu-
blicistas juegan con nosotros y nos
marean con términos imposibles (;al-
guien sabe lo que es el Ziritione?).

Quede, sin embargo, el deseo de
procurar acercar a la gente a la docu-
mentacion sin mas sobresaltos que los
necesarios y con el mayor aprovecha-
miento de la magnifica documenta-
cion gréfica que se le proporciona.

Concretemos. El catdlogo de la
nueva empacadora Claas Quadrant
2200-2200 RC esta muy bien presen-
tado y muy bien escrito, a excepcion
de un par de detalles.

El primero es que, por mds que
miro y remiro las pacas, no las veo
cuadradas. Aunque se llame Qua-
drant, las pacas no son cuadradas vy,
por tanto, llamar a la miaquina empa-
cadora de pacas cuadradas no se co-
rresponde con la realidad.

El segundo estd en la descripcion
del eje tandem, explicado como "va-
riante de marcha intransigente".

Por lo demds, como ya se ha di-
cho, muy bien explicado, con la inclu-
sion de la direccion en Internet, que,
por cierto, les recomiendo visitar, y la
nota referente a la seguridad, en la
que se menciona la correspondencia
con la directiva europea de "seguridad
en las maquinas" y la observacion de
que en las imdgenes del catilogo se
han retirado los dispositivos de segu-
ridad para poder mostrar mejor su
funcion.

Todo un detalle de Claas.®
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ROTOCULTIVADORES

8 Modelos desde 205 A 305 cm
de ancho de trabajo

En RIMASA tenemos
una filosofia que ha
sido la que ha
impulsado la finalidad "
de nuestra empresa, y__ .
es: El servicio basado~N
en dotar al agricultor 4
de maquinas
rentables, modernas
v fiables donde su
uso esté condicionado
en conseguir los
maximos
rendimientos vy
la mayor
productividad.
Bajo este lema hemos
dado forma a la
actual gama que, en
principio, constituye la
base de nuestra actual

serie de productos.

i e RENDIMIENTO
de siembra, siembra

en todos sus amplios

conceptos, v abonado
a sus mayores niveles

8 Modelos desde 200 A 400 cm
de ancho de trabajo

Maquinaria A¢

de productividad.
Porque con RIMASA
los rendimientos
estan siempre
asegurados.

(P RIMASA .
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SEMBRADORAS NEUMATICAS

Series 4000 y 8000, de 2 a 12 hileras

SEMBRADORAS DE PRECISION

De 2,5 a 6 m de ancho de trabajo

CULTIVADORES INTERLINEAS

De 4 a 6 hileras %
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ABONADORAS DE SOLIDOS

De 5.000 a 9.000 Kg de capacidad



Las operaciones de
laboreo y preparacion
de suelo tienen un
objetivo claro: dejar el
terreno en condiciones
que favorezcan la
nhascenciay
germinacion de las
semillas y el posterior
desarrollo del cultivo.
Después la
sembradora se
encargara de distribuir
la semilla en el suelo.

e puede pensar que la maquina

sembradora s6lo participa en el

proceso productivo dosificando
con mayor 0 menor precision la canti-
dad de semilla necesaria. Sin embar-
g0, hay otro aspecto de su funcién tan
importante como el de dosificar: es el
de completar el trabajo del suelo en lo
que corresponde a la preparacion del
lecho de siembra y de la capa del mis-
mo donde se realizan germinacion y
nascencia. Esto, que resulta impres-
cindible cuando se realiza la siembra
directa, también es muy importante
con las técnicas de labranza tradicio-
nales.

SEMBRAR NO ES SOLO
B ‘DOSIFICAR’

Unas experiencias realizadas hace
algunos anos por el ITGA de Navarra,
pusieron de manifiesto la importancia
de la bota utilizada en la siembra de
cebada. Se probaron:
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* Sembradoras de ‘chorrillo’ provistas

de ‘botas’, otras provistas de ‘rejas’
(tipo cultivador) y tubo de caida pos-
terior, regulando ambos grupos de
mdaquinas para que colocaran la se-
milla entre 4 y 5 cm de profundidad.
* Cajones sembradores para caida li-
bre de la semilla (siembra a ‘voleo’)
y posteriormente enterrada con culti-
vador. Esta dltima opcion fue ejecu-
tada de dos maneras diferentes: con
la misma dosis de semilla que en el
resto de los ensayos y con una dosis
un 20% mayor, como habitualmente
hace el agricultor cuando utiliza este
procedimiento de siembra.
Los resultados obtenidos, en la to-
talidad de las zonas, daban la clara

MAQUINAS PARA LA SIEM

El nuevo gigtam;

ventaja de la siembra con sembradora
frente a la siembra a ‘voleo’, aunque
ésta se realice incluso con mayor can-
tidad de semilla.

Cierto que hay un aumento de la
nascencia cuando se siembra a ‘voleo’
mayor cantidad de semilla, pero el
ahijamiento que se produce cuando la
semilla se sitia en ‘lineas’, mante-
niendo la profundidad (botas o rejas),
compensa la mayor nascencia conse-
guida y origina producciones medias
un 10% superiores. En la siembra a
‘voleo’ con alta y con baja densidad se
obtienen producciones en todo equi-
valentes.

De los resultados de los ensayos
se deduce algo mds: siempre aparece
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gral SOLA

Luis Marquez
Dr. Ing.

Agronomo

1. Cultivador-preparador

2. Niveladora-desterronadora
3. Variador de velocidades

4. Bota de siembra

5. Rastra en paralelogramo

o

un incremento de la produccién cuan-
do la siembra se ha realizado utilizan-
do ‘botas’ frente a lo que sucede cuan-
do se han utilizado ‘rejas’, aunque las
diferencias no sean tan importantes
como cuando la siembra se realiza a
‘voleo’. Esto aconseja profundizar en
el andlisis de las caracteristicas de las
maquinas, para llegar a establecer
cudles son los dispositivos que mejor
se adaptan a cada circunstancia.

SIEMBRA DE
PRECISION

(Qué es lo que se exige en estos
momentos a las sembradoras de cho-

Jurio ‘99

Estructura general de una sembradora para
cereales de invierno y otras semillas que
exigen una colocacion similar en el suelo.

rrillo? En principio, una sembradora
de calidad debe permitir la colocacion
de los granos sobre la linea mante-
niendo la profundidad dentro de unos
limites que no superen el centimetro y
sin que aparezcan variaciones respec-
to a la dosis tedrica de siembra supe-
riores al 5%, o diferencias entre las
cantidades de grano que llegan a cada
linea superiores al 3%.

Se ha pasado de hablar de dosis de
siembra en kg/ha a nimero de granos
por metro cuadrado, y esto exige una
dosificacién precisa, una verdadera
‘siembra de precision’ también en las
sembradoras de chorrillo, pero, asi-
mismo, hay que contar con los ele-
mentos de puesta en tierra de la semi-
lla que garanticen junto con la profun-
didad, el asentamiento adecuado para
favorecer su germinacion.

La produccion final de cualquier
cultivo es una consecuencia, por una
parte, del nimero de plantas que lle-
gan al final del desarrollo productivo,
y, por otra, de la cosecha que cada

planta llega a producir. El nimero to-
tal de plantas, multiplicado por la co-
secha que cada planta aporta, serd el
resultado final.

Para cada cultivo, en funcion de
las caracteristicas de clima y de suelo,
la médxima cosecha se consigue cuan-
do el nimero de plantas que llegan al
final del desarrollo se mantiene den-
tro de un intervalo con una amplitud
determinada. Hay plantas muy exi-
gentes a este respecto, otras no lo son
tanto, como es el caso de los cereales,
que admiten variaciones en la pobla-
cion entre 150 y 450 plantas/m’.

LA ‘CALIDAD’
DE LA SIEMBRA

Si cada planta proviene de la ger-
minacion de una semilla, las técnicas
que favorecen esta germinacion per-
mitirdn reducir la dosis de siembra y
para ello son importantes: la calidad
de la semilla utilizada, del lecho de
siembra que va a recibir la semilla y
del propio emplazamiento de la semi-
Ila que realiza la sembradora. Esto no
solo influye en el nimero de plantas
que se van a obtener, sino también en
el vigor de cada una de ellas, que le
proporcionard un aumento de la resis-
tencia frente a condiciones desfavora-
bles y también una mayor produccion.

La calidad del lecho de siembra es
consecuencia de la forma en que se
haya realizado la preparacion del sue-
lo, especialmente el laboreo secunda-
rio. Aunque los cereales tienen gran
capacidad de adaptacion a lechos de
siembra mal preparados, esto suele
ocasionar una nascencia mediocre y
obliga a aumentar la cantidad de semi-
lla con el consiguiente incremento del
coste de produccion.

Para que la semilla germine debe-
rd recibir cierta cantidad de humedad
que le proporcionardn las particulas
del suelo. Esto serd mds rdapido cuanto
mads intimo sea el contacto entre la se-
milla y el suelo. Para conseguirlo se
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puede trabajar en dos lineas comple-
mentarias: procurando que las semi-
llas queden rodeadas de particulas de
menor tamafo que el suyo y asentan-
do el suelo alrededor de las semillas.
Mientras mas pequefias son las parti-
culas que rodean a las semillas menos
se necesita el asentado del suelo y asi
se evita el peligro de encostramiento.

El lecho de siembra ideal, para
gran numero de especies cultivadas,
estard formado por una capa base, no
alisada, situada de 6 a 8 cm de profun-
didad, seguida de otra de tierra fina,
con terroncillos no mayores de 1 cm,
en la que se debera situar la semilla, y
una capa superficial con terroncillos
no mayores de 5 cm.

Cuando en el lecho de siembra se
encuentran terrones de gran tamano,
éstos se convierten en obstdculos para
la nascencia. Si las particulas de suelo
son demasiado finas se corre el riesgo
de formacion de costra cuando las
condiciones climaticas hacen aumen-
tar la humedad del suelo.

Por dltimo, y mds directamente
dependiente de la sembradora, estd la
calidad del emplazamiento de las se-
millas en el suelo. Una colocacion
profunda retrasa la nascencia, sobre
todo cuando el suelo estd himedo.
Una colocacion demasiado
superficial puede ocasionar
una nascencia irregular en
condiciones de suelo seco,
quedando ademads las semi-
llas mas al alcance de los
pdjaros. Para los cereales
se aconseja colocar la se-
milla entre 4 y 5 cm de pro-
fundidad.

También puede tener importancia
la distancia entre lineas de siembra
consecutivas. Parece que, en los cere-
ales de invierno, una separacion entre
15 y 17 cm resulta aceptable. La re-
duccidn de esta distancia hasta 10 cm,
o la siembra en bandas, no parece que
sistemdticamente proporcionen au-
mentos significativos de la cosecha.

ELEMENTOS DE LA
MAQUINA
SEMBRADORA

Cualquier sembradora debe tener
un conjunto de elementos que permi-

Dos alternativas

de granos finos:

a) Cilindros
acanalados

b) Ruedas con
dedos.

28

para la dosificacion

tan lograr la dosificacion y el enterra-
do de la semilla, ademds de la tolva o
tolvas, que contienen la semilla que
se debe sembrar. Cada uno de estos
elementos atenderd a formas cons-
tructivas y principios diferentes segtin
a la maquina a que vaya dirigido. El
mecanismo dosificador de la semilla
condiciona esencialmente las presta-
ciones de la maquina y puede consi-
derarse como el elemento que carac-
teriza su precision.

Dosificador

Se denomina dosificador al ele-
mento de la maquina que tiene enco-
mendada la mision de sacar los gra-
nos de la tolva de manera continua e
independiente del grado de llenado de
la misma.

En las sembradoras de chorrillo el
distribuidor debe suministrar un cau-
dal constante de semillas, proporcional
a la longitud recorrida por la maquina.
El mads generalizado de los sistemas de
dosificacion es el denominado de rodi-
llo acanalado. Un cilindro con acana-
laduras, en las que puede entrar un
grupo numeroso de semillas, que se
pone en contacto con el fondo de la
tolva, accionado por un eje comun pa-
ra todas las lineas, permite arrastrar de
la tolva un caudal constante de semi-
llas. Con una cubierta envolvente, flo-
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Dosificador de dedos para diferentes tipos
de semillas (finas y gruesas).

ble que se tenga
que modificar la
velocidad del eje
de accionamien-
to del distribui-
dor.

Hay otras so-
luciones en el
mercado, como
el cilindro con
dientes exterio-
res que sucesiva-
mente van arrestando de la tolva las

El variador continuo permite

ajustar la dosis de siembra
cuando se utiliza dosificador
de ruedas con dedos.

Elementos en un dosificador de cilindro

acanalado: semillas. Dosifica con gran uniformi-
1. Union con el fondo de la tolva. dad, pero precisa un sistema de en-
2y 3. Variacion de la capacidad de las ‘es intercambiables par:
acanaladuras (adaptacion al tipo de grangjcs ) m Al la_ ke pér‘l po-
semilla). der modificar la dosis de siem-

4. Cilindro acanalado. bra.

Las madquinas antiguas
tante para evitar acufiacion y rotura de  montaban también dosifica-
las semillas, construida en material  dores de cangilones o cuchari-
plastico, al igual que el cilindro, esuna  llas que, como en una noria,
solucién econémica y fiable. iban sacando las semillas de la

La regulacién de la dosis de siem-  tolva. El sistema, que permite un
bra se consigue desplazando el cilin-  trato inigualable de las semillas,
dro longitudinalmente en la abertura,  puede tener problemas en la dosifi-
cerrando parte de la ventana de comu-  cacién cuando la maquina recibe
nicacién, lo que no hace imprescindi-  sacudidas por las irregularidades del terreno, al producirse el vaciado de
los cangilones. Este sistema, con cu-
charillas de menor tamano, es actual-
mente utilizado sélo en maquinas pa-
ra siembra de plantas de huerta.

Otros sistemas, como el basado en
la fuerza centrifuga que hace subir las
semillas por el interior de un cono con
el vértice hacia abajo y con paletas
helicoidales en su superficie interior,
practicamente han desaparecido del
mercado. La dosificacion que se con-
sigue es de una gran uniformidad en-
tre todas las lineas, pero puede estar
influida por la velocidad de avance y
resulta dificil detectar la obstruccion
de alguna de las lineas.

Mas recientemente han aparecido
en el mercado, dirigidas fundamental-
mente a la siembra de cultivos con se-
millas esféricas y de pequeiio tamano,
como la colza, pero que tam-
bién pueden ser empleadas
con los cereales, unas sem-
bradoras que utilizan, para
repartir la semilla entre las
lineas, una corriente de aire
ascendente, que las arrastra

ey

Siembra a chorrillo:

W a) Detalle del fondo
de la tolva con las
salidas hacia el
dosificador.

b) Dosificador
continuo para
siembra a chorrillo.

ecnica 29
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a) Esquema general
b) Detalle del sistema de dosificacion

Detalle del distribuidor de aire + semilla.

por un tubo vertical rematado en un
difusor en forma de seta, con tantas
salidas como lineas de siembra. El pa-
so de la semilla a la corriente de aire
lo regula un sistema de paletas con
funcionamiento similar al sistema de
rodillo acanalado anteriormente des-
crito. La precision y la versatilidad

Dosificacion neumadtica por corriente de aire (granos finos).

que se consigue con estas maquinas
estd haciendo que alcancen una rapida
penetracion en el mercado.

En otras maquinas la dosificacién
mecanica se realiza sobre conduccio-
nes de aire que arrastran la semilla
hasta las botas de siembra. En ellas el
aire no interviene en la dosificacion,
pero de esta manera se puede atender,
desde un cuerpo central, mayor nu-
mero de botas de siembra, con ficil
plegado para el transporte, a la vez
que se acelera la caida del grano.

Con los sistemas de dosificacion
mas utilizados en estas sembradoras,
como son los cilindros acanalados y
dedos, pueden hacerse unas recomen-
daciones en funcién de su adaptacién a

Sistema de dosificacion

Semillas acanaladuras dedos
regulables fijos pequeiios Normales grandes
Pequenas s + Aot ~ =
Medianas ++ et - o ++
Gruesas + + - - o
Muy gruesas - - - - +

++ adecuado; + admisible; - desaconsejado
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los diferentes tipos de grano (distintos
al tamano habitual de los cereales).
Para la dosificacion sobre corrien-
te de aire, ademds de ajustar los ele-
mentos mecdnicos que la realizan (ci-
lindros acanalados o con dedos) al ta-
maio de los granos, se debe ajustar el
caudal de aire segun la densidad de la
semilla utilizada. En general, estas
maquinas se adaptan mejor a las semi-
llas de pequefio y mediano tamaio.

Tubos de caida

Para que la semilla alcance el sue-
lo, una vez separada por el dosifica-
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Sembradora neumadtica por corriente de aire.

dor, es necesario conducirla por unos
tubos que la dirijan. En las sembrado-
ras de chorrillo los tubos de caida son
imprescindibles. La proximidad entre
surcos obliga a la colocacién de los
surcadores en varias filas, para que
entre dos contiguos no se produzcan
arrastres por embozado.

Tradicionalmente se construian en
fleje o alambre de hierro doblado en
espiral. Cada vez es mds frecuente el
empleo de tubo de plastico rigido te-
lescopico, con didmetros crecientes
desde distribuidor al surco, para evitar
en lo posible las obstrucciones.

JuLio ‘99

Entre el dosificador y tubo de cai-
da queda una abertura, visible
desde el puesto de conduc-
cion, que informa de posibles
fallos en la alimentacion de la
linea. Ya se encuentran en el
mercado los sistemas electro-
nicos de deteccion de fallos,
que advertirdin inmediata-
mente al conductor de cual-

Bota de siembra y detalle de la compuerta
posterior de cierre.

Mediante un
patin se puede
mejorar la
profundidad de
siembra cuando
se trabaja en
suelos muy
sueltos.

quier obstruccion.

Cuando se utiliza una co-
rriente de aire para el transporte de las
semillas, la disposicion de los tubos
de caida debe hacerse de manera que
no se obstruya el flujo de aire que im-
pulsa la semilla, ademas de procurar
que todos ellos tengan una longitud
similar.

Bota de siembra de doble disco.

Descarga del grano transportado
neumadticamente sobre bota de siembra de
doble disco (de tamano diterente).

Botas de siembra o
surcadores

La bota de siembra es el elemento
encargado de abrir el surco en el que
va a quedar depositada la semilla. El
grado de preparacion del suelo, la
consistencia del mismo, los restos de
vegetacion o de la cosecha anterior, y
la profundidad y situacion en que de-
sea colocar la semilla, modifican sus-
tancialmente el tipo de bota de siem-
bra.

La bota de siembra es, por tanto,
un elemento de trabajo del suelo, si-
milar a los que se utilizan en lo que se
denomina laboreo secundario. Las
formas habitualmente disponibles en
este tipo de sembradoras son:

« Reja: El elemento labrante es una
reja escarificadora de las habitual-
mente empleadas en los cultivado-
res, con el tubo de caida situado por
detrds. Se emplea generalmente
montadas en un brazo articulado o
flexible que le permite ajustarse a
las irregularidades del terreno y ab-
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Dosificacion mecanica con

transporte neumatico de la semilla:

1. Entrada de la semilla procedente
de la tolva.

2. Dosificador con acanaladuras.

3. Entrada de aire impulsado por el

ventilador.

sorber choques que piedras o raices
pueden provocar. La profundidad
de siembra no resulta demasiado re-
gular adaptiandose sin embargo a
suelos poco preparados.

* Bota sembradora; Es un elemento
especialmente concebido para la
siembra de cereales y otros cultivos
de comportamiento similar. Esta
formada por un bloque de acero que
disminuye su seccion en la parte de-
lantera hasta formar una arista que
se encarga de cortar el suelo, redon-
deada en la parte inferior y acabada
en forma de ‘v’. La posicién de la
arista cortante en relacién con la
vertical permite una adaptacion al
estado del suelo; suele llevar una
escotadura posterior para evitar la
entrada de tierra en el tubo de des-
carga.

Las modificaciones constructivas
que permiten su adaptacion a la natu-
raleza del suelo son:

* En suelos friables: borde cortante
dirigido hacia atras.

* En suelos duros y pedregosos: borde
cortante hacia delante o casi vertical.

En ocasiones se puede utilizar una
bota doble para reducir la separacion
entre lineas, o con dispositivos para
que las semillas que proceden del tubo
de descarga queden repartidas sobre
una banda de 6 a 8 cm de anchura. En
cualquiera de estos casos se necesita
que el suelo se encuentre en estado
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friable (desmenuzable) y sin residuos
vegetales.

Cuando se realiza el transporte
neumatico de la semilla, en la bota, se
suele disponer de un ciclén de descar-
ga que permita la salida del aire hacia
arriba, para evitar que efectie un ba-
rrido en el suelo, dejando que la semi-
Ila caiga por gravedad a muy pequeiia
distancia del suelo.

* Disco sencillo: Ofrece la ventaja
del corte con rodadura andlogo al de
los elementos de las gradas de dis-

cos. En el disco simple o casquete
—segun sea la concavidad- se reali-
za la descarga de la semilla por la
concava. Para evitar el embozado
debe llevar adosados raspadores,
siempre en la cara concava y a ve-
ces en la convexa. Se adapta prefe-
rentemente a suelos desmenuzados
y admite la existencia de residuos
vegetales en la superficie.

* Disco doble: Lo forman dos discos
colocados en planos convergentes
realizdndose la descarga de la semi-
lla entre ambos. Los ejes de los dis-
cos se encuentran unidos al elemen-
to de siembra y se montan cojinetes
entre los discos y el eje. Son ade-
cuados para suelos superficialmente
endurecidos o friables, asi como
con restos de vegetacioén en la su-
perficie. Son mds costosos de fabri-
car por las caracteristicas de los ma-
teriales que se utilizan.

Como complemento de los surca-
dores se pueden utilizar diversos dis-
positivos que impidan la entrada de la
tierra en el extremo del tubo de caida.
Estos son de dos tipos diferentes: tapa
de cierre que se sitda por detrds de la
salida, obstruyéndola en cuanto pierde
contacto con el suelo, o se desplaza
hacia atrds, o bastidores de alambre
que se sitdan por debajo de cada bota
en cuanto ésta se levanta del suelo im-
pidiendo el contacto hasta que la ma-
quina empieza a avanzar.

En el caso de realizar la siembra en suelos sin preparar (siembra directa), se necesita
robustecer las botas, ya que ademads se encargan de laboreo secundario.

Disco simple inclinado
respecto a la direccion
de avance.

Discos en ‘v’ con cuchilla
abridora.
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Reja fija para siembra directa.

Control de la profundidad
de siembra

El control de la profundidad de
siembra puede efectuarse a dos nive-
les: en el conjunto de los elementos
sembradores y en cada uno de ellos
para compensar la resistencia que
opone el suelo a la penetracion de los
organos de enterrado. La instalacion
de patines limitadores de profundidad
mejora el control de la profundidad de
siembra, especialmente en suelos
blandos.

En la regulacion de la profundidad
hay que tener en cuenta que los ele-
mentos surcadores se encuentran dis-
puestos en varias lineas, por lo que un

4¢NORDSTEN -
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aplomo inadecuado de la maquina
puede producir diferencias de profun-
didad. Es particularmen-
te importante el
apoyo de la maqui-
na tanto en el suelo
como en el tractor.
En las  maquinas
arrastradas se consigue
generalmente un apoyo mds equi-
librado (apoyo en tres puntos: las dos
ruedas y el enganche). En las mdqui-
nas colocadas sobre el enganche en
tres puntos se debe permitir una osci-
lacion vertical libre de los brazos infe-
riores del enganche.

Elementos para el
enterrado y la
compactacion

Una vez colocada la semilla en el
fondo del surco se debe completar
proceso con el enterrado, a la vez
que se asienta el suelo con una
ligera compactacion. En sue-
los sueltos el surco tiende a
cerrarse por si solo, pe-
ro en suelos fuer-
tes, 0 CON Mayor «ggg*
contenido de hu- B
medad,  tiene
gran importancia
la actuacion del dispo-
sitivo enterrador.

Para la siembra de los cereales
suele ser suficiente el empleo de una
grada de puas flexibles, dispuestas en
posicion vertical, cubriendo toda la

sobre ¥

anchura de trabajo de la maquina. Es-
te es el procedimiento de enterrado-
asentado mas utilizado, pero en el ca-
so de siembra superficial puede pro-
ducir el desplazamiento de la semilla
por rastrillado.

En alternativa pueden utilizarse
puas flexibles inclinadas hacia atrds
con el extremo doblado lateralmente,
de manera que quede paralelo al suelo
e inclinado respecto a la direccion de
marcha. Esta opcion se adapta a la co-
bertura de la semilla colocada en ban-
das y puede utilizarse cuando quedan
algunos residuos de cosecha en la su-
perficie.

Las puas, dispuestas por pares de-
tras del propio dispositivo surcador,
son mds baratas, pero tienen una efi-
cacia limitada en la cobertura de las
semillas.

En ocasiones se utilizan rodillos
asentadores, situados por delante del
elemento surcador, formados con rue-
das de goma sin presion retenidas por
una llanta metdlica interior que entra
en contacto con la banda de rodadura
en el momento que se produce el apo-
yo en el suelo. La flexibilidad de la
rueda de goma unida al apoyo interior
origina diferentes zonas de compacta-
cion, lo que se aprovecha para situar
dos botas de siembra por rueda, que
colocan la semilla sobre un suelo mas
asentado.

Algunas mdquinas pueden realizar
la siembra en suelo sin preparar o con
apenas preparacion. Esto obliga a dis-
poner surcadores especialmente pre-
parados y cargados de manera que
puedan romper el suelo superficial-
mente endurecido.
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Tolvas

En este tipo de sembradoras se
utiliza generalmente una tolva unica,
que ocupa toda la anchura de la ma-
quina. Sélo cuando el transporte de la
semilla se realiza sobre una corriente
de aire se recurre a la tolva central.

La capacidad de la tolva varia, se-
gtn los modelos, entre 120 y 200 li-
tros por metro de longitud. La seccién
trapezoidal y las paredes lisas favore-
cen el deslizamiento de las semillas
hacia los 6rganos de distribucién con
posibilidad de realizar un vaciado casi
completo del grano. En los modelos
con tolva central la capacidad de ésta
se encuentra entre 150 y 850 litros por
metro de anchura de trabajo.

Debe disponer de tabiques trans-
versales, que no corten completamen-
te la comunicacion entre secciones,
para prevenir los desplazamientos la-
terales de la semilla, a la vez que au-
mentan la resistencia de la tolva, asi
como de tapas metdlicas para evitar la
salida de granos al exterior. Un agita-
dor de fondo evita la formacion de bo-
veda que impida la llegada al dosifica-
dor.

En un lateral de la tolva es donde
se sitda el dispositivo que indica el
aplomo de la maquina para que todos
los surcadores trabajen a igual profun-
didad.

Es importante que la altu-
ra minima de carga de la tol-
va sea pequeia para que se
facilite el llenado desde el
suelo, asi como que disponga
de una bandeja que se pueda
colocar por debajo del dosifi-
cador para realizar la calibra-
cion y recoger la semilla so-
brante.

Mecanismos de
accionamiento

Al intentar que exista una
proporcionalidad entre el ca-
mino recorrido por la maquina y la
cantidad de semilla caida, el acciona-
miento de los dosificadores se enco-
mienda a mecanismos accionados por
una o varias ruedas que en el despla-
zamiento de la mdquina transmiten su
giro a éstos. En el recorrido se utilizan
habitualmente cadenas y engranajes,
siendo necesaria, cuando el distribui-
dor no incluye un mecanismo propio

recnica
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de modificacion de dosis, la existen-
cia de ruedas intercambiables, o ver-
daderas cajas de cambio, que permi-
tan el ajuste de la dosis de siembra. En
las sembradoras de chorrillo una sola
rueda acciona habitualmente el eje de
todos los dosificadores, aunque en al-
gunos modelos cada rueda de la ma-
quina acciona la mitad del dosificador

Otros elementos auxiliares como

€€ Con una buena
sembradora se puede

reducir la cantidad de
semilla necesarial?

los marcadores o trazadores, que sir-
ven para indicar el camino que debera
seguir el tractor en la pasada siguiente
con lo que las lineas de siembra que-
dardn paralelas, completan los ele-
mentos caracteristicos de una sembra-
dora.

Es cada vez maés frecuente el em-
pleo de maquinas combinadas que
realizan conjuntamente con la siembra

' -
s b m

Para facilitar el llenado de la tolva es conveniente que la altura de carga sea baja.

otras operaciones agricolas, lo que
permite, al limitar el nimero de pasa-
das, una apreciable disminucion de
los costes de cultivo y aumento de la
productividad.

A MODO DE
B CONCLUSION

El cultivo de los cereales
de invierno constituye la base
de la agricultura en los seca-
nos espafoles. Con medios
generalmente dridos, las pro-
ducciones que se pueden ob-
tener son relativamente bajas,
por lo que, para asegurar la
rentabilidad, hay que mante-
ner muy bajos los costes de
produccién.

Con el empleo de una
buena sembradora se puede
conseguir una reduccion de la
cantidad de semilla necesaria,
a la vez que se asegura la buena nas-
cencia de la semilla colocada en el
suelo.

Pero en la sembradora hay que va-
lorar bajo dos aspectos: el dosificador,
que garantiza la precision en la canti-
dad de semilla y su distribucion sobre
la linea, y el sistema de botas de siem-
bra, adecuado al tipo de suelo en el
que la maquina tiene que trabajar.
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La serie LEGEND es Ia sintesis de
Ia evolucion conceptual y técnica
de la gama LANDINI de mas de 100 Motor |
CV de potencia.

e Sistema de frenado integral
hidrostatico IBS

e Bloqueo simultaneo de los
diferenciales delantero y trasero
(Twin-Lock)

* Nuevo eje con suspensiones
independientes

e Dispositivo Deltasix que permite
triplicar bajo carga las 36 marchas del
cambio base

e Inversor hidraulico bajo carga con
palanca de mando a la izquierda del
volante.

e Funcion Declutch Control para
conectar las marchas mecanicas sin
utilizar el embrague

e Landtronic: elevador hidraulico de
mando electronico con dispositivo
“Shock-Absorber”

e Shock-Absorber: amortiguador
electronico para las oscilaciones de
los aperos en fase de transporte




CGlobus

e Concept-Cab: para un
ambiente de trabajo
ergonomico y confortable

e Motores Perkins de cuatro
cilindros Serie 1000, 73 CV

e Bloqueo simultaneo de los
diferenciales delantero y
trasero

e Nuevo puente delantero y
angulo de viraje de 60°

e Cambio mecanico base e
inversor; 15 marchas
adelante y 15 atras Concept-Cab, para un

e Duplicador hidraulico HI-LO o gon:n':.‘; - ';tso‘:;:r’zzﬁf

e Conexion electrohidraulica

de Ia traccion

cuatro ruedas

que incrementa
la velocidad




NUEVO
DISENO
ORIGINAL
LANDINI

* Motores de tres o cuatro cilindros,
aspirados y turbo

e Bloqueo simultaneo de los
diferenciales delantero y trasero

e Multiples posibilidades de caja de
cambios

e Palanca Embrague T.D.F. de Mando
Hidraulico “Hydra-Control”

e Conexion Doble Traccion
electrohidraulica






Diriscocvery

CLIMBER Y MULTITRAC
UN TRACTOR PARA PERW i " NTIDO

En unos segundos se
gira la plataforma 180°
y se obtiene Ila
inversion del puesto
de conduccion
e Chasis de seguridad
e Motores Deutz de
65y 80CV
e Bloqueo / ;
simultaneo de ! Bl feaetinn
los
diferenciales
delantero y
trasero, Twin Lock
electrohidraulico

_ tecnologia y diseno
‘ 'LANDINI ASL,'y..J‘
¢ IngUiStria, 17 - 19 « Pol. Ind&,Gran Via Sur » 08908 Hospitalet de Lidbregat s

Tel.: 932231812 * Fax: 932230978 « Tel. Recambios: 932230828 * -ax.
i ‘E-mail: landiniiberica@apdo.com
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4 MODELOS
DE 67 CV, 74 CV,
83CVY9CV

G

UN DISENO REVOLUCIONARIO

* Nuevo diseno del capo conforme B =
con el Family Feeling Landini -
e Palancas de cambio e inversor

“Side Shift”




LA ESTETICA |

e Capo redondeado y estilizado

e Bloqueo simultaneo de los diferenciales
delentero y trasero, Twin Lock

e Eje delantero 4RM con un angulo de giro de
55° y direccion hidrostatica

e Enganche de tres puntos

e Motores Yanmar TNE de 35 CV, 40 CV y 47 CV

e Gran autonomia, 40 L de deposito gas-oil

e Caja de Velocidades con inversor
sincronizado

e Frenos de disco del tipo en bano de aceite

e Eje trasero con reductores en cascada
epicicloidales

e Elevador hidraulico de mando mecanico

4 MODELOS
DE 37 CV, 40 CV
Y 47 CV
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EL DESAFIO

4 MODELOS
DE 110CV,130CV,140CV Y 160 CV
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nuevos

Llegan los Jupiter

Nueva Serie de Valpadana

res modelos componen la se-
rie Jupiter, destinados a hacer
trabajos agricolas muy espe-
cializados, como fruteros, invernade-
ros y para transportar pequefios re-
molques, a la vez que permiten aco-
plar todo tipo de accesorios gracias a
que dispone de enganche de tres pun-
tos, toma de fuerza de dos velocida-

JuLlio ‘99

des y elevador hidrdulico. Estdn im-
pulsados por motores de alta tecnolo-
gia Yanmar, con potencias de 35, 40
y 47 CV que ofrecen unas Optimas
prestaciones, bajos consumos y nivel
de ruido reducido.

Para hacer posible el trabajo en
espacios reducidos, llevan arco de
proteccion delantero abatible, que ha
sido sometido a las oportunas prue-
bas de ensayo conforme a la normati-
va vigente, para la maxima seguridad
del operador. El capé tiene un diseio
atractivo, redondeado y estilizado,
ideal para operar en cualquier cultivo
por su excelente visibilidad, y el
puesto de conduccion se encuentra
instalado en una plataforma suspen-
dida sobre silent blocks, con un
asiento muy cémodo y los mandos
situados de forma racional, siempre
al alcance de la mano.

(4

z

& ESPACIO LIBRE

El eje delantero 4RM garantiza un
excelente espacio libre hasta el suelo
debido a los reductores en cascada. A
su vez, el dngulo de giro de 55° per-
mite una gran maniobrabilidad y uni-
do al sistema de direccion hidrostatica
consigue un virado preciso y con el
maximo confort.

El eje trasero es robusto y fiable,
también con reductores en cascada,
que aporta unas vias ideales para los
trabajos en plantaciones frutales es-
trechas, asi como en espacios verdes
y trabajos en pleno campo.

La transmision lleva inversor sin-
cronizado y en el cambio bdsico es
del tipo 12AD+12MA, optimizado de
serie con el superreductor. Esta confi-
guracion permite seleccionar 32 rela-
ciones totales, 16 marchas adelante y
16 atrds. La gama de velocidades que
se obtiene es muy amplia y comienza
con una minima de 250 m/h, para al-
canzar una maxima de 30 km/h, de
forma que pueda obtenerse la mdaxima
productividad y versatilidad.

Los modelos Jupiter permiten rea-
lizar un gran nimero de trabajos. La
toma de fuerza de mando mecanico,
ademads de velocidades sincronizadas
con el avance, cuenta con 540 y 750
rev/min para una versatilidad total. El
elevador de mando mecdnico ofrece
con sus tres posiciones un control mas
preciso del equipo y una mayor rapi-
dez de ejecucion del trabajo. El en-
ganche de tres puntos de primera cate-
goria, robusto y eficiente, posibilita
efectuar trabajos pesados y exigentes,
con una capacidad de elevacion en las
réotulas de 1 200 kg.#
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nuevos SISTEMA I NTEGRAL

DISTRIBUIDORAS TREND DE BOGBALLE

Fruto de muchos anos
de investigacion,
Bogballe, el
especialista danes en
distribuidoras de
abono, acaba de
presentar un nuevo
concepto,
denominado Trend,
que supone una nueva
generacion de
distribuidoras con un
sistema integral de
trabajo en cabeceras.

on tan so6lo accionar una pa-
lanca, el agricultor puede cam-
biar en unos segundos la dis-

tribucion de 'normal’ a 'cabecera’ desde
el asiento del conductor, y al mismo
tiempo asegurar una mejor distribu-
cion del abono de una forma mas eco-
nomica y beneficiosa para el medio
ambiente. Este sistema lo aplica Bog-
balle en los modelos EXW, EX y DZ.

a4 técnica
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El conocido sistema Bogballe de
doble solapado con los discos girando
en forma antagonica es la base de una
distribucion normal exacta. Al anadir
el sistema Trend, se utiliza la misma
unidad de distribucion para dos usos
distintos sin necesidad de cambiar ni
ajustar el sistema.

El sistema se basa en nuevos prin-
cipios, que permiten invertir el senti-
do de giro de la transmision. La in-
version permite usar un sentido dife-
rente para distribucion 'mormal' y en
'cabecera’, respectivamente. De esta
forma se asegura usar el sentido de
giro correcto y mas adecuado para ca-
da caso.

* Durante la distribucion 'normal’, los
discos giran uno contra otro, asegu-
rando el doble solapado de Bogba-
lle, de forma que la paleta trabaja
por la parte frontal.

* Durante la distribucién en 'cabece-
ra’, se cambia el sentido de giro y

begballe

{ B

El trabajo junto a cabeceras se hace
con los discos girando hacia fuera.
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EN CABECERAS

los discos giran encontrados (hacia
fuera), de forma que se produce un
solapado simple reducido, y una li-
mitacion al borde, de manera que la
paleta trabaja por el revés.

De esta manera se consiguen tres
formas diferentes de distribucion, con
una sola maquina: 'normal’; en 'cabe-
cera' al borde (1? linea de paso situada
al final de ancho del borde); en 'cabe-
cera' desde el borde (1* linea de paso
sobre el borde).

El concepto Trend se caracteriza
por las ventajas de su uso, ventajas en
técnica medioambiental y en los deta-
lles de construccion.

La principal ventaja de uso es
que el operador ya no tiene que bajar

del tractor para cambiar de distribu-  cer algunos cambios fisicos en la ma-
cion 'normal’ a 'cabecera’. En los sis-  quina, por ejemplo, cambio de pale-
temas actuales siempre es preciso ha-  tas, cambio de discos, ajuste de lon-

DISTRIBUCION NORMAL

J. Antonio Prados
Subdirector

gitud y dngulo de paleta, ajuste del
punto de caida sobre el disco y mu-
chas mas. Con el sistema Trend sim-

DISTRIBUCION EN BORDES

Sentido de conduccion

Los discos girando hacia el centro dan los 4 dobles solapados. Los discos giran fuera para trabajar junto a bordes.

Sentido de conduccion

b€ Estas nuevas distribuidoras
permiten un abonado regular en
los bordes sin parada para
ajustar la maquina’’

JuLio ‘99

plemente hay que cambiar el sentido
de giro de los discos, una cuestion de
segundos.

Esto significa también ventajas
econémicas y medioambientales, y
también mejora la imagen publica del
agricultor, al dejar de verse fertilizan-
te sobre la carretera o en zonas no de-
seadas. Al mismo tiempo, ahorra ferti-
lizante para distribuirlo donde real-
mente es necesario.®
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TAMBIEN EN TERCEROS PUNTOS
SOMOS LIDERES

MIRALBUENO, LIDER DE ASIENTOS, CON UN STOCK DE MAS DE 6.000
UNIDADES, INCORPORA A SU GAMA [ERCEROS PUNTOS HIDRAULICOS.
LA OFERTA MAS EXTENSA DEL MERCADO EN TIPOS Y PRESTACIONES.

a - MIRALBUENO
¢

Asientos y componentes, s.l.

m .~ Ctra. Logroiio, Km. 13,400 - Poligono “EI Aguila”, nave 48 - 50180 UTEBO, ZARAGOZA (Espaiia)
O ‘-m\&‘\ Tel. (34) 976 78 66 86 - Fax (34) 976 77 10 53 - E mail: miralbueno.seats@sendanet.es



Nosotros
lo hemos pensado todo,
salvo la pintura.

¢ Tiene Vd. necesidad de un tractor

muy polivalente entre 80y 100 cv

que ofrezca una excelente relacion calidad/precio?
Descubra rapidamente la nueva Serie CX de CASE IH.

Esta Serie le ofrece un rendimiento maximo. Motor con un alto par,

acoplado a una transmision Power Shift Synchro, inversor en la mano izquierda,

radio de giro muy corto, 4 ruedas motrices, sistema hidraulico “alto rendimiento” y

elevador trasero y delantero (opcional)... sin olvidar la cabina Deluxe de bajo perfil, etc. En definitiva,
aprovéchese Vd. de una polivalencia excepcional para sustrabajos, todos sus trabajos.

Vealos en el concesionario CASE IH mas proximo.

CASE Wi

Calle D, 38-40 - Zona Franca. Tel. 93 336 95 00 - 08040 BARCELONA
A UTOMOCION 2000 http://www.automocion2000.es/caseih/




La recoleccién de los cereales e.
En ella se basan gran part
de todo e

asta hace muy pocos afios las

eras formaban parte del paisa-

je agricola espanol; hombres
extendiendo las parvas, mulas trillan-
do... y, al final, aventando el grano
para separarlo de la paja.

Con el paso de los dias aumentaba
el tamafio de los montones de grano,
mas oscuros los de trigo, mds claros
los de cebada, para, posteriormente,
pasar a los costales que permitian su
transporte al hombro.

Ahora las cosas van mds deprisa;
la cosechadora lo resuelve todo de
una vez, pero el montén de grano se
forma tarde o temprano. Y ahora,
(qué?

Parece que todo se acaba aqui, pe-
ro no es asi. Desde tiempos inmemo-
riales, después de la cosecha viene

otro proceso de tanta importancia co-
mo el primero: la clasificacion y lim-
pieza previa a su almacenamiento en
silos y resguardos de todo tipo.

CARACTERIZACION
B DE LOS GRANOS

Siempre interesa conocer algunas
caracteristicas del material con el que
vamos a trabajar. Asi, los granos, des-
de el punto de vista fisico, se caracte-
rizan por su forma, por la masa de
1 000 unidades granos y por su densi-
dad aparente.

Las formas de los granos depen-
den del cultivo que los origina, pero
también de la variedad. Como valores
medios se pueden dar los siguientes:
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Juan José Ramirez
Ing. Agronomo

LA GOSEGHA

el gran acontecimiento del verano.
de las esperanzas e ilusiones
1no agricola.

FORMA Y DISMINUCION DE LOS GRANOS (VALOR MEDIO)

Longitud Anchura Espesor Masa de 1000

(mm) (mm) (mm) granos (g)
Trigo 6.8 3.1 2.5 37.5
Cebada 10.2 3.8 2.3 38
Avena 14.3 2.8 1.8 24
Centeno 7.5 2:5 2.3 38
Maiz 15.0 10.0 3.5 200
La densidad aparente, o peso es- EL GRANO

pecifico del grano, depende principal-
mente de la forma y del peso de los
1 000 granos.

Tenemos que indicar, para resaltar
la importancia de esta magnitud, que
las transacciones comerciales de gra-
nos se han venido realizando, desde
los tiempos antiguos, en términos de
volumen, ya que la densidad aparente
es la que mejor define la calidad fisica
de los granos.

Pero la densidad aparente (kilo-
gramos/decimetro cubico) va a venir
determinada por las impurezas y por
el contenido de agua del grano. Habra
impurezas que hagan disminuir la
densidad del grano, como los restos
de paja, las barbas, etc., mientras que
otras la aumentan, como la arena, las
piedrecillas, etc.

Con respecto al contenido de agua,
la densidad aumenta cuando ésta dis-
minuye. Como norma de orden practi-
co, el aumento puede ser de 0.5 a 1 kg
por hectolitro de grano por cada punto
de agua retirada. Aunque no existe una
regla universal de conversion.

Otros factores que influyen en la
densidad aparente son los granos par-
tidos y el movimiento del grano, que
al ocasionar roturas produce un au-
mento de la densidad aparente.

JuLio ‘99

B ESTA VIVO

Las propiedades fisico-quimicas
del grano van a determinar su com-
portamiento durante el almacena-
miento, y condicionardn la actividad
vital de éste. Se consideran como pro-
piedades fisico-quimicas la conducti-
vidad térmica y la higroscopicidad.

El grano es un buen aislante, ya
que conduce mal el calor, por lo tanto,
necesitard, durante el secado, mayor
aporte de calor para evaporar el agua
que se encuentra en su interior.

Ademas, el grano es higroscopico.
Esto quiere decir que ajusta su hume-
dad a la humedad relativa de la atmos-
fera que lo rodea en funcién de la
temperatura.

Para distintos valores de tempera-
tura y de humedad atmosférica, se
produce un equilibrio que se repre-
senta en unas graficas conocidas co-
mo curvas de sorcion o de equilibrio
de humedad aire-grano. Estas curvas
son imprescindibles para el dimensio-
namiento de las instalaciones de seca-
do y ventilacion, y permiten explicar
fendmenos como el desarrollo de
hongos y las reacciones enzimaticas y
de oxidacion.

La temperatura y la humedad del
grano condicionan su actividad vital.
Si ambas son bajas el grano ralentiza
su actividad vital. Conforme se incre-
menta la temperatura y la humedad la
actividad vital aumenta por la accion
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echicall
miento

de las enzimas y de la microflora que
impregna las semillas, utilizando co-
mo alimento las sustancias de reserva
que contiene el grano.

La actividad vital se pone de ma-
nifiesto en la respiracion y en la ger-
minacion del grano, constituyendo
ambos procesos una alteracion grave,
ya que provoca la degradacion del al-
midon, la pérdida de materia seca,
etc., lo que resulta muy perjudicial pa-
ra el futuro aprovechamiento del
grano.

& PREPARAR EL GRANO

El proceso de almacenamiento de-
be iniciarse con la eliminacién de to-
das las impurezas que puedan perjudi-
car su conservacion, pero sabiendo
que la forma en que se maneja el gra-

50 técnica

no (recepcion y transporte), influye en

su calidad.

RECEPCION

Para que esta operacion sea per-
fecta necesitamos una instalacion sen-
cilla que permita un movimiento rapi-
do del grano. Lo ideal es utilizar fosas
de recepcién. Estas permiten la recep-
cion del grano por el simple bascula-
miento de las cajas de los camiones o
remolques.

En el disefo de estas fosas se debe
procurar:

* Que el recorrido hasta la fosa tenga
una anchura de al menos 3 m y una
altura superior a 4 m.

* Ha de tener espacio suficiente para
que se pueda maniobrar sin dificul-
tad camiones y remolques.

* La capacidad de la fosa, en relacion

con el volumen de recepcién previsi-

ble, ha de ser la menos de 8 m’, equi-

valentes a 6 t.

Para instalaciones de alta capaci-
dad habrd que tener en cuenta que su
tamano sea:

* Suficiente para almacenar grano
procedente de tres horas de recolec-
cion.

* Equivalente al de la tolva del mayor
de los vehiculos utilizados para el
transporte.

Como valores orientativos, se
pueden dar los siguientes:

Atendiendo al dispositivo que se
vaya a utilizar para la elevacion del
grano, la forma de la fosa tendra dife-
rente disefio.

En general, se puede decir que si
se emplea como sistema elevador un
tornillo sinfin, la forma de la fosa sera
de pirdmide regular invertida de sec-
cion cuadrada. Si el elevador es de
cangilones, es preferible construir una
fosa con forma de pirdmide irregular
de seccion rectangular.

Otros conceptos a tener en cuenta
son:

» La estanqueidad, si se encuentra en
suelos himedos.

* Evitar cualquier pared con inclina-
cion inferior a 45 grados, para favo-
recer el escurrimiento del grano.

TRANSPORTE

La eleccion del dispositivo de
transporte adecuado tendrd las si-
guientes restricciones:

* Plano y distancia de transporte.

* Caudal y polivalencia de la instala-
cion.

* Respeto de la integridad fisica del
grano.

En cualquier caso, se debe evitar
el empleo de materiales de facil corro-
sion.

Existen diferentes alternativas pa-
ra el transporte del grano:

Capacidad de almacenamiento (t):

100 | 250 | 300 | 400

Volumen de tolva (m?):

8 10 16 | 21

PN

P
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Caida por gravedad

Aprovecha la propiedad del grano
en masa para desplazarse como un li-
quido. Es un sistema sencillo y barato
que se debe aprovechar cuando sea
posible. Presenta el inconveniente de
que los granos transportados de esta
manera sufren choques, que pueden
producir roturas si el grano se encuen-
tra suficientemente seco. La harina
que se produce dificulta la correcta
conservacion del grano.

Tornillo sinfin:
grandes rendimientos en distancias cortas.

Tornillo sinfin

Es una de las alternativas mas
versatiles. El tornillo sinfin puede dis-
ponerse en el interior de un tubo, so-
bre el semitubo o en rotacion libre.
De estas tres alternativas, la mds sen-
cilla, duradera y de gran movilidad,
adaptable a diferentes dngulos de ele-
vacion y de facil instalacion, es el del
sinfin entubado. Sin embargo, presen-
ta unos inconvenientes: trabaja mal
con materiales himedos y con granos
secos y gruesos se producen muchas
roturas.

La capacidad de transporte es fun-
cion del didmetro del tubo. Para un
angulo de inclinacién de 45°, las ca-
pacidades de transporte, en t/h, se in-
dican en la tabla 1.
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TaBLA 1.- Capacidades de transporte
(t/h) en un sinfin cerrado con 45°
de inclinacion

Diametro (mm) | 100 | 125 | 160 | 240
trigo seco £ 14 20-1..50
42.5

maiz seco 6 : 1 17

Si el tornillo sinfin se monta sobre
un semitubo, quedando abierto por
arriba, su comportamiento es pareci-
do, aunque no permite el transporte
mds que en posiciones proximas a la
horizontal. El caudal que mueve es si-
milar al que se consiguen con tubos
cerrados, pero son mas caros y necesi-
tan mds espacio para su instalacion.

Elevador de cangilones

Consiste en unos cangilones uni-
dos lateralmente a una correa de nylon
recubierta de goma que se desplaza
apoyandose en dos poleas por dos
conducciones metdlicas.

Su instalacion es fija y transportan
el grano en vertical, pudiendo ser llena-
do el cangilon bien en la parte de des-
censo —mejor llenado—, bien en la rama
de ascenso, o bien de ambas maneras.

Son equipos de facil instalacion y
necesitan poco espacio; facilmente
desmontables, pueden elevar el grano
hasta varias decenas de metros y de-
mandan menos energia que el sinfin
equivalente (de 2 a 2.5 veces menos).
Por contra, son equipos caros.

Elevador con o sin tornillo de
alimentacion.

miento

Las velocidades de desplazamien-
to de los cangilones, en los equipos
comerciales, se encuentran en el inter-
valo de 1.5 a 3.5 m/s, con valor nor-
mal de 2.5 m/s.

Cintas transportadoras

Son bandas de caucho que circu-
lan sobre rodillos dispuestos en ‘v’
montando un rodillo propulsor en uno
de los extremos. La alimentacion se
realiza a partir de una tolva movil que
centra la caida del grano en la cinta.
La velocidad de la banda es de 1.5 m/s
con limites entre 0.5 y 2.5 m/s, consu-
miendo escasa potencia, del orden de
1 CV para transportar a 20 m un cau-
dal de 30 t/h y emitiendo un nivel bajo
de ruido. Permite el traslado del grano
con gran suavidad.

Cinta para transporte horizontal de
productos delicados.

Presenta problemas de manejo por
el espacio y la estructura de apoyo.
Ademds, emite mds polvo a la atmos-
fera que los otros sistemas de trans-
porte ya descritos.

Transportadores de cadenas

Estdn constituidos por una cadena
sinfin, provistos de barras transversa-
les, que circulan lentamente en el inte-
rior de un tubo de seccion rectangular
y que arrastran el grano de forma
compacta hacia la salida. Con travesa-
fios apropiados pueden utilizarse en
posicion inclinada.

Son de seccion mds reducida que
los anteriores, no emiten polvo a la at-
mosfera, ni rompen los granos en el
transporte.

Consumen mds potencia que la cin-
ta transportadora, del orden de 2 CV
para trasladar 30 t/h a 20 m de distan-
cia. Ademas, resultan bastante ruidosos.
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Transporte neumatico: flexible y de gran alcance.

Transportadores neumdticos

Ideal para lugares de acceso dificil.
El grano se desplaza en una corriente
de aire con comportamiento similar al
de cualquier fluido. Ademds, puede
utilizarse un grupo aspirador-impulsor
en el exterior del edificio accionado
por la toma de fuerza del tractor.

Como inconvenientes aparecen su
elevado consumo de energia y el efec-
to de choque sobre los granos.

El caudal transportado disminuye
con la posicion hasta 1/3 del que se
consigue en horizontal cuando la in-
clinacion es de 45° y hasta 2/3 partes
cuando se impulsa en vertical.

LLIMPIEZA DEL

GRANO

Esta  opera-
cion permite me-
jorar la presenta-
cion, aumentar la
densidad al eli-
minar las impu-
rezas que acom-
panan al grano y
facilitar, cuando
proceda, el pro-
ceso y coste de
secado del grano.
Ademas de evitar
los riesgos de obstrucciones, incen-
dios, etc.

Se pueden encontrar los siguientes
sistemas:
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kb recepcion
y transporte
del grano
influyen en su

calidad??

Prelimpiadores-aven-
tadores

Proceden a la eli-
minacion de impure-
zas ligeras por el efec-
to de una corriente de
aire. Esta atraviesa el
flujo de grano llevéan-
dose las partes mas li-
geras al exterior, que-
dando el grano que es
mds pesado, lo cual se
consigue con un dise-
flo especial de la for-
ma de la cdmara lo
que produce que se
generen turbulencias
que hacen este efecto.

Son sencillos, ro-
bustos y se adaptan
con facilidad a cual-
quier circuito de ma-
nejo de grano. Su fun-
cionamiento demanda poca potencia,
del orden de 1 CV para un caudal de
15 t/h.

Aventadores-desterronadores
de tambor

Eliminan particulas ligeras ade-
mds de impurezas himedas de gran
tamano. Se consigue al desplazarse el
grano por el interior de una criba rota-
tiva cilindrica.

Las impurezas que son mds gran-
des que los orificios de la criba no las
atraviesan, con lo que son eliminadas.
Los granos que atraviesan los orificios
del tambor son eliminados por una co-

rriente  de  aire.
Mediante un ce-
pillo se evita que
impurezas
obstruyan los ori-
ficios de la criba.

La potencia
necesaria  varia
segtn el tipo de
grano que tenga-
mos que limpiar.
Los valores me-
dios se mueven
en torno a 10 y
50 t/h por CV.

Prelimpiadores de turbina

Ideales para eliminar las particu-
las ligeras que van con granos secos.
El grano cae en un cono de distribu-

cion que lo reparte uniformemente so-
bre un plano horizontal, en sentido in-
verso actiia una corriente de aire que
arrastra las impurezas a través de un
ciclon de recuperacion.

Son de facil adaptacion a instala-
ciones ya existentes, de bajo manteni-
miento y de volumen reducido. Nece-
sitan poca potencia, del orden de 8 a
10 t/h por CV.

Calibradores-limpiadores de tambor
rotativo

Adecuados para la prelimpieza del
maiz himedo y para calibracion y
limpieza de otros cereales con sdlo
modificar las perforaciones de la criba
rotativa.

La limpieza se realiza en dos fa-
ses. En la primera, el grano es atrave-
sado por una corriente de aire que eli-
mina las impurezas mds livianas. A
continuacion entra en una criba rotati-
va con orificios de tamano creciente.
En el primer tramo sélo pasan las par-
ticulas de menor tamafo —por ejem-
plo, granos partidos— y después todos
los granos de manera que al final del
tambor sélo llegan las impurezas de
mayor tamano que el grano. Un rodi-
llo de caucho apoyado sobre el tambor
y que rueda sobre €l es el que se en-
carga de mantener limpios los orifi-
cios de la criba. Cambiando los tama-
fios de las rejillas de los elementos del
tambor se puede adaptar el equipo a
distintos tipos de granos.

' -
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k€12 actividad vital
del grano esta
condicionada por
la temperatura y
por la humedad?)

El rendimiento medio para la lim-
pieza es de 7 t/h por CV de potencia
instalada. La capacidad de trabajo
puede aumentar entre el 60 y 70%
cuando solo se necesita hacer un pre-
limpiado.

Limpiador-separador
de cribas inclinadas

Ideal para la limpieza y clasifica-
cion de todo tipo de granos con la ma-
yor precision.

El funcionamiento de este siste-
ma se basa en el empleo de tamices
vibratorios —sacudidas rdpidas y de
pequeiia amplitud— inclinados sobre

mmiento

los que se desplaza el grano a la vez
o
que lo atraviesa una corriente de ai-
re.
Estos tamices se colocan por pare-

jas y tienen orificios de tamanos dife-

rentes. El superior deja pasar el grano
y las materias de menor tamano; y el
inferior solo las particulas de menor
tamano que el grano partido. En la se-
gunda fase, con otra pareja de cribas
se repite el proceso, pero a ella solo
llega la fraccion gruesa que no ha sido
admitida como grano en la primera
etapa.

Se necesita 1 CV de potencia para
limpiar 11 t/h de granos finos.#
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a moderna agricultura exige cada vez més
de equipos polivalentes de gran robustez
que permitan una alta productividad.

Estas maquinas deben de ser aptas para el
uso en los distintos terrenos que forman no sélo
la agricultura a nivel de nuestro pais, sino en
aquellos mercados tanto europeos como de
otros continentes. Por ello, FAYSER estudia en el
disefio la polivalencia y la adaptabilidad de tal
forma que su ligereza de disefio no vaya en
detrimento de su robustez.

Desde 1,65 m. hasta 4,40 m.
de ancho de trabajo, la gama
de semichisel y cultivador
abarca 30 modelos diferentes

para potencias desde
50a 115CY

Una completa gama de
chisels cubre distintas
exigencias de labor y de
potencias.

NACIDAS
DE LATI

LRRA

El programa de fabricaciéon abarca maqui-
nas de empleos muy distintos, como arados chi-
sel, chisels, arrancadoras de patatas, descoro-
nadoras de remolacha, cultivadores, binadores
y astilladoras.

Es un programa de construccién que se com-
plementa con otros aperos de calidad interna-
cional y que al margen de los fabricados por
FAYSER son comercializados por la empresa
para asi ofertar una completa y competitiva
gama de maquinaria.




Para patata y remolacha, FAYSER
cuenta con maquinas que actian
sobre 2 y 3 hileras, respectivamente.
En la foto inferior, una
arrancadora de patatas de cesto
pendulante de doble accién, de
gran rendimiento.

En la foto superior se puede observar un
arrancador de patatas para dos hileras,
que trabaja en 2 velocidades para poder
ajustar tanto la marcha del tractor como
la limpieza en terrenos muy homedos.
También se puede emplear en zanahoria,
cebolla, fresa, etc.

A la izquierda, un cultivador
especialmente disefiado para
trabajar en lineas en cualquier tipo
de cultivo tales como remolacha,
maiz, girasol, cebolla, etc.

Sus brazos vibratorios llevan a cabo
una labor de eliminacién de la
materia vegetal de superficie.

MIEMBRO DE
FABRICACION APEROS Y SERVICIOS, S.A.L | . W/
Fébrica y oficina: Alibarra, 54 AGRAGEX
Contacto Comercial: José Antonio Peciia. Rosa Prol
Nacional, Tel.: 945 24 63 62 - Fax: 945 22 26 04
Internacional, Tel.: 34 45 24 63 62 - Fax: 34 45 22 26 04
Apdo. 2217 - 01080 VITORIA (Alava - Spain)
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Heliodoro Catalan

Dr. Ing. Agronomo
C <
ETS Ingenieros Agronomos (Madrid)

VIVIR DEL VINO=

\¢ A

L

DURANTE LOS ULTIMOS ANOS, LA COMERCIALIZACION DE TRACTORES DE TIPO ESTRECHO (VINEROS Y FRUTEROS)
HA AUMENTADO DE MANERA SIGNIFICATIVA. LA FUERTE PRESENCIA DE ARBOLES FRUTALES Y DE VINAS EN LA
AGRICULTURA MEDITERRANEA LO EXPLICA. PERO, ADEMAS, HAY QUE CONOCER QUE DETERMINADOS TIPOS DE
PLANTACIONES DAN UNA RENTABILIDAD MUY SUPERIOR A LA QUE HABITUALMENTE SE CONSIGUE EN LA
AGRICULTURA. A LO LARGO DE UNA SERIE DE ARTICULOS, NUESTRO COLABORADOR HELIODORO CATALAN
ANALIZA LAS PARTICULARIDADES DE LAS INVERSIONES VITIVINICOLAS Y EL PROCESO
QUE HAY QUE SEGUIR PARA PONER A PUNTO UN VINEDO RENTABLE.

o es absolutamente cierto que

el 99% de los humanos nos

sentimos atraidos por la ex-
pectativa de una buena inversion?
(No es mds cierto atin que al tema del
dinero, bien por necesidad o por falsa
obligacion, le dedicamos un enorme
porcentaje de nuestra capacidad de
pensamiento? Lo es. Cualquier con-
versacion que verse sobre economia,
finanzas o inversiones serd siempre
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atrayente, a veces incluso demasiado.

Y por qué esta introduccion?
(vamos a hablar de economia inverso-
ra? No exactamente, aunque pretende-
mos esbozar algunas posibilidades
que existen en inversiones agricolas.
Concretamente, hablaremos de inver-
siones vitivinicolas, que hoy por hoy
son realmente fascinantes.

Una explotacion agricola debe es-
tar considerada como cualquier otra

empresa y, por tanto, debe gestionarse
de forma semejante (al final se reduce
a unos criterios de racionalidad y sen-
tido comtn). Si decidimos invertir en
vides es porque sus ratios de explota-
cion son positivos. Si ademads tenemos
en cuenta connotaciones de otra indo-
le: romdnticas, cultura verde, etc.,
pues mejor.

En economia todo es relativo. Es-
to significa que cualquier variable de-
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be medirse respecto de otros patrones.
Si decimos ‘esto es rentable’, es por-
que lo analizamos en funcién de otras
posibles alternativas abiertas a nues-
tras posibilidades.

Veamos, entonces, qué opciones
inversoras tenemos a nuestro alcance.
Hagamos un breve viaje por el univer-
so econdmico y financiero, quizd se
nos desvelen las posibilidades de al-
gunas famosas alternativas de inver-
sion:

* Los tradicionales depdsitos banca-
rios, antaino populares y otrora inca-
paces de tener el menor atisbo de in-
terés por parte de cualquier inversor.
La moneda extranjera siempre ha si-
do la ‘perita en dulce’ para los ‘dgui-
las’ de los cambios monetarios. Con
la paulatina transparencia en los
mercados y con la llegada del euro
se ha ‘volado’, casi por completo, el
interés en la inversion en moneda
extranjera.

La renta fija (bonos del tesoro, letras
del Estado, etc.), que tan solo hace
unos afos eran realmente populares
y el que mas y el que menos ha acu-
dido a las subastas quincenales del
Banco de Espafia, hoy dificilmente
atraen a ningdn inversor.

Los mds lanzados hacen sus pinitos
en el mundo de la inversién inmobi-
liaria, en sus multiples facetas: vi-
viendas, locales comerciales, apar-
camientos, oficinas, etc. El sector in-
mobiliario, segin los ‘todopodero-
sos’ analistas, va a ofrecer buenas
posibilidades en este ejercicio y si-
guientes.

A finales de la década de los 80 los
mas ‘listillos’ llevaban sus ahorros a
una nueva forma de inversion que no
se conocia muy bien pero que daba
suculentos resultados: eran los lla-
mados fondos de inversion. Los fon-
dos garantizados y los superagresi-
vos fondos en economias emergen-
tes son ahora grandes figuras del
universo financiero. Por el contrario,
los fondos de dinero (Fiamm) y los
fondos de renta fija languidecen, al-
gunos incluso después de descontar
comisiones de las gestoras ofrecen
rentabilidades negativas.

Si los gestores de fondos saben ga-
nar dinero pero se quedan con im-
portantes comisiones, (por qué no-
sotros no podemos hacer nuestros
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pinitos en los parqués mundiales?.
Asi nacio el boom de la renta varia-
ble. Parece que la Bolsa es la tnica
alternativa para obtener altas renta-
bilidad (el 150% en la de Madrid
desde 1996). Sin embargo, el merca-
do muestra sintomas de cansancio
por las ganancias acumuladas en los

EENo existe
ninguna otra
actividad
agraria que
denote tanto
senorio como

la vid?)

altimos afios y existen grandes in-
certidumbres internacionales que
pueden provocar frecuentes y pro-
nunciados altibajos.

« Existen otras alternativas inversoras
menos conocidas, como son los mer-
cados de materias primas (oro, pe-
troleo, cinc, aluminio, etc.). También

podemos incluir en este apartado las
opciones y el mercado de futuros.

PERO, ;NO HAY
B NADA MAS?

iPor supuesto! Existen otras ten-
dencias a la inversion y no consisten
en la especulacion y en el ‘juego’ mas
o menos afortunado en distintos mer-
cados. Este novisimo tipo de inver-
sion esta apareciendo justo en estos
momentos. Compruebe cémo los pe-
riédicos econdmicos —prensa salmon—
citan, constantemente, distintas for-
mas de invertir el dinero de nuestro
calcetin: granjas de avestruces, cria de
emdues, participaciones en la crianza
de cerdos ibéricos, cultivo de maderas
nobles, etc.

(Qué ocurre? ;De nuevo el sector
agrario es rentable? La explicacion,
como siempre, no sélo depende de
una unica tendencia, de un tnico fac-
tor. En estos momentos se estdn au-
nando diversas razones para volver a
considerar el sector agrario como al-
ternativa: el hastio hacia formas de in-
version tradicionales, el poco conoci-
miento de determinadas y novedosas
formas de inversion para el publico en
general, el miedo a los riesgos eleva-
dos, la existencia de un mercado satu-
rado y con enorme volatilidad, etc.

A estas razones se les suman algu-
nas otras de origen mds bohemio y
bucdlico: el gusto por la naturaleza y
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la mayor conciencia verde del publi-
co, pueden ser algunas de ellas.

Algunos pensardn que en el mun-
do econdmico, aquel de analistas fi-
nancieros, de ‘gurus bursatiles’, de ti-
burones de las finanzas, las amapolas
y las mariposas del campo no son un
factor de decision. jCierto! Normal-
mente, quien estd llevando a cabo este
tipo de inversiones es gente ‘extrafa
al entorno’: personajes de traje de
marca, con maletin de piel y zapatos
italianos. Ofrecen participaciones en
granjas virtuales de bichos raros como
son el emd, o el avestruz, o la pose-
sion a distancia de un cerdo ibérico
que a la postre no ‘tiene tu nombre’.
Ademds, mi experiencia personal es
que la inversion en ‘sangre’ no debe
ser muy abultada.

ARGUMENTOS PARA
LA INVERSION

Claro que tenemos otras posibili-
dades (entre otras cosas por eso esta-
mos aqui). De nuevo, echemos un vis-
tazo a las tablas bursdtiles: ;cudntas
empresas vitivinicolas han aparecido
en los dos tltimos anos?. Observe-
mos: Bodegas Riojanas, Bodegas y
Bebidas, Bar6on de Ley, Federico Pa-
ternina. ;Quiere esto decir que es con-
veniente invertir en vino? La respues-
ta es si y no. No decimos que invierta
en Bolsa en valores agricolas en gene-
ral o viticolas en particular, decimos
algo mas: que produzca uva vy, si es
posible, que produzca vino.

Preguntese: ;qué otra cultura esta
mas extendida que la del vino?, ;qué
cultivo tiene mds nobleza que la vid?
Entreviste a un viticultor y luego haga
lo mismo con cualquier otro agricul-
tor. Vera algo extrafio, distinto. El vi-
ticultor posee un orgullo por sus ce-
pas que le emana por todos los poros.
Realmente la vid y la crianza del vino
son algo madgico. No encontraremos
ninguna otra actividad agraria que de-
note tanto senorio como la vid ;acaso
no recuerdan la serie Falcon Crest?

Pero no sélo de orgullo, nobleza o
sefiorio vive el hombre, ademas la ac-
tividad debe ser rentable. Ahora lo es.
Durante los tltimos 30 anos el consu-
mo del vino se habia estancado. Solo
las grandes bodegas de renombre si-
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tuadas en zonas de nobleza viticola
estaban sacando la cabeza. Los demas
debian subsistir de las subvenciones,
de vender mosto a zonas con mejor
mercado o incluso a otros paises, de
enviar los vinos a la ‘quema’, de mal-
vivir porque el kilogramo de uva sé6lo
cambiaba de precio si era para descen-
der.

En estos momentos, el consumo
de vino se ha estancado —ya no des-
ciende, que no es poco—, la cultura
del vino estda volviendo. El ‘chato’
vuelve a ser popular, su peticion re-
torna a escucharse en los tradiciona-
les bares. Los jovenes hablan de vi-
no, de aromas, de sabores y de colo-
res. Ahora va a resultar que todos en-
tendemos una barbaridad de vino, de
cosechas, de denominaciones y de
variedades. Quizds esto sea pasarse
pero es preferible a lo dltimo vivido.
Este cambio era el que buscabamos y
aqui lo tenemos.

El precio de la uva no para de su-
bir, las bodegas tradicionales siguen
llevando la batuta, marcan la tenden-
cia, pero las bodegas comunes y coo-
perativas viticolas las siguen. Se habla
de calidad en la uva, de variedades re-
comendadas, también de variedades
prohibidas, del tiempo de la recolec-
cion, del tiempo en descarga, de lim-
pieza, de fermentaciones controladas,
de equipos de frio, de atmosferas con-
troladas, de barricas, de periodos de
crianza, de reserva y gran reserva, y
mucho mas.

Los organismos oficiales saben al-
go de esto. En un principio, en zonas de
sobreproduccion se dieron subvencio-
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onvencerse de que el sector vi-

tivinicola esta de moda es facil
con s6lo mirar los dltimos movi-
mientos e incorporaciones en el
mercado de valores. En dicho mer-
cado el sector vitivinicola esta per-
fectamente representado (Barén de
Ley, Bodegas Riojanas, Federico
Paternina, Bodegas y Bebidas).
Ademas, dichas empresas registran
un importante incremento de la
demanda que estd poniendo a
prueba las estrategias de las socie-
dades.

Como ejemplo cabe destacar
el de Bodegas Riojanas —con una
cuota de mercado en la denomina-
cion de origen Rioja del 4.4% en
reservas y del 5.4% en grandes re-
servas—, que mantiene unas expec-
tativas de mejora de su beneficio
neto del 17.55% y termina el ano
con una subida del 33.80% (en
marzo del 98 subia un 85.91%) en
su cotizacion.

sPor qué estas espectaculares
subidas? Podriamos explicarlo en
una parte por el incremento del
precio del vino en el mercado, pero
también por el esfuerzo que hacen
dichas companias en la contencién
de ventas para mantener los mis-
mos niveles de oferta en el futuro.

nes por arranque, hoy se esta premian-
do —sdlo en determinadas condiciones—
la plantacion de nuevos vinedos.

El cambio es facilmente observa-
ble: plantacion de nuevos vinedos, re-
modelacion de bodegas, aparicion de
embotelladoras, multiplicacion  de

concursos 'y premios viticolas, etc.
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Las consecuencias también son evi-
dentes: mejora de la calidad, subida
de precios a la calidad, desaparicion
de vinos ‘peleones’, un consumidor
mds exigente, etc.

Y el futuro, ;cOmo se presenta?
Miremos a nuestro alrededor, en cual-
quier comercio, en cualquier gran su-
perficie comercial, en nuestra propia
mesa y en nuestra propia bodega esta
la respuesta. Nuevas marcas y nuevos
mercados para un viejo cultivo. El fu-
turo parece asegurado. jSalud!.

YO NO LO VEO
B TAN FACIL

“Yo no soy agricultor,
aunque trabajo con
maquinas, ;qué hago aqui?”

“;Seguro que todo esto no es tan
facil como lo pintan!, ;Qué hago yo,
pobre animal urbano o rural pero no
terrateniente ni viticultor para subir-
me al tractor de moda: la vid?”

En primer lugar, aplique la regla
nimero 1: Seamos cautos. No lance
las campanas al vuelo, estamos ha-
blando de negocios y una cosa es ser
romdntico y otra es gastarse los duros
a lo tonto. La agricultura en general y
la viticultura en particular debe ser
considerada como una empresa con
sus beneficios y sus gastos. El agricul-
tor —y por ende el viticultor— debe ser
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gestor de su propia empresa. Esto sig-
nifica que no sé6lo debe ser mero tra-
bajador, sino ademds ser su propio ge-
rente, amén de algo mas: deben amar
su cultivo, su trabajo. Pienso que no
exagero: si no sientes el amor por la
tierra y por el cultivo, prueba otro tipo
de inversion.

La frase anterior da pie para aclarar
una idea. El viticultor debe nacer pero
también se puede hacer. Es preferible
que se dediquen al cultivo de la vid
aquellas personas que tienen antece-
dentes familiares, que han sentido des-
de ninos el orgullo de sus vides, que
aun conservan unas pequefias explota-
ciones extensivas y que se dejan llevar
por la inercia del cultivo. Pero también
es una gran alternativa para gente que
quiere aprender, que quiere sentir el
crecer y el madurar de las uvas al sol. A
todos recomendamos lo mismo: que se
vuelvan gerentes de su propia explota-
cion. Este es el nuevo concepto de agri-
cultor: No s6lo significa trabajar de sol
a sol, afanandose en tareas manuales o
mds 0 menos automatizadas, rogar al
cielo para que el tiempo acompaiie y
ver los precios que ‘rompe’ el mercado,
sino también pensar que no hacemos
nada que no nos vaya a dar dinero.

“Supongamos que me estas
convenciendo.

;En qué consiste realmente
el proyecto?”

“Hay muchos casos de viticulto-
res que malamente sobreviven con sus
cultivos de viiiedos. ;Por qué nuestra
tentativa va a resultar diferente a la
de ellos?”

En primer lugar, debemos saber
qué es lo que no funciona o funciona
mal en el mercado actual. Mi expe-
riencia personal es que sobran vides
en el dmbito extensivo, de cepas de
mala calidad y mucha cantidad. Una
prueba es la siguiente: pregunte al vi-
ticultor de qué variedad es su cepa.
Suponiendo que la sepa, busque si esa
variedad estd reconocida en los nue-
vos mapas de recomendacion varietal
vitivinicola. Mi apuesta es que en el
90% de los casos no serd asi.

Sobran y sobrardn mas aun las ce-
pas de variedades que proporcionan
10, 12 y 15 kg por cepa con bajo con-
tenido en azucares. Variedades sin sa-
bor y sin aroma, que producirdn vinos
anodinos al someterlos a unos proce-
sos de fermentacion también anodi-
nos, y todo ello cargado de unas medi-
das higiénicas y de control tercermun-
distas. Eso ya no lo demanda el mer-
cado. Nunca lo demandd, pero antes
no habia otra cosa.

En estos momentos estamos en un
mercado exigente que quiere que le
proporcionen caldos diferenciados,
con argumentos de marketing para
conquistar terreno a otras bebidas o
incluso a otros vinos. Si no los tiene,
desista de su empeiio, perdera.

Mi consejo es poner explotaciones
relativamente pequenas, con necesi-
dades de mano de obra minimas, con
posibilidades de automatizar la reco-
gida, de variedades de calidad con-
trastada.

Desde el punto de vista de la co-
mercializacion, hay que seguir, a ser
posible, la regla nimero 2: aumentar
el valor anadido del agricultor. Quiero
decir que no se debe vender uva, sino
vino. Que no se debe vender vino a
granel, sino embotellado. Que no se
debe vender botellas malas o medio-
cres, sino de calidad.

“Ya lo he decidido pero:
;como me lanzo?
;como empiezo?”

Préximamente intentaremos ayu-
darles a preparar una vina rentable.®
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Entre 90 y
177 caballos Vd.
estara seguro de elegir bien.

Cuando se busca la potencia y la traccion aliadas al
confort y al disefo, se compra un MAXXUM.
Consecuencias: La Serie MAXXUM MX repite el gran éxito
mundial de los MX-100, MX-110, MX-120 y MX-135 de forma que
CASE IH lanza 4 nuevos modelos, los cuales estan concebidos
para responder atn mejor a las necesidades de cada agricultor;

més compactos y por ende, mas polivalentes, los nuevos modelos MX-90 C y MX-100 C, incorporan
todavia més alta tecnologia y atin mas potentes y confortables los nuevos MX-150 y MX-170.

Véalos en el concesionario CASE IH mas proximo.

CASE Hil
TR e R Y

Calle D, 38-40 - Zona Franca. Tel. 93 336 95 00 - 08040 BARCELONA

AUTOMOCION 2000 http://www.automocion2000.es/caseih/
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RIEGOS LOZANO
El riego de la Mancha

* MOTORES
e PIVOTS, CENTRAL Y FRONTAL
e MAQUINARIA AGRICOLA

RIEGOS TODO TIPO
e BOMBAS

DISTRIBUIDOR EXCLUSIVO PARA CASTILLA-LA MANCHA
DE BAUER, ASADUR TUBERIAS, S.A., SISTEMAS DE TUBERIAS URALITA
Y PIVOT LOGAMATIC

RIEGOS LOZANO

MANZANARES
Tel.: 926 61 13 59 CIUDAD REAL ALBACETE
926 61 04 61- 926 61 00 76 Tel: 926 21 33 21 Tel.: 967 21 33 21

Fax: 926 61 07 31
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XXXIX FERIA
REGIONAL DEL
CAMPO Y MUESTRAS
DE CASTILLA-

LA MANCHA

SUPERADAS LAS PREVISIONES

“Tengo que hacer una
rectificacion”, comento el
alcalde de Manzanares,
Miguel Angel Pozas,
durante el discurso
inaugural de la trigésimo
novena edicion de la Feria
Regional del Campo y
Muestras de Manzanares
(FERCAM ‘99). El error en
cuestion no era otro que la
afirmacion hecha hace un
ano respecto a que la feria
habia alcanzado su “cénit”
en 1998. Los datos de esta
altima edicion echan por
tierra esa teoria.

ERCAM 99 present6 la mayor

muestra de su historia. 183 ex-

positores en representacion de
mds de 700 firmas comerciales, frente
a los 168 del afio anterior propiciaron
que los organizadores de la feria am-
pliasen el recinto ferial a 120 000 m’,
es decir, 7 200 m’ mds. A pesar de to-
do, tuvieron que denegar peticiones
de dltima hora porque era material-
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MAS OPTIMISTAS

mente imposible incorporar mas ex-
positores en los pabellones. Respecto
al valor de la mercancia expuesta este
ano, la cifra sobrepasé los 4 000 mi-
llones de pesetas, segtin fuentes de la
organizacion.

El alcalde de Manzanares, Miguel
Angel Pozas, se mostré satisfecho de
que la feria consiga superarse ano tras
afio y de que “no toque techo”, por lo
que anuncié que el recinto de FER-

“ES Y SERA UN EXITO”

| presidente regional de los empresa-

rios, Jestis Barcenas, destacé el ma-
yor nivel que presentaron los stands y
opiné que, “tal y como estd planteada
FERCAM es y serd un éxito”. El secreta-
rio provincial de UGT, Angel Ramos,
dijo que “esta feria supone un impulso
importante para la provincia y para
Manzanares”, mientras que el secreta-
rio provincial de ASAJA, Florencio Ro-
driguez, indicé que esta feria se poten-
cia méas cada afo y presenta las princi-
pales innovaciones del sector agrario,
“lo que permite mejor competitividad”.
“Es una muestra de la credibilidad de
los empresarios en FERCAM”, anadié.

CAM sera ampliado de nuevo. Pozas
sefial6 que, aun siendo de cardcter re-
gional, en esta feria exponen exposi-
tores procedentes de diez comunida-
des autonomas: Castilla-La Mancha,
Andalucia, Cataluna, Asturias, Ma-
drid, Valencia, Castilla y Ledn, Pais
Vasco, Extremadura y La Rioja.

“El imparable crecimiento de la

feria contard con la ayuda economica

de la Diputacion Provincial de Ciu-
dad Real”, dijo su futuro presidente,
Nemesio de Lara, quien se compro-
metio a romper “el agravio compara-
tivo respecto a otros eventos feriales” .
De Lara anadié que “FERCAM se ha
presentado mds avanzada, mejor pro-
vectada y con mds contenido”.
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CONFERENCIA SOBRE LA REFORMA
DE LA OCM DE LOS CEREALES

0s pagos compensatorios en cultivos herbdceos suponen una media del
30% en los ingresos de los agricultores cerealistas”, afirmé Juan Carlos
Bermejo, técnico de UCAMAN, durante la conferencia técnica celebrada en
FERCAM 99 sobre la reforma de la Organizacion Comun del Mercado de los

cereales (OCM).

Segtin Bermejo, la reforma de las ayudas a cultivos herbaceos, la de la OCM
y la aprobacion del Reglamento de Desarrollo Rural “son los tres pilares que
marcardn la politica agraria los proximos seis anos”. El técnico de UCAMAN
anadio que los pequenos productores cobrardn las ayudas directas en regadio en
funcion del rendimiento de cada cultivo y no segun el rendimiento medio de los
cereales y explic, asimismo, que el trigo duro mantiene su régimen actual y que
el girasol es un cultivo que mejora en Espaiia, tanto paisajistica como medioam-

biéntalmente.

LA ASOCIACION DE AMAS
DE CASA ESTUVO
PRESENTE EN FERCAM ‘99

a Asociacion de Amas de Casa de

Manzanares dispuso de un stand
en el que expuso las labores de punto,
ganchillo, obras pictdricas y demds
trabajos realizados por sus asociadas a
lo largo del afo. La presidenta, Mano-
li Merlo, mostré su satisfaccion con la
cantidad de publico visitante.

JAVIER CONTRERAS GANO
EL CONCURSO DE
HABILIDAD CON TRACTOR

| agricultor Javier Contreras Pe-

droche, de Mota del Cuervo
(Cuenca), gano por sexta vez el Con-
curso Regional de Habilidad con trac-
tor, organizado por Asaja durante
FERCAM' 99.

COAG PIDE UNA RAPIDA
MODULACION DE
LAS AYUDAS

| secretario regional de COAG-

Iniciativa Rural, Antonio Caste-
Ilano Martinez, analizé las repercusio-
nes de las reformas comunitarias de la
agricultura en Castilla-La Mancha vy
pidi6, durante una conferencia en
FERCAM, la rapida puesta en funcio-
namiento de la modulacién de las ayu-
das, “para que la agricultura sea efi-
caz y las subvenciones sean dignas”.
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600 MILLONES PARA
MEJORAR EL POLIGONO
INDUSTRIAL DE
MANZANARES

La Sociedad Estatal de Promocion
y Equipamiento de Suelo (SE-
PES) invertird 600 millones de pese-
tas en construir un paso sobre el ferro-
carril para facilitar la comunicacién
dentro del poligono industrial de
Manzanares. El recinto contara con 36
nuevas hectdreas, segun el convenio
firmado el pasado 15 de julio entre es-
te organismo y el Ayuntamiento de la
localidad. Esta previsto que las obras
duren entre 13 y 18 meses.

Autoridades locales y comarcales visitaron la feria durante la jornada inaugural.

EL GOBIERNO REGIONAL,
DISPUESTO A MODULAR
LAS AYUDAS

1 consejero en funciones de Agri-

cultura y Medio Ambiente de la
Junta de Comunidades de Castilla-La
Mancha, Alejandro Alonso, planteé la
modulacion de las ayudas comunita-
rias como solucién al problema que
supone la aplicaciéon de la PAC. En
una de las conferencias técnicas, dijo
que la Politica Agraria Comunitaria
estd disefiada con buenos principios,
“pero falla en su aplicacion”, y anun-
ci6 que si el Gobierno Central no
aprueba un reglamento de modulacion
de las ayudas de la PAC, el Gobierno
regional consensuard y aprobard uno
especifico para Castilla-La Mancha.

CONSOLIDACION DE
REGADIOS EN LA
MANCHA

La agilizacion y construccion de
una conduccion de agua desde la
cabecera del trasvase Tajo-Segura a
la llanura manchega es fundamental
para el futuro de esta zona”. En estos
términos se expreso el director gene-
ral del Agua en Castilla-La Mancha
durante una conferencia técnica orga-
nizada por asaja en Manzanares. Ale-
jandro Gil Diaz insisti6 en la necesi-
dad de consolidar los regadios en la
region para asegurar el futuro de la
agricultura y se lament6 de que las ad-
ministraciones y las conciencias s6lo
se muevan cuando se tienen encima
periodos de sequia.

JuLio ‘99



UNA RECOGEDORA DE PLASTICO
RESIDUAL DE ORBANANOS Y BRUNET
GANO EL CONCURSO DE NOVEDADES

I a recogedora de
plastico  residual

presentada por Orbana-
nos y Brunet, S.L., de
Haro, recibi6 el premio
a la novedad mas rele-
vante de la feria. Esta
firma riojana participd
por primera vez en el
certamen, con diversa
magquinaria para el vi-
fiedo, el olivar y el me-
16n.

La mdquina premiada se carac-
teriza por su importante contribu-
cion al medio ambiente y permite
quitar de forma sencilla y préctica
los plédsticos que quedan en el cam-
po tras recoger la cosecha de pro-
ductos que se cultivan ‘bajo abrigo’.

Entre las maquinas participantes
también se encontraba una desbro-
zadora de sarmientos, un vibrador-
recogedor de aceituna, una pala
frontal cargadora de tractor y un pi-
vot de trabajo frontal y lateral que
cambia el punto de giro.

MEDALLAS DE ORO PARA LOS STANDS
DE AGRONI Y JOSE MARIA JIMENEZ

groni, S.L., de Membrilla, y el

concesionario de BMW pre-
sentado por José Maria Jiménez, de
Ciudad Real, obtuvieron las meda-
llas de oro a los mejores stands de
maquinaria agricola y de muestras,
respectivamente.

La medalla de plata en la moda-
lidad de stands de maquinaria agri-
cola correspondi6 a Rigual Agrico-
la, S.A., de Fraga (Huesca), por su
exposicion de remolques y maqui-
naria montada en la nueva zona del
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recinto ferial. Navarro Dominguez
Automocion, C.B., de Villarrobledo
(Albacete), concesionario oficial de
tractores Case, obtuvo la medalla de
bronce.

En muestras, fue Suinpra S.L.,
de Tomelloso (Ciudad Real), quien
recibié la medalla de plata por su
stand de herramientas de automo-
cion e industria. La de bronce fue
para Disel, S.L., de Ciudad Real,
por su maquinaria de construccion y
carretillas elevadoras.

mﬁﬂ‘ia

CONCURSO DE VINOS

TINTOS GRAN RESERVA
* Oro: ‘Vegaval-Plata 91°, de Miguel
Calatayud (Valdepenas).
* Plata: ‘Seiiorio de Guaianeja 86’, de
Vinicola de Castilla (Manzanares).

BLANCOS
* Oro: ‘Veronés Macabeo 98°, de SAT
Santa Rita (Mota del Cuervo).
* Plata: ‘Veronés Airen’, de la misma
bodega.

ROSADOS
* Oro: ‘Castillo de Alhambra’, de Vi-
nicola de Castilla (Manzanares).
* Plata: ‘Veronés 98, de la SAT Santa
Rita, (Mota del Cuervo).

TINTOS JOVENES
* Oro: ‘Veronés Cencibel 98’, de la
SAT Santa Rita (Mota del Cuervo).
¢ Plata: ‘Casa de la Vina 98’, de Casa
de la Vina (Alhambra).

TINTOS CRIANZA
* Oro: ‘Valdeazor 96’, de Cooperativa
La Invencible (Valdepenas).
* Plata: ‘Veronés 95°, de SAT Santa
Rita (Mota del Cuervo).

TINTOS RESERVA
* Oro: ‘Sefiorio de Guadianeja
94’ de Vinicola de Castilla
(Manzanares).
* Plata: ‘Yuntero 93°, de la Co-
operativa Jestis del Perd6n
(Manzanares).

QUESOS

ARTESANO
(LECHE PASTEURIZADA)
* Oro: ‘El Pesebre’, de Campo
Rus (Sta. M* del Campo Rus).
* Plata: ‘Marantona’, de La Ca-

sota (La Solana).

INDUSTRIAL
(LECHE PASTEURIZADA)

* Oro: ‘La Tradicion’, de Quesos Ar-

tesanos Hechos a Mano (Mora de
Toledo).

* Plata: ‘“Tomel’, de Cooperativa de

Ganaderos Manchegos (Tomelloso).
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XXXIX FERIA REGIONAL DEL CAMPO Y MUESTRAS
DE CASTILLA-LA MANCHA

a Feria Regional del Campo y posicion de su historia tanto en nime-
Muestras de Castilla-La Mancha ro de expositores como en cantidad y
(FERCAM “99) presenté la mayor ex- calidad de material expuesto.

RIEGOS LOZANO

Como todos los anos, este
distribuidor exclusivo para Castilla-
La Mancha de Bauer, Asadur
Tuberias, sistemas de tuberias Uralita
y Pivot Logamatic, mostro en
Manzanares su amplia gama de
riegos, bombas, motores y maquinaria
agricola en un stand amplio y muy
Vistoso, que contd con una notable
presencia de visitantes.

AGROARAQUE

Su stand ocupaba un puesto privilegiado
dentro del recinto ferial, tanto por su
ubicacién como por los metros de los
que disponia. Una gran exposicion de
tractores Landini, entre los que
destacaban las lineas apropiadas para la
agricultura manchega, junto a la gama
de Belarus, varios modelos de
sembradoras Sold empacadoras Claas y
tractores Fendt también tuvieron
representacion en este espacio expositor.

RIEGOS AZUER

Una amplia muestra de bombas
Grundfos, grupos electrégenos

Tecnoplus, maquinaria agricola Noli LBA M‘A(’]AlleA‘R/lA AGRiCOLAW

y vibradores Gascon.

-
L.

Un afio mds Alba estuvo presente en la feria con todo tipo de maquinaria agricola
y complementos de bosque y jardin. Distribuidor oficial de Husqvarna en toda la
gama de bosque y jardin y de Agria en motoazadas, motocultores y tractorcitos de
21 a 75 CV articulados y rigidos, ofrecio una variada gama de Bombas Fitosa,
atomizadores, pulverizadores, maquinas Aguirre, arados de Jympa, remolques de
Talleres Uriach-Gombau, bombas Gili, un paragiias de Solano Horizonte.

JOSE M2 JIMENEZ

Su gran novedad la constituyeron los tractores Zetor, que vuelven a ser

comercializados por este distribuidor manchego. Jiménez sigue disponiendo,

José Maria Jiménez saluda a Ignacio ademds, de marcas como Same, Deutz y Pellenc Egretier, especialista en el sector
Miranda, importador de Zetor. viticola.
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AGRONI / AGRIMANCHA
Estos concesionarios de New
Holland llevaron a la feria
las ultimas innovaciones de la marca
en tractores, cosechadoras de
cereales, vendimiadoras,

empacadoras y empacadoras gigantes.

Agroni cont6 también con
sembradoras, despedregadoras,
trituradoras de piedra, remolques
repartidores de estiércol, maquinaria
especifica para la vina y vibradores
de aceitunas de distintas marcas,
como Agarin, Ferca, David, Welger,
Kuhn, Lamusa, Nodet y Halcon.

ABREGO AUTOMOVILES

Este expositor tanto de maquinaria
agricola como de automdviles, estuvo
en la feria con productos de John
Deere, Chrysler-Jeep y Hyundai. Entre
todos destacd los tractores John Deere
de la serie 6010 por ser la dltima
novedad de la firma.

RIGUAL AGRICOLA

Conocidos por sus remolques y
maquinaria agricola, Rigual expuso
todo tipo de remolques basculantes,
cubas de purin y esparcidores de
estiércol.
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INDUSTRIAS AGRICOLAS
SANCHEZ BEATO

Especialistas en construcciones de
maquinaria agricola y forja artistica,
este ano Sanchez Beato expuso todo
tipo de maquinaria agricola de

J. Martorell y Howard.

RIEGOS ANTEQUERA

Distribuye tanto maquinaria agricola,
COMoO riegos por aspersion y por
goteo, bombas Caprari y GH, motores
Deutz y Same, despedregadoras
Tasias y sembradoras Gil y los aperos
de Halcon.

b

b

HERMANOS PEREZ AUNON

Motosierras, motoazadas,
desbrozadoras y toda la gama de
productos para el cuidado del bosque
y jardin de Stihl y de Viking fueron
expuestas por Pérez Aunon en un
camion acomodado para ofrecer la
mejor visibilidad de los productos
que comercializa.

e
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MANITOU
Estuvo presente a través de su
distribuidor Disel. Una de las
telescopicas de Manitou incorporé —en
la imagen— un vibrador de olivos de
Sanz y Morales.

ORBANANOS Y BRUNET
Destaco por su maquinaria para el
vinedo, olivar y melon, sobre todo

con su recogedora de plastico
residual, premiada en el concurso de
novedades.

@ &
NAVARRO DOMINGUEZ
AUTOMOCION

Concesionario oficial de tractores
Case, llevo tambien a la feria
empacadoras Batlle, vertederas Vogel
& Noot, remolques Gili y vibradores
Videlsur.#

e
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Distribuido en Ciudad Real por 1|

AGROARAQUE

Avda de la Constitucion, 126
B 926 63 46 97 LA SOI.ANA

A7 - LA SOLANA
. 34
. H:: : LA CONSTITUCION, 126

LANDINI IBERICA, S.L.

Industria, 17 - 19  Pol. Inds. Gran Via Sur 08908
Hospitalet de Llobregat (BARCELONA)
Tel.: 932231812 « Fax: 932230978
Tel. Recambios: 932230828
Fax Recambios: 932233258




COSECHADORAS DE OCASION

Importadas de la Union Europea. ;;COMO A ESTRENAR!!
NEW HOLLAND TX 36, TX 34, 8080, 8070, 8050.

Otras marcas y modelos consultar.

Empacadoras gigantes New Holland.
CONCESIONARIO

. - Poligono Industrial Sector 4. nim. 9 \ ,
W Enrigue Tel.: 976 18 50 20 « Fax: 976 18 53 74 \ ’

Segura, S-1. 5530 viLLANUEVA DE GALLEGO (Zaragoza)  peWHOLLAND

... ylos F".TROS
a cartes.

MADRID (28002): FILTROS cartés, s.a. * Pradillo, 58 » Telf. 914 155 518* » Fax 914 154 603 » http://www. filtroscartes.com
Ez BARCELONA (08026): FiLTROS cartés Catalunya, s.I. ¢ Aragdn, 561 - 563 # Telf. 932 319 850 « Fax 932 323 958
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El replanteamiento en
su estrategia
empresarial, a
principios de los 90,
fue decisivo para que,
en tan s6lo una década,
Talleres Gili se colocase
entre las primeras
marcas de maquinaria
agricola y en el quinto
puesto entre los
fabricantes de
remolques. Su historia
cambio cuando decidio
reducir su produccion a
cubas, remolques y
baneras para, mas
tarde, expandirse en el
mercado nacional.

us origenes se remontan mucho
S tiempo atrds cuando, el padre de
Jorge Gili cred su propio nego-
cio de herrero en la localidad de
Montgai (Lleida). Hace de ello méds de
50 anos. Consiguié hacerse con una
nave de 300 m’ en donde fabricaban
carros, puas de labrar al fuego, baran-
dillas, etc. Mds tarde se traslad6 a otro
local de 2 000 m*, pero pronto se que-
daron pequenas estas instalaciones.
Talleres Gili muestra una trayec-
toria empresarial ascendente, estre-
chamente vinculada a la especializa-
cion. Fue en 1990 cuando sus funda-
dores empezaron a darse cuenta de
que podrian alcanzar el éxito si deja-
ban de fabricar palas, arados, rulos...
para centrarse en la produccion de cu-
bas, baneras y remolques. Esta elec-
cion no obedecia a ninglin motivo en
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TALLERES

LA DECADA

concreto. “Quizd nos dedicamos a
esos productos porque eran los que
mds dinero manejaban’, afirma Jorge
Gili.

Poco a poco, los objetivos de la
empresa se centraron en expandirse a
otras comunidades autonomas. Hasta
1994 la venta habia sido local, pero al
ver que los resultados de la contrata-
cion de un representante en Manresa
habian sido positivos, vieron la posi-
bilidad de buscar otros en el resto de
Espafia y, asi, abrirse al mercado na-
cional. “Acudimos a la feria de Zara-
goza porque consideramos que era un
buen punto de enganche para coger
gente nueva’.

 APERTURA A NUEVOS
B MERCADOS

La produccion de remolques es
uno de los mercados que, en aparien-
cia, mds competencia tiene. Pero esto

no ha sido un impedimento para Gili.
“Nosotros ocupamos el puesto niime-
ro cinco entre los mds de 400 fabri-
cantes que hay en Espana. Es el reco-
nocimiento de una labor bien hecha.
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GILI

PRODIGIOSA

Ofrecemos calidad en la mdquina y
seriedad detrds del servicio al
cliente”, asegura Jorge Gili.

1998 fue un buen afo para Talle-
res Gili, que vendi6 alrededor de 450
mdquinas entre 3 y 30 toneladas.
unas 200 de esas ma-
quinas eran baneras,
145 remolques y 150
cubas.

Este ano, la falta de
lluvias ha afectado ne-
gativamente a sus ven-
tas. “La agricultura es
el primer sector que ha
notado la recesion y es-
toy seguro de que mds
adelante  bajard el
transporte, la
truccion y casi todas la
dreas. Nosotros, en Navarra, donde
vendimos el aiio pasado dieciocho
barieras grandes, este aio solo he-
mos facturado diez”. Jorge Gili opi-
na que, en general, ha habido cierta
psicosis respecto a este tema. “He-
mos compensado la bajada en algu-

cons-
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nos mercados con la apertura de
otros nuevos”, matiza.

DIFERENTES TIPOS
B DE CLIENTES

Respecto al tipo de cliente y a la
evolucidn que ha seguido el mercado,
Jorge Gili considera que “en Espaiia
aun tenemos un agricultor pequeno”
y que, por eso, “no es dificil de enten-
der que muchos de nuestros clientes
compren las mdquinas a precio. Ade-
mds, el remolque que nosotros hace-
mos es de campana: 20 ¢ 30 dias al
ano”. Sin embargo, el cliente de ma-
quinas grandes “no mira tanto el pre-
cio, como la calidad, el servicio y la
marca’.

El sector de las cubas, en la actua-
lidad, tiene cierta disposicion a distri-
buir el purin de forma aérea, aunque
esté prohibido. “Aqui en Cataluia
hay muchas quejas, pero la ley no es-
td hecha. Los espanoles, en general,
somos muy prdcticos y hasta que no

T Ocupamos el
puesto numero
5 en el mercado
de remolques,
entre los mas de
400 fabricantes
que hay en
Espafial)l

nos meten el palo encima, no reaccio-
namos”, comenta Jorge Gili. Sin em-
bargo, ese no es el caso de Talleres
Gili que cuenta, desde hace siete anos,
con esparcidores que entierran el pu-
rin. Ademas, ha contratado a un inge-
niero para que estudie otras posibili-
dades. El objetivo actual de las inves-
tigaciones es crear un aplicador de pu-
rin de discos, no de rejas, como los
utilizados en Italia y Alemania, que
permita, ademds de poder enterrar el
purin en los rastrojos, tirarlo en la pra-
dera, en la alfalfa o en el prado me-
diante unos vasos al ras del suelo para
que no se levante mal olor.
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k& Tenemos
representantes
desde el primer

dia, lo que
demuestra que
somos serios)J

Talleres Gili es una de las empresas
espanolas mas importantes en el sector
de remolques.

demuestra que somos serios y que el
trabajo que hacemos es bueno. El
cliente quiere una buena marca y lo
estamos logrando”, apunta Gili.

Entre sus planes de futuro no se
encuentra potenciar el mercado del re-
molque pequenio “porque somos mu-
chos fabricantes”, puntualiza. “En la
bariera veo algo mds de futuro porque
somos dos pioneros y los precios que
ofrecemos son bastante buenos. En
este campo somos mds competitivos”.

CALIDAD DE LOS
PRODUCTOS Y
PRECIO COMPETITIVO

El éxito de Talleres Gili viene li-
gado tanto a la calidad de sus produc-
tos como al competitivo precio que
les permite luchar por una importante
cuota de mercado. Segin Jorge Gili,
“no todo es precio”. En su opinion,
“tiene que haber algo detras de la
mdquina porque, al fin'y al cabo, las

“CAMINAR ANTES DE CORRER”

unque han transcurrido
muy pocos afnos desde el
despegue de la empresa,
cuenta también con presen-
cia en Francia y Portugal, si ,
bien Jorge Gili reconoce que
todavia no habian tenido
tiempo para internacionali- 0
zarse. “Hay que caminar antes 2

cosas bien hechas triunfan”. Ade-
mads, esta empresa cuenta con repre-
sentantes desde el primer dia “/o que

Las instalaciones han ido
creciendo con el paso de los afos,

de correr”, afirma.

Talleres Gili dispone de
una plantilla de 20 personas
fijas para soldar, montar y pintar sus productos. Los
componentes los compran ya hechos, con la placa
conformada y cortada. Hace afio y medio crearon una
nueva instalacién de 6 000 m? porque las que tenian se
habian quedado pequenas. “Hemos comprobado que
necesitamos todo ese espacio y que, incluso, nos ven-
drian bien 8 000 metros”.
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de acuerdo a la produccion de la
empresa.

Talleres Gili es una de las dos empresas pioneras
en la venta de baferas, producto en el que se han es-
pecializado, al considerar que es el que ofrece mejo-
res perspectivas de futuro. Respecto al remolque pe-
queno, las previsiones no son tan favorables porque
son muchos sus fabricantes y, por lo tanto, mayor la
competencia.®
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SE INCREMENTA EL
RENDIMIENTO DE LOS
CEREALES

El Ministerio de Agricultura (MAPA) alcanzo el 16 de
julio un acuerdo con las comunidades autonomas para la
distribucién del incremento del rendimiento de cereales en
Espaia de 2.64 a 2.9 t/ha, segin inform6 el Ministerio de
Agricultura. Anadi6 que en la distribucion se han tenido en
cuenta los criterios de proporcionalidad establecidos en la
Resolucion aprobada por el Congreso de los Diputados el
23 de junio, con motivo del debate del Estado de la Nacion.

Dentro del plan de reparto, destaca Castilla y Leon, con
672 000 t, seguida de Castilla-La Mancha, con 469 000, y
Andalucia, con 434 000 t. Aragén alcanzo las 285 000 t, a
gran distancia estan Extremadura, con 149 000; Cataluiia,
con 125 000; Navarra, con 77 000; Madrid, con 26 000;
Pais Vasco, con 20 500; y La Rioja y Galicia, con 20 000 t,
cada una de ellas. Murcia consigue 18 144 t, mientras que
Baleares obtiene 13 757; la Comunidad Valenciana,

13 000; Asturias, 1 594; y finalmente, Cantabria y Cana-
rias, 1 407 y 98 t, respectivamente. Agricultura espera tener
finalizado el plan completo antes de fin de mes, para su
posterior aprobacion por parte de la Comision Europea.
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ESTUDIAN ALTERNATIVAS A LA
UTILIZACION DE BROMURO
DE METILO

El Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentacion
(MAPA), a través del Instituto Nacional de Alimentacion y
Tecnologia Agraria y Alimentaria (INIA), firmé un conve-
nio con el Ministerio de Medio Ambiente para estudiar, de
forma conjunta, alternativas a la utilizacion del bromuro de
metilo.

Mediante dicho acuerdo, ambos ministerios recogen la
preocupacion de los sectores productivos afectados por la
supresion de la citada sustancia en la agricultura, "por lo
que han aunado esfuerzos para investigar soluciones alter-
nativas, su verificacion en campo y su viabilidad economi-
ca". Recordaron que el bromuro de metilo, empleado como
fumigante, sobre todo en los cultivos de freson, pimiento,
flor cortada, zanahoria y citricos, fue incluido como uno de
los productos que agota la capa de ozono en la Cuarta Reu-
nion del Protocolo de Montreal en 1992. En el IX encuen-
tro de dicho protocolo, que tuvo lugar en 1997, fue estable-
cida la eliminacion practicamente total de la utilizacion del
bromuro a partir del 2005.

La Comision Europea presentd en 1998 una propuesta
de reglamento en la que se fijaba la supre-
sion total de su produccion y uso desde el
I de enero de 2005.

En febrero de 1999, la UE adopté un
calendario de reduccion gradual de la pro-
duccion y el consumo del bromuro de me-
tilo: disminucion del 25% desde el 1 de
enero de 1999; del 60% desde el 1 de ene-
ro de 2001, del 75% a partir del 1 de enero
de 2003 y la supresion total, excepto para
usos agricolas, desde el 1 de enero del
2005.

Los primeros estudios hechos en Espa-
fia sobre este componente comenzaron en
1997, a través de un proyecto financiado
por el INIA, en el que participaron investi-
gadores expertos en cultivos que utilizan
el bromuro de metilo, apunté el MAPA.
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PENDIENTES DE APROBAR LAS
AYUDAS POR LOS INCENDIOS
FORESTALES EN CATALUNA

Uni6 de Pagesos (UP) ha denunciado que el Departa-
mento de Economia atin no ha aprobado las ayudas extraor-
dinarias para la regeneracion de los bosques afectados por
los incendios forestales de 1998, a pesar de las promesas al
respecto del Departamento de Agricultura.

A pocos dias de que se cumpla un afio del inicio del
gran incendio que arrasé 27 000 ha de la Cataluiia central,
Josep Puigpelat, portavoz de la Comision Permanente de la
UP, se ha quejado de que "aun no nos hemos sentado con la
administracion a analizar qué paso, y este es un error his-
torico".

Sobre la actuacion de la Administracion, Puigpelat ha
reconocido que los créditos subvencionados para la reposi-
cion de bienes inmuebles "han funcionado mds o menos" 'y
ha denunciado que las ayudas para labores de limpieza y
regeneracion del bosque "hoy por hoy no estan ni aproba-
das". Un total de 415 propietarios (unas 15 000 ha) han
presentado sus expedientes, revisados por el Departamento
de Agricultura, que, a primeros de junio y tras una reunion
de representantes de UP con Jordi Pujol, les envi6 una carta
que aseguraba que se aprobarian durante ese mes.

AGRICULTURA RECONOCE
LA INTERPROFESIONAL
DEL LINO

El Ministerio de Agricultura reconocié publicamente el
pasado 13 de julio la creacion de la Interprofesional del Li-
no, que agrupa a todo el sector, segtin confirmaron fuentes
del propio Ministerio de Agricultura.

Los sectores del cerdo ibérico y del pan también han
sido reconocidos por el Ministerio de Agricultura como
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organizaciones interprofesionales agroalimentarias, con
lo que ya serdn diez las asociaciones que cuentan con es-
te distintivo.

El objetivo de las interprofesionales es lograr una ma-
yor eficacia y transparencia de los mercados, mejorar la ca-
lidad de los productos, promocionar programas de investi-
gacion e informar al consumidor.

Por otra parte, la Asamblea Constituyente de la Inter-
profesional Lictea (INLAC), que se desarrollé el 7 de julio
en la sede madrilefia de la Confederacion de Cooperativas
Agrarias de Espana (CCAE), concluy6 sin que los asisten-
tes, representantes del sector productor y del sector trans-
formador, llegaran a un acuerdo en la primera de las deci-
siones relevantes a adoptar: la eleccion de los puestos mds
significativos de la Junta Directiva.

La formalizacién en la eleccion, tanto de la Junta Di-
rectiva como de sus cargos dirigentes, es fundamental para
iniciar el proceso de constitucién de INLAC como inter-
profesion, y de esta manera poder integrarla en el Consejo
de Interprofesiones, ya que hasta el momento solamente es-
taba reconocida como asociacion.

A la reunion asistieron los representantes de las organi-
zaciones que agrupan a la gran mayoria del sector lacteo es-
pafiol. Por los productores acudieron la Asociacion Agraria
Jovenes Agricultores (ASAJA), la Coordinadora de Organi-
zaciones de Agricultores y Ganaderos (COAG) y la Unién
de Pequefios Agricultores y Ganaderos (UPA). La rama
transformadora conté con la presencia de la Aso-
ciacion Nacional de Empresas Lacteas (ANEL) y
la de la Federacion Nacional de Industrias Lécte-
as (FENIL). Ademas, la Confederacién ocupé su
puesto como entidad que engloba a cooperativas
de productores y transformadores.

PROMOCION DEL
ENTORNO DE LOS
PARQUES NACIONALES

Municipios, empresas, particulares y organi-
zaciones ecologistas pueden solicitar desde el 14
de julio subvenciones piblicas estatales para
promocionar el desarrollo sostenible y mejorar la
calidad de vida de las poblaciones situadas en
areas de influencia socioeconémica de los Par-
ques Nacionales.

Asi figura en una resolucion publicada el 13 de julio en
el Boletin Oficial del Estado (BOE), que establece un plazo
de 30 dias para reclamar este tipo de ayudas y subvencio-
nes, que para 1999 alcanzan los 1 300 millones de pesetas.

El objetivo de estas subvenciones, segtin el Ministerio
de Medio Ambiente, es promocionar el desarrollo sosteni-
ble y estd prevista la concesion de ayudas técnicas, econé-
micas y financieras.

En 1998, las subvenciones del Ministerio de Medio
Ambiente en este apartado alcanzaron los 650 millones de
pesetas y para este afio hay presupuestados unos 1 300 mi-
llones de pesetas.
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NO HABRA PROBLEMAS
DE ABASTECIMIENTO
DE AGUA

El secretario de Estado de Aguas, Benigno
Blanco, dijo que este afio, uno de los mds secos del
siglo, "no habrd ningiin problema de abasteci-
miento de agua en grandes zonas de poblacion ni
en ciudades importantes", ya que "los embalses,
en general, estan muy llenos".

Sin embargo, reconocié que hay algunas zonas
con problemas serios, como la margen derecha del
Ebro, algunas partes de la Confederacion del Gua-
dalquivir y en puntos de las cuencas del Segura y
del Jucar, pero "no se puede hablar con cardcter
general de una sequia".

Afirmé que desde el Ministerio de Medio Am-
biente se esta haciendo un seguimiento "muy deta-
llado" de la situacion y destacd que casi todas las
Confederaciones estdn introduciendo medidas restrictivas a
las aguas que se otorgan durante este ano, porque "si de
verdad estamos entrando en una sequia, algo que ahora

nadie puede saber, debemos ser muy cautelosos en guardar

agua para otros anos".

Segtin los datos del Ministerio de Medio Ambiente, los
embalses peninsulares almacenaban en la primera quincena
de julio 29 688 hectometros cubicos de agua, lo que repre-
senta el 55.94% de su capacidad.

FUERTE PENALIZACION A
LA PRODUCCION DE ACEITE
DE OLIVA

Los productores espanoles de aceite de oliva recibirdn
una ayuda de 131.72 PTA/kg de aceite (78.25 euros) esta
campana, lo que supone una penalizacion del 43.62% al su-
perar la Cantidad Médxima Garantizada (CMG), segin un
comunicado del Ministerio de Agricultura.

La produccion nacional de aceite de oliva alcanzo en
la campaiia 1997/98 un volumen de 1 147 000 t, mientras
que en la UE la cosecha fue de 2 394 291 t, cifra que in-
cluye la produccion de los pequefios productores y el 8%
destinado a aceite de orujo. El Ministerio de Agricultura
recuerda en un comunicado que la CMG asignada a toda
la UE es de 1 350 000 t, aunque sefnala que la nueva orga-
nizacion comun de mercado (OCM) del aceite de oliva
amplia este volumen hasta 1 777 261 t, de los que
760 027 t corresponderdn a Espana. Segun la nueva re-
glamentacion, a Espana se le aplicaria una reduccion del
33.73%, lo que representa una subvencion de 147.51
PTA/kg de aceite. El comunicado asegura que los pro-
ductores espaiioles recibirdn antes del 15 de octubre de
1999 un pago de 4.62 euros por cada cien kilos, dado
que ya cobraron un anticipo de 72.53 euros por cada cien
kilos.
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PRIMER PARQUE DE
MAQUINARIA AGRICOLA
EN GALICIA

El consejero de Agricultura, Ganaderia y Politica Agro-
alimentaria, Castor Gago, inauguro en la parroquia de Vila-
xuste, en Portomarin, el primer parque gallego, y segundo
en Espana, de maquinaria agricola.

La idea surgi6 de diez ganaderos propietarios de siete
explotaciones lecheras, con el objetivo de compartir maqui-
naria agricola adquirida en comun para asi cubrir todas las
necesidades de mecanizacion de las explotaciones.

La rentabilidad del parque agricola, segin la Conse-
jeria, "es clara; no solo se ahorra en gastos y se dispone
de maquinaria adecuada para cada explotacion, sino
que ademds se abarata el coste de produccion del litro de
la leche".

AGRICULTORES E INDUSTRIAS
PACTAN LOS PRECIOS
DEL TABACO

Los agricultores y las industrias de primera transforma-
cion alcanzaron, el pasado 24 de junio, un acuerdo sobre
los precios de compraventa de tabaco que regirdn durante
la campana de 1999/2000.

El documento, rubricado con la mediacion del Ministe-
rio de Agricultura, recoge un precio minimo de 45 pesetas
para la variedad ‘Virginia’; mientras que para la ‘Burley F’
se establecen 36 pesetas y para la ‘Burley E’ se acord6 un
precio de 43 PTA/kg.

En este acuerdo, que se produce tras tres reuniones in-
fructuosas, se ha establecido que el dinero serd anticipado
al productor a la firma del contrato.

recnica 77



CRECE EL GASTO
ALIMENTARIO EN ESPANA

El gasto medio en alimentos, bebidas y tabaco consu-
midos en el hogar en Espaiia ascendié a 156 238 pesetas en
el primer trimestre de 1999, lo que supone un aumento del
1.48% en relacion al mismo trimestre del afio anterior y un
descenso del 0.22% una vez descontada la inflacion.

Estos datos, dados a conocer por el Instituto Nacional
de Estadistica (INE), pertenecen al avance de resultados de
la Encuesta Continua de Presupuestos Familiares en el pri-
mer trimestre, segun la cual el gasto medio total por hogar
entre enero y marzo fue de 737 389 pesetas.

De la cantidad total, el 21% fue destinado a la adquisi-
cion de alimentos, bebidas y tabaco (156 238 PTA/hogar) y
el resto a otros gastos (581 151 PTA/hogar).

ALFALFA DESHIDRATADA:
HABRA PENALIZACIONES

Segun los datos de produccion de forraje deshidratado
presentados en el Comité de Gestion de la UE, el rebasa-
miento global de la Cantidad Maxima Garantizada (CMG)
en el conjunto de la Comunidad estaria en torno a un 4.4%,
lo que se traduciria en una penalizacion de 0.48 PTA/kg de
forraje deshidratado.

Espafia seria, con mucho, el pais que mds ha sobrepasa-
do este cupo; lo que ha creado un cierto malestar entre los
industriales de otros paises, como Francia, Alemania o Fin-
landia, que acusan a los espaiioles de no deshidratar el fo-
rraje, sino que se limitan a secarlo al sol, en el campo, y pa-
sarlo por las maquinas cuando estd practicamente seco, con
el consiguiente ahorro de fuel, que es precisamente el coste
que se pretende compensar.

El sector de los forrajes desecados es el tnico de los
que tienen un sistema de penalizaciones por rebasamiento
de cantidades, en el que, hasta un determinado Iimite (en
este caso el 5%), la penalizacion se aplica en el ambito co-
munitario, con independencia de que el pais en cuestion se
haya pasado de su Cantidad Nacional Garantizada.

CRECE EL PRECIO DE LA
TIERRA AGRICOLA EN MADRID

El precio de la tierra en la Comunidad de Madrid au-
ment6 un 11% durante el pasado afio, informé en un comu-
nicado, a partir de datos del Ministerio de Agricultura, la
organizacion de Agricultores y Ganaderos Independientes
de Madrid, que vaticiné una ralentizacion a partir del afio
2000.

La organizacion destaco el incremento de los precios en
el olivar "que han subido de tal manera que, en las comar-
cas del sur, cotizan en metros cuadrados” y anadié que en
el mes de julio, los pocos que estan a la venta rondan las
400 y 500 PTA/m.

Matiz6 que estas cotizaciones se producen en 14 000 de
las 24 000 ha de olivar existentes en la regién, mientras que
en las zonas marginales los precios de una hectdrea se sitdan
en un millén de pesetas. Detall6 que en 1998 el precio medio
de una hectdrea de vinedo de secano ascendi6 a 893 000 pe-
setas, lo que supone un aumento del 12% en relacion con el
afo anterior. Sobre las tierras de labor de secano, indicé que
el precio de una hectdrea ascendié en 1998 a 518 000 pese-
tas, un 9.05% mds; mientras que el primer semestre del afo,
crecié un 11% hasta las 575 000 PTA/ha.

La asociacion destacé que el elevado precio de la tierra
—primer coste productivo— dificulta la incorporacion de jo-
venes a la agricultura y el aumento de la superficie de las
explotaciones.®
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UNION EUROPEA
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LEVANTAMIENTO PARCIAL DEL
EMBARGO POR LAS ‘VACAS
LOCAS’ AL REINO UNIDO

La Comision Europea aprob6 el 14 de julio el levanta-
miento, a partir del primero de agosto, del embargo que re-
cae sobre las exportaciones de vacuno del Reino Unido tras
la crisis de las “vacas locas’.

El Ejecutivo comunitario anuncié la medida tras pre-
sentar su decision al comité de representantes permanentes
de los quince Estados miembros, informaron fuentes comu-
nitarias.

El levantamiento del embargo se limitard, no obstante,
a la carne de animales mayores de seis meses y menores de
treinta, de acuerdo con la decision que adoptaron los minis-
tros de Agricultura de la Unién Europea (UE) en noviem-
bre de 1998.

El portavoz del comisario europeo de Agricultura,
Franz Fischler, destacé que seguird prohibida la exporta-
cion de animales vivos britdnicos.

La misma fuente anadié que la decision tendra posible-
mente "un impacto pequeiio sobre las exportaciones britd-
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nicas" debido a las restricciones que permanecerdan sobre
los envios de ese pais.

El nimero de casos de ‘vacas locas’ en el Reino Unido
ha descendido considerablemente en los tltimos diez anos,
caida que se acelerd tras la puesta en marcha de medidas de
control draconianas, como el sacrificio de todos los terne-
ros nacidos después de agosto de 1996, fecha en la que se
prohibid las harinas para la alimentacion del ganado, al ser
el vehiculo transmisor de la EEB.

Los casos detectados han pasado de mas de 37 000 en
1992 a3 000 en 1998 y a 511 hasta abril de este ano.

El valor de las exportaciones britdnicas de vacuno antes
de la prohibicion se elevaba a 520 millones de libras
(127 400 millones de pesetas), segun datos del sector.

LA NUEVA PRESIDENCIA
DE LA UE ANUNCIA
SUS PRIORIDADES

La reforma del régimen de importacion de banano en la
UE y las préximas negociaciones de la Organizacién Mun-
dial del Comercio (OMC) son algunas de las principales
prioridades de la presidencia finlandesa, se-
fialaron fuentes comunitarias.

La Comision Europea, sin embargo, no
ha presentado todavia un proyecto de refor-
ma del régimen de importacion en vigor, a
pesar de que algunos Estados miembros tie-
nen prisa en poner fin a la guerra comercial
mantenida con Estados Unidos.

Bruselas prosigue sus contactos con to-
dos los paises terceros afectados por el siste-
ma de importacion pero continda la incerti-
dumbre en torno a la solucion final, segin
fuentes comunitarias.

Las negociaciones de la OMC para la li-
beralizacion de los intercambios mundiales
serdn, por otra parte, el tema estrella del Con-
sejo de Ministros de Agricultura informal que
se celebrara de los dias 12 al 14 de septiembre
en la localidad finlandesa de Tampere.

tecnica 9
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CHINA, INTERESADA
POR LA TECNOLOGIA
DE RIEGO ESPANOLA

El' ministro espafiol de Agricultura,
Pesca y Alimentacion, Jests Maria Posada
Moreno, encontré una respuesta positiva
del Gobierno chino a su propuesta de intro-
ducir en este pais tecnologia de sistemas de
regadio.

"Hemos hablado de hacer algo en Chi-
na con nuestros sistemas de riego, como ya
lo estd haciendo Israel. La reaccion de Pe-
kin ha sido muy buena"”, dijo Posada tras
entrevistarse con su colega chino, Cheng
Yaoban.

Posada, quien complet6 una visita oficial de cinco dias
a China, abordé con su interlocutor "la necesidad de esta-
blecer un acuerdo entre los dos paises para impulsar la
presencia de los productos esparioles en China y cito, entre
otros, los jamones".

Posada se mostro sorprendido de
que tienen las autoridades chinas de Espana, y plante6 a
Cheng que Madrid se encuentra en una posiciéon muy favo-
rable para exportar a esta nacion productos lacteos.

El ministro viajé acompaiiado por el director de su ga-
binete, Ramon Blein; el director general de Alimentacion,
Fernando Zamadcola; el subdirector de Relaciones Interna-
cionales, Ricardo Lopez de Haro; y su asesora, Isabel Gar-
cia Tejeman.

FL MEDIO RURAL EUROPEO
TIENDE A LA
DIVERSIFICACION

El director general adjunto de la Direccion General VI
de la Comision Europea, José Manuel Silva, manifesté que
el sector agrario, ante el préximo milenio, debe desarrollar
el aspecto multifuncional del medio rural.

Silva preciso al respecto, que el agricultor "no debe ser
inicamente un productor, sino alguien que tiene que traba-
jar por el medio ambiente o por la conservacion del patri-

"alto conocimiento"

monio".

Jose Manuel Silva clausur6 en Segovia el curso sobre
‘La agricultura espanola después de la Agenda 2000’ de la
Universidad de Verano de Castilla y Leon, donde expuso
una ponencia sobre ‘El futuro del mundo rural europeo’.

El director general manifesté que el eje fundamental que
permitird el desarrollo de los aspectos multifuncionales de la
agricultura en Europa sera el Reglamento de Desarrollo Ru-
ral aprobado recientemente en la cumbre europea de Berlin.

Recordé que el actual sistema de ayudas a cultivos co-
mo el girasol o los cereales "va a sufrir cambios tal y como
ahora los entendemos, porque ha demostrado que es una
manera de proteger las oscilaciones de la produccion”, pe-

80 récnica

ro aseguré que hasta el aio 2006 estos cultivos estardn bien
protegidos.

En la jornada de clausura de este curso, intervino tam-
bién el presidente de la Comision de Agricultura del Parla-
mento Europeo, Juan Colino Salamanca, que manifesto su
optimismo sobre el futuro del sector agricola con los mismos
argumentos expresados por Silva, en el sentido de diversifi-
car la oferta de alternativas a la agricultura tradicional.

Sobre este aspecto, manifest6 que los pequenos agricul-
tores pueden notar mds los cambios de la nueva politica
agraria "porque tienen menos capacidad de defensa, pero
hay que tener en cuenta que la modulacion en las ayudas
agrarias no solo va a permitir recibir ayudas por la pro-
duccion, sino por otras actividades como planes de forma-
cion profesional o de conservacion del medio ambiente".

FISCHLER SE MANTIENE COMO
COMISARIO DE AGRICULTURA

El comisario europeo de Agricultura en funciones, el
austriaco Franz Fischler, manifesto su satisfaccion y "orgu-
llo" después de que el Gobierno de Viena decidiera el pasa-
do 6 de julio renovar su puesto de comisario.

"La decision del Consejo de Ministros austriaco mues-
tra que el Gobierno no solo confia en mi sino que estd con-
vencido de que en los proximos cinco afios realizaré una
buena labor en la Comision Europea”, seiala en una decla-
racion escrita el responsable comunitario.

Fuentes de su gabinete senalaron que Fischler podria ser
nominado también comisario de Pesca si el presidente de la
Comision, Romano Prodi, cumple su objetivo de agrupar en
un solo cargo las carteras de Agricultura y Pesca.

El comisario se convirti6 en uno de los politicos euro-
peos mds conocidos en Espafia como consecuencia de las
tensiones provocadas por su propuesta de reforma del sec-
tor del aceite.

El responsable comunitario, no obstante, vencié su
imagen de politico inflexible al acceder en el tltimo mo-
mento a rebajar considerablemente sus pretensiones en di-
cha reforma.

JuLio ‘99
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Durante su cargo al frente de la comisaria de Agricultu-
ra también fueron aprobadas reformas de sectores tan im-
portantes para la agricultura espanola como los de frutas y
hortalizas y vino.

PROPUESTA PARA REBAJAR EL
PRESUPUESTO AGRICOLA
COMUNITARIO

El Consejo de Ministros de Presupuesto de la UE reba-
j6 en 375 millones de euros el gasto agricola previsto por la
Comision Europea en su proyecto de presupuesto el 2000.

De salir adelante la propuesta acordada que tendra que
ser sometida a una segunda lectura, el presupuesto agricola
se situard en 40 526 millones de euros, frente a los 40 901
millones de euros previstos por el Ejecutivo comunitario.

No obstante, en comparacion con el presupuesto de
1999, el montante acordado por los ministros para el proxi-
mo afo representa un incremento de 86 millones de euros.

Los ministros tomaron nota, por otra parte, de la peti-
cion de Bélgica de destinar fondos suplementarios para ha-
cer frente a las consecuencias que para este pais ha tenido
la crisis de la dioxina, que afecté fundamentalmente a los
sectores del pollo, porcino y lacteo.

El proyecto de Presupuesto global de ‘los Quince’ pa-
ra el proximo afo prevé dedicar a créditos de compromi-
so una cantidad de 92 356 millones de euros (unos
94 203 millones de délares) y a créditos de pago (gastos),
un total de 87 946 millones de euros (unos 89 704 millo-
nes de ddélares).

Lo pactado en Bruselas corresponde a la primera fase
del procedimiento presupuestario de la Unién y a continua-
cion, el proximo otofo, el Parlamento Europeo examinard
y votard las enmiendas hechas en los gastos no obligatorios
y propondra modificaciones sobre los obligatorios.

MENORES AYUDAS PARA EL
TOMATE TRANSFORMADO

La Comisién Europea ha recortado las ayudas a la
transformacion de tomate en la campana 1999/2000 asi co-
mo el precio minimo pagado a los productores.

La ayuda a la transformacion de tomate cae un 11.44%,
debido al descenso del precio minimo y al aumento de la
materia prima en los paises terceros competidores.

En Estados Unidos y en Turquia los precios de la mate-
ria prima se han incrementado un 1.5 y un 27.8%, respecti-
vamente, sefialaron las mismas fuentes.

La Comision ha decidido recortar en un 3% el precio
minimo pagado al productor ya que ha tenido en cuenta "la
situacion excedentaria de la produccion”, anadieron.

Por otra parte, Bruselas también ha reducido, en un
1.7%, el montante de la ayuda a la produccion de ciruelas
pasas para la campana 1999/2000, mientras que ha man-
tenido sin cambios el precio minimo pagado a los pro-
ductores.®
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LO MAS
PRECISO

MAQUINAS

DE CALIDAD

PARA UNA
SIEMBRA PERFECTA

SEMBRADORAS NEUMATICAS DE PRECISION

e Precision. La sembradora Aguirre consigue una

reparticion uniforme a cada chorro. Se logra una

distribucién exacta para granos finos y gruesos,
cereales y forraies, efc.

e Simplicidad. Por la actuacién de un Gnico
distribuidor general para todas las lineas. Facilidad de
reglaje para cada tipo de semilla.

e Autonomia. Tolva base de 900 litros, ampliable a
1.100 y 1.300 litros, en poliéster.

e Tren de siembra. De gran desahogo, que evita
atascos de residuos vegetales.

* Grada anterior de preparacién con profundidad
regulable.

e Accesorios de serie: Trazadores hidraulicos,
mecanismo eléctrico de corte de siembra y plegados
hidraulicos.

construcciones agricolas
AGUIRRE s.L

Ctra. Zaragoza, s/n

Apdo. de Correos, 11

Tels. 948 700 692 - 948 700 850
Fax: 948 702 855

31300 TAFALLA (Navarra)
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as estadisticas oficiales lo de-
muestran. Agria ha aumentado
en mas de 100 unidades, en

solo dos anos, su volumen de ventas
en lo que se refiere a tractores de me-
nos de 50 CV. Y es que en esta gama
de potencia son muy pocos los que
pueden estar a la altura de Agria.

Si en 1997 ya mostré un creci-

miento significativo, superando el
medio millar de unidades vendidas, el
pasado ano también deparé otro tiron
de ventas para este fabricante de
Amorebieta (Bilbao), que ademas co-
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mercializa en Espana la marca Iseki.
En 1998 alcanz6 las 582 unidades, lo
que supuso un crecimiento del 8%.

Aunque en los menores de 25 CV
también goza de una apreciable pre-
sencia, es a partir de este nicho de po-
tencia cuando Agria adquiere un pro-
tagonismo notable. En el intervalo de
25 a 29 CV, lidera el mercado, con 94
unidades, un 17.5% mas que en el 97.
El 9900 EL es el modelo mds repre-
sentativo de este segmento, si bien el
[seki TM-217 F super6 la veintena de
unidades vendidas.
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Agria es una de las
marcas de
referencia del
mercado espaiiol

= de potencias
_ H cortas. Desde hace
' algunos afios,
disfruta de una
notable cuota de
ventas, gracias a

una polivalente gama

de tractores, entre la que
destacan los modelos 9900 y 9945,
en sus distintas versiones.

TRACTORES VENDIDOS POR
AGRIA HISPANIA (unidades)

1996 1997 1998

Rozando los 40 CV es donde ga-
nd mds terreno en la pasada campaia,
al llegar hasta los 318 tractores, es de-
cir, un incremento de casi el 15%. El
mayor de este segmento, ademds con
una cifra de ventas muy importante,
gracias sobre todo a las 165 unidades
del 9900 N.

El poder de Agria entre los mode-
los de potencias cortas se completa
con los 9945, cuya garantia queda re-
flejada en las ventas de los ultimos
anos, superando de largo el centenar
de unidades y acaparando mads de la
mitad del mercado entre 45 y 49 CV.
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ESPANOL: EL PODER DE AGRIA

LIDER ABSOLUTO
DE VENTAS EN
POTENCIAS CORTAS

olvio a ser el tractor mas vendi-

do en Espana en potencias infe-
riores a 50 CV. Y ya son varios anos
disfrutando de este liderzgo. Las
165 unidades vendidas en 1998
(157 en 1997 y 142 en 1996) del
modelo 9900 N, no s6lo confirman
la enorme aceptacion de los Agria,
sino en concreto de la Serie 9900,
que ademds presenta la version S
(11 unidades el pasado afno) y la
versiéon Z (73 unidades).

COMPARATIVA DEL 9900 N
CON SUS COMPETIDORES

180

EVOLUCION DE LAS 11(;8
VENTAS DEL MODELO e

. 80
}(/ (5) 60
¥ 40
155 - 2

150
145
140
135
130

Agria 9900 N Runner 350 DT  980.ED

W)

1996 1997 1998
#9900 N

FUTURO GARANTIZADO

Si el presente de Agria es 6ptimo, el fu-
turo es prometedor. Al nuevo diseiio
mostrado en los modelos de la Serie
9900, se unen las dos lineas de tracto-
res presentadas en Zaragoza durante la
dltima FIMA y expuestas también en la
Semana Verde, celebrada en Silleda a fina-
les del pasado mes de mayo. Las novedades con las

que Agria pretende mantenerse como lider del mercado espanol de potencias
bajas son los Trotter, tres modelos compactos con motores de 1 551 a 2 199
cm’ de hasta 55 CV, y los Turner, dos modelos de cuatro ruedas motrices igua-
les y cuatro cilindros de inyeccion directa.®
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Maximo
control y
confort en Ia
conduccion

El nuevo tractor Fendt Favorit 700 Vario.

Control, confort y
gran productividad.

TRACTOR
OF JHE YeARe

Y00 ENOT

Fendt es una marca mundialmente extendida de AGCO Corporation - http://www.fendt.com



Emilio ). Olivares Camps

Gama Honpa 99

ENLA \~ ONDA
DEL NUEVO MILENIO

Honda esta lista para entrar

en el tercer milenio, desde el
punto de vista de la industria.
Su gama cada dia resulta mas
completa y su relacion
calidad/precio no tiene rival
entre las marcas niponas. El
compacto Civic, la berlina
media Accord y los todo
terreno mixtos CR-V y H-RV
SON sus mejores armas.
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principios de los afios ochen-

ta, Honda decidio desarrollar

un nuevo vehiculo, pequeno y
compacto, practico y potente, que pu-
diese comercializar en todos los mer-
cados del mundo, incluso en los mas
exigentes. Asi nacio el Civic, un com-
pacto automovil que sedujo a los con-
ductores japoneses y después al resto
del mundo. Un cuarto de siglo mas
tarde, esta gama sigue constituyendo
la espina dorsal de la marca nipona.
Con una batalla de 2 620 mm, dicha
gama incluye diferentes modelos: un

practico tres puertas, el compacto de
cinco puertas, el coupé de dos puertas
y un familiar denominado Aero Deck,
que en Espana todavia no se encuentra
disponible.

Los Civic estan propulsados por
motores de cuatro cilindros en linea
de 1.4 (75/90 CV), 1.5 (114 CV), 1.6
(125/160 CV), y 1.8 (170 CV) litros
en gasolina y cuatro vdlvulas por ci-
lindro. En funcion del modelo y del ti-
po de vehiculo, los motores van equi-
pados con sistema de control variable
de las valvulas (VTEC/VTI) con el
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objetivo de optimizar el consumo y
reducir las emisiones de gases o de
aumentar la potencia disponible.

Una vez probada la gama Civic,
sorprende gratamente la mecdnica 1.6
en ambas potencias. Quizd sea la op-
cién mas equilibrada, aunque si el uso
que se hace de este coche es mds bien
ciudadano, el modelo 1.5 también se-
ra una buena alternativa. Por lo refe-
rente al 1.8, estd considerado como un
coche de altas prestaciones, su rela-
cion peso/potencia estd a la altura de
los deportivos mds caros del mercado.

La aparicion del
Honda Accord se re-
monta a 1976 cuando
ahora conoce su terce-
ra carroceria. Produci-
do actualmente en Ja-
pon, en Europa y en
Estados Unidos, esta
berlina media se ha
ganado una merecida
reputacion en paises
como los  propios
EE UU, donde lleva
algunos anos optando
al titulo de coche mas

vendido. Este reconocimiento ya lo
ha logrado en varias ocasiones, mien-
tras que en nuestro pais ha estado en
tres ocasiones como lider en cuando a
satisfaccion del cliente se refiere. El
Accord dispone de motores multival-
vulas de cuatro cilindros en linea, de
1.8 litros (136 CV), 2.0 (147 CV), 2.2
(215 CV) y un turbodiésel de 105
CV. El renovado Accord esta monta-
do sobre una plataforma rigida de
2 270 mm entre ejes y compite muy
directamente con el Volkswagen Pas-
sat, el Renault Laguna y el Volvo
S40. La mecanica 1.8 del Accord es
muy econdmica, tiene una buena res-
puesta en alta, pero en el régimen ba-

jo de revoluciones peca un poco de

perezosa. Por el contrario, el motor
de dos litros es mucho mds enérgico y
aguanta mejor desde las primeras re-
voluciones del motor. El modelo Ty-
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pe R de 215 CV es un auténtico co-
che de carreras disfrazado de berlina,
mientras que el diésel goza de todos
los elogios en lo que a economia de
uso se refiere, logrando ademds un
comportamiento muy aceptable en
carretera.

Un nicho de mercado donde ha
sabido posicionarse muy bien Honda
ha sido, sin duda, en el de los todo te-
rreno mixtos o también llamados hi-
bridos. El CR-V (2.0 de 128 CV) y el
H-RV (1.6 de 105 CV) se encuentran
dentro de este nuevo segmento, que
comienza a imponerse al de los puros
y duros TT. EI CR-V nace de una idea
totalmente distinta a lo conocido has-
ta el momento sobre coches de cam-
po, hasta ser un vehiculo prictico y

JuLlio ‘99
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confortable con un com-
portamiento similar al de
una berlina. Asimismo, es
capaz de pasar por todo ti-
po de caminos, porque ade-
mads de ser un automovil de
traccion delantera, cuando
detecta un deslizamiento se
convierte automaticamente
en traccion 4x4. Este siste-
ma minimiza el consumo y
aumenta la seguridad. La
conduccion de este coche
recreacional es muy sencilla por la
suavidad de manejo que posee. En ca-
rreta se logran medias de velocidad
muy dignas, siendo su confort simple-
mente aceptable.

El H-RV entra dentro de un sub-
segmento, otro nuevo segmento de
mercado por explotar, pues se trata de

€€ 1a relacion
calidad/precio
de Honda no
tiene rival
entre las
marcas
niponas?)

un GTI con aspecto de todo terreno,
un auténtico hibrido mucho mas de-
portivo que el CR-V, que ademas lle-
va constantemente traccion perma-
nente a las cuatro ruedas. Su conduc-
cion es muy divertida, deportiva y va
dirigido a un publico joven amante de
los deportes y el ocio.®
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En Espana somos muy
dados, sobre todo en
las revistas del corazon,
a destacar las
habilidades de los
pseudo denominados
"famosos", vinculados
muy pocas veces con
alguna otra actividad
‘productiva’ que no sea
el hecho de ‘su vida
social’, que proyecta
una imagen de
zanganeo y holganza.

fortunadamente, no todos

nuestros famosos operan de

esa forma y dedican los rendi-
mientos, y en este caso su duro traba-
jo, a la siempre arriesgada tarea de po-
ner en marcha una explotacion agro-
forestal. Muy pocos son los que no
conocen a Carlos Sdinz, principal-

mente por su destacada y productiva
labor deportiva en el sector del auto-
movilismo. Pocas veces un espafiol ha
logrado subir tan alto en un podio en
un drea tan dura, competitiva y com-
petida como es el Campeonato del
Mundo de Rallyes, donde los triunfos
se zanjan en décimas de segundos.

A nuestro campeon, al igual que a
otros compafieros suyos, le ha tirado
la tierra, donde encuentra la sencillez
de la que tanto le gusta rodearse. Asi,

entre otras actividades empresariales,
ha dedicado una parte de su esfuerzo
econdmico y su escaso tiempo para
llevar a cabo el desarrollo de una ex-
plotacion agroforestal, y ahora tam-
bién de viticultura, en una zona del
centro de Espana.

MAQUINAS
ADAPTADAS A LAS
PECULIARIDADES DE
LA EXPLOTACION

Para ello tuvo que saber qué tipo
de mdquinas le harfan falta para llevar
a cabo los diferentes trabajos que re-
queria dicha explotacién y conocer
sobre el terreno qué peculiaridades
deberian tener las mdquinas que le
ayudarian a la labor; se tenian que
abrir caminos, limpiar el monte sin
danar el entorno, ya que en dicha ex-
plotacion convive fauna salvaje, aten-
dida también como si de ganado do-
méstico se tratara, y sobre todo cui-
dando que el entorno no sufriera el
minimo impacto. Por ello, dispuso de
un tractor de cadenas con un angledo-
cer, para poder ir haciendo los viales
y sobre todo una labor de limpieza
que exigia unas peculiaridades impli-
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DE CAMPEONATO

CkCada tractor
cumple

4 ﬂ Riwn Gve

perfectamente |- B

su cometido
especifico’)

citas en este tipo de traccion.
Posteriormente, al plantedrsele a

Carlos Sdinz el problema de buscar inferior de la doble traccion, su

otro tipo de tractor para el trabajo que  despeje y también su maniobra-

requiere la explotacion forestal, tuvo  bilidad.

el consejo de compaferos y amigos

que poseian el mismo tipo de tractor, LA ’ESCUDERI’A'

como Ari Vatanen, Juha Kankkunen y NO PARA DE

Tommy Makinen. Fue basicamente la

opinién del segundo lo que le hizo de- CRECER

cantarse por una marca, ya que pudo

ver de manera directa los rendimien- La dltima adquisicion de la
tos que en las labores tan peculiares  ‘escuderia Sdinz’ fue la que mas
que deseaba podian realizar. Pudo ob-  problemas le plante6 a la hora

servar in situ el sistema de proteccion  de su eleccion, ya que precisaba un  tractor ni muy grande ni muy pequeno
con la potencia suficiente, que sobre
todo tuviese la posibilidad de poderlo
em-plear en otras faenas de la finca
distintas a las que el trabajo en la viia
requerian. La decision la tomo en ba-
se a "que me gusta su diseno, sus ca-
racteristicas y sobre todo la facilidad
de acceso, pese a su tamarno, al pues-
to de conduccion”.

Los aperos, por su parte, fueron
elegidos en funcion de las caracteris-
ticas de las labores que se querian lle-
var a cabo, siempre buscando aque-
llos productos y marcas que mejor se
adecuaban a las caracteristicas de los
tractores que forman la ‘escuderia’ de
Carlos Sdinz. Sin lugar a dudas, una
‘escuderia de campeonato’... Para to-
do un campeo6n. #
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LOS GRANDES (121-150 CV) EN 1998

¢NOS ACERCAMOS A NORTEAMERICA?

Hace unos aiios, los tractores de mas de 120 CV podian considerarse como una
minoria. Algo que solo necesitaban clientes muy especiales.
En 1998, el modelo de tractor mas vendido en Europa estaba en este intervalo.
¢Se acercan las potencias que demandan los usuarios europeos a lo que ha sido
tradicional en la agricultura norteamericana?

irando la evolucion de las
ventas en los tres ultimos
afos y tomando como punto

de comparacion final las estadisticas
del MAPA correspondientes a 1998,
en el intervalo de potencias considera-
do, el incremento de las ventas res-
pecto a 1997 ha llegado a ser del 50%.

JuLio ‘99
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Como era l6gico esperar, la totali-
dad de las ventas corresponden a trac-
tores de doble traccion, del tipo nor-
mal, ya que s6lo se ha matriculado un
tractor de simple traccién en este in-
tervalo, posiblemente para ser utiliza-
do en condiciones muy particulares,
ya que de otra forma resulta dificil de

aprovechar, en condiciones de campo,
mas de 120 CV de potencia sin contar
con un eje delantero auxiliar motor.

En consecuencia, el estudio de las
ventas por modelos en este intervalo
de potencias se va a realizar, exclusi-
vamente, en el segmento de la doble
traccion.
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INTERVALOS
B PARCIALES

La comparacion se ha realizado,
como viene siendo habitual, por ga-
mas de potencia (intervalos de 10 CV
de potencias de referencia), en tres
clases: 121-130, 131-140, 141-150
CV.

Como siempre, se han realizado
algunas agrupaciones, como la de los
modelos correspondientes a las mar-
cas Same, Lamborghini y Hurlimann
(S+L+H), aunque se han mantenido
separados los resultados correspon-
dientes a Deutz-Fahr, empresa perte-
neciente al mismo grupo, pero cuyos
productos tienen un origen de fabrica-
cion diferenciado. En todos los cua-
dros se han considerado de manera
conjunta las marcas integradas en el
grupo New Holland (Fiat, Fiatagri,
Ford y New Holland).

Hay que resaltar que el incremen-
to de las ventas en el intervalo de po-

tencias considerado ha sido una con-
secuencia del fuerte crecimiento que
se ha producido en la clase de 131 a
140 CV, que ha experimentando una
subida, respecto a 1997, de mas del
100%, siendo el nimero de unidades
vendidas en 1998, el 68.4% del total
de las tres clases

De las tres clases analizadas se-
paradamente, en la mds baja se ha
producido un crecimiento moderado,
mientras que en la superior se ha
producido una ligera caida de las
ventas.

Esto, en cierto modo, se puede ex-
plicar como consecuencia del incre-
mento de las potencias en modelos

94 recnica

derivados de otros que dejan de fabri-
carse, y que de esta manera, en las es-
tadisticas se contabilizan en la gama
inmediata superior.

Es interesante analizar la
evolucién de los modelos que
ofrecen las marcas en estos in-
tervalos, viendo, en la secuen-
cia de los tres afnos a los que se
refieren las estadisticas, como
algunos de ellos pierden im-
portancia, o dejan de fabricar-
se, y son sustituidos por sus
herederos, generalmente con
algo mas de potencia.

Esta variacion en las potencias de
referencia es, en gran medida, una
consecuencia de la modificacién que
estan sufriendo los motores para adap-
tarse a la normativa anticontaminante
que entrard en vigor, aunque en algu-
nos casos puede ser como consecuen-
cia de que estd cambiando la forma de
asignar la potencia de referencia —a
efectos estadisticos— sobre la base de
la medida realizada en el motor, con la
aplicacion del Reglamento ECE R-24,
que sustituye el ensayo a la toma de
fuerza en la homologacion de tipo eu-
ropea que ahora se aplica.
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ENTRE 121 Y 130 CV: SE MANTIENEN

n este intervalo, las ventas las LOS 5 TRACTORES MAS VENDIDOS

lidera comodamente Massey

Ferguson, con 388 tractores, lo MARCA/MODELO UNIDADES Tiro
‘512"7;/“9(""@ ‘f('i‘a ;“‘;‘f‘hdeDmerca‘f" de} MASSEY FERGUSON/ MF 6190 269 DT-NO
Sq g B G TONR HEEE CORET | JOHN DEERE/ 6810 4 RM 119 DT-NO

' Ef.incrememo s dmntee i Tl MASSEY FERGUSON/ MF 8110 96 DT-NO

sey Ferguson en el afio 199é " rel%- NEW HOLLAND/FORD 8340 TURBO DT D DT-NO
pecto a 1997, ha sido del 71% (cifra JOHN DEERE/ 7610 46 DI-NO

muy superior a la media de
la ‘clase’, que se sitda entor-
no al 3%).

Sin embargo, en John
Deere se ha producido un
decremento de casi el 50%,
como consecuencia de que
su modelo 6900 ha evolu-
cionado al 6910, que ha sido
el modelo de tractor mas
vendido en el intervalo de
potencias siguiente (131 a
140).

El resto de las marcas se

cimientos normales que se han produ-
cido en el intervalo, salvo Valmet, que
de manera similar a lo que sucede con
John Deere, presenta un incremento
de sus ventas con modelos integrados
en el intervalo inmediato superior a
éste.

N DE TRACTORES VENDIDOS,
POR MARCAS, DE 121 A 130 CV
(1996-98)

mantiene dentro de los cre- g 1000
a 800
Z
S 600
v
TRACTORES DE RUEDAS CON POTENCIAS DE REFERENCIA § 400
ENTRE 121 v 130 CV g —
TR e > 1996 1997 1998
2108 arcas
MARCA MODELO
ud. '96 | ud. 97 |ud. '98| ud. 96 [ ud. '97 | ud.'98
D OTROS
CAS 1255 AXL 1 1 1 1 2 1 [ RENAULT
1246 FWD 1 W LANDINI
DEUTZ-FAHR 6.38 EA 15 2 1 15 2 1 = I“(’g}:VNH[;;‘[L?N“
FENDT E:sg;ﬁ:;;é C 10 g 2 10 8 9 . MASSEY FERGUSON
JOHN DEERE 6900 AS 48 | 109 19 | 166 255 | 184
6810 4RM 119
7600 109 1
;gfg 2l ; e MERCADO DE TRACTORES DE
121 A 130 CV, CON MAS DEL 2%
LANDINI DT-130 13 46 | 27 42 51 i
S T = - DE PENETRACION (1998)
MASSEY FERGUSON |MF-1134/4 7 1 | 324 27| 388
MF-8110 317 | 189 | 118
MF-3650 4 RM 1 RENAULT  pecr 1 700
MF-6190 37 | 269 3:1% ==
NEW HOLLAND  |FORD 8340 TURBODT| 224 | 139 | 72 | 255 | 143 | 72 NEW HOLLAND b
FORD 8630 DT 1 3 e : &
FIAT F-130 DT 20 1
RENAULT ARES 630 RXS 3 7 15 23
145-14 TX EXPORT 1
ARES 630 RZS 1 16
S+L+H LASER 130 V 4RM 1 2 2 1 2 2 ‘
VALMET 8100 S-4 36 14 36 14 - EER'
ZETOR 16145 1 1 Ly s
TOTAL 836 710 731 ’
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SE DUPLICAN LAS VENTAS PARA POTENCIAS ENTRE 131 Y 140 cv

n este intervalo, el crecimiento
Eha sido muy satisfactorio, ya

que se han pasado de los 908
tractores vendidos en 1997 a los 1 836
vendidos en 1998.

El primer puesto es para John De-
ere, con 630 unidades y una cuota de
mercado del 34.3%, compensando
ampliamente la caida en la ‘clase’ an-
terior. Le sigue New Holland, con 485
tractores, que representa un 26.4% del
mercado. El tercero y el cuarto puesto
se lo llevan Case y el Grupo S+L+H,

LOS 5 TRACTORES MAS VENDIDOS que representan un 16.1% y un 9.6%,
respectivamente.

MARCA/MODELO UNIDADES TiPo Se encuentran en esta ‘clase’, 16-

JOHN DEERE/ 6910 4 RM 425 DT-NO gicamente, los dos tractores mas ven-

NEW HOLLAND/FIAT 135 DT 372 DT-NO didos del conjunto de las tres; el pri-

CASE/MX-135 202 DT-NO mero: el John Deere 6910 4RM, uno

JOHN DEERE/ 7610 PS MFWD 199 DT-NO de los modelos de tractor més vendi-

S+L+H LASER/ 150 V 4 RM 17 DT-NO dos en el conjunto de los paises de la

Union Europea; y el segundo: el mo-

TRACTORES DE RUEDAS CON POTENCIAS DE REFERENCIA delo Fiat 135 DT de New Holland.

ENTRE 131 Y 140 CV

N¢ DE TRACTORES VENDIDOS,

MARCA MODED Modelos Marcas POR MARCAS, DE 131 A 140 CV
ud. '96 | ud. '97 {ud.'98| ud. '96 | ud.'97 | ud.'98 (1996-98)
CAS! MX-135 202 | 195 178 296 m
5150 PA 195 | 178 94 5 = q
DEUTZ-FAHR 6.20 T 15 42 42 15 42 42 S 1500
FENDT FAVORIT 514 C 18 10 10 | 19 32 25 g
w
FAVORIT 515 C (40 kmy/h) 16 | 14 21000 | omp
XYLON 524 (4WD) 1 6 1 £ s
JOHN DEERI 7610 PS MFWD 55 | 199 [ 171 71 630 >
6910 4RM 425 = LM
4055 1 1996 1997 1998
7700 151 14 1 -
7700 PS MFWD I B - el
ANDINI DT-145 31 31 Il LANDINI [[] CASE
MASSEY FERGUSON | MF-8120 48 67 13 48 68 . DEUTZ-FAHR . NEW HOLLAND
MF-3645 4RM 6 i VALMET . JOHN DEERE
MF-3655 4RM 7 1
NEW HOLLAND __ |8360 DT 1 9 | 113 | 249 375| 485
FIAT M 140-90 DT TURBO| 1
FIAT F 140 DT 16 2 MERCADO DE TRACTORES DE
FIAT M 135 DT 231 | 364 | 372 131 A 140 CV, CON MAS DEL 2%
RENAUL] 80-14 X 1 20 7 1 DE PENETRACION (1998)
R-145-14 TX 1
155-54 TX 19 6 1 RESTO 4.0%
+H ANTARES 130 VDT 35 1" 27 CE U g 71 176 by CASE 16.1%
LASER 150 V 4RM 1 24 | 117 ' li
HURLIMANN 6135 VDT |7 8 6 gL ¥ RELTZFAHR
LAMBORGHINI 135 VDT | 27 12 24 — - ~
STEYR 9145 A 3 5 3 5
URSUS 1614 1 1
VALMET 8150 5-4 15 51 44 56 68
8400 5-4 44 41 17
ZTS 16245 32 24 NS 24 9
TOTAL 828 908 1836 NEW HOLLA
26.5%

MASSEY FERGUSON 3.7%
96 iécnica
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PIERDEN MERCADO LOS TRACTORES ENTRE 141 Y 150 cv

sta ‘clase’, que comprende a

E]os modelos con potencias de

‘inscripcion’ entre 141 y 150

CV, ha tenido un descenso de ventas,
respecto a 1997, del 30.1%.

Posiblemente, como consecuencia

de la evolucién de modelos que han

pasado a bandas de potencia superio-
res, o que los compradores han toma-
do unas decisiones de compra hacia
abajo, ya que podian recibir algo si-
milar a menor coste. No hay que olvi-
dar que lo que incide en los costes de
fabricacion de un tractor es el dimen-

TRACTORES DE RUEDAS CON POTENCIAS DE REFERENCIA
ENTRE 131 Y 140 CV

Modelos Marcas
MARCA MODELO
ud. '96 | ud. '97 |ud. '98| ud. '96 | ud. '97 | ud.'98
CASI CS-150 14 22 10 20 22
INTERNATIONAL 1455 AXL 6
ICB FASTRAC 155T-40 1 1 1
JOHN DEERI 7710 107 44 107 44
MASSEY FERGUSON|MF-8130 21 16 32 21 16
NEW HOLLAND FIAT 130-90 DT TURBO 2 1 #
RENAULT ARES 640 RZS 2 2
S+L+H SAME TITAN 145 VDT 8 8 18 15 16
LAMBORGHINI 150 VDT 7 8
VALMET 8450 S-4 3 17 3 17
TS 16345 (4WD) 40 KM/H 1 1
TOTAL 62 169 118

LOS 5 TRACTORES MAS VENDIDOS

MARCA/MODELO UNIDADES TirO

JOHN DEERE/ 7710 L DT-NO
CASE INTERNATIONAL/CS-150 22 DT-NO
VALMET 8450 S-4 V7 DT-NO
MASSEY FERGUSON/ MF 8130 16 DT-NO
S+L+H LASER/ 150 V 4 RM 8 DT-NO
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N? DE TRACTORES VENDIDOS,
POR MARCAS, DE 141 A 150 CV
(1996-98)

180

i60 - |

140

<t
80

60

40

20

1996 1997 1998

UNIDADES VENDIDAS
8

[ OTROS

[ S+L+H

Bl MASSEY FERGUSON
[ VALMET
[] CASE

[l JOHN DEERE

MERCADO DE TRACTORES DE
141 A 150 CV, CON’MAS DEL 2%
DE PENETRACION (1998)

RESTO
VALMET 2.5%

=

CASE 18.6%

—_—

S+L+H
13.6%

JOHN DEERE

MASSEY FERGUSON of

13.6%

sionamiento de las cajas de cambio, y
en este intervalo se pueden encontrar
modelos con cajas de cambio pesadas
para un motor relativamente pequeno,
lo que repercute notablemente en su
precio de venta para un comprador
que so6lo considere los ‘caballos’.

El lider en este intervalo es John
Deere, con 44 unidades vendidas, lo
que representa el 37.3% de la cuota
de mercado, aunque sigue la tenden-
cia negativa de la ‘clase’ y vende mu-
cho menos que en el ano 1997.

El segundo puesto lo ocupa Case,
con un 18.6%, y la tercera plaza es de
Valmet con un 14.7% del mercado,
siendo la marca que mds ha crecido
dentro de la ‘clase’, respecto al ano
anterior.®
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- INFORMATIVA

uscribase.

PUEDE HACERLO SIN NECESIDAD DE RELLENAR EL CUPON, LLAMANDO AL TELéFono 91 859 07 37
o conecte co NuesTro E-maiL blakey@rvd.es

Si lo prefiere, envie el cupén adjunto a B& H Blake & Helsey Espaiia, S.L. por FAX al 91 859 01 87
k o al Apdo. de Correos 45 ¢ 28250 Torrelodones (Madrid) ¢ Espaia

DESEO SUSCRIBIRME A LA REVISTA AGROTECNICA POR 1 ANO A PARTIR DEL N.° D

[ DATOS PERSONALES ]| FORMA DE PAGO |
Nombre y Apellidos: ] DOMICILIACION BANCARIA
Ruego que con cargo a mi cuenta o libreta de ahorro se atiendan, hasta nuevo
Calle: aviso, los recibos que sean presentados por B&H Espaiia, S.L., en concepto de mi
N© Plso; suscripcion a la revista AGROTECNICA.
o o otaibetanc | | | LI 1AL AL
Poblacion: C.P. Claveentidad  Oficina  D.C. NS Cta.
Provincia: _ Pais: Titular de la Cta.:
Ao de nacimiento 19— Teléfono: Banco/Caja: Agencia N.°%
Calle: C.P.
Suscripcion Espaiia: 8.500 pts (51.09 euros). — .
Suscripcion resto del mundo: 13.000 pts (78.13 euros). Lo ; PR
(] TARJETA DE CREDITO N.° e
FIRMA [ VISA 4B () MASTER CARD ] AMEX

Fecha caducidad: D:ED

(] ADJUNTO CHEQUE BANCARIO a nombre de
Blake & Helsey Espaiia, S.L.,
Dpto. de Suscripciones.
Fecha: (Titular de la cta./libreta o tarjeta) C/ Dr. Mingo Alsina, 4 « 28250 Torrelodones (Madrid) « Espaiia.




¢ TIENE PROBLEMAS
A LA HORA DE...

* HOMOLOGAR MAQUINARIA AGRiCOLA, REMOLQUES Y
TRACTORES

* APLICACION DE LA DIRECTIVA DE SEGURIDAD EN LAS
MAQUINAS Y DIRECTIVAS RELACIONADAS

* |NFORMACION DE ESTADISTICA EN TRACTORES, REMOLQUES,
MAQUINARIA AGRicOLA. M.Q. PusLicas. MAQUINARIA
AGRICOLA AUTOMOTRIZ

* PROPIEDAD INDUSTRIAL

...iEVITELOS, CONFIE EN
PROFESIONALES!
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