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El caserio se compone
de una antigua torre
arabe y 3 casas con
una capacidad total de
23 plazas.

El promotor inicié su
negocio adquiriendo
una finca agricola en
la que recuper6 los
cultivos abandonados.
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Todo empez6 en 1993 cuando Pepe Aparicio
y M* Carmen Ramos, un matrimonio ori-
ginario de Enguera que vivia en Valencia, de-
cidieron comprar una finca de 82 ha en Casas
de Benali, la mitad de uso agricola y el resto
forestal. Los cultivos estaban abandonados, por
lo que comenzaron recuperando un olivar de
2.000 olivos y 350 nogales como agricultura
ecoldgica, en total 20 ha. Aunque el promotor
ya tenia experiencia como
agricultor y ganadero (de
hecho, mantuvo una ex-
plotaciéon de ovino hasta
el ano pasado), realizé un
curso de agricultura eco-
logica orientado a la oli-
vicultura. Del resto de la
explotacidon, una parte
estd dedicada a la siembra
de cereales, ademas de
conservar 600 almendros
y gran variedad de fruta-
les (melocotoneros, alba-
ricoqueros, perales, cere-
zos, ciruelos, granados,

El Caserio de Benali es un
centro de agroturismo
creado en una explotacion
agricola que ha
diversificado su actividad.
Los promotores compaginan
el cultivo del olivar y los
frutales con el alquiler de
las instalaciones a familias
0 grupos de empresa.

membrilleros, higueras, caquis...) que se han
mantenido como cultivo convencional.

Unos afios mas tarde, los promotores pen-
saron en complementar los ingresos de la agri-
cultura con la creacién de un negocio de tu-
rismo rural, aprovechando las posibilidades que
ofrecia la finca. Visitaron otras iniciativas de
casas rurales en la zona y se pusieron manos a
la obra para recuperar un antiguo caserio que
existia en la propiedad. Para ello, fueron ad-
quiriendo progresivamente las casas, la mayo-
ria en estado ruinoso, y acondicionandolas pa-
ra darles un uso turistico.

Una alqueria arabe

Esta antigua heredad del Conde de Torrefiel,
situada a 18 km de Enguera, fue en sus orige-
nes una alqueria arabe. Se compone de 3 ca-
sas con una capacidad total de 23 plazas, ade-
mas de una antigua torre drabe que se utiliza
como salon social, otra estancia que sirve co-
mo recepcidén y la vivienda de los propieta-
rios. La humildad de las fachadas esconde el
encanto de sus interiores, gracias a una reha-
bilitacioén hecha con gusto y respeto. Contiguo
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al caserio se alza la ermita donde se celebra
una romeria todos los afios.

Los promotores tenian muy claro cémo re-
alizar la rehabilitacidn de las viviendas conser-
vando su estructura original. Por ello, dirigie-
ron personalmente los trabajos de reconstruc-
cién y acondicionamiento, que duraron dos
afios y medio, y se encargaron de su decora-
cidn, de estilo rastico pero con un ambiente
calido y sencillo. Elementos naturales como la
piedra y la madera estan presentes en todas las
casas, junto a la ceramica, los muebles antiguos,
las piezas artesanales y numerosos aperos agri-
colas recuperados durante la restauracion. Junto
alos 1.100 m’ construidos, el complejo se com-
pone de un patio comin, un merendero con bar-
bacoa, un area de juegos para nifos y una an-
tigua balsa de riego que se utiliza como pisci-
na. El coste total de la inversiéon rondé los
375.000 euros, de los cuales el 28% fue finan-
ciado con ayuda LEADER a través del GAL
Macizo del Caroig.

Como las casas se alquilan completas, no por
habitaciones, la mayoria de los clientes son gru-
pos de amigos o familias con nifios que acu-
den buscando tranquilidad y el contacto con la
naturaleza. Los puentes, fines de semana y épo-
cas vacacionales —excepto los meses de verano—
suelen tener bastante demanda, principalmen-
te de visitantes procedentes de Madrid,Valencia
o Alicante, entre otros, ademas de algunos tu-
ristas extranjeros. Entre semana suelen acudir
empresas para celebrar alli reuniones y conven-
ciones. Para estas ocasiones, contratan un servi-
cio de catering ya que el complejo no dispone
de restaurante.

Herramientas de promocion

Desde que en agosto de 2004 se inaugur6 el
centro de agroturismo, los promotores han
ido aumentando y fidelizando a su clientela.
Aparte del boca a boca que siempre funcio-
na, el hecho de tener su propia web
[www.caseriodebenali.com] y de aparecer
en los principales portales de turismo rural
del pais ha ayudado a la promocién. De
igual forma, la pertenencia a la Asociacion
de Empresas de Turismo (TurCaroig) y a
la Sociedad de Agricultura Ecoldgica del
Macizo del Caroig (SAEM), ambas promovidas
por el GAL, ha supuesto un apoyo mas para
darse a conocer. En este caso, la diversifica-
cion se apoya también en el asociacionismo.
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Fl entorno resulta
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ideal para practicar de-
portes al aire libre, co-

mo senderismo o
mountain bike, realizar
paseos a las fuentes,
cuevas y simas, y ex-
cursiones recorriendo

los senderos locales o

el GR7 que atraviesa

la finca. Igualmente,

en pueblos cercanos se |
pueden contratar ser-
vicios de senderismo,
paintball, quads, equitacidén... Pero la actividad
mas singular que propone el Caserio de Benali
es que los propios huéspedes recojan la fruta di-
rectamente de los arboles de la finca para lle-
varsela. “Normalmente viene gente que no es-
ta vinculada con la agricultura y que esta acos-
tumbrada a comprar la fruta en el supermerca-
do. Cuando vienen con los nifios resulta muy di-
dactico porque cogen ellos mismos las frutas.
Bajan con la cestita, los padres les indican y eli-
gen las que estin maduras y pueden consu-
mir...”, explica Pepe Aparicio. Ademis, tienen
la posibilidad de adquirir el aceite ecologico
que produce la explotacidn.

Consolidar el negocio

Sin embargo, aunque el alquiler de las casas
les sirve para completar sus rentas agricolas, los
promotores reconocen que no podrian vivir ex-
clusivamente del turismo.Y eso que Pepe dedi-
ca aproximadamente el 80% de su tiempo a las
casas, tanto a su limpieza y mantenimiento, co-
mo a la recepcion de los visitantes. Le gustaria
poder contratar a alguien para estas tareas, pero
admite que por el momento no seria rentable.

Entre las expectativas de Pepe y M* Carmen
figura consolidar el negocio. Esto es dificil no s6-
lo por su edad proxima a la jubilacién, sino por la
escasa divulgacion que, en su opinion, se hace del
turismo de interior en la provincia de Valencia, el
cual tiene que competir con el de playa.“La zo-
na necesita que algin organismo haga un proyec-
to definitivo de lo que la gente desconoce sobre
la Sierra de Enguera, que es para mi el verdadero
pulmoén deValencia”, afirma Pepe.Y es que segu-
ramente esta comarca requiere una mayor pro-
mocidn para reactivarse porque es todavia una
gran desconocida, un rincén por descubrir. &%
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La ceramica, los
muebles antiguos, las
piezas artesanales y
nuMerosos aperos
agricolas forman parte
de la decoracion.





