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En ‘Trashumante’,
Alfonso de Benito ha
creado un espacio
para la venta directa
y la realizacion de
cursos y actividades.

Comercializacion

Ezcaray (La Rioja)

Centro de venta, exposiciones y actividades

UN PUNTO DE
ENCUENTRO

L a localidad riojana de Ezcaray y el creador del
centro “Trashumante’, Alfonso de Benito, tie-
nen algo en comun: un pasado ligado al comer-
cio de las prendas de lana. En el ano 2000, con el
apoyo de la Iniciativa Comunitaria LEADER 11
gestionada en la zona por el Centro Europeo
de Informacién y Promociéon del Medio Rural,
CEIP, vuelven a confluir sus destinos con la
apertura de este espacio de venta y aprendiza-
je de casi 250 metros cuadrados en el que el
visitante puede encontrar desde las seculares
mantas de cuadros hasta chocolate y café in-
diano o un concierto de musica folk. Es la par-
ticular visién de negocio que tiene este pro-
motor rural: “He intentado recrear el ambien-
te portuario en el que se intercambiaban las
mercancias de antafio, cuando todavia los pro-
ductos hablaban de personas.”

Para lograrlo ha diseniado su local como un
paseo circular en el que el cliente va pasando
de un aula abierta —en la que se realizan acti-
vidades diversas como cursos, talleres, concier-
tos y exposiciones—, a una especie de almacén
colonial donde adquirir el calcetin adecuado
para cada pie, la manta para cada ocasion, o ali-
mentos de “comercio justo”, como vino, cho-

colate y café. La Gltima parada del recorrido
esta en la sastreria del padre del promotor, tras-
ladada desde el lugar donde naci6é Alfonso de
Benito, Pradoluengo, Burgos. Todo esto pro-
duce un cuadro de colores en el que tampoco
faltan objetos de mimbre, sedas... Para él es un
juego:“Llevo 20 afios en esta profesion y creo
que la clave estd en practicar la no venta. Aunque
reconozco que estoy desgastado por el esfuer-
zo y soy consciente de que un comercio co-
mo éste tendria muchas mas salidas en una ciu-
dad como Madrid, como me dicen los visitan-
tes. Pero es cuestion de coherencia. “Trashumante’
no es mas que la sintesis de toda mi vida”.
De Benito, hijo de sastre y nieto de un te-
jedor de mantas y calcetines, se dedicd desde
su juventud a la venta de prendas de punto en
barrios madrilenos y ciudades del Norte de
Espana. Después gestiond un café en Logrono,
hasta que se reencontré con las prendas de la-
na: “En 1993, el Ministerio de Turismo orga-
niz6 un mercado de artesanos con ocasion de
la celebracién del Aflo Xacobeo, y entonces
nacié mi marca de prendas,‘Carretera y Manta’.
Fueron dos afnos con este mercado, luego rea-
licé la ruta de las ferias ‘eco’ y después de mu-
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chos kilémetros y de conocer a miles de per-
sonas, abri las puertas de este local, “Trashumante’.
Ya vivia en Ezcaray, en una casa ganadera, y du-
rante un par de afios aproveché las cuadras co-
mo almacén, lugar de exposicion y venta di-
recta, para ver como reaccionaba la gente. El
problema ha sido que en estos tres Gltimos anos
el turismo ha escaseado y para aguantar, he te-
nido que complementar los ingresos de la tien-
da con la presencia en ferias”.

- I

Trashumante es tamhbién un
almacén colonial en que se
pueden adquirir articulos de lana,
vino, chocolate y café

Pero Alfonso de Benito no tiene el don de
la ubicuidad: “Aunque he tenido el apoyo de
mucha gente, al final te encuentras solo y son
demasiadas las cosas que debes controlar para que
algo asi funcione, convencer a los productores
para que te elaboren justo lo que tG necesitas,
buscar la financiacidn, saber atender, ir a fe-
rias...”. El centro tiene otros asuntos pendien-
tes: “Hoy es muy importante tener una buena
ventana en Internet,y a mi apenas me da tiem-
po de actualizar la pagina web, y también es
fundamental estar coordinado con el resto de
servicios turisticos de la zona, para comple-
mentarnos y hacernos difusion mutuamente”.

Recuperar la cultura pastoril

La técnica del CEIP, Nuria Bazo, estd de
acuerdo en esa falta de conexién que existe en-
tre los diferentes servicios turisticos de la zona
montanosa de La Rioja Occidental gestionada
por su Grupo:“La experiencia de Alfonso seria
muy interesante en un paquete de actividades que
invitara al visitante a quedarse varios dias en la
Sierra y esto serviria para romper la estaciona-
lidad”. Ha recibido el respaldo del LEADER
porque ademas de ofrecer actividades intere-
santes para los turistas, ha contribuido a poner
en valor la cultura pastoril, y con ello, las senas
de identidad de la comarca, como explica Nuria:
“Ha conseguido tematizar un establecimiento
comercial ligado a una actividad artesanal y di-
namizarlo con creatividad y actos complemen-
tarios, y esta visidn no es muy frecuente’.

Otra de las innovadoras ofertas de Alfonso
es la posibilidad de escuchar a los productores
en su centro:“La pasada Navidad celebramos la
primera Feria del Vino y uno de los actos mas

interesantes fue poder conversar con un ami-
go productor. Quiero continuar trayendo a agri-
cultores para que hablen del café, del chocola-
te... Es enriquecedor para ellos y para los con-
sumidores. En todos estos afios de ferias y ki-
lémetros he aprendido cémo llegar a la gente
y como favorecer el encuentro campo-ciudad”.

La situacion de las artesanias en la Rioja
Occidental no es muy alentadora, y sin em-
bargo, estas producciones, sobre todo las agro-
alimentarias, son uno de los atractivos mas de-
mandados por los visitantes. Por ello, el CEIP
quiere impulsar las iniciativas vinculadas con
estos recursos y encaminarlas a poner en valor
las conservas caseras y las mermeladas, asi co-
mo los productos derivados de la cultura pas-
toril y la trashumancia.

Alfonso de Benito también sufre este factor
limitante, y es que los artesanos textiles son ca-
da vez mas escasos y no siempre estan dispues-
tos a elaborar las prendas que quiere ofrecer en
“Trashumante’: “Tengo cinco familias que tra-
bajan conmigo y cada una me elabora un pro-
ducto especifico, las mantas de campo las tejen
en Enciso, La Rioja; los calcetines, en mi pue-
blo, Pradoluengo, Burgos; las mantas de compa-
nia, enVal de San Lorenzo, Le6n;y los panuelos
de seda y los sombreros me los hacen dos arte-
sanas catalanas. Las boinas me las tejia una fami-
lia de Pradoluengo que ya ha cerrado...”. El cui-
dado de las relaciones personales le ha permiti-
do contagiar a estos productores con su filoso-
fla comercial:“Me costd convencerles para que
fabricaran mis piezas con los colores que yo que-
ria, y sin duda me ha ayudado el hecho de que
me hayan visto crecer. Ellos confian en mi y
también disfrutan haciendo estas piezas, porque
es regresar a sus origenes, aunque tengan que
hacer otras cosas para salir adelante”.

La pertenencia a asociaciones de artesanos y
otros colectivos presentes en el medio rural, co-
mo establecimientos turisticos o de actividades
de ocio, es de gran ayuda a la hora de encontrar
soluciones a problemas cotidianos: “A lo largo
de mi vida he pertenecido a muchos grupos,
tanto locales como regionales y nacionales y creo
que esto me ha beneficiado, porque siempre es
importante estar en sintonia con la gente que
trabaja en lo mismo que ta. Ahora centro mis
energias en la asociacion Alternativa Turistica de
Rutas y Alojamientos de La Rioja, ALTURA.
Organizamos ferias y encuentros interesantes y
le damos vida a nuestros pueblos”. sy
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