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TECNOLOGIA DE PRODUCCION

Frambuesa, ardndano, fresa, naranja

Analisis de situacion en Huelva

Produccion Horticola

®m Ademas de repasar la actualidad de los principales cultivos de la region, en las
jornadas organizadas por Cajasol se presento Ceven, una nueva apuesta para
la comercializacion de citricos.

Alicia Namesny
agrocon@ediho.es

Las XXIV Jornadas
Agricolas y Comerciales de
Cajasol, dedicadas a los cua-
tro productos estrella de la re-
gion que las acogio (fresa, ci-
tricos, frambuesa y ardndano),
contaron con la participacién
de representantes de la Direc-
cion General de Agricultura
de la CE en plena negocia-
cion, en ese momento, de la
OCM de frutas y hortalizas. El
encuentro tuvo lugar en Islan-
tilla, Lepe, en el Puerto Anti-
lla Grand Hotel. El nimero de
participantes, en torno a los
400, es una demostracion del
interés que suscitaron.

Control de la
produccion

Luis Vallejo, investigador
de Argentina, de la Estacion
Experimental ~Agroindustrial
Obispo Colombres, expuso los
resultados de la aplicacion de
Dormex, cianamida hidroge-

nada, a diferentes cultivares
de ardndano, para regularizar
su produccion, limando los
“picos” caracteristicos. La re-
comendacion es aplicar a solo
un 20% del campo y en dosis
que van desde la recomenda-
cién de no aplicar en Blue-
crisp, 0.5 % en Jewell, hasta
el 2.5% de Gulf Coast. Dosis
intermedias son las Optimas
para las restantes variedades:
Millenia, Esmerald, 1%; Mis-
ty, 1.5%; O, Neal, Star, 2%.
También se recomienda tener
cuidado con las heladas. El
efecto de este regulador del
crecimiento en el tamafio del
fruto es aumentarlo en Misty
y disminuirlo en O” Neal.

El mismo ponente expli-
c6 los resultados promisorios
obtenidos en frambuesa bajo
tunelillos para adelantar la
produccion.

Variedades de fresa
Inotalis, la unién comer-

cial entre Planasa y Darbonne,

explicé las caracteristicas de
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En la inauguracion de las
Jornadas estuvo presente el
Presidente e Cajasol, Antonio
Pulido Gutiérrez (centro) y
José Lopez Medina (derecha),
quien presento el VI Simposio
Internacional de la Fresa,

que coincide en fechas con
la edicion de este afno de
Expocitrifresa.

Las Jornadas son un
encuentro consolidado,
como demuestra la cantidad
de asistentes. La imagen
corresponde a la sala
dedicado a los citricos,
donde se presento el Ceven.

tres variedades de fresa, Cris-
tal, Macarena y Sabrosa- Can-
donga. La primera es altamen-
te remontante, de alto poten-
cial productivo y vigorosa; el
marco de plantacion no debe
ser inferior a 35 cm. Macarena
es una variedad precoz, de vi-
gor medio-alto; recomiendan
marcos de plantacion para
planta fresca entre 25 y 28 cm.

Candonga-Sabrosa  (Sabrosa
es el nombre de la variedad y
Candonga el registrado co-
mercialmente) requiere mar-
cos de plantacion entre 22 vy
25 cm, tiene una “precocidad
ligeramente posterior a Tudla”
y se caracteriza por frutos de
aspecto muy atractivo.

Comercializar
de forma diferente

La Central de Ventas Ci-
tricolas, Ceven, se define
como una nueva plataforma
para comercializar citricos y
el objetivo insignia es que el
agricultor obtenga mejores
precios. Uno de los aspectos
que tienen en cuenta es evitar
las duplicidades en las redes
comerciales, para que no in-
ducir la subasta a la baja que
se produce cuando “el mismo
camién” se ofrece a varios po-
tenciales compradores, crean-
do una impresion artificial de
sobreoferta que juega en con-
tra del precio en origen. El
sistema de comercializacion
se basa en una estructura en
cuyo disefio intervinieron el
economista Vicente Caballer y
su equipo, de la Universidad
Politécnica de Valencia, y tie-
ne en Antonio Parra un geren-
te con un entusiasmo a prueba
de ortodoxias.

El sistema incluye el
constituirse en unico interlo-
cutor, ofrecer productos ade-
cuados a la caracteristica del



La Central de Ventas Citricolas se define como
una nueva plataforma para comercializar citricos,
con el objetivo de que los agricultores obtengan
mejores precios. El sistema ofrecera productos
adecuados a la caracteristica del cliente, ademas
del suministro inmediato en las cantidades
solicitadas y con calidad certificada

cliente, suministro inmediato
en las cantidades solicitadas y
con calidad certificada a partir
de una organizacién de certifi-
cadores oficiales en origen),
control de la produccién, mar-
ca que garantiza la calidad or-
ganoléptica y  salubridad.
“,Cémo lo conseguiremos?:
Optimizando los  recursos,
Concentrando las ventas, Dan-
do calidad y servicio, y Con
promocion y marca”. Proponen
terminar con las ventas a resul-
tas, implantando el “precio de
los citricos en continuo”, Euri-
prec.

El sistema se basa en dos
tipos de precio, el de referen-
cia, IBNo, y el mencionado
Euripec, IBNn. El primero de
ellos es un precio formado por
los costes de produccién me-
dios, mds un beneficio razona-
ble, por debajo del cual no se
puede vender en ningln caso.
El Euriprec es el precio resul-
tado de las operaciones de ven-
ta reales de la mercancia, para
cada zona, variedad y calidad
de un determinado periodo. El
agricultor o Ceven, con la
orientacion del Euriprec, podra
vender, pero siempre por enci-
ma del Precio de Referencia.

La experiencia de Antonio
Parra, consejero delegado de
Ceven, avala su conocimiento
del mundo de la comercializa-
cién de los citricos desde den-
tro y desde angulos clave como
son una cooperativa y una aso-
ciacion; por mencionar solo los
dos cargos inmediatamente an-

teriores al actual. Fue direc-
tor-gerente de la cooperativa
Cohoca de Benifay6 y Direc-
tor del Departamento de Fru-
tas y hortalizas de la Federa-
cion de Cooperativas de la
Comunidad Valenciana
(FECOAV).

Agua al precio que vale

Joaquin Andréu Alvarez,
catedrdtico de la Universidad
Politécnica de Valencia, di-
sertd sobre el uso eficiente
del agua y llamé la atencion
sobre la escasa correlacion
que existe actualmente entre
el precio del agua y su dispo-
nibilidad.

- Cajasol, www.cajasol.es,
ademas de la informacion
bancaria, el sitio web incluye
informacion sobre los eventos
que organiza o patrocina.

- Ceven, www.ceven.es, es la
pagina web de la Central de
Ventas Citricolas, donde “el
agricultor le pone precio a sus
naranjas”.

- Estacion Experimental
Agroindustrial Obispo
Colombres (Argentina),
Wwww.eeaoc.org.com.ar

- Inotalis, www.inotalis.com,
sobre variedades de fresa,
esparrago, etc.

- Mas articulos sobre las
especies mencionadas

en este articulo y sobre la
horticultura en la regién de
Huelva en la Plataforma
Horticom, www.horticom.com
y www.frutas-hortalizas.com
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