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El estado de Bahía, ubicado 
en el nordeste del país, cuenta en- 
tre sus prioridades el desarrollar 
su floricultura. Existen varias lo- 
calidades, distribuidas en diferen- 
tes zonas del estado, en que está 
comenzando el cultivo de especies 
ornamentales. En las regiones ubi- 
cadas al sur de Bahía, se observa 
la particularidad que el cultivo or- 
namental nace como alternativa a 
periodos de precios bajos del ca- 
cao y a la aparición de la enfer- 
medad conocida como «escoba de 
brujas», por el aspecto que toman 
las ramas al secarse. Los requeri- 
mientos de sombra de las especies 
ornamentales tropicales permiten 

La familia 
Carvalho de 
Oliveira es la 
propietaria de la 
empresa Aldeia 
dos Anturios; los 
hijos, Jaques (con 
camisa blanca) y 
Jorge Augusto, 
con su madre, 
quien vi6 en el 
cultivo de anturios 
y otras tropicales 
un negocio. 

que su cultivo bajo el mismo sis- 
tema del cacao, es decir, a la som- 
bra de otras plantas (ver paralelo 
sobre el sistema «cabruca») y, de 
hecho, entre las mismas plantas 
de cacao. Esto caracteriza la flori- 
cultura del sur de este estado. 

En un reciente estudio que 
analiza la floricultura de Bahía, 
en el que se diagnosticaron sus 
ventajas y los aspectos a mejorar, 
se ha concluido que las acciones 
deben desarrollarse en cuatro as- 
pectos: estudio y organización de 
la cadena productiva, desarrollo 
científico y tecnológico, mercado 
y comercialización y disponibili- 
dad de créditos. 

La función de Cepec 
El Cepec, Centro de Pesqui- 

sas do Cacau, www.cepec.gov.br, 
es, como su nombre indica, un 
instituto de investigación dedica- 
do al cacao; depende del Cepec la 
Comissao Executiva do Plano da 
Lavoura Cacaueira. Los avatares 
económicos y sanitarios de este 
cultivo han hecho que, además de 
dar solución a ellos, el Cepec de- 
sarrollara una serie de variedades 
de cacao tolerantes a la enferme- 
dad «escoba de brujas» y también 
se abriera a nuevos cultivos en la 
zona, como son las flores. En la 
actualidad hay técnicos que traba- 
jan en la repoblación de la «mata 
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atlántica)) (la vegetación origina- 
ria de la zona) con especies en pe- 
ligm de extinción, en el releva- ' ,  \ 
miento de las especies botánicas 
(cuentan con una magnifica sec- # 
ción de taxonomía) y en la propa- 
gación de especies, entre ellas las 
ornamentales, entre otros aspec- 
tos. El presupuesto para su fun- 
cionamiento proviene de aportes 
del comercio del cacao. 

Es de esperar que en los 
próximos años seamos 
testigos de una presencia 
creciente del producto 
ornamental brasileño 
dentro y fuera de 
fronteras de este gran 
país 

El Centro cuenta con 15 la- 
boratorios, incluyendo el de 
Taxonomía, Determinación Vege- 
tal y Biotecnología (incluye culti- 
vo in vitro). En el Laboratorio de 
Cultivo in Vitro se trabaja en la 
propagación de especies orna- 
mentales para repoblar zonas de 
vegetación natural y dará apoyo a 
la floricultura que promueve el 
gobierno en el estado de Bahía. 

La finca que ocupa el Cepec 
tiene 700 ha de extensión, a las 
que se suman varios centros de 
experimentación distribuidos en 
otro sitios. La finca incluye un 
parque natural en que existe un 
centro de recuperación de «dor- 
milones», el símil sudamericano 
del coala (animales que se ali- 
mentan de unas pocas especies 
arbóreas y con un nivel muy bajo 
de actividad, explicado por el 
bajo aporte energético de lo que 
comen). 

Las empresas del nordeste 
Este desarrollo se sostiene, 

como siempre, por un grupo de 
empresas pioneras que están dis- 
puestas a correr importantes ries- 
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gos para llevarse el premio de ser 
las primeras en el mercado. 

Un ejemplo de ellas es la fin- 
ca «Aldeia dos Antúrios*, 
www.anturios.com.br, fruto de la 
intuición de Da. Teresinha 
Carvalho de Oliveira, quien pro- 
puso a su esposo, agrónomo que 
cuidaba de las fincas de cacao de 
su propiedad, plantar anturios, 
como *hobby», en una parcela 
más pequeña. De este «hobby» de 
hace 35 años nace la que es una 
de las principales explotaciones 
de esta flor, a la que se han suma- 
do en la actualidad varias especies 
de Helicornia y Alpinia. La super- 
ficie cultivada en la finca visitada 

Agripalm 
suministra a sus 
clientes la mezcla 
de varas de 
tropicales que se  
solicitan, 
empacadas 
directamente en la 
finca. 

es de unas 2 ha, a la que se suma 
una media hectárea en otra parce- 
la, donde se cultiva Helicornia. 

El material genttico utiliza- 
do es propio y comprado a vive- 
ros de otras zonas de Brasil, prin- 
cipalmente Sao Paulo y Río de Ja- 
neiro. 

Las producciones de anturio 
que se obtienen en la zona de Ba- 
hía son de 7 a 12 flores por año y 
por planta. La empresa está traba- 
jando en la catalogación de las 
variedades que cultiva y, a la vez, 
realiza cruzamientos para obtener 
nuevas variedades propias que se- 
rán cultivadas in vitro en el labo- 
ratorio del Ceplaca. 
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El principal mercado es  el 
nacional, aunque han realizado 
ventas a Suiza. Se abastecen hote- 
les de la zona y se mandan por 
camión a Salvador, la capital del 
estatal. 

En el mercado nacional, los 
precios son unos 5 reales (2,32 
Euros) para las plantas de Heli- 
cornia de 3 a 4 meses. Para el an- 
turio los precios por docena están 

entre 10 y 22 reales según tama- 
ños. La clasificación de los antu- 
rios se hace en cuatro categorías: 
extra grande, grande, medio y pe- 
queño. Existe una marcada prefe- 
rencia por los colores en los dis- 
tintos mercados brasileños. Mien- 
tras Bahía se decanta por el blan- 
co, Sao Paulo y Belo Horizonte 
prefieren las variedades rojas. 
Existe también un pequeño co- . . 
mercio de hojas, pero de escaso 
valor económico. 

Helicornias y Alpinias se 
cultivan en sistema de «cabruca», 
es decir, a la sombra de los árbo- 
les originales. 

La empresa Agripalm, agri- 
palm@svn.com.br, está situada en ' 

el NAPA», Area Protegida Am- 
biental, de Ituberá, unos 200 km 
al norte de la ciudad de lllheus y 
la misma distancia al sur de Sal- 
vador. La finca tiene una exten- 
sión de unas 250 ha, de las que 
100 están cultivadas con cacao, 
pimiento (una variedad de pi- r' 

I A las condiciones 
naturales enormemente 
variadas y aptas para el 
cultivo de ornamentales, 
se une el eknow-how» de 
empresarios progresistas 
y el apoyo de autoridades 
convencidas del futuro de 
esta industria en su país 

las mejoras variedades 
La técnica mas avanzada 1 
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a En Fazenda miento picante arbustivo), pejiba- 
Fugidos ye (la palmera del palmito), cau- 
demuestran que cho y ornamentales. Existe tam- 
e s  posible cultivar bién una colección de palmeras 
de manera que abarca más de 120 especies. 
conservacionista. Cien hectáreas de las que tiene la 
Renata Gotsch finca forman parte de las 1 .O00 ha 
muestra una tanda de la reserva natural de la zona. 
de piña desecada Las especies ornamentales 
en u n  dispositivo ocupan unas 15 ha, la mitad de 
que sólo utiliza ellas en producción, que se empe- 

= S 
energía natural zaron a plantar hace 1 1  años. En 
para lograrlo. todas ellas las prácticas son de 

cultivo ecológico. Entre alpinias, 
helicornias, etc. se cultivan unas 
100 variedades, incluyendo las de 
follaje; unas 45 son las más fre- 
cuentes. De la palmera de azaí se 
comercializa el raquis floral. 

La producción está en franco 
crecimiento; los 20.000 tallos de 
1999 se transformaron en 40.000 
en el 2000 y 100.000 en el 200 1 .  
Para el 2004 las previsiones apun- 
tan a 1,5 millones. Hay una fuerte 
estacionalidad, con un 20% de la 

m producción en diciembre. En la 
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actualidad todos los tallos se ven- 
den en Salvador, incluyendo un 
40% más que se compra a vecinos 
de la zona. 

Los precios dependen más 
del tamaño de los tallos que de la 
variedad. Una vara grande se ven- 
de a 1,25 reales (0,58 Euros): una 
pequeña, a 0,7 reales. Las especies 
de tamaños menores, a 0,3 reales 
por vara. 

El camión que transporta los 
pedidos, que ya van preparados 
con la mezcla solicitada por cada 
cliente, sale una vez por semana, 
los martes, por lo que la prepara- 
ción se realiza los lunes. 

Del pejibaye, Bactris gosi- 
pes, la palmera de la que actual- 
mente se extrae el palmito 
(«pupunha» en portugués), se uti- 
lizan las hojas como follaje verde. 
Se venden recortadas en distintas 
formas que aumentan su valor or- 
namental. El pejibaye viene a sus- 

I El principal mercado de 
anturios es el nacional, 
aunque se realizan ventas 
a Suiza. Se abastecen 
hoteles de la zona y se 
mandan por camión a 
Salvador, la capital 
estatal 

Rolf Zornig, de 
Bromelias Río, 

muestra el plantel 
que produce la 

firma. 

tituir a yusara (Euterpe edules) y 
azaí (Euterpe oleracea), las pal- 
meras de las que clrisicamente se 
extraía el palmito y tiene la venta- 
ja de ser una especie que rebrota, 
con lo cual la planta no muere al 
extraérsele el ápice de crecimien- 
to, el palmito ,y además, sus teji- 
dos no se oxidan al contacto con el 
aire. Esto Último permite comer- 
cializar el palmito como «cuarta 
gama» y no como «segunda», es 
decir, enlatado, la forma de poder 
utilizarlo sin pérdida de calidad 
por la aparición de los colores par- 
dos propios de la oxidación que 
obligaban a cocinarlo y enlatarlo. 

Una alternativa potencial, las 
plantas para paisajismo, son toda- 
vía una posibilidad en ciernes. En 
Salvador aún no existe una de- 
manda importante de plantas tro- 
picales, pero en cuestión de tiem- 
po puede sustituir la actual de 
plantas de zonas templadas, utili- 
zadas por los paisajistas «de las 
revistas». 

Cultivo conservacionista 
Renata y Ernesto Gotsch, 

que poseen la ((Fazenda Fugidos~ 
en esta región, son originarios de 
Alemania y han criado a su fami- 
lia en Brasil. Ernesto es un defen- 

sor de los métodos conservacio- 
nistas de cultivo y demuestra, 
plantando piña, mandioca y otras 
especies comestibles en medio de 
la vegetación natural, que es posi- 
ble obtener ingresos de 10.000 
dólares por hectárea con los méto- 
dos que preconiza. Renata obtie- 
ne, por un secador basado en aire 
calentado por el sol mayoritaria- 
mente, piña desecada totalmente 
ecológica. 

En la zona también se han 
introducido reservas naturales, 
por iniciativa privada de produc- 
tores locales, muchos de ellos de 
origen extranjero. Se destaca el . 
caso de un ciudadano de origen 
suizo, que cuenta con una reserva 
natural de 500 ha. 

Cerca de Campinas: de la 
cría de pollos a las brome- 
lias 

Con el aumento de la pobla- 
ción en los alrededores de la ciu- 
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Marlson Santana, 
un agrónomo 
formado en la 

dad de Campinas, en el estado de 
San Pablo, la cría de pollos se 
volvió un negocio más complica- 
do para Rolf Zornig. De la bús- 
queda de alternativas surgió la ac- 
tual empresa Bromelias Río. 

Bromelias Río produce en- 
tre 80.000 y 100.000 macetas 
mensuales de especies de la fami- 
lia de las bromeliáceas, en una su- 
perficie que tiene un total de 64 
ha, 10 de ellas cubiertas con in- 
vernaderos. Trabajan en ella un 
total de 78 personas. Existe una 
planta de empaque que se está 
acabando de montar y un labora- 
torio de cultivo «in vitro» moder- 
no y espacioso. Los reservorios 
de agua garantizan los 200.000 li- 
trosldía necesarios. 

Se produce básicamente en 
dos tipos de maceta como tamaño 
final, 20 y 24 cm de diámetro. En 
las primeras los trasplantes son en 
series de 12, 15, 17 y finalmente 
20 cm, o de 9, 11 ,  15, 17, 20. El 

tamaño 24 cm se utiliza para pai- 
sajismo. Trabajan bajo pedido y 
también mandan a la subasta de 
Holambra. El precio de la maceta 
al por mayor está entre 2 y 4 US$ 
y entre 7 y 8 al consumidor final. 

Bromelias Río tiene también 
un laboratorio de cultivo «in vi- 
tro» de alto nivel técnico en que 
se producen plantas de bromeliá- 
ceas y de orquídeas mediante cul- 
tivo «in vitro» para su propio uso 
y para exportación. Estados Uni- 
dos es el mercado principal en la 
actualidad, con envíos de entre 
30.000 y 40.000 plantas a raíz 
desnuda por mes de bromelias y 
50.000 de orquídeas Phalae- 
nopsis. El objetivo es alcanzar 
unas exportaciones en torno al 
millón de plantas por año. Tam- 
bién exportan en agar, y desde 
hace poco han empezado a utili- 
zar bolsas de plástico como conte- 
nedores, en vez de los clásicos 
frascos u otros recipientes rígidos. 

universidad Earth, 
de Centroam&ica, 
est i  a cargo de la 
firma Agrlpalm. 

Una de las secciones de la empre- 
sa está dedicada a la creación de 
nuevas variedades; ya tienen en 
proceso de registro material pro- 
pio. 

Andradas, el nuevo polo 
floricola de sur 

Hasta hace 10 años, Andra- 
das era simplemente una región 
montañosa cercana -100 km de 
distancia- a Holambra. Uno de los 
hermanos Reijers, una familia del 
negocio de las flores «de toda la 
vida*, pensó un día que quizás 
fuera una buena zona para espe- 
cies con requerimientos de frío. 
De ahí surgió lo que hoy es una 
zona en que existe una importante 
superficie de invernaderos donde 
predominan las rosas, seguidas de 
alstroemerias y gerberas. La zona 
está asentada en el antiguo cráter 
de un volcán y tiene una altitud 
media de 1.400 m; existen en las 
inmediaciones aguas termales y, 
de hecho, existen sitios como 
Pocos de Caldas, conocidos por 
sus baños termales. 

La floricultura brasileña 
está en marcha. En el sur 
(Estado de San Pablo), se 
renuevan estructuras 
existentes; en el Norte 
(Bahía), surgen nuevos 
centros productivos de 
enorme potencial 

La productividad física al- 
canza los 120 tallos por metro 
cuadrado. Los precios a nivel de 
productor son de 2,2 reales (1,02 
Euros) por docena y el precio de 
venta al público, 5 6 6 veces su- 
perior. Los invernaderos son 
construcciones de las empresas 
Greenhouse, Van der Hoeven y, 
en menor medida, Florida. Tro- 
piclima es una empresa dedicada 
a la climatización de estas instala- 
ciones. 



1 &te sistemu de cu i tb  se 
iaé pian&dv cacm 

otras especier 
de ~ l l ~ y w  I&maiio. 

Tabmcr" w Q n& 
de sistema 64 cgldvo es- 
tresha~re~te liga& a In RiQtD- 
ria de Li flaricrlmra en Ba&la. 
Los cuUvos  principal^ dei 
&do Las rrido el bbcal dd 
mucho y l u c p  el  cacao. Las 
vidop Ilapdps a este 6 b o  es- 
tjn en k h e  de Iw novtlll4 
de Jorge Am&* con tmlod 
c t l h  eamo "Ggbrida da- 
vo y crrnalr". que aa dasarrp- 
1Ta precÍwmme en I h w ,  la 
"-M dd tu" ds h M- 
mlturri bohiam (k &el norte 
er la propia capital del u* 
do, S*n Sdvidat); si bicO 
m h  Lm~UeBos no apm. 
c iu i  Irr Literatura de este cscri- 
tor, ba contribuido a qoe se 
coltllecs mis del Bfasit que el 
propio airriaval de RIo. 

WlvíeRdo d cacao, cum- 
do c c m d  a cultivarse en 
h h h , s a g a l t ' s b a t a d a I a w -  
g W 6 n  del se plan- 
aba Erythhe, una especie 
arbbrea de gran tamaño y 
~FI& ella, las planas de cacw 
(que newitan sombra pata 
dcscr~olkse) .  Con el pwo 
del dmpo y a la vez que se 
d w d b o  JP ptaoniwiQ 
par coasarvar d alielo, los 
brdbuoeos dsl islsrcs acmal 
por el rnediwnblenis, se I l e  
g6 a la condusidn que el pa- 
pel de lirs Eryhdnar podían 
de9empfíarlo los propia 6r- 
boles de t cnpa superior de 
La vegecPci6n mml. La "ca- 
bmca" &$te pues en des- 
monta~ la& nivela bajos y 
d o a  y pluitar, la9 gr- 
bolea mmrncnees, cacao en su 
caso. 

En planthcioncs de ca- 
cao viven do f m a  ~6pont8- 
nca vuirrs bspeciW de orqui- 
d a ,  unme alias Carr&ya 
v& y oeres del gtaacr 
Caaby& p-- ' 
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Las orquídeas son Los Reijers forman una saga 
la especialidad, que dispone de un total de 80 hec- 

aunque no el único táreas entre cultivo protegido y al 
cultivo, de Sitio aire libre; 59 hectáreas son de ro- 

Colibri. En la foto, sas (30 de ellas en Andradas); 2,9 
su propietario, hectáreas de clavel y una pequeña 

Theodorus Breg. superficie de lilium, iris, alstroe- 
meria, estrelitzia, boca de dragón 
y heliconia. Los mercados son 
principalmente el interior, pero 
también se hacen envíos a países 
de la región, como Argentina y 
Uruguay, y alguno a Portugal. La 
época de exportaciones es de oc- 
tubre a febrero. 

Para valorar la posición de la 
familia Reijers dentro de los cul- 
tivadores de rosal, es necesario 
saber que en todo Brasil existen 
entre 400 y 500 ha de este cultivo 
(la producción total es de unos 24 
millones de docenas, de las cuales 
un 60% es de color rojo). 

Las rosas que llevan la marca 
Reijers se clasifican en cuatro ca- 
tegorías, que garantizan al cliente 
la homogeneidad en términos de 
calidad. «Plus» o 5 estrellas es la 
calidad exportación; «Master» o 4 
estrellas son las rosas de inverna- 
dero para mercado interno; ((Espe- 
cial» o 3 estrellas son las rosas se- 
leccionadas, y «Extra» o 2 estre- 
llas son las rosas de l a  para el 
mercado interno. 

I En d CEPEC hay 
técnicos que trabajan en 
la repoblación de especies 
autóctonas, en peligro de 
extinción, en el 
relevamiento de las 
especies botánicas y en la 
propagación de especies, 
entre ellas las 
ornamentales 

Pero los Reijers no están so- 
los en Andradas. Cultivadores 
como Teodoro Swart, se dedican 
también a las rosas; o como Pedro 
de Wit, que produce alstroemerias 
y anthirrinum. 

El Centro de Tecnología 
y Entrenamiento 

Paralelo a la acción de las 
empresas, se desarrolla también 
en la región de Andradas una ver- 
dadera «industria del conocimien- 
to», empresas que apoyan a los 
productores en los aspectos técni- 
cos y de comercialización. La 
consultora Flortec tiene en An- 
dradas su centro de producción de 



gerberas y lisianthus y está en 
construcción el edificio donde se 
impartirán cursos de formación en 
floricultura en la zona, que com- 
plementarán los que ya dictan los 
profesionales de la consultora en 
las diferentes zonas productoras 
de Brasil. Con una superficie total 
de 6 ha, tiene un invernadero ya 
en producción de 4.300 m2 y está 
en construcción un segundo de 
5.000 m2. 

El primero en orquídeas 
Aunque las saintpaulias fue- 

ron su primer cultivo, y siguen 
siendo una parte importante de la 
producción, Sitio Kolibri, la em- 
presa de Theo Breg, u n  agrónomo 
de la «segunda hornada» de ho- 
landeses que se incorporó a la 
cooperativa de Holambra, es posi- 
blemente la mayor productora 
mundial de Phalaenopsis en estos 
momentos. 

El primer lote de estas or- 
quídeas llegó de Holanda a fina- 
les de 1993; en la actualidad Sitio 
Kolibri produce unos 1,3 millones 
de saintpaulia por año, y unas 
150.000 macetas de Phalaenopsis 
por año. La última incorporación 
han sido los anturios, de los cua- 
les a finales del año 2001 comen- 
zó a vender los primeros lotes. 

I 
www. sitiokolibri.com.br, men- 
cionado tanto en etiquetas como 
folletos, donde hay información 
adicional y la posibilidad de co- 
municarse con ellos directamente. 
Según Theo Breg, la inclusión de 
estos folletos significa un aumen- 
to en el precio de la planta de casi 
un real. Su experiencia en el au- 
mento de ventas desde que co- 
menzó a incorporar información 
sobre cultivo le ha hecho un de- 
fensor acérrimo de comunicación 
con el consumidor. 

La importancia de la varie- 

i 
dad también es clave; en una va- 
riedad de anturio en que por ser 
más corto el tallo floral que en 
otras, la flor no se ve una vez en- 
vasado, se estima que la reduc- 
ción en el precio final es de un 
real (de hecho, han decidido dejar 
de trabajar con esa variedad). 

Para el cultivo de orquídeas 
cuentan con invernadero caliente 
y frío, y es en éste último donde 
se produce la inducción floral. La 
producción de una planta de antu- 
rio lleva un año y dos la de Pha- 
laenopsis. 

Las macetas de Phalaenopsis 
se comercializan en cajas de 6, 
mientras que para los anturios se 
utilizan bandejas con 8 macetas. 
El tamaño de las macetas es de 17 
cm de diámetro. Las ventas son 
en el mercado nacjonal y alcanzan 
los 15-20 reales (9,28 Euros) por 
maceta como precio al productor, 
y en el mercado final alcanza los 
45 a 80 reales (37,l Euros). 

Los productos que salen de 
Sitio Kolibri llevan información 
al consumidor a diferente nivel. 
Una etiqueta adherida a la maceta 
con un resumen de lo que debe 
saberse de la planta asegura que 
el consumidor final la tendrá 
siempre a mano. 

A esta pegatina se añade un 
folleto pequeño y atractivo en la 
maceta, también para que llegue 
al consumidor final; por último, 
una hoja con u n  texto en blanco y 
negro más extenso con informa- 
ción para que el florista sea capaz 
de asesorar a los compradores. A 
ello se añade el propio sitio web, 

Jaime Ramos 
Motos y Gustavo 
Franco Rosa 
Vieira, en su 
invernadero de 
cultivo de 
gerberas, en 
Andradas. 

Conclusiones 
Con este artículo se concluye 

la visión sobre la floricultura bra- 
sileña que comenzase en el núme- 
ro 35 de Horticultura Internacio- 
nal (Producción, comercio y pro- 
moción de ornamentales en Bra- 
sil). La impresión general que se 
tuvo al recorrer empresas, institu- 
tos de investigación y centros de 
comercialización de ese país es 
que a las condiciones naturales 
enormemente variadas y aptas 
para este tipo de cultivos, se une 
el ((know-how» de empresarios 
progresistas y el apoyo de autori- 
dades convencidas del futuro de 
esta industria en su país. El es- 
fuerzo que se realiza en Brasil es 
ingente y el éxito no está de nin- 
guna manera garantizado. Pero 
los recursos naturales y humanos 
de que dispone el país tambiCn 
son enormes, por lo cual es de es- 
perar que en los próximos años 
seamos testigos de una presencia 
creciente del producto ornamental 
brasileño dentro y fuera de fronte- 
ras de este gran país. 

- b prlmere parte de este articulo 
se ha ~ublicado en el número 35 
(febrero 2002) de Horticultura 
Internacional, p69s 16 a 26. 


