
Pisando fuerte 
Reunidos los agricultores que la pasada campaña 

plantaron en cultivo precoz en invernadero o tunelillo el melón 
RUANO F l ,  tipo Rochet, de Clause Semillas, se concluyó 

que las perspectivas no pueden ser mejores. 
Dichos cultivadores aportaron sus ideas de cultivo, 

notificando que aumentarán la superficie 
de cultivo esta campaña 

- -- - - - 

Imágenes de los asistentes 
a las jornadas ofrecidas 

por parte de Clause Ibérica 
para conocer los comentarios sobre 

el melón tipo Rochet RUANO F1, 
por parte de cultivadores, técnicos 

y comerciantes de este tipo de fruto. 
La primera de las reuniniones 

se ofreció en Campo Hermoso (Almería) 
el 19 de diciembre pasado, 

y al día siguiente, día 20, 
la segunda en la localidad 

de Carchuna (Granada). 

Durante los últimos años existe, 
por parte del agricultor, una clara 
tendencia en buscar alternativas de 
cultivo en melón, a fin d e  poder 
ofrecer a los compradores tanto una 
calidad como una cantidad suficien- 
te. 

También durante los últimos años, 
la calidad de  algunas producciones 
causaba importantes problemas a los 
agricultores, ya sea por falta de  ren- 

dimiento del cultivo, o a los comer- 
ciantes, por la falta de aguante y 
mala respuesta en el punto de  venta 
por la falta d e  calidad gustativa. 

Por estas razones, entre otras, algu- 
nas variedades d e  melón como Galia, 
Cantalupo y Piel de  Sapo, estaban 
reemplazando al Rochet. 

RUANO F1 de  Clause. ha sido la 
solución a este problema, ya que esta 
pasada campaña apareció en los pun- 
tos d e  venta y la reacción, tanto de los 
comerciantes como la del consumidor 
final ha sido muy positiva dadas las 
siguientes características que lo carac- 
terizan: sabor dulce, criijiente, buen 
aguante y buena conservación. 

El pasado mes de  diciembre, los 
días 19 y 20 se  llevaron a cabo dos 
reuniones entre Clause y los cultiva- 
dores de RUANO FI en Campo Her- 
moso y Carchuna respectivamente 
En ambos encuentros participaron 
técnicos, cultivadores, repre- 
sentantes d e  las cooperativas y semi- 
lleros más importantes de  la zona, y 
revendedores - (almacenes distribui- 
dores). La parte formada por técni- 
cos y cultivadores coincidieron en el 
interés sobre esta variedad de melón 
que no necesita del aporte de  hormo- 
nas para conseguir frutos comercia- 
les, as í  como su resistencia al rajado, 
uniformidad, calibre y sabor. Por 
otro lado, los comerciales estaban 
muy interesados en una variedad 
como RUANO que cumple con todas 
sus exigencias: uniformidad d e  los 
frutos, larga duración, buen sabor y 
alto nivel de  azúcar. Poco destrío. 

Por parte de  la empresa Clause se 
han fijado unas directrices importan- 
tes para su cultivo: es condición in- 
dispensable que "no" se  usen hormo- 
nas y que  se  sigan las instrucciones 
de  abonado recomendadas, evitando 
excesos de  nitrogenados por ser muy 
rústica y que  responde en suelos y 
climas muy distintos. 

Clause Ibérica está en disposición 
de  hacer u n  esfuerzo d e  marketing 
importante para devolver al melón 
Rochet la categoría que le correspon- 
d e  d e  siempre, con RUANO FI? por 
ser uno d e  los más típicos melones 
españoles que el consumidor encuen- 
tra en el mercado con color, escritu- 
rado, crujiente, de  buen sabor y larga 
conservación. 

A.V.M. 
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