El Maresme, de etiqueta

Las plantas ornamentales y flores producidas
en el Maresme podrian tener la primera denominacion de origen de
la floricultura espanola.

Fernando Cuenca
M?® Carmen Izquierdo

Durante los ultimos 25
anos, El Maresme, situado al
norte de Barcelona, es la co-
marca horticola por excelen-
cia. Allf se han agrupado la
mayor diversidad de cultivos
intensivos en hortalizas, flo-
res y plantas ornamentales.

El propio editor de la revis-
ta Horticultura inici6 su acti-
vidad potencial entre los
plasticos y cultivos tempra-
nos de frutasy flores del Ma-
resme. Los primeros nime-
ros de esta revista contaron
con articulos y reportajes
gestados en esta comarca. La
influencia del Maresme fue
util a un buen nimero de
otras regiones.

El Maresme es un punto de
referencia precoz del cémo
se comportan los mercados
frente al consumo de hortali-
zas, flores y ornamentales.

No es frecuente
encontrarlos juntos,
pero en esta ocasion
Joan, Salvador y Jaume
junto a su padre
Salvador Roig,
desearon aparecer
junto a su exposicion
de nuevas variedades
para saludar

desde aqui

a sus clientes.
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En Barcelona, con sus 3 mi-
llones de consumidores, es-
tan dos de los tres mercados
de flores que hay en Espana.
Sin duda, el Maresme es la
capital del sector agricola
ornamental de nuestro paisy
alli estd el mayor centro es-
pafol en distribucién de flo-
res.

Las plantas ornamentales y
flores producidas en los in-
vernaderos de estos munici-
pios bien podian tener la pri-
mera «denominacién de ori-
gen» de la Horticultura Or-
namental espanola.

Por aqui puede ser que cul-
tivadores, instituciones, coo-
perativas y Mercat’s tengan
la intencién de liderar unos
dias de «puertas abiertas»
organizadas a lo largo de la
misma semana del calenda-
rio para «poner de etiqueta»
a todo el sector ornamental
del cinturén horticola cerca-
no a Barcelona.

La segunda semana de sep-

tiembre objeto del siguiente
reportaje es una iniciativa en
la que los mercados de flo-
res, y empresas como COR-
MA, Barnaplant, Roig y
otras, invitan al sector horti-
cola espanol a viajar a Bar-
celona.

Hace tan s6lo un afo, escri-
biamos un articulo titulado
«El Maresme casi de puertas
abiertas». Hoy sin embargo
lo titulamos «El Maresme de
etiqueta» y es que asi estaba
en la visita realizada por la
redaccién de «Horticultura
Ornamental-XeroJardin» du-
rante la segunda semana de
septiembre. Durante estos
dias, importantes empresas
del sector de esta peculiar
zona que muchos... llegan a
darle un «sello» de «denomi-
nacién de origen» por las ca-
racteristicas de la planta alli
producida, decidieron mos-
trarse a sus clientes y amigos
para ensenarles todo aquello
de interés de forma persona-
lizada. En conjunto, sélo ca-
lificativos  positivos  hacia
ellos y animarles a que sigan
en esta linea de forma maés
apifiada atin, si cabe.

La fiesta comenzd el do-
mingo dia 11 coincidiendo
con la Diada de Catalunya.
El Mercat de Flor i Planta
Ornamental de Catalunya,
formando parte del conjunto
de actividades que continua-




mente estd desarrollando y
en esta ocasion dedicada al
florista, celebr6 la I Copa
Junior de Arte Floral.

Segiin comenta, Ruth Mar-
tinez, secretaria de la presi-
dencia, sentia una gran satis-
faccién por la colaboracién
de las Escuelas de Arte Flo-
ral que se mostraron total-
mente abiertas y optimistas
para trabajar con la junta
rectora del Mercat de Vi-
lassar en la organizacién de
este concurso.

Durante toda la semana si-
guiente, exactamente del 12
al 16, Cultius Roig celebré
sus «puertas abiertas» en
las que ademds del interés
técnico y comercial, mantu-
vo una exposicién en Ja que
se podfan contemplar y
comparar las nuevas varie-
dades de la préxima tempo-
rada 1994/95.

Dentro de los Pelargonium
peltatum puntualizar la va-
riedad de color rojo «Fire»
de flor muy grande y porte
compacto que viene a mejo-
rar a la «Tavira». «Wico» y
«Vinco» de color rosa claro
y rosa fuerte respectivamen-
te, se presentaban como va-
riedades rosas muy compac-
tas hasta el extremo de no
necesitar entutorado en mu-
chos de los casos, eso si, si-
gue siendo la variedad «Su-
per Rose» la mas comerciali-
zada entre las de color rosa,
de momento. En blancos, se
apreciaba la novedad de la
variedad «White Charm»
que aporta caracteristicas
mejoradas siendo entonces
dentro de este color la més
aconsejada. Otra novedad
fue el color malva claro que
aporta la variedad «Karina».
Por ultimo en P. peltatum,
resaltar el continuado incre-
mento en su demanda que
viene experimentando afo
tras afio la serie «Decora» o
«Rey del Balcon», sobre
todo en la zona norte de Es-
pana.

En los P. zonale se observa

una fuerte entrada de varie-
dades novedosas para esta
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préxima campafia, algunas
por aportaciones ornamenta-
les particulares y otras por
sustitucién a otras varieda-
des populares que han sido
mejoradas, en todos los ca-
sos siempre en beneficio del
cultivador. La  variedad
«Lex» sustituye a «Alex» por
aportar unos pétalos més do-
bles en sus inflorescencias.
El «Goesta» de color rosa
paste]l mantiene un porte
muy compacto y de gran flo-
racién. «Penve» se muestra
como uno de los més intere-
santes dentro de la gama de
rosas por su tono fuerte, vi-
gor y resistencia. En blancos,
s6lo se mantiene en catalogo
el «Glacis» por ser el que
mejor respuesta estd dando.

Xavier Duran, Pedro Salvat y Joan
Ribé, ante su exposicion de
novedades durante estas IV
Jornadas de Puertas Abiertas. Al
finalizar las mismas, nos
manifestaron su satisfaccion al
comprobar que los visitantes
fueron cuantitativos pero a su vez
cualitativos, tindem que pocas
veces se da.

En la fotografia inferior,

detras de una importante empresa,
siempre hay un buen equipo. De
izquierda a derecha Quintin
Arribas, Josep Banus, Antonio
Ochoa, Claude Delzant y Alfredo
Fidalgo, componentes del equipo
comercial Barnaplant GROUP en
una de las zonas de exterior del
Cash & Carrie Arribas Center, S.L.
«Cash», que por cierto,
coincidiendo con sus puertas
abiertas celebrd su primer
aniversario. jFelicidades!

Este afo, Cultius Roig,
hace coincidir con estas
puertas abiertas la presenta-
cién de su nuevo catélogo y
como tema de alto interés,
su nueva linea de esquejes
enraizados de Evonymus en
bandeja de 40 alveolos a dos
esquejes en sus distintas va-
riedades de «Aureomargina-
ta», «Marieke», etc... como
de Rosmarinus officinalis en
bandejas de 112 alveolos a
un esqueje.

El dia 14, CORMA celebré
sus ahora tradicionales IV
Jornadas de Puertas Abier-
tas. Los visitantes que pudie-
ron ver como se¢ elaboran sus
pedidos, como se cultivan di-
chas plantas, como funciona
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el sistema informdtico de la
empresa, planifican las pro-
ducciones, la exposicién de
planta de produccién propia
principalmente para la cam-
pafia otofio - invierno. Por
supuesto también las nove-
dades prdéximas en catdlogo
tanto en plantas como en
embalajes e informacién al
cliente. Una novedad es la

nueva gama de coniferas de
produccién propia hasta el
Trachelospermun jasminoides
de gran aceptacién por jardi-
neros profesionales, serd por
su extensién un capitulo a
desglosar en los préximos
niimeros de Horticultura Or-
namental XeroJardin. Du-
rante estas Jornadas, en la
demostracion de Arte Floral,

1 Copa Junior de Arte Floral

Con vistas a motivar la
profesion florista entre los
més jévenes, en el Mercat
de la Flor i Planta Orna-
mental de Catalunya, en Vi-
lassar de Mar (Barcelona),
se celebrd la I Copa Junior

de Arte Floral, que junta-

mente con la colaboracién
de este mercado y las distin-
tas escuelas de arte floral,
resulté un agradable en-
cuentro con la profesion,
que en esta primera ocasion
conté con la participacién
de 15 concursantes llegados
de distintas partes de la geo-
grafia espaiiola.

El jurado en este caso for-
mado por grandes y recono-
cidos profesionales de las
diferentes Escuelas de Arte
Floral Espaftolas compuesto
por Héctor Gil (Escuela Es-
pafiola), Juan Bta. Bosch
(Escola Valenciana), Jordi

Pascual (Smilax),” Bel To-
rrente (Escuela Ontoflos) y
Elena Marin (Escola Cata-
lana), que seguro que re-
cordaron con afioranza sus
primeros comienzos, sus
nervios, su inexperiencia,
sus primeros trofeos...

En todo concurso siempre
hay un ganador y en este
caso se premié el conjunto
de trabajos realizados por

" Alex Segura Arana, de 22

anos de edad de la localidad
costera de Premia de Mar,
en Barcelona, y del que se-
guramente oiremos hablar
en un futuro no muy lejano.
Los premios fueron entrega-
dos por Lloreng Vila, Presi-
dente del Mercat, Jordi Pas-
cual, Presidente del Jurado,
Merceé Marti, ganadora de la
Copa de Espafia’94 y Rosa
Valls, ganadora de la Copa
de Espana’9l.

Nuestra enhorabuena a
Alex en primer lugar, y a to-
dos los demas participantes
Marc Ezquerra, Daniel, M?
Carmen, M?® José, Agatha,
Xavier, Antonio, Mbénica,
Carlos, Torcuato, Alma, M®
Isabel, Manuela y Marc Ga-
llemi, ya que sin ellos, no
habria sido posible la 1
Copa Junior de Arte Floral.

Una imagen siempre se ha
dicho que vale mas que mil
palabras. En esta, Alex
Segura con su alegria parece
no creerse ganador, Lloreng
Vila y Ruth Martinez
trasmiten su satisfaccion por
ser los resultados de esta |
Copa Junior de Arte Floral
todo un éxito, y por supuesto
Mercedes Marti, Bel Torrente,
Elena Marin y Héctor Gil que
entre esa alegria aparente
nos parece encontrar rasgos
de afioranza de sus primeros
éxitos.
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a cargo de Jordi Abellé con-
taron con la colaboracién de
Josep Ruiz dentro de las ins-
talaciones de CORMA.

Tanto Joan Ribé como Xa-
vier Durdn, se mostraron sa-
tisfechos por la asistencia
masiva de visitantes durante
todo el dia, destacando Ia
importancia que afno a afo
van adquiriendo las puertas
abiertas. Ya no sélo de cara
al cliente que ve con més cla-
ridad la funcién de CORMA
como un mero elemento de
servicio logistico que le hace
contactar mejor con el po-
tencial productor de sus 33
socios cultivadores, sino que
también a estos 33 viveristas
les permite constatar la res-
ponsabilidad que adquieren
de cara a sus clientes.

Por dltimo, otro aconteci-
miento de interés fue sin
duda las puertas abiertas a
las que se sumé Barnaplant
GROUP, los dias 15 y 16,
coincidiendo con el 1°" ani-
versario del Cash & Carrie
Arribas Center S.L. "CASH".
Sinceras felicidades a todo el
equipo por sus €xitos.

Desde diciembre de 1992
en que una serie de produc-
tores del Maresme, diez en
la actualidad, y comercial
Barnaplant, S.L. decidieron
unir sus esfuerzos para mejo-
rar los condicionantes de
nuestro sector, poco es el
tiempo que ha transcurrido y
si en cambio ha sido mucha
la intensidad comercial que
han vivido. El visitante estu-
vo atendido en un cash a po-
cos metros del Mercat en
donde Barnaplant, S.L. tiene
sus oficinas, pudiéndose en-
tonces contemplar, a modo
de catdlogo en vivo, una im-
portante muestra de la ofer-
ta aportada. Muestra en
ejemplares y plantas de im-
portacién, ya que lo cierto es
que habia cantidad de cada
una de las especies alli pre-
sentes. Eso si, mucho mayor
en el capitulo de plantas
provenientes de los compo-
nentes de GROUP.

*
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