
La NTV, 
muestra de la <<industria>> 

hortícola holandesa 

Desde el 30 de enero al 3 de febre- 
ro del presente aflo se celebró la 
XVII  edición de la NTV, feria que 
congrega en la población de Bleis- 
wijk (Holanda) una amplia exhibi- 
ción de la oferta tecnológica hacia el 
sector hortícola. 

Dada la filosofía de comercializa- 
ción de los productos ornamentales 
en Holanda, cabe destacar la ausen- 
cia de empresas cultivadoras de pro- 
ductos acabados en los stands, ya 
que todas ellas estaban representadas 
por sus correspondientes organiza- 
ciones comerciales. 

Como ya va siendo habitual en los 
últimos aflos, la preocupación por el 
medio ambiente está presente en la 
horticultura profesional holandesa, 
constituyendo un apartado muy im- 
portante de esta feria. La poliniza- 
ción por abejas en cultivos hortíco- 

las (tomate, pimiento, pepino..), el 
reciclaje del agua fertilizada y la lu- 
cha biológica, están presentes en 
muchos stands. Se ofertan tanto pe- 
queflas colonias de abejas para colo- 
car enue los cultivos hortícolas en el 
momento en que se desee su polini- 
zación, como recipientes que contie- 
nen depredadores concretos de pla- 
gas específicas. Todo esto precisa de 
exigencias de cultivo como trabajar 
con estanqueidad total dentro del in- 
vernadero para evitar fugas, o estu- 
diar quC producto fitosanitario utili- 
zar en algún caso concreto. 

En el sector de los sustratos, la 
oferta de las empresas especializadas 
es sumamente amplia. Al igual que 
en las ferias espaiíolas, podemos en- 
contrar desde las turbas rubias o ne- 
gras de base hasta mezclas que se 
acomodan a las necesidades de hoy. 

Cabe destacar la especialización de 
varias firmas en substratos específi- 
cos para ciertas especies, incluso 
modificados de acuerdo a las carac- 
terisiticas de agua o sistema de culti- 
vo, y la presencia de todos los mate- 
riales destinados al acondiciona- 
miento físico de substratos, como 
pueden ser vermiculita, risano, perli- 
ta, lana de roca. etc. Los cultivos h i -  
dropónicos siguen acrecentándose a 
pasos agigantados en el sector hortí- 
cola. 

A lo largo de la feria pudimos en- 
contrar, dentro del apartado de me- 
canización de cultivos, maquinaria 
de siembra con un alto grado de pre- 
cisión, aumentando Csta con la utili- 
zación de semillas pildoradas. 

Por otra parte, la repicadora presen- 
tada por la firma Visser, llama la 
atención porque, al margen de su ra- 



~ianta ornamental 
en KP Holland 
con arecas 
flnallzando su cultlvo. 

pidez de funcionamiento, toma lectu- 
ra de las unidades germinadas y tan 
sólo repica las plántulas a partir de 
un determinado tamaño. 
En cuanto a plantadoras automáti- 

cas para el sector ornamental, cabe 
destacar los dos modelos, completa- 
mente diferetes. presentados por Vis- 
ser y Lannen. 

El primero utiliza un sistema de ex- 
tracción simultáneo de 10 plántulas. 
situadas en bandejas especiales, por 
mediación de unas pinzas articuladas 
que inmediatamente despuCs se des- 
plazan a las correspondientes mace- 
tas. donde las plántulas se introdu- 
cen en orificios previamente practi- 
cados en el substrato. 

La presentada por Lannen, a pesar 
de plantar unidad a unidad, no por 
ello baja en rendimiento, que alcan- 
za las 2.000 plantas1 hora. Acoplada 

deplantar Javo, ' 

los dos elementos 
son de poca complejidad, 
de ahl su Interbs. 
Claslflcadora de peplnos 
en la que puede apreciarse 
el ordenador 
sobre la zona de pesada 
en el cual se Introducen 
los datos 
sobre la claslflcacl6n. 
M6dulo en BVW 

a una máquina planladora JAVO, ex- 
trae las plántulas de bandejas de 256 
a 144 alveolos y las deja caer sobre 
orificios ya hechos en las macetas. 
Dos peslaRas aprielan la plántula al 
nuevo substrato para asegurar su 
asentamiento. 

La iluminación artificial adquiere 
un interCs especial, sobre todo para 
ciertos países donde la climatología 
o situación geográfica provoca nive- 
les de iluminación natural insufi- 
cientes para los requerimientos de 
cultivo. El modo de suplir artificial- 
mente esta falta de intensidad lumí- 
nica para conseguir una buena cali- 
dad en flor cortada u obtener mayor 
rendimiento en hortalizas, está tam- 
bien presente en varios stands. Em- 
presas como Philips, muestran un 
gran surtido en lámparas con una ex- 
celente relación rendimiento-consu- 

omo ya va siendo 
habitual 
en los últimos años 

la preocupación 
está presente en 
la horticultura profesional 
holandesa. 

mo. 
Referente a instalaciones, se encon- 

traban estructuras, calefactores, in-  
formática aplicada, mantas de som- 
breo, aislamientos, etc., con un ma- 
yor o menor grado de complejidad, 
ya que el sector de suministros está 
preparado para suplir cualquier nece- 
sidad de la demanda. Se podían en- 
contrar empresas sumamente espe- 
cializadas en un apartado concreto, 
como Zeus Beton, dedicada exclusi- 
vamente a cimentaciones. 

El Bloemen Veiling West land 
A raíz de nuestra visita a la NTV 

tuvimos la ocasión de conocer el 
Bloemen Veiling Westland que. co- 
mo es sabido. es una de las dos ma- 
yores subastas de Holanda de pro- 
ductos ornamentales junto a la 
V.B.A. de Aalsmeer. 
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En la foto vertical, aspecto panorámlco de la cámara frígorlfica 
de BVW. Es una Inmensa unevera.. 

En la otra foto, uno de los m6dulos lnterlores 
de las nuevas lnstalaclones de venta de plantas 

por lntermedlacldn en el 
Bloemen Velllng Westland. 

Durante nuestro recorrido por el in- 
terior de las inst laciones. paseamos 9 por los 35.000 m de chmara frigorí- 
fica donde se almacenan los 
«carrys» con la flor cortada que es- 
peran la subasta. En su interior la 
humedad relativa se controla al 99% 
y la temperatura se mantiene entre 4- 
loOc. mediante potentes ventilado- 
res que inyectan aire enfriado por 
amoníaco. 

La flor cortada procede de muy di- 
versos países entre los que vimos la 
de Colombia y Espafía. TambiCn es- 
peraban a -la subasta otros comple- 
mentos como plumas de pavo real. 
ramas de árboles, verdes de corte. 
etc. 

Antes de la entrada a la sala de su- 
basta. la flor se inspecciona cuidado- 
samente para transmitir de viva voz 
a los compradores cualquier anoma- 

lia que se pueda detectar debido a 
daflos por plagas o enfermedades, 
sistema de cultivo (con o sin luz arti- 
ficial), tratamientos para la conser- 
vación de la flor (adición de conser- 
vantes), etc. 
Los «carrys» salen de las cámaras 

frigoríficas por mediación de los raí- 
les a nivel del suelo y pasan directa- 
mente a una de las tres salas para su- 
basta de flor cortada. ya que existe 

La foto pone de manlflesto 
la modernidad 

de las lnstalaclones 
de la #Agencia Mediadora. 

del BVW. 
Los organizadores 
de la Inauguracl6n 

se recrearon 
en un ambiente futurlsta 

frente a la prensa 
especlallzada Internacional. 

En la foto, 
a la Izq., 

F. Holzhaver, 
en el centro 

A. J. van MarrewlJk, 
chalrman 

del ~Flower Auctlon 
Westlandn 



m I Mesas mdvlles 
y mesas suspendidas 
eliminan 

W 1 espacios muertos 
en el vlvero. 
Bajo las mesas 
se apreclan tubos 
aparentemente m 1 de calefaclcbn, 

1 al sumlnlstro de COI.  

una cuarta para planta en maceta. 
Los compradores situados frente al 

reloj, además de ver una muestra de 
la flor subastada, pueden ver sobre 
el reloj de precios. datos como ni-  
mero del cultivador. total de ramos o 
unidades presentadas, número de flo- 
res por ramo, minimo de compra, nú- 
mero de cajas que van quedando du- 

rante la compra, etc. Con toda esta 
información, el comprador decide 
que y cuánto compra por mediación 
de un micrófono y un teclado exis- 
tentes sobre su mesa. Instantánea- 
mente estos datos los recoge y elabo- 
ra el ordenador central que propor- 
ciona a cada «carry» la información 
sobre quC comprador ha efectuado la 

urante estos últimos 
años 
la comercialización 

de la planta en Holanda 
se ha ido modificando 
hacia programaciones entre 
comprador y productor, 
sistema que en estos 
momentos etá estabilizado 
en torno a un 55%. 

--• 
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Centro de adminlsttaci6n y 
produccl6n en Espalia: 
Valleflor S.A, 
Llanos del Conde, 1 
Valseauillo. I 
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E 1 sector de 
suministros holandés 
está preparado 

para cumplir con cualquier 
necesidad de la demanda 
y utiliza a la prensa 
horticola como 
el mejor soporte 
de información técnica 
hacia los cultivadores. 

compra total o parcial y a qué pre- 
cio. 

Tras este registro, el «carry» viaja 
por la subasta con su identificaci6n 
para a ser clasificado en comparti- 
mentos que pertenecen a cada uno de 
los distintos compradores y son reti- 
rados una vez completado el total de 
la compra. 
La subasta de plantas en maceta si- 

gue el mismo sistema. En este caso 
las plantas proceden de una nave que 
incluso tiene calefacción para pro- 
longar su conservación. 

BRINKMAN, una central de suministros 
de la horticultura profesional 

creó como comercializadora de 
suministros horticolas. actividad aue 
amplió desde 1970 á la 
fabricación propia de maquinaria y 
otros productos a l  servicio de la 
tecnología hortícola, que hoy 
re~resenta el 35% del total de su 
faS~uración y tiende a aumentar 
cada 060, según declaraciones de 
Erik Leerdan, director del área de 
exportación de la firma holandesa. 
*Nuestra empresa lrabaja 
estrechamente con el horticultor, de 
ahf que tan sólo en Holanda haya 
un equipo de 50 personas en 
contacto directo con los 
cultivadores. Ello facilita la creación 
de un fluio de información entre 
empresas y, en consecuencia, 
permite mejorar o ampliar la gama de suministros necesarios al sector.. 

BRINKMAN montiene ensoyos en colaboración con horticultores durante periodos 
que pueden superar el aiío, para logar el máximo perfeccionamiento de sus 
productos antes de lanzarlos al mercado. El  interés de esta central de suministros a 
los invernaderos holandeses por ampliar su actividad comercial en el mercado 
español se dirige bósicamente a tres grandes núcleos de productores hortícolas: el 
Maresme, Almeria y el triángulo formado por Cádiz, Sevilla y Huelva. 

Dentro de estas tres breas productoras, destaca la importancia económica de 
Almeria que por su especialización horticola precisa de maquinaria de 
post-recolección como calibradoras de pepinos, máquinas de empaquetar y de 
plantación. 

Una de las novedades presentadas por la empresa en la NTV y dirigida a dicho 
sector, es la meiora de una calibradora de pepinos que clasifica por peso con un 
error de (+ -) 1 gr a una velocidad regulable de 4.000-8.000 unidades/hora. 
Otra novedad la consfituye una empaquetadora [plastificadora] también para 
pepinos, que envuelve individualmente las unidades en plástico retráctil, mediante 
el paso de las mismas por un horno a 300°C durante 2 segundos. 

lnaguracidn de una nave 
especializada en el sistema de 
intermediación 
Continuando nuestra visita por la 

Bloemen Veiling Westland. tuvimos 
ocasidn de asistir a la inauguración 
de'una nueva nave de exposición y 
venta que acoge plantas en maceta 
producidas por socios de la subasta. 

La nueva nave esta compartimenta- 
da en varios sectores en los que se 
agrupan las plantas por su proximi- 
dad botánica o exigencias climaticas 
similares: exterior, cactáceas y plan- 
tas crasas, sub-tropicales, etc. Los 
sistemas de calefacción, riego, venti- 
lación. e iluminación, están total- 
mente automatizados por sectores. 

Las plantas expuestas, agrupadas 
por variedades, están etiquetadas in- 
dividualmente, especificando su res- 
pectivo productor. De esta forma, el 
comprador puede elegir por muestra- 
rio que planta le interesa y de que 
productor. Este sistema de venta es 
por «intermediación y la B V W  ha 
decidido ampliar la exposición para 
potenciarlo. 
En un principio, el cultivador lleva 

su producto acabado a la subasta 
donde el comprador, según relación 
oferta-demanda. adquiere a un pre- 
cio puntual el genero. Este sistema 
vigente hoy en día puede ocasionar 
ciertos riesgos en determinados ca- 
sos. Por una parte. el coinprador no 
tiene la seguridad de conseguir un 
determinado articulo en cierto mo- 
mento y a un pirecio concreto. Por 
otra, el cultivador no tiene la seguri- 
dad de que su producción le de una 
rentabilidad determinada a upriori~. 

Dado que la filosofía del mundo de 
la planta en maceta difiere del de la 
flor cortada y la hortaliza. durante 
estos últimos anos la comercializa- 
ción de la planta se ha ido modifi- 
cando hacia programaciones entre 
comprador y productor. sistema que 
en estos momentos está estabilizado 
en tomo a un 55%. 

Ante esta evolución y mas aún te- 
niendo en cuenta las previsiones de 
aumento de la demanda que se esti- 
man a partir de 1.992, este mercado 
holandts ha decido ampliar su siste- 
ma de «venta por intermediación~. 
Este departamento acoge la deman- 

da de determinadas firmas y las pone 
en contacto directo con los corres- 
pondientes productores que propor- 
cionaran el genero. 



Con este funcionamiento se preten- 
de obtener mhs ventajas tanto para el 
comprador como para el vendedor. 
Ambos saben el precio final del arti- 
culo, fecha de salida. cantidad nego- 
ciada y calidad contratada. 

La «venta por intermediario, re- 
quiere unos mínimos de compra por 
operación, a la vez que la firma por 
ambas partes de un contrato cuando 
su valor supera unos mhrgenes esta- 
blecidos. 

Macetas cosechadas como 
lechugas 
K.P. HOLLAND, empresa de 
planta ornamental en maceta 
Por mediación de la BVW. visita- 

Rosas 
de la varledad Madelon 

cultivadas por 
Damen. 

Enclma del cultlvo 
r e  apreclanlas pantallas 

de luz artlflclal. 

' Sistema de 
unidades 

norntaIizadas L 

Pu- 
la 
horticultu~ 
COME RC~AI 
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Vlrta adrea del Weetland 
y al centro 
lar lnstalacloner del BVW. 

1 mos una empresa de 3 Ha de inve 
naderos especializada en la produc 
ci6n de Spaliphylium, Radermacher 
(con la exclusiva de la variedad mi 
tizada Kaprima), Ficus benjaminc 
F .  starlight, Syngonium y Arecas. 

Su producción acoge planta term 
nada de varios tamaiios y planta sc 
mielaborada con destino a otras en 

presas. 
Dentro de los invernaderos destaca 

el escaso espacio dedicado a pasillos 
entre cultivos, debido a la instala- 
ción de mesas móviles y tránsito de 
mercancías mediante tablas suspen- 
didas. 

Tambien se aprecia la influencia 
del dinamismo comercial de la su- 
basta para lograr una rotación máxi- 
ma de las plantas en el invernadero, 
puesto que una vez finalizado el 
tiempo previsto del cultivo, Cste cla- 
sificado por calidades a los precios 
puntuales de venta, sera totalmente 
comercializado. Todo esto incide en 
una rotación máxima del invernade- 
ro. Todo igual de agrícola como si la 
cosecha fueran lechugas. 

Reconversión en las 
producciones hortícolas 
DAMEN, empresa de flor 
cortada. 

Esta empresa anteriormente se de- 

6 J nuna ENVASES PLLLSTICOS~~ 
PA~RA FRESAS, FRESONES, -. . 

FRUTOS DEL BOSQUE. 

' ... TODO TIPO DE FRUTAS 
Y VERDURAS, OPTlMlZAN 
SU ENVASADO Y MEJORAN 
SU COMERCIALIZACION. 
Dotados de tapas transparentes que 
facilitan su apilado en el punto de 
venta, 
Sus dimensiones normalizadas a 
los plateaus y paiets europeos.son 
ideales para la exportación. 

PIDANOS MAYOR 
INFORMACION, POR CORREO 
O TELEFONICAMENTE. 

Gerona. 21 0 
Apartado Correos 1ü27 
SABADELL (Barcelona) 

Tel. (93) 71 0 34 00 
Ventas: 71 0 32 44 
Telex 59021 NDESE 
Fa:  71022 12 



Su productividades fruto 
denuestra calidad. 

con ~ e p s o ~ '  Química y la calidad 
de nuestros productos obtendrá 
los mejores resultados en sus 
instalaciones de riego. 

Para ello, disponemos de una 
amplia gama de productos para la 
fabricación de tuberías, goteros, 
difusores y a coplamien tos. 

Si quiere asegurar el rendimiento 
de su instalación, póngala bajo 
el sello de nuestra calidad. La calidad 
de Repsol Química. 

La innovación empieza 

Compuestos especiales para 
la fabricación de tuberías: 

Polietileno Alcudia CN-105 
y CN - 122. 

Compuestos especiales para 
la fabricación de goteros, difusores 
y acoplamientos: 

Polipropileno Alcudia PB- 149, 
PB-159~  PM-347189. 

por la materia prima. WIMICR 

Oficinas Centrales: Juan Bravo, 3 B. 28006 Madrid. Tel. (91) 348 85 00. Telex 49840 /4984 1 /23182. F a :  276 80 28/276 79 35. 
Delegaciones en Esparía: 
Barcelona: Tel. (93) 4 18 36 09. Bilbao: Tels. (94) 4 16 16 44 - 4 16 16 55. Madrid: Tel. (91) 429 27 44. Santandec Tel. (942) 2 1 58 50. 
Valencia: Tel. (96) 352 63 69. Vigo: Tel. (986) 4 1 91 22. 



dicaba a la producción de hortalizas 
habiendo reconvertido sus cultivo a 
flor cortada. Cabe mencionar que 
empresas tanto hortofrutícolas como 
empresas dedicadas a flor cortada 
pasan constantemente de un sector a 
otro en función de tendencias de 
mercado, problemtlticas en cultivos, 
etc. 
La producción actual de esta firma, 

esta basada en rosas de variedad Ma- 
delon. Para obtener la mejor calidad 
de las flores, al margen de otros te- 
mas, la iluminación artificial juega 
un papel muy importante. 
Durante el día las plantas han de 

recibir como mínimo 12.000 lux. Si 
la intensidad de iluminación dismu- 
ye por debajo de dicho límite, 
se produce el encendido automltico 

de las pantallas. En sus condiciones, 
las plantas soportan un forzado de 
20 horas de día y 4 de noche durante 
sus 5 6 6 aflos de cultivo. 
El aumento de la temperatura de 2 

a 3'C, por efecto de la iluminación. 
es un aspecto de cultivo muy a tener 
en cuenta. 
Como ya hemos mencionado, el 

cultivo dura de 5 a 6 afíos: el le' afío 
el rendimiento es del 50%. durante 
los tres siguientes afíos alcanza el 
100% y posteriormente vuelve a ba- 
jar al 50-60%. La producción media 
a pleno rendimiento para una densi- 
dad de plantación de 9 lantas/m2 S viene a ser de 200 floreslm . 
La recolección de flor es diaria, in- 

cluso festivos. La flor tras su corte 
pasaba a ser clasificada e inmediata- 
mente introducida en camara de 
mantenimiento a 2OC. 
Los recipientes que las contenían. 

al margen de tener disuelto en el 
agua un conservante de flor cortada, 
portan una etiqueta que acredita su 
cultivo con aporte de luz artificial. 
Esto revalorizara su venta. 

Es una exclusiva 
para nuestra Revista de: 
FERNANDO MOYA, 
FCO. JAVIER DOLZ, 
FERNANDO CUENCA. 
Equipo técnico de 
VIVEROS J. TARAZONA, S.A. 

FLORASUR, 
una esperanza para 

la flor cortada andaluza 
Jornadas Técnicas Andaluzas de Floricultura 

A pesar de los organizadores a cu- 
yos intereses parece haberse plegado 
el Ayuntamiento de Chipiona. se ce- 
lebró la edición de este afío de FLO- 
RASUR, reuniendo la oferta de ma- 
terial vegetal y los suministros a los 
floricultores de Cádiz y Sevilla, en 
un recinto con minimos servicios y 
máximos precios de los stands. 
Se celebraron durante las mismas 

fechas que «Florasur-90w las IV Jor- 
nadas Tbcnicas Andaluzas de Flori- 
cultura; organizadas por la Direc- 
ción General de Investigación y Ex- 
tensión Agraria de la Junta de Anda- 
lucía y con la colaboración de la De- 
legaci6n Provincial de Agricultura y 
Pesca de Cádiz. 
La función de estas jornadas. nece- 

sarias para el sector -aunque se reali- 

cen de una manera tan discontinua- 
es la de sensibilizar y divulgar las 
posibilidades de la floricultura y de 
los cultivos ornamentales en la zona 
CAdiz-Sevilla. decía en la conclusión 
de las jornadas José Cabral de la 
Dirección General de Agricultura. 
Entre los especialistas ponentes en 

las sesiones, estaba Rafael Jiménez; 
Ingeniero Agrónomo. Jefe de la Sec- 
ción de Desarrollo Agrícola y Fores- 
tal y Profesor de Ornamentales en la 
E.U.1.T.A de Almería; que desarro- 
116 un tema de suma actualidad, dado 
e1 momento que está atravesando el 
sector de la floricultura en la zona. 
Present6 un. informe sobre la situa- 
ción a nivel mundial de la produc- 
ción, comercio y consumo de plantas 
ornamentales. Fu6 mostrando dife- 

permitan 
esta porlbllldad. 

En la foto, 
Invernaderos 

de lnverca 
v 


