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Director de Mitas Tyres, S.L.U.

“Estamos preparados para afrontar
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iComo fue 2013 para Mi-
tas Tyres en Espana?

En lineas generales fue un
ano positivo para nuestra em-
presa. Ademas de incrementar
nuestra facturacién total y me-
jorar nuestra cuota de mercado,

hemos conseguido reforzar las
relaciones con nuestra red de
distribucion, lo que es esencial
para encarar los retos de los
proximos anos.

iQué evolucion viene
ofreciendo la compaiiia en
nuestro mercado durante los
ultimos afnos?

Proximos anos”

Mitas a.s. es uno

de los principales
productores europeos de
neumaticos agricolas.
Fabrica y vende bajo
tres marcas: Mitas y
Cultor, en propiedad,

y Continental, bajo
licencia. El responsable
de la filial ibérica es
Gabriel Markovic,

un experimentado
profesional que apuesta
por unas relaciones
“estrechas y sinceras”
con sus distribuidores
para “continuar
avanzando como en los
altimos afos”.

A pesar de las dificultades
existentes en los nichos de
mercado en los que estamos
presentes, neumaticos agri-
colas e industriales principal-
mente, estamos satisfechos
con los crecimientos que ano a
ano venimos consiguiendo. Es-
ta evolucion es posible, entre
otras razones, por la fidelidad
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de nuestros clientes, el com-
promiso del equipo humano
que formamos parte de Mitas
Tyres y a que contamos con el
apoyo y soporte del grupo mul-
tinacional Mitas, especialista en
la fabricacion de neumaticos de
alta calidad.

iComo esta dividida su
presencia en el mercado OEM
y en el de reposicion?

A nivel local es dificil deter
minar unos porcentajes claros
entre ambos mercados. Se es-
tima que uno de cada cuatro
tractores fabricados en Europa
se equipa de origen con un neu-
matico fabricado por nuestro

grupo.

¢Qué presencia tienen en
otros productos, al margen
de los tractores, para los que
también tienen soluciones,
como las cosechadoras, equi-
pos de riego, etc.?

Las empresas del sector
confian plenamente en nues-
tros productos y en el traba-
jo que realizamos para ellas.
Suministramos gran cantidad
de neumaticos para pivots de
riego, remolques, cisternas,
pulverizadores, abonadoras y
un sinfin de vehiculos y aperos.
Somos especialistas en neu-
maticos agricolas e industriales
y las empresas fabricantes nos
reconocen como tal. Dentro del
surtido de neuméticos indus-
triales disponemos de producto
destinado a gruas, cargadoras,
niveladoras, excavadoras, rodi-
llos, motoniveladoras, carreti-
llas elevadoras, telescépicas,
etc.

Precisamente, en la ulti-
ma Agritechnica han presen-
tado un concepto revolucio-
nario, bautizado como Pneu-
Trac. {Es una forma de tratar
de ir por delante respecto a
lo que demanda el mercado?
¢Tendra aplicacion en Espa-
na?
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Pneutrac es el resultado
del compromiso constante de
Mitas con la innovacion y el di-
seno de nuevos productos. Es-
te nuevo concepto esté actual-
mente en fase de pruebas bajo
diferentes condiciones y usos.
Tenemos por delante camino
por recorrer en su desarrollo
antes de su comercializacion en
diferentes mercados incluyendo
Espana.

¢Qué imagen pretenden
transmitir con sus neumati-
cos entre los agricultores es-
pafnoles?

Como especialistas en agri-
cultura, disponemos de una am-
plia gama de neumaticos de al-
ta calidad para multitud de usos,
tanto radiales como diagonales.
Por otra parte, somos proveedo-
res de neuméticos reconocidos
por los principales fabricantes
mundiales de tractores gracias a
la fiabilidad de nuestros neuma-
ticos y la eficacia de nuestros
procesos.

Si juntamos ambos aspec-
tos, queremos que los agricul-
tores espanoles nos reconozcan
como un fabricante capaz de
cubrir, con todas las garantias
de calidad y rentabilidad, cual-
quiera de sus necesidades de
neumaticos.

La utilizacion conjunta de
dos marcas (Mitas y Conti-
nental, ésta bajo licencia pro-
longada hasta 2019) dirigidas
a un perfil de cliente similar,
éno puede suponer un obs-
taculo en la expansion de la
compania?

Estamos convencidos de
que no. El ser fabricantes de
una marca como Continental,
con un gran reconocimiento y
tradiciéon en el mercado, es una
excelente tarjeta de presenta-
cion para otra de las marcas
del grupo como es Mitas, por
lo que no creemos que se trate
de un obstaculo. Por otra parte,
los canales de distribucion usa-
dos para su comercializaciéon no
siempre han de ser los mismos,
lo que hace que ambas marcas
no tengan que enfrentarse en el
punto de venta.

iQué papel juega la mar-
ca Cultor y cual es su presen-
cia en Espana?

Cultor es nuestra marca di-
rigida a usuarios que demandan
un neumatico mas econémico.
En este segmento, la compe-
tencia, principalmente asiatica,
es muy fuerte. La marca Cultor
se aprovecha de las sinergias
de produccién, distribuciéon y
servicio posventa de las otras
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marcas del grupo, Mitas y
Continental.

Muchas de las ultimas
novedades presentadas
en el sector del neumatico
agricola estan enfocadas a
la alta potencia, un nicho
que en Espana no es, ni
mucho menos el mayo-
ritario. ;Se estan viendo
‘perjudicados’ en su evo-
lucion otros segmentos de
potencia?

Es cierto que una parte
importante de las noveda-
des que se estan presen-
tando ultimamente se diri-
gen a los segmentos de alta
potencia, pero no por ello,
los fabricantes dejamos de
innovar y prestar atencion a
segmentos de menor poten-
cia. El desarrollo constante
de mejores compuestos para
la fabricacion de neumaticos
y el uso de las Ultimas tecno-
logias de fabricacién, es algo
que por lo general resulta
beneficioso para la mejora y
evolucion de los neuméaticos
de cualquier categoria.

Existe una preocupa-
cion generalizada entre los
fabricantes de neumaticos
por mantener el maximo
respeto con el medio am-
biente durante el proceso
productivo y con los ele-
mentos que se utilizan.
iQué aporta Mitas Tyres en
este capitulo?

El grupo Mitas cumple con
toda la normativa europea en
lo referente a los materiales
empleados en la fabricacion
de neumaticos. Estamos con-
cienciados con el cuidado del
medio ambiente, por ello, hay
procesos de mejora continua en
nuestras fabricas con el obje-
tivo de reducir las emisiones y
los desechos durante la fabrica-
cion de neumaticos.

Por otra parte, las dos Ulti-
mas féabricas puestas en mar

40 ar“)c_)s de_
experiencia

Gabriel Markovic, de 67 afios,
es Licenciado en Quimica.
Acumula 40 afios de experiencia
laboral, casi todos en el sector
del neumdtico. Durante cinco
afios desarrollé su actividad
como director financiero en
Bolivia en una empresa de
importacién y distribucién.

En 2004 se incorporé a Mitas
a.s., primero como responsable
del mercado checo. En 2010
recibié el encargo de dirigir la
filial de Mitas responsable de los
mercados de Espafia y Portugal.

cha por Mitas, una en EEUU en
2012 y otra en la ciudad checa
de Otrokovice, inaugurada re-
cientemente, estén especializa-
das en la fabricacion de neuma-
ticos radiales agricolas de altas
prestaciones, una de las catego-
rfas principales para el grupo, y
cuentan con las Ultimas y mas
respetuosas tecnologias en el
cuidado del medio ambiente.

La tendencia actual en
alta potencia es ofrecer trac-
tores que circulen a la maxi-
ma velocidad permitida, que

varia en funcion de cada
pais. Desde un punto de
vista de ingenieria, {co-
mo afecta en el desarrollo
de nuevos neumaticos y
soluciones técnicas esta
variacion de los limites de
velocidad maxima?

A la hora de desarrollar
nuevos productos y desde el
punto de vista de velocidad,
Mitas disefa sus neumati-
cos con los mayores cédi-
gos de velocidad posibles,
ya que asi estos se adeclan
tanto a las necesidades de
los fabricantes de tractores
como a las distintas legisla-
ciones.

Los acuerdos que a
nivel de grupo mantiene
Mitas Tyres con fabrican-
tes de tractores y maqui-
nas agricolas, como Agco
o Claas, ¢en qué forma se
ven reflejados en los mer-
cados, y concretamente en
el espanol?

Las principales marcas
de tractores confian en Mi-
tas, tanto por la calidad de
nuestros neumaticos como
por la fiabilidad de nuestras
entregas vy el servicio pos-
venta. Son varios los galar-
dones y premios que estos
fabricantes han concedido a
Mitas en los ultimos anos.
Esta excelente cooperacion
entre los fabricantes de trac-
tores y nuestro grupo, favorece
sin duda la llegada al mercado
local de tractores equipados de
origen con nuestras marcas lo
que al final repercute positiva-
mente en las ventas de repo-
sicion.

iQué ventajas viene a
ofrecer la puesta en marcha
de la fabrica de Otrokovice
(Republica Checa)? iLes per-
mitira mejorar los plazos de
entrega?

La nueva fébrica de Otroko-
vice supone un gran paso ade-
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lante en el plan de expansion de
Mitas. Esta planta tiene mayor
capacidad de produccion que la
anterior y ha sido equipada con
la mas moderna maquinaria y
tecnologia para la fabricacién
de neumaticos. La nueva plan-
ta cuenta ademas con unos es-
trictos controles y estandares
de calidad, lo que nos permite
fabricar unos neumaticos a la
altura de los fabricantes y usua-
rios mas exigentes.

Durante los ultimos anos
hemos hecho grandes esfuer-
zos en reducir los plazos de
entrega. A dia de hoy estos
esfuerzos han tenido un buen
resultado, ya que nuestros
clientes valoran muy positiva-
mente la flexibilidad y los plazos
actuales de entrega, lo que les
permite una mejor planificacion
de sus almacenes. La nueva
planta contribuira, todavia mas,
a mejorar estos aspectos.
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iEstan satisfechos con la
red de ventas que tienen en
el mercado nacional? ;Sus
distribuidores captan y sa-
ben transmitir los esfuerzos
de innovacion realizados por
los fabricantes y en concreto
por ustedes?

ciones causadas por la crisis.
Su experiencia, conocimiento y
profesionalidad permite al gru-
po Mitas transmitir las caracte-
risticas y ventajas de los nue-
vos productos y avances a los
usuarios finales. Para continuar
avanzando como en los ultimos

“Contamos con una red de distribuidores

regionales especializados que conocen

muy bien tanto el producto como el

mercado”

Contamos con una red de
distribuidores regionales espe-
cializados que conocen muy
bien tanto el producto como
el mercado y que han sabido
adaptarse a las dificiles condi-
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ahos, desde Mitas Tyres, consi-
deramos fundamental que las
relaciones con nuestros distri-
buidores sean estrechas y sin-
ceras, en un clima de confianza
mutua.ll
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