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Cubra sus invernaderos con

POLIETILENO ALKATHENE CP-117

POLIETILENO ESPECIAL PARA DOS CAMPANAS AGRICOLAS CONTINUADAS

Si Vd., agricultor que dispone de ¢ Sabia Vd. que el Polietileno

invernaderos, necesita plastico ALKATHENE fue el primer

para proteger eficazmente sus polietileno que se fabricé en el

cultivos, pida a sus proveedores “mundo?

lamina de También ALKATHENE ha sido el

POLIETILENO ALKATHENE CP-117 primer polietileno fabricado en
Espana.

iALKATHENE ES CALIDAD! iAproveche nuestra experiencia!

Oficinas Centrales: Delegacion Levante:

Alberto Alcocer, 7. Madrid-16. Tel. 25697005

Planta de produccién:
Puertollano (Ciudad Real)

Delegacion Cataluna:
Londres, 20. Barcelona-15. Tel. 2507014

Delegacién Norte: Asistencia Técnica y Desarrollo:
Gran Via, 17. Bilbao-1. Tel. 247002 Embajadores, 183. Madrid-5. Tel. 23987 06

Cronista Carreres, 9, 8.° D. Valencia-3.
Tels. 229023 -22 3004

Delegacion Centro:
Capitan Haya, 52, 5.° B. Madrid-20
Tels. 2797053 -2707702




DIRECCION Y ADMINISTRACION:

Caballero de Gracia, 24
Teléfono 22116 33
MADRID-14

Afo XLIV - Nam. 518
Junio 1975

SUSCRIPCION:

I'spana
Ano. 600 ptas.

Portugal ¢ Iberoamérica
Ano, 704 ptas.

Restantes paises
Ano. 800 ptas.

NUME RO SUFLTO O SUPLEMENTO:

Fspani. 60 plas.
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DESPUES DE LA FERIA
NOVEDADES EN GANADO

El ganado siguc siendo atraccidn preferente de la Feria del Campo. La
magquinaria agricola, aunquc importantc en la cuantia dc su representacién, pa-
rece que no cncucntra el ambiente que ya ha conscguido en otros certdmenes,
mds bicn monogréficos, dc nuestro pais o del extranjero.

La “otra” Feria, con su esplendor y desarrollo masivo de representatividad
de nuestras provincias mereceria unos comentarios y consideraciones que esca-
pan un poco a los objctivos de una publicaciéon técnica agropecuaria. Algunos
dc los pabcllones provinciales, ya maduros en su decoracién, presentacién y or-
nato vegctal, son auténticas maravillas cuyo conjunto constituye un marco de
cxposicion dificil de encontrar en ningin lugar del mundo. El derroche de oferta
gastrondmica, la abundancia de nuestros celtiberos jamones, chorizos y morci-
llas, el riego de vino, el giiisqui de Segovia, las truchas de Aragén... Las difi-
cultades de acceso al recinto de la Feria... Son muchas posibles crénicas que
suponemos sbrdan recoger otras revistas y diarios. Nosotros, a lo nuestro.

El ganado, por algo es atraccion, casi siempre cs bueno en la Feria. Pero
esta vez nos ha complacido muy especialmente que la atracciébn se haya con-
centrado bastante, por la calidad dc los lotes cxpucstos, en cl ganado na-
cional.

Llamaba podcrosamente la atencién, por ejemplo, y confesamos nuestro
celtiberismo al dedicarle prioridad informativa, ¢l ganado cabrie dc raza mur-
ciana, prcsentado por la granja pecuaria del Ministerio de Agricultura en Mur-
cia. verdadera seleccidn dc una raza que mds bien parece una méiquina produc-
tora de leche. Nos complace este éxito porque cn la precocidad y produccién
lechera y cérnica de cabras y ovejas, tenemos cn nuestros paises mediterrdneos
una fuentc econdémica de suministro de alimento proteico. Estas cabras, por
otra parte. son facilmente ordefiables mecénicamente y sus posibilidades de es-
tabulacién o dc explotacion familiar, al margen de que otras razas tiren més
al monte. estan siendo muy apetecidas por los paises drabes, cntre los cuales
Argelia ha comprado varios lotes espafioles en los Gltimos afios. Nos enteramos
también dc que los ministros iberoamericanos se han intcresado bastante por

este eanado.
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Entre las ovejas, ante la dominancia
de las rdapidamente extendidas razas
lle de France, Lanschaf y Fleischschaf,
hemos encontrado bonitos lotes de me-
rinos precoces y unos machos de raza
Berrinchon, dc Soria, exponentes de la
precocrdad y aptitud cirnica de esta
altima raza.

En la subasta dec carneros que con-
tinud a la Feria se llegaron a alcanzar
precios bastante elevados.

Se¢ pucde alirmar, a la vista de lo
que se ha expuesto, que contamos en
Espana con bucnos cjemplares de va-
cuno dc la raza Frison, pucsto quc ha-
bia un conjunto de buen nivel. En
eenceral han triunfado las ganaderias es-
panolas de razas extranjeras. Pero nos
ha sorprendido la presencia de exce-
lentes lotes de la raza avilena, que ha
bajado desde Gredos, o lo que estd
acostumbrada, para mostrar cn Ma-
drid Tos logros de una atencion en la
sceleccion y cuidado de una ganaderia.
e otras razas autoctonas sobresalian
determinados cjemplares de retinto.

Las caballos han vuclto a cxhibirse
en la Feria, a su clisica y vistosa ma-
nera, con el sobresalto producido por
la presencia de la bedsoniasis cquina,
que ocasiond cuatro rdpidas muertes
“in situ” dc ejemplares de la Yeguada
Militar y motivé la salida de la Feria
de este ganado. A pesar de cste susto,
por otra parte resultado de una ma-
nifestacién rapida de una presencia la-
tente de bedsonias en el organismo de
los caballos a consccuencia del brusco
cambio dc localizacion y ambiente cli-
matologico, la sanidad con la que han
acudido nuestros ganaderos a la Feria
ha sido excelente.

Entrc los animales pequeios, se
comprueba la continua y rdpida ex-
pansion de la cria comercial de cone-
jos, codornices, perdices, ctc., lo mis-
mo que la importancia creciente que
s¢ concede al papel que desempenan
nucstras especies salvajes de toda cla-
sc en la conservacion de la naturaleza
y ¢n su contemplacion o uso espiritual
por ¢l hombre.

Por 1o demds, basta decir que la
presencia del ganado ¢n la Feria ha
cumplido. una vez mas. el objetivo de
la enscpanza v divulgacion de unas
razas y una cabafia que. al ofrecer
unas posibilidades de contactos, ob-
servaciones y transacciones. ayudan a
I mejora de nuestra ganaderia.
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FINAL FELIZ DE UNA CAMPANA DE
EXPORTACION DE CITRICOS

Acostumbrados a las tristes lamen-
tacioncs que, afio tras afo. suclen
acompanar a los comentarios quc sc
cfectian sobre los finales de cada
campana citricola, a punto de concluir
la presente de 1974/75. resulta agra-
dable ¢l percibir por tdnica vez desde
hace varios anos cicrto tono satisfac-
torio a los juicios que sobre los resul-
tados de la misma se realizan.

S¢ llevan exportadas, al 1 de ju-
nio, 1.526.401 Tm., segun datos pu-
blicados por el Servicio de Defensa
contra Plagas ¢ Inspeccion Fitopato-
ldgica (1.570.828 Tm. en andlogas fe-
chas del ano anterior), distribuidas sc-
gun varicdades de la siguientes forma:

Tm.
Satsuma ... 232.601
Clementina 199.190
Monreal ... ... ... . 6.522
Mandarina com. y Wil-
king ... ... ... ... 15.871
Navel y similare 715.896
Blanca sclecta 97.724
Blanca comun —
Sanguinas 132.238
Verna 37.490
Valencia-Late 28.449
Limones ... 51.726
Pomeclos ... 2.267
Naranja amarga ... 6.427
TOTAL 1.526.401

Hasta Navidades la campana trans-
currié con un ritmo de cxportacidn que
s¢ pucde considerar normal, con alti-
bajos cn las cotizaciones cxteriores y
precios en ¢l campo similares a los
dc anos antcriores. Es a partir de pri-
mcros de cncro cuando las mandari-
nas, ante la gran demanda de los mer-

cados curopeos, comenzaron a subir
cn sus cotizaciones en cl campo (Sat-
sumas: 5.1-7,0 ptas. kg, Clementi-
nas: 11,70-19.50 ptas./kg.). precios
que adn aumentaron cn las scmanas
posteriorces.

Fuc en febrero cuando al confir-
marsc la escasez de fruta en los mer-
cados, procedente de los paises com-
pctidores, comenzd a clevarse la de-
manda de naranjas. A final dc este
mes se¢ pagaban las Navel a 4,7-6,2
pesetas/kg.. a mitad de marzo a 7.0-
8.6 y a mediados de abril a 10,1-12.5,
niveles desusados en afios anteriores,
lo que ocurrid naturalmente con otras
varicdades de naranjas. que han con-
tinuado disfrutando de gran demanda
hasta cstos momentos.

Para llegar a csta situacién sc han
tenido que dar varias circunstancias,
centre las que se pucede destacar:

®  Menor produccion que en cam-
parias anteriores, a lo que no han sido
ajenas las mermas ocasionadas por la
Tristeza y la Mosca blanca, plaga esta
altima en vias de solucidn gracias a la
accion del pardsito Cales noacki.

®  FEscasez de fruta procedente de
los paises competidores.

®  Gran calidad de nuestros citri-
cos. La falta de lluvias en los prime-
ros meses de la campana v la ausencia

total de heladas favorecieron c¢ste
factor.
Aunque la experiencia demuestra

quc cada campana es diferente a la
anterior, actualmente rcina un clima
de optimismo ecntre los citricultores,
que deseariamos  ver prolongado en
la proxima, quc ya sc cspera con ilu-
siones renacidas.

HACIA EXCEDENTES DE ACEITES

Todo el mi:ndo lo sabe. La campa-
Aa aceitera actual trajo, tras acalora-
das peticiones, la novedad de la “liber-
tad” de precios, mediatizada, sin em-
bargo, por la contingentacion v los de-

rechos ordencdores a la exportacion
de los aceites de oliva y los precios
mdximos de venta al publico de los de
girasol y soja.

Las consecuencias han sido bastan-



e logicas v la propia Administracion
la presentia v parecia estar dispuesta a
adoptar la postura de “va verdn uste-
des™.

Ahora, como nuevo resultado de la
sicmipre cambiante incidencia de la in-
guicta climatologia, los acontecimien-
1oy se lian precipitado. Resulta que la
primavera ha sido lluviosa. Aunque no
mucho el invierno. 'Y nada ¢l otoro.
Por esto, ¢l aspecto del olivar v de los
girasoles es espléndido a mitad de ju-
nio. Se¢ habla de S00.00  toneladas
de aceite de oliva y de 200.000 tone-
ladas de aceite de girasol. Si a todo
esto sumamos las producciones espa-
nolas de cdrtamo. aceite de algodon,
de orujo v diferentes semillas v, sobre
todo, si lay masivas importaciones de
soja se siguen considerando exclusiva-
mente bajo la necesidad de los piensos
para nuestra ganaderia, v, por supues-
(o, se contabilizan los actuales
“stocks™ . es facil deducir unos proxi-

mos excedentes de aceites comestibles
en Espana.

(Qué se hace al respecto por la Ad-
ministracion; Hasta el presente no pa-
rece muy decidida a actuar. Pero se-
guro que tendrd que definirse 'y
pronto.

Las posibles lineas de actuacion es-
tdn en el animo de todos:

Adecuacion o supresion de los dere-
chos ordenadores a la exportacion de
aceite de oliva.

Aumento de esas exportaciones.

Control eficaz de las importaciones
de “habas™ de soja.

Incremento, también, de las exporta-
ciones de aceite de soja.

Comprendemos que las dificultades
derivadus de los incidentes propios de
la campana son muchas (pérdidas de
los industriales que compraron aceitu-
na a altos precios, “stocks” de aceite
cn poder de cooperativas, poca ape-
tencia de la harina de girasol, etc.).

EDITORIALES

Lo que no comprendemos es que,
por una parte, se hable de una politica
actial de fomento urgente de las ex-
portacicnes 'y, por otra, persistan las
cortapisas (ya criticadas en nuestros
editoriales anteriores) a las del acei-
te de oliva v no se adecuen tanto
las importaciones de soja como el
cprovechamiento, por nuestras fdbri-
cas de piensos, de la materia prima
producida en Espana (harina de gira-
sol y cebada), que también oficialmen-
tc estdn incluidas en los programas de
foniento a la produccién nacional de
productos deficitarios.

Y volviendo a los aceites, ;como
pucde el de oliva vivir una libertad fe-
liz si a los otros se les limitan unas
cotas mdximas y minimas de precios?
cotus mdximas y ninimas de precios
que, ahora, incluso imposibilitan el
normal negocio de las extractoras na-
cionales que hen contratado a los agri-
cultores la sosecha de girasol?

FERIA OFIGIAL Y NAGIONAL DE MUESTRAS

ZARAGOZA 8 -19 DE OCTUBRE DE 1975

LONJA GE GONTRATAGION DE LA PRODUCCION ESPANOLA

sectores:

Alimentaciéon - Aparatos para Hosteleria y similares

Automoviles, Transporte y su Industria Auxiliar
Equipos y Material para Oficinas y Despachos
Maquinaria Industrial y Maquinas Heramientas
Maquinaria para Obras Publicas y Construccién
Muebles - Hogar - Decoracion

oficinas:

Palacio Ferial
Apartado de Correos, 108 - Direcion Telegrafica FEMU
Teléfono 253700 - Telex 58185 FEMU E

ZARAGOZA
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IMAD:servicio

en silos, secadoras, seleccién, mecanizacion, elevacion y transporte,
descascarado de avena y cebada, molineria de arroz, etc.

Esto es IMAD: servicio completo, rapido, eficaz. Desde el  Todo muy radpido. Para que usted no pierda ni una sola hora de su
asesoramiento en la planificacion y tramitacion del proyecto  tiempo. Todo muy a conciencia. Para sacar a la produccion
hasta la realizaciéon y puesta en funcionamiento de las el maximo partido.
' ' instalaciones. Todo. Cgmpletamente 10d0; Confie en el servicio de IMAD. Porque IMAD, respondiendo de la
Y aun mas: El servicio de asistencia técnica de IMAD estd  cosecha, responde a su confianza.
a su entera disposicion. En cualquier momento y lugar. A la
hora que lo precise. Servicio de post-venta que vigila

PP

I buen funci iento de | inari b RESPONDE

e uen runcionamiento ae ia maqumarlasg(?;e;ssgxasgé:]e. <I M AD> DE LA COSECHA
~—

Camino de Moncada, 83-85 Telf. 3652250-Valencia
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ANTECEDENTES LEGALES

El movimiento cooperativo es
nuevo. S6lo nos separa de su fun-
dacion por los pioneros de Ros-
chadale en 1844 muy pocos anos.
Por ello hay que decir que la nor-
ma legal cooperativa aparece no
hace aun un centenar de anos, y
esto en la cooperacién en gene-
ral, que en el cooperativismo agra-
rio aln es mucho mas reciente.

Dejando aparte el Derecho com-
parado, en Espana, podemos afir-
mar que la norma ha existido cuan-
do ya el mundo cooperativo era
una realidad, pues siempre ia co-
operacion, y sobre todo la agraria,
ha ido muy por delante de la ac-
tuacién del legislador.

La mayor parte del cooperativis-
mo. agrario ha moldeado en su Es-
tatuto .o en los acuerdos de sus
6rganos de gobierno, es decir, en
su actuar diario, la propia norma
cooperativa como una “costumbre
de hacer” que ha sustituido y am-
pliado totalmente fa norma legis-
lativa.

* Abogado, profesor de Derecho Coope-
rativo. (Hermandad Nacional de Labrado-
res y Ganaderos))
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Determinadas caracteristicas se
podran senalar en el desarrollo del
cooperativismo agrario espanol.
Las mas importantes serian: el re-
coger cualquier norma que de una
forma u otra valga para su actuar
y hacer de ella la base para un
amplio desarrollo. Recordemos a
via de ejemplo la Ley de Sindica-
tos Agricolas de 30 de enero de
1906 y su Reglamento de 16 de
enero de 1908, que fue lo que hizo
que en su contorno se desenvolvie-
se todo el movimiento catolico de
cooperativas y de Cajas Rurales.

En otras ocasiones las normas
que el legislador ha publicado,
pcr no haber sido plenamente
aceptadas por el mundo agrario,
no ha tenido verdadera trascen-
dencia en la vida del cooperativis-
mo; quiza un ejemplo de ello sea
la primitiva Ley de 9 de septiem-
bre de 1931, que aunque practica-
mente con un contenido doctrinal
completo, por una clasificacion no
del todo clara no llegd a calar en
el mundo agraric, siguiendo mu-
chas entidades de tipo cooperati-
vo rigiéndose como Sindicatos
Agricolas sin acogerse a lo que
determinaba esta Ley.

, ! |




Otra caracteristica podria ser la
capacidad de improvisacién y mas
diremos la adecuacion que el agri-
cultor ha presentado frente a la
inexistencia de la normal legal. Po-
diamos citar las cooperativas de
explotacion comunitaria de la tie-
rra, en las que casi “a pesar” de
la norma juridica tan amplio des-
arrollo ha tenido en Espana.

Recordemos que la Ley de 2 de
enero de 1942, y su primer Regla-
mento de 11 de noviembre de 1943,
nada decia de estas cooperativas
y no estaban comprendidas en los
fines que debian de tener las co-
operativas del campo y que reco-
gia el articulo 37 de la Ley toman-
do al pie de la letra siete de los
diez fines que sefalaba la Ley de
30 de enero de 1906, y en modo
alguno figuraban las cooperativas
de explotacion o de trabajo comu-
nitario de la tierra o ganado.

El Reglamento de 13 de agosto
de 1971, senalado por todos con
las caracteristicas de ser una dis-
posicion de transicion, tiene que
recogerlas como un hecho real
existente, y en su articulo 46, apar-
tado d), quiso ampliar el conteni-
do del articulo 37 de la Ley y se-
parandose en mucho de lo que
aquel decia sefalé que a mas de
aquellos fines podrian ser coope-
rativas del campo “las de explota-
cién y trabajo comunitario de tie-
rras y ganados”.

Luego vemos que a lo largo del
periodo legislativo en Espafa he-
mos de admitir que el mundo co-
operativo agrario ha funcionado y
ha actuado admitiendo normas le-
gales, pero amplidndolas a través
de su vida con unos condiciona-
mientos y circunstancias muy es-
peciales en cada caso; todo ello
ha hecho que el legistador, en los
momentos de dictar unas normas
sobre cooperacién, y principal-
mente si ésta h asido agraria, se
ha encontrado con unas situacio-
nes de hecho que han servido co-
mo moldes de base para la dispo-
sicién legal a dictar.

LA NUEVA LEY

Esta introduccién es sélo unos
comentarios para enlazar con la
situaciéon actual, en que todos sa-
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LA NUEVA
LEY
DE
COOPERATIVAS

:SE ADAPTARAN
LAS NORMAS
DE LA LEY

A LOS SISTEMAS
ACTUALES?

bemos que una nueva Ley Gene-
ral de Cooperacién ha sido apro-
bada por las Cortes (Ley 25/1974
de 19 de diciembre. “Boletin Ofi-
cial del Estado” num. 305 y si-
guientes), y estamos totalmente de
acuerdo con que en ella se ha
cumplido lo preceptuado en las di-
rectrices del Il Plan de Desarrollo
Economico y Social, que imponia
elaborar "una nueva Ley de Coope-
rativas que potencie y perfeccione
dichas empresas comunitarias en
armonia con directrices dominan-
tes en la Comunidad Econémica
Europea, y que facilite su partici-
pacién en la vida econémica ac-
tual. Ello debera llevarse a cabo de
acuerdo con su capacidad para
un funcionamiento cooperativo au-
tonomo y garantizado el logro de
sus objetivos sociales”, todo ello
con el respeto debido a la tradi-
cion legislativa espafiola en mate-
ria cooperativa.

Asi vemos, como se expone en
el predmbulo de la Ley, que se re-
conoce categodricamente la auto-
nomia de la cooperativa, se reco-
gen y establecen los principios
cooperativos como definicién de la
entidad cooperativa para su distin-
cién con otro tipo de sociedades,
peniendo limites que eviten el des-
membramiento de la sociedad,

concediéndole una clara autorres-
ponsabilidad al socio, establecien-
do a su vez un cuadro de garantias
internas y externas con una regu-
lacion de sus 6rganos rectores las
obligaciones, deberes, derechos y
responsabilidades, el estudio de
una direccién tecnificada, la linea
maestra de las incompatibilidades,
la regulaciéon de los interventores
de cuentas y del derecho de voto
de los socios.

Quizéa la mayor novedad en cuan-
to al aspecto de la publicidad lo
constituya la regulacién de un Re-
gistro General de Cooperativas y
su coordinacién con el Registro
Mercantil, introduciendo la garan-
tia para terceros de la escritura
publica en los momentos mas re-
levantes de la vida de la sociedad.

Importante es también toda la
normativa laboral, en la que se
da participacién en los resultados
y presencia en los consejos de
rectores, en determinados supues-
tos, a los trabajadores de la em-
presa cooperativa.

La Ley en su predmbulo, y des-
pues en su articulado, hace una
declaracién de principios en la que
los cooperativistas ponen una gran
esperanza por el compromiso que
supone para el Estado esta mani-
festacion de estimulo y proteccién
al movimiento cooperativo.

En resumen, la nueva Ley ha re-
cogido los principios fundamenta-
les del cooperativismo, y asi lo he-
mos podido comprobar en la Glti-
ma reunién del Comité Especial
para el Derecho Agricola y Coope-
rativo de la Confederacién Europea
de la Agricultura, que esta prepa-
rando un trabajo sobre financiacién
y autofinanciacién de las socie-
dades cooperativas agricolas, pre-
sidido por el profesor Jacques Lo-
ocart, y en su preambulo recoge
las bases fundamentales del coope-
rativismo agrario, figurando alll
casi todas las lineas marcadas por
nuestra nueva Ley.

Sin embargo, hemos dicho que
el cooperativismo agrario se ha
ido creando y realizando con una
serie de caracteristicas especiales,
y por ello tenemos que preguntar-
nos: ¢reune la nueva Ley todas las
condiciones para esta nueva adap-
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tacion? ;Sera facil la adecuacion
de la Ley de 1974 a la actuacién
de las cooperativas actuales?

El profesor Sanz Jarque, en una
reciente conferencia en la Real
Academia de Legislacién y Juris-
prudencia, se ha planteado ya es-
tos problemas y ha senalado los
graves inconvenientes que ello ha
de presentar; asi, y como un ejem-
plo, estd el que por mandato de
la Ley, y referido solamente a lo
agrario, se han de publicar las si-
guientes disposiciones para su des-
arrollo y cumplimiento:

UNOS REGLAMENTOS
A PUBLICAR

1. Para formar parte, los menores de
cooperativas escolares. 8-3.

2. Sobre el régimen de reduccion de!
capital en garantia de terceros, 13-4.

3. Para constitucion de fondo de inver-
sion, de ahorro y caracter similar, 18-2c.

4, Para fijar los deberes del director,
34-1,

5. Decreto fijando los supuestos y tér-
minos para asimilar los socios de las co-
operativas de trabajo asociados a traba-
jadores por cuenta ajena, 48-4,

6. Aranceles notariales para los casos
en la que la escritura publica venga im-
puesta por la legislacién cooperativa, que
tendréd igual reduccién, al menos, que la
que se concede al Estado, 43-5.

7. Aranceles registrales mercantiles,
43,5.

8. Determinacion de las funciones de
arbitraje de la Federacion Nacional, 55-3.

9. Regulacién del arbitraje en las cues-
tiones litigiosas que se susciten entre las
entidades cooperativas o entre éstas y sus
socios, 55-3.

10. Normas dictadas por la Organiza-
cion Sindical, a propuesta de la Federa-
cion Nacional de Cooperativas, fijando ‘a
capacidad juridica, funciones, facultades,

denominacion y organizacion interna de
la entidad especializada en materia coope-
rativa, 56-1.

11. Normas de la Organizacién Sindi-
cal sobre la representacion de las coope-
rativas, sus uniones y las federaciones en
las entidades y organismos sindicales e
intersindicales con los que tengan afinidad
o comunidad de intereses, asi como en
los organos estructurales de la propia Or-
ganizacién Sindical, 56-6.

12. Decreto, a propuesta del Ministerio
de Trabajo, regulando la estructura y fun-
cionamiento de sus servicios en materia
cooperativa, 58-2.

13. Decreto, a propuesta del Ministe-
rio de Hacienda, sobre régimen de san-
ciones a las cooperativas de crédito, 60-3
(Cajas Rurales).

14. Reglamento de la Ley, que apro-
barid el Gobierno en el plazo de un afo
a partir de la publicacion de la misma
(“B. O. del E." de 21 de diciembre de
1974). Disposicion final 1.2,

15. El Gobierno, en el plazo de un
afo, a propuesta conjunta de los Minis-
terios de Trabajo y Agricultura. procede-

Al cooperativismo agrario siempre se le ha prestado una especial atencién por parte de la Adminis}raciénz En la ocasiéon de la
itustracion, el entonces Ministro de Agricultura don Adolfo Diaz-Ambrona visitando las modemas instalaciones de una Central

Hortofruticola en Valencia
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ra a adaptar el régimen juridico de la Ley
a ias cooperalivas cuyos socios fueran
poseedores, cualquiera que sea su titulo
juridico basico, de tierras o ganado y
cuyo objeto social sea la explotacion en
comun del campo y actividades conexas.
Disposicion final 5.

16. Régimen juridico para las inscrip-
ciones registrales, previa escritura publi-
ca. de los Grupos Sindicales de Coloni-
zacién, que establecerd el Gobierno, a
propuasta de los Ministerios interesados
y de la Organizacion Sindical, con las
mismas bonificaciones en ambos casos
quz las concedidas a las cooperativas.
Disposicion final 8.7,

17. Normas y plazos sobre la opcion
de las cooperativas existentes para adap-
tar sus estatutos a la nueva Ley o trans-
lormarse en sociedades civiles o mercan-
tiles. Disposiciéon transitoria 3.2 (San Jar-
qua-Ley General de Cooperativas. Univer-
sidad Politécnica de Valencia, pag. 86).

Ncs asusta pensar, en primer lu-
¢ar, cuando estaran publicadas
todes estas normas y, en segundo

mitacion y obstaculo para el des-
arrollo de la cooperacion agraria.

De tcdas las disposiciones cita-
das quiza una de las mas preocu-
pantes, y que en principio recono-
cemos su necesidad, es la de la
publicidad, pues pensamos en
nuestras cooperativas locales con
csu necesidad de escritura publica
de inscripcion en el Registro Ge-
neral de Cooperacién, en Hacien-
cda (a eiectos fiscales), su constan-
cia en el censo general de la Orga-
nizacién Sindical, y en su caso en
los distintos departamentos minis-
teriales en los censos especiales,
teniendo que anadir a todo esto
“la tcma de razon en el Registro
Mercantil”

Quiza sea demasiado para nues-
iras cooperativas agrarias y espe-
famos, pues conocemos el sentido

de ponderacidn con-que ésto se es-

tcdas estas normas se redacten y
vean la luz publica no sean motivo
de mas requisitos y disposiciones
fimitativas, sino mas bien que se
deje a la libre actuacién de los es-
tatutos y sean ellos los que esta-
blezcan sus condicionamientos.,

Si esto no es asi, si se cierra
més la libertad, tal vez nos encon-
wemos con dificultades que el agri-
cuitor no reciba bien y encamine
cu “realizar en comun” por otros
medios asociativos.

Tenemos la seguridad de que
esto no sera asi, y que el desarro-
flo de ta Ley por la preparacion y
cocnccimiento de las personas que
lo hai de realizar, y por el carifio
al cooperativismo que todos sen-
timos, se conseguira que la Ley de
1675 sea norma perfecta para hoy
y base de realizacién para el des-
arrollo de una futura y proéspera

lugar, lo que ello supondra de li- ta llevando a efecto, que cuando cooperacién agrarja.

ARTICULOS PUBLICADOS EN “AGRICULTURA”, EN LO S ULTIMOS ANOS, SOBRE COOPERATIVISMO AGRARIO

TITULO AUTOR MES

ANO 1970
“La UTECO de Orense” ... M. E. MATEO CANALEJO Febrero
"El ccoperativismo en la Agncultura Moderna Julian BRIZ ESCRIBANO Julio
“La Ley de Cooperac:on AAAAAA . F. SANZ-PASTOR Agosto
“Agricuitura Asociativa” ... ... ... G e e ... F. MODRENO DE LA COVA Agosto
"Polémica sobre el Cooperatrwsmo (Cartas al Director) ... ... ... ... ... J. N PADILLA Diciembre
“Sociedad Anonima Agricola” (Consulta) Mauricio GARCIA ISIDRO Diciembre
ANO 1971
“Po'émica sobre el Cocperativismo™ (Contestacién) . F. SANZ-PASTOR Febrero
“Cocoperativismo Olivarero Consumo del Aceite de Oliva en Espana ...... Domingo SOLIS RUIZ Marzo
“Cooperativiemo Sevillano” Antonio PEREZ TINAO Marzo
“La Comarca del Panadés y sus cooperativas Maria P. MORALES Julio
“La UTECO riojana cumple su XXV aniversario” Arturo CENZANO Noviembre
ARO 1872
“Un viaje a Beélgica-Europa” cee e e e Pedro CALDENTEY Marzo
“Campana de divulgacion ccoperatlva ............ Rafael DIAZ DIAZ Abril
“Cooperativismo Ganadero” s EDITORIAL Junio
“Financiacion de las Cooperatlvas ............... Domingo SOLIS RUIZ Julio
"ASICA™ e e e e L. MOMBIEDRO DE L ATORRE Julio
AFO 1973
“Ccogerativas y Comerc’alizacion” . Domingo SOLIS RUIZ Marzo
“Agrupaciones de Productores Agrarlos (A P A)' Pedro CRUZ ROCHE Marzo
"Agricultura Contractual” e e eed e J. Eugenio GDNZALEZ DEL BARRIO Marzo
AnO 1974
“Cajas Rurales Cooperativas (Consulta)” lldefonso REBOLLO Septiembre
ANO 1975
“Acociaciones Ganaderas para la Defensa Sanitaria” ... ... ... ... ... ... Carlos COMPAIRE Septiembre
“La Empresa Agraria y las sociedades mercantiles” Joaquin DOMINGUEZ PEREYRA Abril
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EXPLOTACION
COMUNITARIA

DE
TIERRAS

Y GANADOS

Por Juan José SANZ JORQUE*

* Catedratico de Derecho Agrario y Sociologia. Director de la Asociacion

Espanola de Derecho Agrario.

I. Frente al colectivismo como
sistema, en el que Ia tierra y iodcs
los instrumentos de produccién son
del Estado, esto es, ajenos al ré-
gimen de propiedad privada, tipo
koljos y sovkos y de las historicas
colectividades que se produjeron
en la llamada zona roja de la Es-
pana de 1836-39, sobre todo en el
Bajo Aragén, la explotacién comu-
nitaria de tierras y ganado a que
nos referimos, y cuyo nombre ha
causado ya estado en la literatura
juridico-social agraria de nuestro
campo, supone de hecho el culti-
vo o explotaciéon en comun, esto
es, de modo conjunto, de tierras y
ganados que pertenecen y conser-
van en propiedad privada los di-
versos titulares que las aportan, los
cuales se asocian, agrupan o con-
ciertan para hacer y conseguir jun-
tos, en beneficio inmediato propio,
aquello que, sean mejoras, cultivo,
produccion y rentabilidad, etc., no
pueden lograr de modo individuall,
rigiéndose principalmente por los
acuerdos que con plena autonomia
convienen, en armonia con la es-
tructura y régimen de las formas
asociativas y societarias a que li-
bremente se acogen.

Cierto que el fendbmeno no es



nuevo, ni exclusivamente nuestro;
antes bien, es universal y de todos
los tiempos. En Espafa y en nues-
tra época se nos presenta con
agresiva y esplendorosa amplitud,
de una parte, y de otra, con prome-
tedores y esperanzados horizontes
de futuro.

Mas entendemos que la novedad
del fenbmeno no esta en su con-
tenido, sino en las diversas mani-
festaciones o formas en que el
mismo se presenta, esto es, en la
pluralidad de entidades especificas
o especializadas que se crean para
satisfacer las nuevas necesidades.

Sin acudir a la historia, para lo
que Costa con su colectivismo
agrario seria suficiente, y atenién-
donos como esta de moda a la
praxis de la realidad sociolégica de
nuestro tiempo, en la que tan en-
raizados estamos, hemos de refe-
rirnos a las tradicionales y mul-
tiples formas comunitarias que se
dan en el cultivo de tierras y en
el cuidado de los ganados de mu-
chas comarcas espafiolas, y que
para no detallar ni alargar nuestro
trabajo nos remitimos al recuerdo

_’J_i.’_'

;,o't‘
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que cada cual pueda tener, como
sin duda tendra, de su propia tie-
rra o de aquellos que tenga mas
vinculacion.

Pero interesa hacer notar que la
importancia del fenédmeno asocia-
tivo o comunitario agrario en Es-
pafia no esta en la fecunda y con-
tinuada tradicion del mismo, sino
en la explosién que aquel ha he-
cho en los altimos tiempos, para
toda clase de actividades agrarias,
desde el cultivo al crédito, los ser-
vicios, las mejoras, la mecaniza-
cién, la reforma de las estructuras,
la transformacién y comercializa-
ciéon de los productos, los suminis-
tros, el consumo, el desarrollo co-
munitario, etc., y sobre todo en el
modo de hacerlo, esto es, en las
formas tipicas en que principal-
mente se ha manifestado, las cua-
les, y dejando aparte las situacio-
nes aformales o de hecho que
existen y limitAndonos exclusiva-
mente a las de explotacion comu-
nitaria de tierras y ganados, pode-
mos concretar en las siguientes:
Agrupaciones cerealistas, grupos
sindicales de Colonizacién y coo-

=
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perativas de explotaciébn comuni-
taria; incluso podemos dejarlas re-
ducidas a las dos ultimas, porque
si bien es verdad que se pueden
considerar como agrupaciones ce-
realistas a efectos de los benefi-
cios que a las mismas se les con-
ceden, a cualquier forma societa-
ria, asociativa o comunitaria que el
derecho positivo reconozca, cum-
plidos los requisitos especificos
que para obtener dichos beneficios
se requieren, lo cierto es que casi
todas ellas se han constituido co-
mo grupos o como cooperativas.
En ntmero global puede estimarse
que pasan de la decena de milla-
res las explotaciones comunitarias
de tierras y ganados constituidas
desde la década de los afos cin-
cuenta hasta nuestros dlas.

En este trabajo nos vamos a ocu-
par exclusivamente de las coope-
rativas, con el fin de respetar su
campo al autor que, segun se nos
indica, ha de tratar de ios referidos
grupos en este numero especial de
la revista AGRICULTURA.

No obstante queremos hacer no-
tar como caracteristicas o requisi-

Complejo ganadero de una Importante asoclacién agraria en Binefar (Huesca)
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tos comunes que de hecho se dan
y deben dar en todos estos entes
asociativos de explotacion comu-
nitaria de tierras y ganados, ios si-
guientes:

1.° La profesionalidad del agri-
cultor en la mayoria de los elemen-
tos personales que se agrupan 0
asocian.

2.° E| caracter mixto, personal
y patrimonial de sus aportaciones,
de modo que junto al caracter de
socio o titularidad de cada uno, de-
be ir siempre inherente la activi-
dad, el trabajo y el patrimonio de
los mismos, dando lugar a lo que
podriamos llamar la personificacion
de las aportaciones, bien se aporte
sélo el uso de los bienes o bien la
plena propiedad de los mismos,
segun se convenga en cada caso.

3.° EI cultivo o explotacién en
comun de las tierras y ganados co-
mo principal objeto social del ente
asociativo o societario que se cons-
tituye, y

4° La ubicacién del nuevo en-
te en el campo, esto es, en el me-
dio o lugar donde en general se
encuentren los socios y los bienes.

La personalidad, la profesionali-
dad y la actividad agropecuaria en
comun de modo directo y perso-
nal son, en nuestra opinion, las ca-
racteristicas esenciales de las ex-
plotaciones comunitarias de tierras
y ganados, cualquiera que sea la
forma comunitaria, asociativa o
societaria de las mismas.

Interesa precisar ademas que to-
das estas entidades se caracteri-
zan o diferencian de las férmulas
colectivistas inicialmente referidas,
por las siguientes notas: volunta-
riedad en su constitucion; autogo-
bierno en su régimen por sus pro-
pios miembros o interesados; y
pertenencia o titularidad propia, de
los instrumentos de produccién,
tierras y ganados, y de las produc-
ciones o frutos de los mismos en
sus efectos.

Il. Refiriéendonos exclusivamen-
te a las cooperativas de explota-
cion comunitaria de tierras y gana-
dos, la realidad sociolégica nos
manifiesta un nimero pequefio de
ellas en relacidn con la cifra a que
anteriormente hemos aludido, so-
bre todo frente al gran numero de

grupos y de agrupaciones atipicas
constituidas, lo cual tiene su cau-
sa, segln creemos, en la mayor
exigencia de requisitos y formalis-
mos que han venido exigiendo la
legislacion cooperativa, a la vez
gue el peculiar rigor y caracter so-
cial de las cooperativas, frente a la
liberalidad en sus formas, requisi-
tos y fines de los anteriores entes,
no obstante el caracter personalis-
ta de los mismos.

En Espafa, segun la ultima in-
formacion recibida de la Obra Sin-
dical de Cooperacion, existen 289
cooperativas de explotacién comu-
nitaria de la tierra, distribuidas por
el siguiente orden regional:

Andalucia: Con 10 cooperativas:
Almeria, 1; Cérdoba, 1; Granada,
1; Jaén, 4, y Sevilla, 3.

Extremadura: Con 13 cooperati-
vas: Caceres, 10, y Badajoz, 3.

Castilla la Nueva: Con 14 coope-
rativas: Toledo, 7; Ciudad Real, 2,
y Guadalajara, 5.

Valencia: Con 4 cooperativas:
Castellén, 1, y Valencia, 3.

Baleares: No consta informacién.

Murcia: Con 2 cooperativas: Al-
bacete, 2.

Cataluia:
cién.

Aragén: Con 2 cooperativas: Za-
ragoza, 1,y Teruel, 1.

Navarra: Con 15 cooperativas.

Vascongadas: Con 4 cooperati-
vas: Guipuzcoa, 4.

Asturias: Con 5 cooperativas:
Oviedo, 5.

Galicia: Con 49 cooperativas: La
Coruna, 37; Lugo, 7; Orense, 1, y
Pontevedra, 4.

Leén: Con 75 cooperativas: Ledn,
13; Zamora, 10; Valladolid, 7; Pa-
lencia, 15, y Salamanca, 30.

Castilla la Vieja: Santander, 2;
Burgos, 66; Logrofio, 9; Segovia,
5; Soria, 6, y Avila, 8.

Canarias: Santa Cruz de Teneri-

fe, 1.

No consta informa-

Il. Las cooperativas de explo-
tacién comunitaria de la tierra son
una novedad histérica de los he-
chos, y no de la ley, como instru-
mentos de autodefensa, reforma
social y desarrollo del campesina-
do y de la agricultura.

Son entes asociativos agrarios

en los que el trabajo y la explota-
cidon, esto es, las fincas o unida-
des productivas, en su dinamica,
se incorporan a la titularidad de
la empresa.

Se rigen por Ja normativa crea-
da espontaneamente de acuerdo
con su peculiar naturaleza en el
ambito de la doctrina y de los prin-
cipios cooperativos que las en-
marca.

Podemos decir que las coopera-
tivas de explotaciéon comunitaria de
tierra y ganados son sociedades
civiles, de personas y capital va-
riable, dotadas de personalidad ju-
ridica propia, que se desenvuel-
ven en el marco de los principios
cooperativos, cuyo objetivo es la
explotacion en comuan, de modo
empresarial, directo y personal por
Sus socios, de las fincas cuyo uso,
aprovechamiento o plena propie-
dad aporten y cuyos resultados se
reparten en proporcién a la acti-
vidad, al trabajo y a la explotacién
de cada uno.

Las cooperativas de explotacién
comunitaria de la tierra se las pue-
de clasificar en tres grupos: de
trabajo, de explotacién comunita-
ria y mixtas.

Por el objeto a que se dedican
pueden ser: De tierras, de tierras y
ganado, de ganado, de tierras y
aguas, de cereales, de pjatanos, de
cultivos varios, etc.

En el aspecto fiscal pueden ser:
protegidas y no protegidas, segln
se den o no en ellas los supues-
tos que al efecto establece e! esta-
tuto fiscal.

Las primeras, cooperativas de
trabajo comunitario, no ofrecen es-
pecialidad alguna, salvo la que se
deriva de su objeto: el cultivo co-
munitario de la tierra y del ganado.

Las segundas, de explotacién
comunitaria, son las que ofrecen
su tipica especialidad, hasta el
punto de haberse dicho de ellas
que no eran cooperativas o que
eran cooperativas especiales.

La cuestion esta ya resuelta: son
cooperativas y estan universalmen-
te aceptadas, si bien quiebran en
las mismas alguno de los clasicos
principios cooperativos, como el
de puerta abierta o libre adhesién,
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lo que hoy se admite en la idea de
que los principios cooperativos no
son dogmaticos, sino evolutivos,
nacidos de la realidad y de las exi-
gencias de cada momento.

Desde el punto de vista legal,
han planteado de hecho notables
obstaculos en razén a que no se
referia la ley a ellas y se consti-
tuian al margen de la misma. El
reglamento de 1971 las enumera
en el articulo 46, d).

Estas cooperativas pueden ser a
su vez, por el modo de sus apor-
taciones, de dos clases: con apor-
taciones en uso, en propiedad y
en uso y propiedad. Siempre de
naturaleza temporal.

Normalmente se constituyen con
sélo aportaciones en uso.

Sin embargo, las adquisiciones
de tierras y ganados en este tipo
de cooperativas, una vez constitui-
das, suele hacerse a nombre de
éstas, surgiendo o creando asi un
patrimonio cooperativo comun.

Las mixtas son aquellas en que
unos socios han hecho aportacién
de explotaciones y otros no.

Se rigen las cooperativas de ex-
plotacién comunitaria por la Ley de
Cooperacién de 2 de enero de 1942,
el Reglamento de 13 de agosto de

1971 y por los estatutos de cada
una.

Supletoriamente, por el Coédigo
Civil (articulo 4, 3).

Son aplicables a las mismas, en-
tre otras disposiciones y segun los
casos, la normativa vigente sobre
Reforma y Desarrollo Agrario, ley
de 12 de enero de 1973 y el Esta-
tuto Fiscal de 1969.

La vigente Ley General de Co-
operativas 52/1974, de 19 de di-
ciembre, establece en su disposi-
cidén transitoria primera que la le-
gislacidén anterior, en cuanto fuera
aplicable y al menos con caréacter
reglamentario, seguira vigente has-
ta que vayan promulgandose las
disposiciones necesarias para su
aplicacion.

En relacion con esto Gltimo, la
disposicién final quinta de la nue-
va ley ordena que “en el plazo de
un afio, a propuesta conjunta de
los Ministerios de Trabajo y Agri-
cultura, previo informe de la Or-
ganizacién Sindical, el Gobierno
procedera a adaptar el régimen ju-
ridico de la presente ley a las co-
operativas cuyos socios fueran po-
seedores, cualquiera que sea su
titulo juridico béasico de tierra o ga-
nado y cuyo objeto social sea la

explotacién en comun del campo
y actividades conexas”.

Para este quehacer no dudamos
de que habran de tenerse presen-
tes los dos elementos o factores
siguientes: Uno, la realidad socio-
l6gica agraria o agropecuaria, de
presente y futuro, a la que la ley y
toda legislacion complementaria
habra de servir; y otra, la naturale-
za especial y tipica de las socieda-
des y empresas cooperativas cuya
reglamentacion y régimen habra de
enmarcarse en el cuadro o ambito
de la doctrina y de los principios
cooperativos.

Para lo primero, sera de gran uti-
lidad la realizacion de un exhaus-
tivo estudio dirigido a ello, en el
que sabemos estan interesados la
Administracién y la Obra Sindical
de Cooperacién.

Respecto a la segunda, sera pre-
ciso estudiar con gran cuidado la
adaptacién a que se refiere la re-
petida disposicién final quinta, te-
niendo en cuenta rigurosamente la
naturaleza peculiar de esta espe-
cial forma societaria y empresarial
que ha de construirse precisamen-
te sobre la esencia de la doctrina
y de los principios cooperativos.
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LOS GRUPOS SINDICALES
DE COLONIZACION

UNA FORMULA ASOCIATIVA VALIDA
PARA NUESTRA AGRICULTURA

El modelo que representan los
Grupos Sindicales de Colonizacién
tiene continua actualidad en nues-
tra agricultura desde el afio 1941,
en que hicieron su aparicion me-
diante dos ordenes del Ministerio
de gricultura. Desde entonces has-
ta hoy su expansién ha sido enor-
me, pudiéndose decir, sin temor a
dudas, que su numero es el mayor
del de todas las asociaciones cam-
pesinas existentes.

La esencia del Grupo como aso-
ciacion agraria es la de las demas
formulas asociacionistas que exis-
ten. Solamente se diferencian de
ellos en aspectos concretos de su
legislaciéon y dependencia, 1o cual
les hace aparecer ante la gente co-
mo entidades originales, cosa que
no consideramos exacta. Un Grupo,
como cualquier entidad asociativa
agraria, es una agrupacion mixta
de hombres, capital y tierra que se
unen para alcanzar beneficios co-
munes e individuales, de indole
técnica, econémica y social, y para
defender los intereses de todos los
asociados, poseyendo para su nor-
mal desarrollo personalidad juri-
dica y patrimonio propios. Encaja,
pues, dentro del contexto general
de la agricultura de Grupo en el
que se integran las cooperativas y
otras férmulas asociativas de me-
nor importancia.

Rasgos diferenciales

Los rasgos que diferencian a un
Grupo Sindical de Colonizacion de
otra entidad asociativa cualquiera

* Doctor Ingeniero Agrénomo.

Por
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son varios. No tiene mayor relevan-
cia el senalar aqui a todos y cada
uno de ellos, por cuanto son de
todos conocidos. Tres notas, sin
embargo, pueden ser mencionadas
y destacadas como basicas y defi-
nitorias de los grupos frente a otro
tipo de asociaciones:

1.2 E] numero minimo de so-
cios que se precisa para formar un
Grupo es el de tres.

22 Tienen una constitucién
més sencilla y rdpida que el res-
to, poseyendo el propio Grupo la
capacidad para redactar sus esta-
tutos.

3.2 Abarcan mayores tipos de
finalidades que el resto de las aso-
ciaciones, actuando en todo caso
con fines de lucro.

Vistos los rasgos anteriores pue-
de sefalarse que los Grupos ac-
ttan y funcionan como entidades
privadas, a las que se les conce-
den ciertas ventajas y privilegios.
En este sentido, pues, no presen-
tan gran novedad en el ambito
agrario, a menos que por tal se
consideren ciertas ventajas de to-
do tipo que las disposiciones ofi-
ciales ofrecen para promoverlos
en mayor cuantia.

Clases de grupos

Las clases de Grupos sindica-
les son varias, agrupandose en
varios tipos seguin su dedicacion.
A efectos estadisticos se clasifi-
can en:

1. Grupos de explotacién co-
munitaria de tierras, ganado, o am-
bos a la vez.

José Ignacio GONZALEZ-HABA *

2. Grupos de transformacioén de
secano en regadio.

3. Grupos de transformacién e
industrializaciéon de productos
agropecuarios, como es el caso de
las almazaras, bodegas y otras in-
dustrias agrarias.

4. Grupos varios de prestacién
de algun servicio, como son las f4-
bricas de piensos compuestos, la
electrificacion rural, etc.

5. Grupos de repoblacién de
montes mediante especias arbé-
reas distintas.

De todos los anteriores los que
mayor relieve han alcanzado en el
desarrollo agrario espafiol son los
de explotacién comunitaria, gana-
do o mixtos y los agroindustriales.
Los demas tienen menor interés en
el contexto nacional por dos razo-
nes fundamentales:

a) Porque cesan en su tarea
comunitaria una vez alcanzado el
fin para que se crearon, como su-
cede con los Grupos de regadio,
de electrificacion rural y otros si-
milares.

b) Porque tienen escasa im-
portancia dentro del total nacional,
como seria el caso de los Grupos
de repoblacién, cuya tarea es des-
empefiada casi en su totalidad por
el Estado, con el que se consor-
cian para desarrollar su labor.

Es digno de destacar dentro del
mundo de los Grupos lo que ya
indicabamos al principio: su mul-
tiple posibilidad de actuacién en
las areas rurales, mediante accio-
nes muy diferenciadas. Recuerdo,
a este respecto, al Grupo que se
formé para la construccién de un
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apeadero de tren en una zona re-
molachera; o el que se crea para
sanear zonas; o el que se consti-
tuye para defensa de los asocia-
dos sometidos al régimen de la ac-
cién concertada, etc. Estos y otros
fines mas extranos tienen cabida
en el quehacer de los Grupos, pu-
ciéndose decir que hoy por hoy
abarcan toda posible tarea ligada
de modo directo o indirecto con el
agro.

Beneficios

Los beneficios que se consi-
guen en los Grupos Sindicales de
Colonizacién son de tres clases:
econoémico, social y técnico. De es-
tos tres tipos quizés sean el prime-
mero y et ultimo los que mas re-
lieve alcancen. Por el contrario,
los beneficios sociales son menos
acusados, aunque en muchos de
ellos los avances y consecuciones
alcanzados tengan gran importan-
cla.

Funcionamiento
actual

La realidad del funcionamien-
to de los Grupos es muy varia.
Los hay que dejan de actuar por-
que culminaron la labor para la
que fueron creados; otros que no
alcanzaron los minimos aceptables
que serian de desear y otros que
funcionan con una verdadera men-
talidad m o derna. Constituyen,
pues, una gran parcela del agro es-
panol —casi 16.000 Grupos cons-
tituidos en la actualidad— que co-
mo el resto de las explotaciones
agrarias sufren los avatares de los
tiempos de modo diverso. Hay que
destacar y recalcar, a este respec-
to, que el mero hecho de la aso-
ciacién no constituye una patente
de éxito seguro. Para alcanzar las
metas sofadas por nuestros agri-
cultores hay que actuar con corte
moderno, y esto hoy por hoy no
sucede en gran parte de nuestro
campo. El hecho de conseguir mas
y mejores créditos, o de alcanzar
mé&s numerosas ventajas fiscales,
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no presupone una marcha feliz de
los agrupados. Por desgracia, to-
davia falta mucho por conseguir
en este terreno, a pesar de la can-
tidad de Grupos que dia a dia se
van generando. Pero es que pen-
sar que a través de estas asocia-
cioives, o de otras similares, se iba
a resolver nuestro problema agra-
rio, es mucho suponer. En ese hi-
potético caso bastaria con agru-
par atodas y cada una de nuestras
empresas agrarias para sacar

nuestra agricultura del fondo en
que se halla sumida en la actua-
lidad.

Lineas de mejora

Senalada la realidad actual de
este conjunto asociativo —en el
cual creo ciegamente, siempre y
cuandc cumrpla determinadas exi-
gencias— pasamos a senalar algu-
nas lineas de actuacién capaces

Grupo Sindical con actividad principal en la transformaciéon ¢n regadio de las tierras
de los socios. Alicante



de mejorar su funcionamiento. Son
las siguientes:

1.2 Los Grupos deben tratar de
agrupar y reunir un patrimonio ca-
paz de poder competir con las
grandes empresas del lugar. El
personal sobrante deberi ocupar
otras funciones agrarias o extra-
agrarias, fuera del Grupo, al obje-
to de incrementar sus beneficios.
No olvidemos que cada dia es ma-
yor la afluencia de grandes capi-
tales al agro, sin que hasta el pre-
sente nadie haya legislado algo que
trate de frenar los grandes mono-
polios que se avecinan. Y para
competir con esas grandes em-
presas, lo menos que hay que ha-
cer es reunir patrimonio suficien-
te para competir en igualdad de
condiciones.

2.2 Los dirigentes de los Gru-
pos deben poseer conocimientos
econémicos de todo tipo, desta-
cando en el momento actual los
de indole comercial. Si dentro ace
los socios no existen esas perso-
nas, deberan contratarse servicios
de personas ajenas, a tiempo par-
cial o total.

3.2 Las ventajas que toda aso-
ciacién ofrece —social, técnica y
econémica— se alcanzan solamen-
te siempre y cuando los socios
cumplan las obligaciones que con-
traen (de indole social y econémi-
ca principalmente) en el momento
de asociarse.

42 Las finalidades de los Gru-
pos deben fijarse de acuerdo con
las posibilidades, técnicas, huma-
nas y economicas de que se dis-
ponga. Ir mas alld de las propias
posibilidades es abocar a un grupo
de personas a una situacion de in-
seguridad, e incluso de catastrofe.

5.2 Los Grupos conseguiran
mayores beneficios cuanto mas
funciones comerciales puedan des-
arrollar de acuerdo con sus posi-
bilidades. A este respecto, convie-
ne recordar que soONn Muy escasos
los Grupos que realizan tareas co-
merciales de envergadura en el
momento actual.

6.2 Igualmente, la dedicacién
de la tierra debe ser aquella en la
que el beneficio sea mayor y mas
seguro. Son muchos los cultivos
conflictivos que no ofrecen mas pe-

LOS GRUPOS SINDICALES

sadillas a sus cultivadores y que
pueden ser desterrados y abando-
nados de modo facil. De esta ma-
nera se eliminaria un factor de in-
seguridad que en nada beneficia
al campo en general y a fa asocia-
cion en particular.

7.8 Por dltimo, los Grupos po-
dran alcanzar mas y mejores me-
tas en cuanto se sientan solidarios
entre si y formen frente comin an-
te los competidores, intermedia-
rios y demas participantes del sec-
tor agrario. Los ejemplos de las
Juntas Nacionales de las Coopera-
tivas pueden servir de base para
una primera puesta a punto. Més
alla de estas instituciones caben
nuevas posibilidades que deberian
estudiarse cuidadosamente.

Hasta aqui una panorédmica bre-
ve de un mundo apasionante: el de

los Grupos. Pensamos que su fu-
turo es bueno y esperanzador si
cumplen misiones mds ambiciosas
que las actuales y si logran erradi-
car la vieja mentalidad que impe-
ra en la actualidad. El agro, a tra-
vés de los Grupos, tiene una via de
soluciéon que debe ser aprovecha-
da por lcs agricultores y controla-
da por los dirigentes agraristas.
De nada vale promover Grupos si
luego se abandonan a su sino, a
veces triste sino, a aquellos que
iniciaron una aventura asociativa
con la ilusién puesta en unas pro-
mesas y palabras que luego no se
cumplieron. Ademés, el control de
estas asociaciones, y de las res-
tantes que inundan nuestro vario-
pinto agro, permitira conocer los
progresos que en este sentido se
consigan.

Fxplotacién comunitaria de ganado. Binéfar (Huesca)
AGRICULTURA - 439



HARDI

El pulverizador atomizador ideal
para la viiia ylos arbholes frutales

De tama internacional, bajo costo,
_excepcional resistencia,
dosificacion exacta y facil manejo.

DISTRIBUIDOR
EXCLUSIVO PARA ESPANA:
BUENAVENTURA MUNOZ. 20

Tel. 30902 08 - BARCELONA.5.
SUCURSALES:

ZABRAGOZA - P.* Fernando el Catolico. 57
Tel. 2571 00.

ALCALA DE HENARES -

Carretera Madrid-Barcelona, Km. 32,43

Tel. 888 02 83.

SEVILLA - Luis Montoto. 132, AC

Tel. 2572 02.

LERIDA - Carretera de Barcelona, Km. 467,6
Tel. 21 28 97.

PARES HERMANGOS, S.A.



4

LAS SOCIEDADES ANONIMAS
AGRARIAS EN ESPANA

UNA EXPERIENCIA POR ENSAYAR

No vamos a detenernos en jus-
tificar la necesidad de la agrupa-
cién de tierras y elementos de pro-
duccién en la agricultura para con-
seguir unidades de explotacién de
un tamafio adecuado. El tema esta
suficientemente debatido y es ge-
neralmente aceptado. Sin embargo,
lo que sl puede ser objeto de nu-
merosas controversias es la forma
en que deben realizarse estas agru-
paciones.

E! tratamiento especial con que
se abordan los problemas agrico-
las ha llevado a establecer férmu-
las originales para las asociacio-
nes agrarias, agudizando la ima-
ginacién y olvidando las de proba-
da eficacia en otros sectores de
la economia.

En este sentido puede ser mo-
tivo de reflexién provechosa el ana-
lizar el porqué de la escasez de
sociedades andnimas en el campo,
y cual es ei fundamento por el que
se les plantea una competencia
desigual por parte de cooperativas,
grupos sindicales y demas férmu-
las similares, a las que se conce-
den subvenciones, exenciones fis-
cales, préstamos primados y un
largo etcétera de apoyos oficiales.

No es de extrafar que en estas

* Dr. Ingeniero Agrénomo.

Por José Carlos GOMEZ BORRERO *

Cuatro
argumentos

El capital
no oesid
desinferesado
del negocio
agricola

circunstancias existan pocas so-
cledades anénimas y que las po-
cas que haya busquen mas el ano-
nimato que Ja asociacion.

EL DESINTERES DEL CAPITAL
POR EL SECTOR AGRARIO
ES UNA AFIRMACION

A MATIZAR

Parece ingenuo admitir que el
gran capital pueda desinteresarse
de un sector de una importancia
estratégica fundamental y cuya ci-
fra de negocios es impresionante.
Sin embargo, también es cierto
que la légica capitalista no preten-
de la acumulacién de riquezas, si-
no la apropiacién de las rentas que
genera esa riqueza.

En este sentido el capital actua
respecto al sector agrario siguien-

do la linea del minimo esfuerzo,
controlando la produccién en las
fases de distribucién y transforma-
cién y obteniendo una gran renta-
bilidad con inversiones relativa-
mente pequenas.

Al actuar de esta forma se alcan-
zan diversos objetivos:

a) Como deciamos antes, se li-
mita el volumen de las inmovili-
zaciones, pudiendo ensanchar, por
lo tanto, su grado de penetracién
y de control de! sector. Es dificil
encontrar azucareras, por ejemplo,
que materialicen sus reservas en
tierras de labor.

b) Defiende la atavica atrac-
cién del individuo a la tierra, fo-
mentando el individualismo campe-
sino y el acceso de éste a la pro-
piedad de parcelas insuficientes.
De esta manera mantiene un bata-
lién de tres millones de capitalistas
enanos, que en el fondo no son
mas que empleados suyos, sin
sueldo fijo y sin plantear reivindi-
caciones laborales.

c) Fomenta una politica de sub-
venciones para el sector, con el fin
de que se mantenga el “statu quo”
y no desaparezcan por consun-
cién unos colaboradores tan esti-
mables. Nos llevaria muy lejos el
tratar de aclarar a quién se esta
subvencionando realmente con es-
ta politica y quién soporta de he-



cho la financiacién de estas ayu-
das.

Podemos visualizar lo anterior a
través del fendmeno del vino en
Espafa. En esta industria el capital
ha peregrinado desde las posicio-
nes puramente comerciales y dis-
tributivas, para pasar después a la
explotacién de bodegas y para ini-
ciar ahora, ante la limitacion de
areas de denominacion de origen,
a la compra abierta de vifiedos o
de terrenos susceptibles de trans-
formacién en los mismos.

Asi pues, el capital no esta des-
interesado del negocio agricola;
ahora bien, es preciso que el cam-
po dé facilidades para que los me-
dios financieros y técnicos que ne-
cesita acudan a él y le ayuden a
desarrollarse.

En este sentido, es posible que
la sociedad anénima sea un vehicu-
lo desechado con excesiva preci-
pitacion. Las razones para este
prematuro desprecio pueden iden-
tificarse en una serie de principios
indiscutidos, que prejuzgan de an-
temano la inviabilidad econdémica
de la agricultura y la descarlan pa-
ra convertirse en objeto social de
una compafia.

Creemos que contestando ¢ ios
argumentos aducidos mas frecuen-
temente para justificar este cesin-
terés, habremos dado un paso int-
portante para que sea admitida o
al menos no sea rechazada de prin-
cipio la idea de constituir socieda-
des andénimas agrarias.

ARGUMENTO PRIMERO:
RENTABILIDAD BAJA

La afirmacién no puede admitir-
se en términos absolutos, pues de-
penderé de los terrenos, las dimen-
siones de la explotacion, los me-
dios de que disponga y de la ha-
bilidad gerencial con que sea ad-
ministrada. Aparte de esto, la ex-
presién rentabilidad baja encierra
un factor relativo, ya que supone
un término de comparacién y cree-
mos que al realizar los calculos se
introducen frecuentemente dos
errores de concepto sumamente
importantes.

El primero de ellos se refiere a
relacionar los beneficios con valo-
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res continuamente regularizados y
revalorizados, con olvido de que
esas revalorizaciones son un rendi-
miento méas de la empresa. Vamos
a aclarar lo anterior con un ejem-
plo:

Supongamos que de una finca
que en su dia costé un millén de
pesetas y que al cabo de diez afios
vale tres millones, se obtiene un
beneficio neto de 120.000 pesetas.

Al hallar su rentabilidad, es mas
que probable que se relacionen las
120.000 pesetas con los tres millo-
nes, obteniendo una cifra reaimen-
te baja del 4 por 100; sin embargo,
aplicando el beneficio sobre la in-
version inicial, la rentabilidad se
elevaria al 12 por 100.

Es mas, los dos millones de plus-
valia han sido generados durante
los diez afios y han sido acumula-
dos por la empresa como una re-
serva tacita, suponiendo de hecho
un beneficio adicional no distri-
buido de unas 200.000 pesetas
anuales. Sin muchas sofisticacio-
nes financieras, la rentabilidad en
nuestro caso podriamos situarla
en un 32 por 100 en ese ejercicio.

Se nos podria indicar que esta
forma de razonar no es aplicable a
un agricultor individual, que identi-
fica el beneficio con el remanente
liquido de explotacidon, pero esta
apreciacién no invalida el que el
razonamiento anterior sea co-
rrecto.

El segundo error de concepto
esta relacionado con las cuentas
de explotacion campesinas, que a
menudo consideran como capita-
les propios bienes que son finan-
ciados por terceros, aplicando el
coste de esta financiacion de for-
ma redundante.

Evitando complicaciones conta-
bles, supongamos que los activos
totales de una explotacion agraria
asciendan a 2.500.000 pesetas y
qgue el remanente de explotacién
sea de 150.000 pesetas. Imagine-
mos también que la finca dispone
de un crédito o esta gravada con
una hipoteca de 1.500.000 pesetas.

La argumentacién campesina es-
tablecerd su rentabilidad en fun-
cién de los capitales totales inver-
tidos:

150.000 X 100

= 6 %,
2.500.000

cuando en realidad ésta tendria
que ser de:

150.000 X 100

= 159,
1.000.000

ya que la rentabilidad de los prés-
tamos ha sido ya deducida como
un gasto para la obtencién del re-
manente liquido de explotacién.

Valgan estos dos ejemplos como
prueba de que Ja afirmacién de
una rentabilidad baja en la agri-
cultura no relaciona conceptos ho-
mogeéneos, pues segln astos crite-
rios de célculo la rentabilidad de
otros sectores se veria fuertemen-
te disminuida.

ARGUMENTO SEGUNDO:
ESCASA LIQUIDEZ
DE LAS INVERSIONES

Se parte de la base de que para
ser agricultor hay que ser terrate-
niente, y para que las fincas sean
rentables hacen falta dimensiones
importantes, es decir, capitales im-
portantes. Lo primero es tener 40
millones para comprar una finca, y
si algan afortunado mortal dispone
de ellos, cuando quiera venderla
tendria que encontrar algin otro
escaso ejemplar que disponga de
una cantidad semejante.

Dejando aparte la posibilidad del
arrendamiento, la escasa liquidez
de las fincas no estriba en la pro-
pia naturaleza de ia transaccion,
sino en la ausencia de una propie-
dad compartida y en la falta de
mercados para la transmisién de
las propiedades fragmentadas.

La misma liquidez tendra una
finca de 100 millones, que una em-
presa industrial de 100 millones,
gue un edificio de 100 millones. La
General Motors es dificil que pu-
diese encontrar un comprador para
sus activos; sin embargo, sus ac-
cionistas pueden desprenderse de
todos o parte de sus titulos en
cualquier momento y sin que para
ello tengan que plantearse mayo-
res problemas que darle la orden
oportuna a su agente y ver la coti-
zacion en el periédico para cono-
cer el precio.



ARGUMENTO TERCERO:
EL RIESGO CLIMATOLOGICO

Tambioén aqui se ha exagerado
improcedentemente. El riesgo cli-
matolégico no puede ser afectado
anuaimente a Jas explotaciones, si-
no que debe ser considerado glo-
balmente y en su valor medio den-
tro de un numero de afnos suficien-
temente amplio.

Es dificil no encontrar un ano
malo en una zona dentro de las
diez ultimas cosechas, pero tam-
bién es dificil no encontrar un afo
bueno en ese mismo cdmputo. Lo
importante es establecer el riesgo
medio y no empenarse en cultivar
especies inadaptadas a la zona.

ARGUMENTO CUARTO:
LA NECESIDAD
DE IMPLICACION

A nuestro juicio, quizd sea éste
el principal factor que se opone a
que los no agricultores se intere-
sen en el campo. El negocio agri-
cola exige del propietario que asu-
ma una serie de funciones para
las que o no tiene tiempo 0 no es-
ta capacitado. La inversién agrico-
la exige una ocupacién o, cuando
menos, una preocupacion.

De esta forma, determinados
ahorradores, que no tendrian in-
conveniente por diversificar sus in-
versiones en la agricultura, tienen
que descartar esta posibilidad ca-
tegdricamente.

Sin embargo, este ahorrador si
habra invertido en algo sobre lo
que tiene idénticos conocimientos,
como es una siderurgia o una fa-
brica de cementos. La diferencia
estriba en que en estos casos exis-
te una institucién despersonaliza-
da que garantiza la continuidad
del negocio y cuyos administrado-
res dependen en sus puestos de la
eficiencia con que los manejen.

Por supuesto que el campo tie-
ne caracteristicas propias que io
individualizan de otros sectores,
pero no creemos que estas dife-
rencias sean mas notables que las
que existen entre una inmobiliaria
y una fabrica de papel.

Digamos también que algunas
de las sociedades andénimas mas
importantes del mundo pertenecen

LAS SOCIEDADES ANONIMAS

al sector agrario y que tanto la Uni-
ted Fruits, como la United Brands
aplican las técnicas mas depura-
das de administracién y de apoyo
a la decision, reservadas para las
empresas mas potentes y organi-
zadas.

No creemos, pues, que sea pro-
blema de actividad, sino de orga-
nizacioén, el que condiciona la apa-
ricibn de las aludidas sociedades
anénimas agrarias espafolas.

UNA ALTERNATIVA
DE COOPERACION

En nuestro pais la alternativa
ofrecida para la reestructuracién
del campo estad representada por
las cooperativas o similares. Voy a
exponer a continuacién las princi-
pales consecuencias negativas,
dentro del enfoque especifico de
este articulo, que pueden derivar-
se de esta eleccidén, consecuen-
cias que serian paliadas con un
analogo fomento de la férmula
societaria.

® En las coperativas es dificil
que se alcance la combinacién
deseable de los medios de pro-
duccién.

— Se agrupan tierras, quiza no
las necesarias.

— Se aporta trabajo, quiza en
cantidad excesiva y casi to-
do dentro de la misma ga-
ma, es decir, no existe la de-
bida diversidad de trabajo
técnico, administrativo, obre-
ro, comercial, gerencial, etc.

— No se entrega capital circu-
lante apenas, ni capital para
nuevas inversiones, por lo
que las posibilidades de re-
novacién y modernizacién se
ven muy limitadas.

-— Todas las aportaciones estan
sujetas a una cierta provisio-
nalidad, consecuencia de la
libre entrada o salida de los
socios.

® Siendo esto importante, no lo
es menos el fendmeno de interio-
rizacién del problema que se pro-
duce con este tipo de organiza-
cion. Es decir, en el campo siem-
pre estan los mismos, no se abre

a otras fuentes y a otros medios,
cerrandose en si mismo y enveje-
ciendo progresivamente dentro del
circulo vicioso que ha formado en
su alrededor.

® Afirma un dicho sabio que
lo que es bueno para una socie-
dad, es bueno para sus socios; sin
embargo, la reciproca no siempre
es cierta, y lo que puede ser bueno
para los socios, puede ser malo
para la sociedad.

En las cooperativas, por su pro-
pia filosofia, se busca el interés de
los socios y a base de defender
celosamente ese interés y por no
existir quien despliegue idéntico
entusiasmo por defender la coope-
rativa, pueden aumentarse las po-
sibilidades de su derrumbamiento.

Ejemplos no faltarian para con-
firmar lo anterior, y el fallo puede
provenir de considerar a la coope-
rativa como un instrumento o un
medio, mas que como una institu-
cién independiente con objetivos
propiosy no siempre compatibles
con el interés de los socios.

Si a un médico, por ejemplo, le
ofreciesen participar en una coo-
perativa agricola, la cual por prin-
cipio elude la obtencién de un be-
neficio directo, me atrevo a ase-
gurar cudl seria su respuesta. Pues
bien, son muchos los médicos,
abogados, industriales, empleados,
pensionistas, etc., que necesita el
campo para sacudirse el lastre de
su subdesarrollo, como son muchos
los prejuicios que tiene que com-
batir sobre su esencia, basados en
criterios paternalistas y falsamen-
te socializantes.

Es posible que en parte no exis-
tan mas sociedades anénimas
agrarias, por la competencia y el
favor de que disfrutan las férmu-
las protegidas. No quiere esto de-
cir que este tipo de sociedad su-
pusiese la panacea de los proble-
mas del campo, pero si he querido
a través de este articulo llamar la
atencién sobre las posibilidades
que esta figura juridica encierra,
rompiendo una lanza para que se
analicen sus ventajas, antes de
arrinconarla como algo superado y
antes de gastar mas esfuerzos en
inventar algo que a lo mejor ya
estd inventado.
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AGRUPACIONES
DE PRODUCTORES AGRARIOS

situacion actual

Cuando ha transcurrido exacta-
mente un ano desde que se cali-
ficd la primera Agrupacion de Pro-
ductores Agrarios (APA) el nime-
ro de las actualmente existentes
es de diecisiete, con un total de
4.139 socios y un volumen de co-
mercializacién anual estimado en
unos 2.500 millones de pesetas.
Esto representa casi 250 socios
por APA y unas ventas medias por
entidad del orden de los 150 mi-
llones de pesetas.

Si analizamos la distribucién re-
gional de estas entidades nos en-
contramos con una fuerte concen-
tracion en Catalufia —siete APA,
de las cuales cinco en la provincia
de Lérida—, seguida de la regién
valenciana, donde aparecen otras
cuatro entidades. El resto se en-
cuentra diseminado por toda la
geografia nacional, aunque desta-
ca la ausencia de nucleos en el
norte y noroeste de la Peninsula.

Aunque un afio represente un
plazo excesivamente reducido pa-
ra establecer conclusiones defini-
tivas, ya que el tiempo que lleva
en si la constitucion de una Agru-
pacion es largo y actualmente hay
un numero relativamente importan-
te en gestacién, parece claro que
en los momentos actuales las APA
tienen mayor viabilidad en unas re-
giones que en otras.

* Doctor Ingeniero Agrénomo y licencia-
do en Ciencias Econdémicas.

Por Pedro CRUZ ROCHE *

DISTRIBUCION REGIONAL
DE LAS APA

Asi, en nuestra opinién, no es
en absoluto aleatorio el despegue
de Lérida, provincia en la que nos
encontramos con una serie de
factores favorables a la consolida-
cion de APA, entre los que hay que
citar el sistema de tenencia de la
tierra y tamafio de las explotacio-
nes, el caracter intensivo de la
agricultura, la preparacién de los
agricultores y la tradicién asocia-
tiva. Quiza este cumulo de razones
hayan servido para poder dispo-
ner de una base para la califica-
cién de APA, por una parte, y, por
otra, para que los agricultores
acepten con mas rapidez las ven-
tajas que para ellos supone la via
que se les ofrece y que pudiéra-
mos resumir con la frase: “Orga-
nicese y le ayudaran.”

Precisamente, por todo lo ante-
rior, existe un importante namero
de nuevas iniciativas asociacionis-
tas en Lérida que, previsiblemente,
en un plazo no lejano, se converti-
ran en realidad.

La segunda zona en importancia
es la region levantina, donde, con
algunas variantes, se podria encon-
trar similitud con la situacion refe-
rida en Lérida. Tal vez aqui haya
fallado el sistema de informacién,
pues existen un cierto numero de
entidades citricolas que podrian
verse muy favorecidas si alcanza-

ran la calificacion como APA y, sin
embargo, no han mostrado un es-
pecial interés.

Trasladandonos al otro extremo
hay que destacar la inexistencia
de APA y, practicamente, de inicia-
tivas en toda la cornisa cantabri-
ca, con la regién gallega incluida.

También parecia l6gico esperar
que los acontecimientos se des-
arrollaran asi, ya que el excesivo
minifundio de toda la zona obliga
a un elevadisimo numero de aso-
ciados si se quiere alcanzar una
produccion vendible de cierta im-
portancia que permita beneficiar-
se de la comercializacion en co-
muan. A esto hay que unir, sobre
todo en Galicia, la falta de espiri-
tu asociativo que se encuentra en
la poblacién agraria.

Tampoco abundan las iniciativas
en la region Sur, aunque por razo-
nes diferentes. En primer lugar ha-
bria que resefnar que una parte im-
portante de los productos del agro
andaluz no eran susceptibles de
acogerse al régimen APA. En se-
gundo lugar, hay que considerar
que, en ocasiones, un numero rela-
tivamente reducido de explotacio-
nes grandes prefieren unirse entre
si, al disponer de un volumen sufi-
ciente para comercializar adecua-
damente, sin admitir nugvos socics,
como seria necesario para cumplir
los requisitos que la ley les exige.

Por ultimo, dentro de este co-
mentario regional debemos citar 2l
caso de Canarias, donde, aunque
hasta la fecha no se ha calificado
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ningun APA, existen actualmente
un numero considerable de inicia-
tivas, alguna de extraordinaria im-
portancia, que en breve plazo es-
peramos ver consolidadas.

Otro hecho que convendria ana-
lizar es la distribucion de las APA
segun los distintos productos que
comercializan.

ANALISIS DE LOS
PRODUCTOS
COMERCIALIZADOS

También desde este prisma en-
contramos una distribucién un tan-
to irregular. Aparece como grupo
destacado el de frutas varias
—manzana, pera, melocotén y uva
para pasificacion principalmente—
dentro del cual se encuentran in-
cluidas ocho APA. En este grupo
hay que destacar el hecho de que
cinco de estas entidades se en-
cuentran ubicadas en la comarca
que rodea a la capital leridana,
dando origen a una concentracién
que ya ha plasmado en algunos
acuerdos entre las citadas entida-
des con vistas a una actuacién
conjunta de indudable interés.

Era facilmente pronosticable el
fuerte desarrollo de las APA fruti-
colas —casi todas estan realizan-
do una ampliacién de las instala-
ciones correspondientes a sus cen-
trales hortofruticolas— ante los
problemas que plantea el tener que
comercializar un producto no in-
tervenido, muy perecedero y con
fuertes oscilaciones en sus precios.

Otro producto en el que se ha
mostrado un gran interés por las
APA es la Jeche de vaca, para el
que existen cuatro entidades cali-
ficadas. En él aparecen las tres
modalidades de comercializacién
posibles: Ganaderos que disponen
de su propia central lechera, don-
de higienizan su producto; gana-
deros que tienen una fabrica para
transformacioén de la leche en que-
so, producto que comercializan, y
ganaderos que organizan su red de
recogida contratando la produc-
cién conjunta de todos los socios
del APA con la central lechera.

En hortalizas, grupo para el que
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son validas las observaciones rea-
lizadas al tratar de frutas, existe un
numero de APA mas reducido,
exactamente dos, una que comer-
cializa basicamente zanahoria y
otra dedicada a alcachofa. Las ra-
zones del menor desarrollo de las
APA horticolas en relacion con las
frutales interpretamos que estriba
en que el horticultor, en muchas
ocasiones, tiene una especializa-
cion productiva considerablemen-
te menor, dedicando una cierta
parte de su produccién al autocon-
sumo. A este hecho hay que anadir
la minima dimensién que, con fre-
cuencia, presentan las explotacio-
nes.

Por ultimo, vamos a referirnos a
los frutos citricos sobre los cuales
hemos apuntado algo anteriormen-
te. Son también solamente dos las
APA calificadas para la comercia-
lizacion de agrios, una en Caste-
lI6n y otra en Valencia. En la pri-
mera de las provincias citadas
existen ademas un cierto numero
de iniciativas en gestacion.

Hay que reconocer que el balan-
ce es pobre si lo comparamos con
la importancia que tiene el asocia-
cionismo en la region y la serie de
entidades existentes, con una cier-
ta dimensién, que pueden servir
de base para la calificacién de
APA. Quiza el motivo fundamen-
tal sea que los agricultores no ha-
yan comprendido, o la Administra-
cién no haya sabido explicar, que
las condiciones que se le impo-
nen a las entidades que desean ser
APA son, basicamente, requisitos
que cualquier empresa debe estar
dispuesta a cumplir para desarro-
llar una gestién eficaz. A cambio
de ello se le otorgan una serie de
estimulos encaminados a consoli-
dar su posicién. Es posible, aun-
que es dificil de asegurar, que con
el tema que nos ocupa se haya
mezclado algo la politica local.

Por ello, esperamos que las APA
de citricos acaben desarrollando-
se con tanta fuerza como las de
frutas varias, aunque con una ca-
dencia probablemente mucho mas
lenta a tenor de lo expuesto an-
teriormente.

Otro aspecto de especial impor-
tancia para centrar el conjunto de
comentarios anteriores consiste en
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tener presente que la politica que
se ha seguido para la calificacion
de APA ha sido mas bien selectiva,
tratando de conseguir que 1as en-
tidades que alcanzaran la califica-
cidén presentaran unas ciertas ga-
rantias de buen funcionamiento fu-
turo que sirvieran, ademas, para
que la buena marcha de las pro-
pias APA supusiera el mejor esti-
mulo para que otros agricultores
se animaran a seguir su andadura.

Esto no impide, como es obvio,
que algunas APA tengan proble-
mas o que no funcionen al mismo
nivel que las mejores, pero ello es

l6gico en la dinamica empresarial
que se trata de que estén dota-
das, por lo que, a nuestro juicio,
el balance global lo consideramos
positivo.

Naturalmente el niumero de agri-
cultores asociados en APA y el vo-
lumen de productos comercializa-
dos por los mismos, aunque son
cifras de una cierta magnitud, su-
ponen un porcentaje minimo si se
comparan con las cifras corres-
pondientes a agricultores y produc-
tos comercializados en toda la na-
cidon, pero en nuestra opinién es
dificil avanzar con una rapidez mu-

A.P.A.

cho mayor, dado el bajo nivel aso-
ciativo que, en general, hay en Es-
pana. Sobre este punto no pode-
mos extendernos mas, pues su
contemplacién podria dar lugar a
un articulo completo.

Para terminar, es fundamental
sefalar que el “Boletin Oficial del
Estado” de 9 de abril ultimo publi-
ca un nuevo decreto por el que se
amplian los grupos de productos
para los que pueden -calificarse
APA, decreto que tendra una gran
trascendencia con vistas a un futu-
ro inmediato y que trataremos de
comentar en un préximo articulo.
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LA ACCION COMUNITARIA

EN LA

AGRICULTURA EUROPEA

Por Antonio D. SOLDEVILLA *

El nuevo planteamiento
de la agricultura
asociativa

Los problemas internos que pre-
senta el sector agrario mundial vy,

* Abogado. Diplomado en Derecho Agra-
rio Profesor de la Universidad. Agricultor

entre ellos, la agricultura europea
tanto occidental como aquella del
otro lado del telén de acero, en
todos estos paises, se disgregan en
problematica estructural; politica
de produccion y de ordenacidén de
los cultivos; politica de rentas y
de precios; conflictividad de la co-
mercializacion del producto agra-
rio y defensa contra el importa-
cionismo de frutos y materias ex-
tranjeros e incluso en todo el Oc-
cidente, fuertes conflictos sociales
de exceso 0 escasez en su caso de
mano de obra y aquellos otros ex-

iernos de adaptabilidad a una nue-
va férmula integracionista, bien sea
la Comunidad Econémica Europea,
la Confederacién Europea de la
Agricultura o demas organizacio-
nes surgidas del Tratado de Roma
y de la conferencia de Stressa de
1958. Todo elio sin olvidar la in-
fluencia que en una Europa comu-
nitaria pueda plantear esos millo-
nes de seres, un tanto alejados en
su peculiar economia comunista,
que forma el COMECON, creado
en 1949,

La Organizacién para la Coope-
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racién y Desarrollo Econémico Eu-
ropeo (O. C. D. E.), al igual que la
C. E. E. y todas las organizaciones
y comisiones que con posteriori-
dad se han ido formando, M. C. E,,
E. F. T. A, C. E. A., etc., se han
planteado siempre, como un pro-
blema de gran urgencia, la salva-
cién de la agricultura europea, des-
trozada no solo por la ultima gue-
rra, sino también por una concep-
cién novisima de un mundo distin-
to en donde los sectores industria-
les y el de servicios, a través de
un abandono del mundo rural plan-
tean la tematica de una revolucio-
naria agricultura que sustituya a
los conceptos tradicionales de
campo, tierra y agrariedad.

La nueva empresa
Técnico-Agraria

La agricultura futura, e incluso ya
podemos decir de hoy, pues el
presente o se hace pasado o de-
viene manana, es mucho menos
extensa, ya que en cualquier pais
el principal problema que se agu-
diza es la disminucién de la pobla-
cion activa trabajadora tratando-
se de alcanzar unos niveles del
10 por 100, muy elevado todavia
para la mayoria de los palises de
tipo*medio, tanto latinos como sa-
jones, y por otra parte es mucho
mas técnica, planificada e indus-
trializada e incluso es propensa a
una revolucionaria transformacion
que trata de sustituir el factor tie-
rra por el quimico-ecolégico. Esta
nueva agricultura por otra parte
comporta una necesidad tal de in-
versién para hacer frente a los
adelantos técnicos, contables y bio-
lbgicos que, lejos ya de la explo-
tacién familiar o unitaria de prin-
cipios de siglo, estamos ante una
verdadera empresa teécnico-agra-
ria en la que junto a la mano de
obra y la maquina hace falta una
gerencia direccional de hombres
técnicos en diversas ciencias —ve-
terinarios, ingenieros agrénomos,
abogados, economistas, técnicos
de gestién y contabilidad, etc.—,
que nos hace situarnos en mundo
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La
agriculiura
de
grupo:
unica
solucion

totalmente nuevo y con una con-
cepcion totalmente distinta del
quehacer agrario.

Agricultura de grupo

En esta revision de los mddu-
los agrarios que hasta ahora han
definido la agricultura, quiz4 el
factor de mas importancia sea el
“nuevo planteamiento de la agricul-
tura asociativa” o también llamada
de grupo, como la denominan los
franceses, en donde la persona su-
jeto empresarial se ha movido des-
de ese plano politico social de in-
dividuos caciquiles nacidos de la
desamortizacion y soberania feu-
dal, hasta un colectivismo socio-
econémico en que la dignidad hu-
mana es portadora de valores uni-
versales, destinataria de su com-
portamiento social y titular de ple-
no derecho de la actividad agra-
ria considerada como una empre-
sa comunitaria y en la que la aso-
ciaciéon de titulares puede revestir
la forma cooperativa o la societa-
ria.

Funcién social de la
propiedad

Ya no es ni puede ser la agri-
cultura “un placer de robinsones
aislados” en sus parcelas y fincas,
fuera de las corrientes producti-
vas y modernas, ni mucho menos
dedicarse grandes extensiones a la
caza o a pastos para ganaderias
no rentables o caprichos de millo-

narios. Una anarquia individualis-
ta nacida de “derecho de gozar y
disponer de las cosas sin mas limi-
taciones que las establecidas por
las leyes y reglamentos” como
consagré el Coédigo Napolednico,
méaximo exponente del individua-
lismo y de la exaltacién de los de-
rechos del hombre, ya no tiene via
libre en Europa. La propiedad es
no un derecho de su titular, sino
una funciéon social que cumplir
tanto sobre los postulados sociales
de unos Owen, Fourier o Lasalle,
como en unas tesis cristianas re-
flejadas en las enciclicas “Rerum
novarum”, “Quadragesimmo an-
no”, “Mater et magistra” y “Po-
pulorum progressio”.

Fomento de la
agricultura de grupo

El asociacionismo agricola se
considera vital en la Comunidad
Econdémica Europea (C. E. E.), e
incluso en algunos Estados ya se
ha legislado sobre la materia.

En el plano comunitario se ha
discutido la necesidad de una di-
mensién minima de los grupos de
explotadores para evitar grupos de
dimensiones minimas y, por otra
parte, cada grupo debera contar
con su propio programa para lo
que hay que dotarles de persona-
lidad juridica. En la conferencia
de La Haya de 1969 se dio un gran
paso a nuevas esperanzas de pro-
greso comunitario y en 1970 se
presentaron los distintos Regla-
mentos, de los que a nosotros nos
interesa especialmente el relativo
al asociacionismo agrario.

En este sentido se reconoce de
una parte la agrupacién de pro-
ductores en las que destaca no
so6lo el simple hecho de la produc-
ciéon conjunta, sino, sobre todo, el
gran problema de la comercializa-
cion y la resolucién de los proble-
mas de cada mercado nacional.
En segundo lugar se considera que
la simple agrupacion no es nada si
no tiende a la unién reconocida de
agrupaciones.

Todas estas agrupaciones y



uniones reciben las ayudas esta-
tales que podra llegar hasta los
cinco afos de su reconocimiento y
llevaran consigo bonificaciones en
los créditos y garantias para la ob-
tencion de préstamos.

En modo global y de acuerdo
con la tesis comunitaria C. E. E.,
O.C.D.E. y C. E. A, las agrupa-
ciones agricolas han de reunir las
siguientes condiciones:

1. Cumplir con las actividades
para las cuales han sido creadas,
realizandose, por tanto, los objeti-
vos del articulo 39 del Tratado de
Roma.

2. Aplicar las reglas de produc-
cién y comercializacion, asi como
eventualmente, de embalaje, alma-
cenaje y otras preparaciones para
la venta.

3. El régimen estatutario de es-
tos miembros, grupos y uniones
tendra en cuenta que el ingreso de
un nuevo productor habra de ir
precedido de una comunicaciéon
de seis meses por lo minimo.

4. Los grupos y uniones han de
justificar una actividad econdmica
suficiente.

5. Excluir dentro del campo ce
su actividad toda discriminacion
entre productores y agrupaciones
comunitarias, sin atender a la na-
cionalidad y al lugar de sus esta-
blecimientos; vy

6. Gozar de personalidad juri-
dica.

Las formulas
empleadas en Europa

Dentro del asociacionismo agra-
rio, y salvando la pequena trascen-
dencia que puedan tener otras
agrupaciones agricolas en Europa
—sociedades mercantiles, agrupa-
ciones de determinados cultivos,
etcétera—, sobre el cooperativis-
mo recae la gran responsabilidad
de sostener y fomentar toda la aso-
ciacion de agricultores.

La cooperacién agraria no soélo
es ya conocida en todo el mundo,
sino que a través de sus distintas
férmulas concretas de actuacion,
preside hoy una enorme masa de

La
Europa
occidental

L |
1a «oftra»

Las
formulas
de asocia-
clonismo
en
Europa

la agricultura de toda Europa a ni-
veles de produccion en las explo-
taciones comunitarias de cultivo de
la tierra y a niveles mas altos de in-
dustrializacién, consumo y comer-
cializacion en las grandes empre-
sas de muchos paises de Europa.

Ciertamente que hay que distri-
buir entre dos Europas: occidental
y sometida a normas internaciona-
les de actuacion conjunta y que
reglamenta la Confederacién Euro-
pea de la Agricultura, y la “otra”
Europa, socialista, y apartada en
su mundo marxista y de direccion
y control estatal, pero por encima
de la regulacién rigurosa o flexible
que se tenga de los principios de
la cooperacién y de sus postulados
de igualdad, libertad y respeto de
la propiedad privada y de la digni-
dad del hombre libre y no al servi-
cio total de la economia planifica-
da del Gobierno. Pero es cierto
que la agricultura comunitaria, so-
cializada o simplemente cooperati-
vizada, es una realidad latente en
Europa camino de su predominio
universal, pues es la unica solu-
cion para que pueda salvarse el
bache, el dificil paso de ura agri-
cultura tradicional y desfasada a
una nueva concepcion de la em-
presa agraria moderna, técnica y
potente. La cooperaciéon agricola
es una realidad en la Europa occi-
dental no ya sélo en Espafa, con
su flamante Ley de 19 de diciem-
bre de 1974 y que nos abre un ca-
mino amplio de esperanza hacia la

EUROPA

unién con Europa y la entrada en
la Alianza Cooperativa Internacio-
nal, sino por su caracter abierto,
programatico y econdmico, que
permitira, en un futuro, crear capa-
ces cooperativas en todos los ra-
mos de la produccion agricola que
sean lo suficientemente fuertes
para resolver el problema agrario
en todo su ciclo de produccién,
venta, consumo e industrializacién.

En Francia, seguramente el pais
donde esta mas avanzada la legis-
lacion cooperativa, y a partir del
estatuto general o ley organica de
10 de septiembre de 1947, se ha
continuado en el sentido progresi-
vo de difusién de sus formulas para
resolver los problemas del campo
y como consecuencia de la pos-
guerra y del abandono del medio
rural.

Actualmente la Ley de 27 de ju-
nio de 1972 ha procurado, con ba-
ses nuevas y figuras interesantes,
como la del socio comanditario,
poner a disposicién de los agricul-
tores la utilizacién en comun de
todos los medios que puedan fa-
cilitar o aumentar su actividad eco-
nomica y mejorar y acrecentar los
resultados de esta actividad.

La cooperacién agricola en /ta-
lia se apoya en el Cédigo Civil y en
la Ley de Cooperacién de 14 de
diciembre de 1947. Tanto en el sec-
tor conservero, como en el lacteo,
el azucarero o el enoldgico y en
general en toda la actividad agri-
cola y ganadera, el cooperativis-
mo italiano estd contribuyendo
enormemente a la reforma fundia-
ria del agro italiano, y prueba de
ello es, entre otros muchos ejem-
plos que pueden mostrarse, la
cooperacion en el territorio del
delta Padano, entre la Emilia-Ro-
magna y el Véneto, en donde las
condiciones de trabajo en el cam-
po eran tan desfavorables como en
e! sur de la peninsula y se han su-
perado con las férmulas coopera-
tivas. Donde el cooperativismo
agrario presenta importantes solu-
ciones en un amplio marco de ab-
sorcion total de grandes campos
de la ganaderia —sector lacteo—
y del cultivo de tubérculos y otras
plantas es en esas naciones tan
desarrolladas y en grado sumo de
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civilizaciéon, como Suecia, Dina-
marca y Holanda. Ejemplo cons-
tante para toda la agricultura eu-
ropea es esa admirable simbiosis
de coperacion y agricultura, que
con una poblacién reducida en el
sector y una tecnificaciéon excelen-
te se ha puesto a la cabeza en
muchos aspectos de la agricultura
mundial.

En Inglaterra, patria del coope-
rativismo alentado por la figura ex-
celsa de Roberto Owen, el consu-
mo industrial en muchas empresas
nacionales y multinacionales se
complementa a través de férmulas
coperativas y su agricultura redu-
cida, pero altamente productiva
también, tiene una gran base aso-
ciativa.

Un pequefo espacio en orden a
la brevedad de este articulo hay
que dejar, siquiera sea como sim-
ple exposicion recordatoria, sin
animo de controversia, a esas for-
mulas socialistas de Yugoslavia y
de Rusia, seguidas en el segundo
de los casos por todos los paises
eslavos o en la esfera de influencia
de la Unién Soviética.

Los origenes de las estructuras
actuales yugoslavas estdn en la
“zadruga”, que es una comunidad
familiar tradicional que ha influi-
do en las reformas de 1919, 1945 y
1953. Hoy el combinado de auto-
gestién yugoslavo constituye un
modo original de concentracién, a

la vez horizontal y vertical, bajo
forma federal y contractual de uni-
dades elementales diversificadas
agricolas, industriales y de servi-
cios, que conservan gran autono-
mia, pero que sacrifican gran parte
de su independencia para bene-
ficiarse lo mas posible de las eco-
nomias externas de escala de pro-
duccion y de las diferentes venta-
jas de una solidaridad funcional.

El cooperativismo ruso ha evo-
lucionado desde la revolucién de
1917 y en base de esas normativas
del propio Marx, al sefalar que “el
movimiento cooperativo es una de
las fuerzas transformadoras de la
sociedad presente y su mérito prin-
cipal consiste en demostrar prac-
ticamente que el sistema de subor-
dinacion del trabajo al capital des-
potico y pauperizante puede ser
suplantado por el sistema republi-
cano de productores libres e igua-
les”. En la actualidad la férmula
mas seguida es el koljos, conside-
rada como una organizacion de
campesinos que lleva conjunta-
mente la produccién y trabajo co-
lectivo. Con estas directrices se
pretende elevar la productividad y
vender al Estado todo el producto
final.

Tanto el propio Koljos, como su
variante, el Sovjos, son férmulas
aparte de la doctrina tradicional y
clasica del cooperativismo, pero su
fuerza operante no puede ser ne-

gada y, por otra parte, y aun con
su caracter publico y su signo po-
litico, son formas de asociacionis-
mo agrario y, por tanto, integran-
tes de una accién comunitaria en
la politica agraria que hoy se sigue
en Europa. Con todos sus defectos
socioecondémicos y politicos, millo-
nes de europeos, rusos, polacos,
checos, bllgaros y rumanos siguen
estas colectivizaciones de la em-
presa agraria y se observa igual-
mente en los Gltimos afnos cierta
tendencia a reconocer una propie-
dad privada, con triunfo de la auto-
nomia de la voluntad, que en su
dia pueden llevar al acercamiento
y a la unificacion de la agricultura
europea hoy més en el suefio de
los ideales que en la realidad de
los hechos.
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I. CONSIDERACIONES PREVIAS

Antes de entrar en el tema

objeto de este articulo, re-

sulta necesario, para su me-

jor comprensién, acotar algu-

nos conceptos que van a ser

reiteradamente utilizados a lo
largo del mismo.

Se entiende por asociati-
vismo empresarial la con-
juncion de esfuerzos de
varias explotaciones agra-
rias que delegan la totali-
dad o parte de las respon-
sabilidades empresariales en un
centro unico de decision. Se en-
foca aqui el concepto asociativis-
mo empresarial en relacion con la
comercializacion agraria, por lo
que tales coordinacién de esfuer-
zo y cesidén de responsabilidades
se referirdn a todos o sélo a algu-
nos de los servicios u operaciones
que constituyen el proceso de co-
mercializacion de los productos
agrarios. Habra asociativismo em-
presarial agrario para la comercia-
lizacion cuando varias empresas
agrarias, sin necesidad de perder
su individualidad en la actividad
productora, realicen bajo un de-
terminado centro de decisidn una
o varias de las siguientes funcio-
nes: la negociacién de un contrato
colectivo de compra-venta; la con-
centracion de la oferta; su almace-
namiento, tipificacion o manipula-
cion; la industrializacion de toda o
parte de la produccion agraria de
las empresas miembros o la ges-
tion de venta, con responsabilidad
unica y plena de los centros recto-
res de la entidad asociativa resul-
tante de la fusion de aquéllas.

Al objeto de la exposicion

que sigue, consideraremos

la industrializacién agraria

incluida en el mas amplio

concepto de la comercia-

lizacién, por interpretar
que aquélla solamente supone una
aportacién técnica al proceso co-
mercial, por via de tecnologia, que
incorpora valores ahadidos al pro-
ducto de origen, para facilitar o
abrir nuevos cauces a su coloca-
cion en et mercado.

Una uGltima acotacién per-

mite el encuadre definitivo

del tema, viniendo repre-

sentada por un enfoque de

éste que hace abstraccion

de los problemas especifi-
cos de cada uno de los grupos de
productos o agregados de produc-
tos agrarios, limitandose asi a la
consideracion de los aspectos ge-
néricos de tales productos en re-
lacion con la comercializacién
asociativa.

. MOTIVACIONES GENERICAS
DEL ASOCIATIVISMO
EMPRESARIAL
EN LA COMERCIALIZACION
AGRARIA

Evitando entrar en conside-
raciones histéricas o0 en
prolijos razonamientos que
justifiquen el porqué y para
qué del asociativismo en
la comercializacién agraria,
nos limitaremos a hacer una breve
sintesis de los factores que han
originado y originan la creacién de
féormulas empresariales asociati-
vas, sintesis que serd necesaria-
mente incompleta y adolecerd de
esquematismos, pero que, sin em-

bargo, podré dar una visién global
y resumida de tales motivaciones.

La presentacion de este

esquema de las causas del

asociativismo agrario en la

comercializacién se enfoca

dentro del proceso general

produccién-intermediacion-
consumo, presentandose en el cua-
dro nimero 1 aquéllas caracteris-
ticas de las empresas producto-
ras, intermediarias y demandantes
—comerciales o industriales— de
los productos agrarios, que moti-
van diferentes situaciones-proble-
ma, susceptibles de ser resueltas,
en su totalidad o en parte, por la
constitucion de férmulas empresa-
riales asociativas, motivadas me-
diatamente por aquellas caracte-
risticas empresariales e inmedia-
tamente por las referidas situacio-
nes-problema.

Los factores mediatos que
condicionan, desde el sec-
tor productor, el asociati-
vismo agrario derivan de la
existencia de una multipli-
cidad de empresas agrarias
productoras, dispersas geografica-
mente y de reducida importancia
econdmica individual. Tales facto-
res originan, a su vez, varios de
los problemas que han hecho na-
cer las formulas empresariales aso-
ciativas objeto de nuestra atencién.
Estos problemas, en sintesis, figu-
ran en el referido cuadro numero 1.

Si tratamos de analizar los
motivos que conllevan a la
creacién de férmulas em-
presariales asociativas en-
focando las caracteristicas
de las empresas deman-
dantes—entendiendo por tales tan-
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PRODUCTOS AGRARIOS
POR VIA ASOCIATIVA
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to las de caracter comercial final
como las de indole industrial in-
termedia, unas y otras en su con-
dicion de adquirentes de los pro-
ductos agrarios en origen—, ha-
briamos de considerar los factores
y situaciones - problema también
resefiados en el antedicho cuadro.

Estas caracteristicas empresa-
riales ortginan, desde la vertiente
demanda, unas situaciones que in-
directamente inciden sobre las em-
presas agrarias productoras, mo-
tivando la conjuncion de sus es-
fuerzos a través de férmulas em-

CUADRO NUM. 1

vel de capitalizacién y que, muy
frecuentemente, no aportan valo-
res anadidos al producto que ma-
nejan para compensar el coste de
la intermediaciéon. El nacimiento
de estas empresas intermedias y
las funciones que realizan derivan
de las propias caracteristicas de
las empresas productoras, por un
lado, y de los condicionantes im-
puestos por las empresas deman-
dantes, por otro, y a la vista de una
inoperancia de las empresas pro-
ductoras a entrar en el juego co-
mercial, fuera de la propia existen-

nes miembros de la nueva entidad
empresarial asociativa.

b) La conjuncién de esfuerzos
permite un incremento sustancial
del poder de negociacién en la
indole comercial, que incorporan
a su oferta originaria valores afa-
venta de los productos agrarios re-
sultantes de las explotaciones
miembros, que puede contrapesar
el fuerte poder de negociacion de
las grandes empresas demandan-
tes o de las frecuentes situaciones
oligopolisticas de las empresas
compradoras.

ESQUEMA MOTIVADOR DEL ASOCIATIVISMO AGRARIO EN LA COMERCIALIZACION

SECTOR PRODUCTOR

— Empresas productoras de reducida di-
mensién econdémica — fraccionamiento
de la oferta en lotes dispersos de re-
ducidas importancia y homogeneidad.

— Empresas productoras con una baja
capitalizacion — aportacién de una
oferta sin incorporacién de valores
afadidos por calidad, tipiticacién, pre-
sentacién o transformacion.

— Empresas productoras con un bajo ni-
vel de capacitaciéon gerencial y comer-
cial — inada taciéon empresarial a pro-
blemas de indole comercial e indus-
trial.

— Empresas productoras dispersas e in-
dividualistas — reducido o casi nulo
poder de negociacion en la compra-
venta de sus productos y aislamiento
en relacion con los gustos y tenden-
cias de la demanda.

SECTOR INTERMEDIACION

— Empresas comerciales de muy varia-
da concepcién y funcion — multiplici-
dad de figuras comerciales interme-
dias interrelacionadas entre si.

— Empresas comerciales de reducida di-
mension y bajo nivel de capitaliza-
cibn —~ escasa productividad del sec-
tor y consiguiente creciente elevacién
de margenes comerciales.

— Empresas comerciales sustituyentes de
funciones hoy agrarias - apropiacion
de los valores afadidos inherentes a
la realizacion de tales tunciones (aco-
pio., manipulacion, transporte, etc.).

SECTOR DEMANDA

— Empresas demandantes comerciales e
industriales de creciente dimensién
economica — concentracién de la de-
manda en lotes de gran importancia y
homogeneidad.

— Empresas demandantes con un alto ni-
vel de exigencias en los productos
consumidos — exigencia de calidad,
grados de presentacién y transforma-
cién de los productos y regularidad
de suministro.

— Empresas demandantes con un alto
nivel de formaciéon comercial —~ afta
especializacion en marketing y eleva-
do nivel de informacién comercial.

— Empresas demandantes concentradas
e interrelacionadas -- elevado poder
de negociaciéon contractual.

presariales asociativas, que a la
par que resuelven las situaciones-
problema intrinsecas de las em-
presas productoras, les permite
afrontar los nuevos condicionantes
derivados de las referidas caracte-
risticas de las unidades empresa-
riales demandantes.

Pero esta aparicién del
asociativismo agrario vie-
ne impuesta por las carac-
teristicas de las empresas
comerciales que intervie-
nen en el proceso de co-
mercializacién agraria, dentro del
escalén de intermediacién, situado
entre el propio proceso de produc-
cién y el del consumo o demanda
intermedia. Son empresas de redu-
cida dimensién econdémica, bajo ni-
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asociativismo comercial

cia del
agrario.

En definitiva, las ca-
racteristicas empresa-
riales o los rasgos
problematicos antes
apuntados han lleva-
do a la creacién de
unas férmulas empresariales que:

a) Realizan una concentracion
de las dispersas ofertas individua-
les de las explotaciones miembros,
para poder ofrecer a las empresas
demandantes los lotes de suminis-
tro que éstas exigen, procurando
por otra parte que la homogenei-
dad, calidad y regularidad de en-
trega que éstas demanden les sean
satisfechas por la homogeneidad,
calidad y regularidad de suminis-
tro del conjunto de las explotacio-

c) Es esta misma conjuncién
de esfuerzos la que permite la rea-
lizacion por parte del sector pro-
ductor de aquellas operaciones de
didos por la calidad, tipificacién,
grado de presentacién o nivel de
transformacioén industrial, servicios
todos crecientemente exigidos por
las unidades empresariales deman-
dantes de los productos agrarios.

d) Finalmente, por la via de es-
tas formulas empresariales asocia-
tivas, puede llegarse a una capaci-
tacion comercial de los cuadros
rectores de las empresas miembros
y el acceso de éstas a los niveles
de informacion comercial, hoy de-
tentados exclusivamente por las
unidades y empresas comprado-
ras.



Todas estas motivaciones
mediatas o inmediatas tie-
nen un dGnico finalismo,
cual es la obtencidén por
parte de los agricultores,
en sus empresas agrarias
productoras, de unos mayores ni-
veles de rentas y la consecucion
de una mayor regularidad en la
percepcién de las mismas, por po-
der responder al nuevo requeri-
miento que hace la sociedad ac-
tual al sector agrario —cual es la
prestacién de servicios a anadir a
la mera obtencion del producto na-
tural— y por conseguir una situa-
mas firme en la relacion contrac-
tual con los adquirientes de los
productos que aquellos obtienen.

Hasta el presente, los

apuntados problemas,

que segun nuestra te-

sis pueden ser resuel-

tos o puede contribuir-

se a su resolucién por
via asociativa, han continuado vi-
gentes e, incluso, se han agra-
vado, demostrandose la total in-
capacidad de la sola iniciativa del
sector de intermediacién y exigien-
do una directa intervencién estatal
en el proceso de comercializacion
agraria 0 una participacién de los
propios agricultores en el mismo
proceso, en definitiva la extension
del area social o asociativa en la
comercializacién de los productos
agrarios en origen.

Resuita obvia la inne-

cesidad, a los efectos

antes senalados, de

que la totalidad de la

comercializacién de los

productos cayera en el
area de decisién del sector pro-
ductor, ya que es sabido cémo
el logro de unos relativos porcen-
tajes de comercializacién asociati-
va en un determinado sector pue-
de resolver o paliar la mayoria de
los problemas del sector en su
conjunto. El area asociativa juega
aqui como empresa testigo, que
ejerce un efecto demostraciéon so-
bre el area privada de comerciali-
zacion, motivando a ésta para que
actie en linea pareja a la propia
de las empresas asociativas que
forman aquéllas.

LA

I1l. CAUSAS ESPECIFICAS
DEL ASOCIATIVISMO
EMPRESARIAL
EN LA COMERCIALIZACION
AGRARIA

La justificacion gené-
rica del asociativismo
comercial agrario,
hasta aqui objeto de

nuestra atencion,

puede complementar-
se con una serie de concausas que
han jugado también, y estan ju-
gando, como motivaciones de em-
presas asociativas para la comer-
cializacién agraria.

Estos otros factores son especi-
ficos para determinadas zonas pro-
ductoras, para determinados pro-
ductos agrarios en ellas obtenidos
y para cada una de las entidades
asociativas comerciales nacidas
para la comercializacién de estos
productos en aquellas zonas y sec-
tores. Se enumeran, en relacién no
exhaustiva, a continuacién varios
de estos factores coadyuvantes de
aquellos genéricos motivadores del
asociativismo comercial, factores
que en cada entidad asociativa
creada jugardn cada uno con un
peso diferente muy dificil de eva-
luar cuantitativamente. Estos fac-
tores, en enumeracién desordena-
da que no revela mayor importan-
cia de los primeros ni un menor
peso de los ultimos, son: un fina-
lismo mutualista de motivaciones
econdémicas, el acceso a una pro-
teccion fiscal, un afén reivindica-
dor frente al poder de los actuales
y tradicionales adquirentes de los
productos, la aparicién o consoli-
dacién de un espiritu socializador,
el acceso a lineas de fomento o
ayuda estatal, un desesperanzador
afdn de supervivencia que supere
el individualismo campesino, la
existencia de una presién caciquil
o de liderazgo, una presidon de la
instancia sindical o administrativa

para la creacién de tales entida-
des, etc.

Cada una de todas
estas causas, indivi-
dualmente o por mutua
interaccién, pueden
hacer nacer a una de-
terminada entidad aso-

COMERCIALIZACION

ciativa comercial agraria. Como
tales impulsos motores de este aso-
ciativismo son validos, pero sélo
en el caso de que tras tal impulso
siga una verdadera concienciacion
asociativa, un real convencimiento
de los presuntos miembros de la
entidad del interés de la puesta
en comun de esfuerzos. Si aque-
llos factores-causa superan su fun-
cion impulsora para sustituir la in-
tima decisiéon conjunta, desvirtiian
su funcién, pudiendo ocurrir —de
hecho ha sucedido con harta fre-
cuencia— que el excesivo celo en
la motivacion de tales entidades
asociativas —presién caciquil, pre-
sion oficial o sindical en la busque-
da, con un absurdo afan estadis-
tico, de numero de asociaciones,
etcétera—, se convierta paraddji-
camente en la principal y Unica ra-
z6n del fracaso, del rotundo fraca-
s0, de tales malnacidas entidades.
Y de todos es sabido el enorme
dano que, tanto a los socios de ta-
les entidades fracasadas como a
los agricultores del entorno geo-
grafico de aquélias, ejercen tales
hechos. La esterilizacién asociati-
va puede extenderse, geografica y
temporalmente, de forma irrever-
sible.

De aqui la necesidad
de reiterar el peligro
que representan moti-
vaciones espureas pa-
ra el buen éxito de la
extensién y consoli-
dacién de un democratico movi-
miento asociativo comercial agra-
rio de base.

IV. ALGUNAS
CONSIDERACIONES
A LA GENESIS
Y CONTEXTUALIZACION
DE LA ACTUAL REALIDAD
ASOCIATIVA COMERCIAL
AGRARIA

Al analizar bajo dife-
rentes enfoques u or-
denaciones la infor-
macidn estadistica
disponible sobre la
realidad asociativa
agraria en la comercializacién, ca-
be desarrollar una serie de consi-
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deraciones y esquematizar, por
abstraccién, un conjunto de ideas.

Se revela, en primer lu-
gar, la mayor respuesta
del movimiento asocia-
tivo comercial agrario
gue se produce en
aquellos sectores cuyo
mercado se encuentra administra-
tivamente intervenido o protegido
en mayor o menor medida.

El cuadro numero 2 permite
cpreciar c¢2710 el conjunto de los
sectores agrarios con un elevado
nivel de intervencion administrativa
€1 su comercializacion —esto es,
entre otros, el algodoén, la uva para
vinificacion y la aceituna de alma-
zara— presentan un elevado por-
centaje de produccion comerciali-
zado por via asociativa sobre el to-
tal vendible de tal conjunto de sec-
tores. En esta area asociativa de
mercado protegido se enmarca el
75 por 100 del total de entidades
asociativas comerciales agrarias
presentes en Espana, comerciali-
zando en ellas el 78 por 100 de la
produccién total vendible en es-
tos sectores y asociando el 12 por
100 de las empresas agrarias pro-
ductoras integrantes del area co-
mercial asociativa agraria.

ve el asociativismo

agrario 0. Sensu con-

trario, que es la condicién sector
de alto nivel asociativo el que ori-
gina un mayor grado de proteccidn
administrativa del mercado corres-

pondiente.
2 : mercial agrario en
aquellos produc-
tos para cuya comercializaciéon vy
colocacién en el mercado se re-
quiere el mayor grado de transfor-
macion industrial y, en menor ma-
dida, de manipulacion. El cuadio
nimero 3 fundamenta tal asevera-
cion.
Cabe también interpretar en es-
456 - AGRICULTURA

Puede interpretarse
que es la condicion
mercado intervenido la
que impulsa o promue-

Asimismo se com-
prueba la mayor
respuesta del
asociativismo co-

CUADRO NUM. 2.
COMPARACION DE LA RESPUESTA

ASOCIATIVA COMERCIAL AGRARIA

A DIFERENTES SITUACIONES EXTERNAS DE INTERVENCION
DEL MERCADO DE LOS SECTORES AGRARIOS

Produccion comer-

cializada por via aso-
ciativa sobre produc-

cion total vendible
del conjunto de los

Empresas agrarias

sectores Entidades asociativas asociadas
Sectores agrarios de * % Numero % Numero %7
Mercado protegido . . 17 78 3.035 75 801.700 72
Mercado libre . . . . . 7 22 1.003 25 317.620 28
TOTAL . ... ... .. 13 N 100 4.038 100 1.119.320 TOS

* Agrugacion convencional estimada cn base a la informacion estadistica disponibie

en la Direccion General de Industrias y Mercados en Origen de Productos Agrarios.

CUADRO NUMERO 3

COMPARACION DE LA RESPUESTA ASOCIATIVA COMERCIAL AGRARIA
A DIFERENTES NIVELES DE TRNSFORMACION INDUSTRIAL O MANIPULACION
INCORPORADOS AL PROCESO DE COMERCIALIZACION

Empresas agrarias

Entidades asociativas asociadas
COMERCIALIZACION - Numero %o Numero %
A) Con transformacion industrial
— Obligada o 2.219 55 671.082 60
— Eventual ... ... ... ... ... ... .. 572 14 87.868 8
— Innecesaria ... 422 10 87.978 8
— TOTAL ... ... .. 3.213 79 846.928 76
B8) Con manipulacion
— Obligada o mas intensa ... ... 706 18 213.525 20
— Innecesaria o menos intensa . 119 3 40.864 4
— TOTAL ... ... ... ... ... ... .. 825 21 272.389 24
TOTAL ... ... ... .. 4.038 100 1.119.317 100

* Agrupacion convencional estimada en

te aspecto si el hecho de una obli-
gada o eventual transformacion in-
dustrial de los productos agrarios
es la que motiva el nacimiento de
un pujante asociativismo comercial,
o si es éste el que, una vez naci-
do, persigue colocar sus productos
en escalones comerciales mas cer-
canos al consumo, accediendo a
los previos procesos de transfor-
macion industrial de aquéllos.

Al hilo de estas consi-
deraciones que, vuelve
a indicarse, han nacido
ncr abstraccion anali-
tica de la informacion
estadistica de base dis-
ponible, se ha intentado realizar
una tipologia del asociativismo co-
mercial agrario, a través de una
aproximacién a una interpretacién

base a !os datos del cuadro num.

esquematica de las funciones aso-
ciativas comerciales agrarias en
situaciones diferentes y extremas
de mercado y en condiciones di-
ferentes y extremas de tratamiento
industrial.

Partiendo asi de
as dos posibilida-
1es limites de in-
tervencionismo es-
tatal en la comer-
cializacion, esto es,
mercado protegido y mercado li-
bre, se esquematizan los objetivos
comerciales preferentes de las em-
presas agrarias obtentoras de los
procductos situados en uno y otro
tipo de mercado; se resefan las
especilicas acciones asociativas
que mejor respcnden a tales obje-
tivaciones, distinguiendo para ello.



LA COMERCIALIZACION

CUADRO NUM. 4

APROXIMACION A UNA INTERPRETACION DE LAS FUNCIONES ASOCIATIVAS EN SITUACIONES
DIFERENTES Y EXTREMAS DE MERCADO

'Sectores  agrarios  que

r- Objetivos comerciales pre- Accion asociativ - Lo
Sectores agrarios de mer- Obj P on asoclaliva que Me- ¢.,q,e preferente de las'comprenden (la ubicacion

i ri- ferent ! mpresas,jor je- N : :
cado (sepalr&aac)non no e‘;g;?iaie pf;duect‘f(:s asjo esDo”dﬁvgs‘a'es oble- " empresas asociativas ‘no es exacta y rigida) y
g escalones de venta
1. Protegido Presion a la Administra-Asociaciones para la ob- Funciones ¢ o mercialesiNo son objeto de una ver-

cion en la busqueda detencion de poder de pre-simples: recogida y alma- dadera comercializacion:

« Intervencion de la mayor proteccion. sion. cenamiento. trigo, remolacha, algodon.
Administracion. Aumento de la productivi- Asociaciones para mejorar.Operaciones de carécter tabaco, oleaginosas, etc.

. Precio formado por.dad y minoracion de cos- la relacion de intercambio. industrial simples: de ela-'Las entidades asociativas
decisiones adminis- tes de produccion. boracion méas que devenden a organismos de

trativas. transformacion. intervencion, concesiona-

rios. etc.
2. Libre Revalorizacion del produc-2.1. Productos - materia Operaciones de indole co-2.1. Frutas y hortalizas
to en origen, por incorpo- prima. mercial. para conserva: ga-

. Precio formado porracion de valores ahadi- Asociaciones de discipli- nado para sacrificio;

el libre juego de la'dos.
oferta y demanda.
das comerciales.

na productiva y de con-2-1. NO buscan apropia-

Busqueda de nuevas sali- centracién de oferta.

cion de margenes
comerciales.

venta a industrias,
mayoristas en origen
y destino.

2.2. Productos - consumo o

directo. 2.2. Buscan sustituir es- 25 Hyevos, aves, frutas
Asociaciones para la in- calones de interme- y hortalizas. leche
dustrializacién y distribu- diacién y cuantos liquida.
cién (sobre las funciones mas. mejor. Venta a mayoristas de

de 2.1.).

destino, detallistas, etc.

dentro del grupo de productos de
mercado libre, los productos —ma-
teria prima y los productos— con-
cumo directo; se desarrolla el enfo-
que preferente a dar a las empre-
sas asociativas comerciales agra-
rias en las diferentes situaciones
de partida consideradas y, final-
mente, se enumeran los principa-
les productos agrarios que compo-
ne cada agrupacién sectorial, y
los principales escalones de venta
alcanzados por las empresas 2sO-
ciativas en el desarrollo de sus
correspondientes actividades co-
merciales. Esta aproximacion inter-
pretativa se recoge en el cuadro
numero 4.

Se demuestra pal-

pablemente la vi-

gencia del asocia-

tivismo comercial

agrario en ambas

situaciones extre-

mas de intervencionismo estatal

del mercado vy, consiguientemente,

en las situaciones intermedias que
cupiera admitir.

Se constata asimismo los dife-

rentes objetivos y acciones que
puede y debe realizar el asociati-
vismo comercial agrario en tales
situaciones, asi como su diferente
grado de penetrabilidad comercial
en el proceso de produccion a con-
sSumo.

Hasta aqui se ha

considerado el

asociativismo co-

mercialagrario

en relacion con

el intervencionis-
mo estatal del mercado de los
diferentes sectores productivos vy
de los diversos niveles de trans-
formaciéon industrial o de mani-
pulacion. Si, ademas, considera-
mos el grado de concentraciéon de
oferta que estas entidades asocia-
tivas producen, la modalidad de la
negociacién y gestion de la venta
y los principales escalones comer-
ciales de colocacion de la oferta
comercializada en comun, podria-
mos, tal y como figura en el cua-
dro numero 5, definir varias, las
maés importantes, entidades asocia-
tivas tipo.

Aunque, obviamente, cabria ha-
cer una tipologia de tales entida-
des muy extensa y variada, sola-
mente se ha resefado en dicho
cuadro las mas caracteristicas en
funcién de los rasgos antes rese-
fhados.

Para el grado de concentracién
de oferta, nivel de transformacién
industrial y modalidad de la ges-
tibn de venta, la cualificacién in-
cluida en dicho cuadro para las
entidades asociativas tipo es unica.
Sin embargo, en lo que respecta al
rivel de almacenamiento y mani-
pulacion de los productos y al gra-
do de penetracién de la oferta en
los diferentes escalones del pro-
ceso comercial, se sefalan para
las entidades asociativas tipicas
una graduacién de posibilidades.

Complementaria-
mente con este es-
quema tipoldgi-
co del asociativis-
mo comercial agra-
rio se presentan
en el cuadro numero 6 algunos
ejemplos caracteristicos de actua-
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CUADRO NUM. 5

ENTIDADES ASOCIATIVAS TIPICAS EN LA COMERCIALIZACION AGRARIA

Enti@atcii‘;as Serr?tdrgc?gncg: Nivel de almacena- Nivel de transforma- Modalidad de la ges- Escalén comercial de co-
asociativas miento y manipulacién  cién industrial tion de venta locacion de la oferta
tipo la oferta
1 Nulo Nulo a total, pero in- Nulo Colectiva Mayorista en origen.
dividual. Industria.
2 Total Nulo a total, individual Nulo Colectiva Mayorista en origen.
o asociado. Industria
Mayorista en destino.
Exportacién.
Organizaciones de detall.
3 Total Nulo a total, individual Total Colectiva Mayorista en destino.

o asociado. Exportacién.

Organizaciones de detall.

Entidades asociativas de negociacién contractual y gestién de ventas colectivas a la industria o al comercio; no se produce
concentracion de la oferta, que cabe o no se almacene y/o manipule, pero siempre de forma Individual, en las empresas
agrarias productoras miembros; no hay transformacién industrial asociada del producto, que se vende y coloca a mayoristas
en origen o industrias de transformacién.

Entidades asociativas de negociacion contractual y gestion de ventas colectivas a la industria o el comercio; se produce
concentracién completa de la oferta, que cabe o no se almacene y/o manipuie, bien de forma individual o asociada; no hay
transformacién industrial del producto, que se vende y coloca a mayoristas en origen o en destino, a la industria, a ex-
portadores o importadores o a organizaciones de venta al detall.

Entidades asociativas de negociacion contractual y gestion de ventas colectivas al comercio; se produce total concentra-
cién de la oferta que cabe o no almacene y/o manipule de forma individual o asociada; se industrializa asociativamente

y se vende y coloca a nivel mayorista de destino, exportador o importador o a organizaciones de detall.

les o posibles entidades asociati-
vas agrarias de comercializacién,
resefiando para cada una de ellas
funciones preferentes o méas des-
tacadas de las correspondientes
entidades ejemplo, con unas mini-
mas caracteristicas de las mismas.

V. APROXIMACION
A UN PLAN COORDINADO
DE FOMENTO ASOCIATIVO
DE LA COMERCIALIZACION
AGRARIA

Las consideracio-

nes hasta aquf

planteadas no tie-

nen mas objeto

que situar a gran-

des rasgos el ac-
tual movimiento asociativo comer-
cial agrario espafiol, tanto en sus
motivaciones genéricas como en
su importancia y caracteristicas
sectoriales y también en la varie-
dad de posibilidades de actuacion
en situaciones diferenciales.

Todo ello a la finalidad ultima de
centrar el tema que nos permitiera
presentar, aunque sea en sintesis,
un plan coordinado de fomentc
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asociativo para la comercializacion
de los productos agrarios,

Este plan nace de

unos apriorismos

que se sefalan a

continuacién y que

han sido o no res-

paldados cuantita-
tiva y cualitativamente en anterio-
res consideraciones:

a) El asociativismo comercial
agrario es solucion vélida para re-
solver o contribuir a resolver los
problemas productivos, de organi-
zacion empresarial y comercial de
los productores agrarios para la
totalidad de los sectores.

b) EI asociativismo comercial
agrario esta insuficientemente des-
arrollado para la mayor parte de
los sectores agrarios del palis.

c) El actual movimiento aso-
ciativo comercial agrario adolece
en algunos sectores, en algunas
zonas y en algunas entidades aso-
ciativas, de defectos subsanables.

d) Existe una insuficiente pro-
tecciéon estatal al fomento asocia-
tivo agrario para la comercializa-
cién, a la par que una evidente

descoordinacién de los esfuerzos e
iniciativas existentes a tal finalidad.
a continuacién un

esquema de orga-

nizaciéon de un plan coordinado de
fomento asociativo comercial agra-
rio.

Este esquema se resume, gréfi-
camente expuesto, a su vez, en el
cuadro numero 7.

El referido cua-
dro resume los di-
ferentes escalo-
nes que en nues-

tro criterio debe-

rian seguirse pa-
ra la extensién y consolidacién del
movimiento asociativo comercial
agrario. Tales escalones son:

a) El fomento de constitucién
de Cooperativas y Grupos Sindica-
les de Colonizacién de primer gra-
do, para que se extiendan por la
mayor parte de las 4reas producto-
ras del pais y para la mayoria de

En base a estas
consideraciones,
que no agotan el
tema, se propone



CUADRO NUM. 6

ALGUNOS EJEMPLOS CARACTERISTICOS DE ACTUALES O POSIBLES ENTIDADES ASOCIATIVAS
AGRARIAS DE COMERCIALIZACION

FUNCIONES PREFERENTES DE LAS ENTIDADES

ENTIDAD ASOCIATIVA EJEMPLO

De ruptura de un dominio privado del sector .. R
De testificacion de contraste de actividades pnvadas
De negociacion colectiva contractual intermitente ... ... ... ... ...

De negociacion colectiva contractual permanente ... ... ... ... ...

De concentracion de oferta y gestién de venta delegada en un
Mercado de Origen ... ... ... ... ...

De concentracién de oferta y gestion de venta comunes ... ...

De concentracion de oferta almacenamiento y gestién de venta
COMUNES ... .ot i it it eee i e vt e e e e e e

De concentracidn de oferta, almacenamiento y gestion de venta
comunes, con actividad preferentemente exportadora

De concentracion de oferta, tansformacién industrial y gestion
de venta comunes ... ... ... ... ... i e ee e e

De coordinacion de ventas por relacién comercial convenida ...
De concentracién de oferta y gestién de venta comunes en re-
lacion comercial convenida ... ... ... ...

De gestion de Lonjas de contratacién o Mercados de Origen ...
De venta en comuin con establecimeinto de instalacioens en los

ACOR. Valladoiid: 303.901 Tm.

ACOR. Idem.

Grupo informal (sin personaidad juridica) de El Viver (Castellon):
500 Tm. aimendra cascara; 200 socios.

APA 001-GS. C. Guadalix de la Sierra (Madrid):
tros leche de vaca; 187 socios.

remolacha; 2.989 socios.

14.254.775 |i-

Cooperativa La Victoria-Félix (Almerfa): 570 Tm. hortalizas ex-
tratemprana; 40 socios.
APA 14-G. S. C. Pilar Horadada (Alicante):

81 socios.

11.000 Tm. hortalizas;

APA 009-CREX. Mérida (Badajoz):
socios.

37.380 Tm. frutas varias; 148

APA 010-VALLFRUT-Vall de Uxo (Castellon): 10.800 Tm. de citri-

cos; 401 socios.

APA 002-G. S. C. Seu d'Urgell: 10.786.747 litros de leche de
vaca; 423 socios.

19 Cooperativas Valle del Jerte: 5.207 Tm. cerezas; 3.045 socios.

Cooperativa Frutempse Chipiona (Cadiz): 4.500 Tm. zanahorias;
170 socios.

APA 004-Cooperativa Vega de! Piron Monzoncillo {Segovia): 6.000
toneladas zanahorias; 80 socios.

Previsible en el futuro.

mercados de destino (Mercados Centrales) ... ... ... ... ... ... COPLACA-Santa Cruz de Tenerife: 85.695 Tm. platanos; 5310
sSOCios.
CUADRO NUM. 7
GRAFICO DE LA ORGANIZACION ESCALONADA DE ASOCIATIVISMO AGRARIO PARA LA COMERCIALIZACION
A O = el
. Empresas % (o . o ryy AR - RR AN 707
agrarias L i L l L L l L
. Asociativismo CocP cooP GSC GSC COooP GSC
de base r l
P [ [
. Potenciacién ooo coor/ 2 GSC/2 APA
asociativa l L l L ]
f 1T
. Coordinacién ]
asociativa v
Convenios Convenios Convenios
inter-COQP inter-GSC inter-APA
. Intereaccidn |
sectorial por Acuerdos
via asociativa Industria » contractuales — Comercio
. Participacién aso~ Entidades Convenios de
ciativa en la or— Ejecutivas ¢ FORPPA > coleboracidn

ganizacidn de los
mercados
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los sectores agrarios, estas formu-
las asociativas de base.

b) La potenciacién de este mo-
vimiento asociativo de base, a tra-
vés de la creacién de Cooperativas
y Grupos Sindicales de Coloniza-
cién de primer grado, pero de ma-
yor &mbito e importancia al ex-
tender su accién a un mayor nu-
mero de agricultores; el fomento
de creaciéon de Cooperativas y
Grupos Sindicales de Colonizacién
de segundo grado, y la calificacién
de APA.

c) EI logro de una coordina-
cion asociativa entre Cooperativas
y Grupos Sindicales de Coloniza-
cién y APA, mediante el estableci-
miento de convenios o acuerdos
inter-asociativos de comercializa-
cién agraria.

d) La consecucién de una inter-
accién entre sectores por via aso-
ciativa, mediante el establecimien-
to de acuerdos o convenios con-
tractuales entre Cooperativas, Gru-
pos Sindicales de Colonizacién o
APA con la industria o el comer-
cio.

e} El logro de una creciente
participacion asociativa en la or-
ganizacién de los mercados agra-
rios, mediante la calificacién de
Cooperativas, Grupos Sindicales de
Colonizacion o APA como entida-
des ejecutivas del FORPPA y el
establecimiento de convenios co-
merciales o de colaboracién entre
tales entidades asociativas y el
FORPPA u otros organismos de la
Administracién del Estado.

El acceso a esta
organizacién es-
calonada del mo-
vimiento asociati-
vo comercial
agrario que, co-
mo se ha resefado, presenta va-
rias fases sucesivas hacia un ma-
yor perfeccionamiento, se presen-
tard de forma diferente, en su ex-
tension, profundizaciéon y perfec-
cionamieinto segun las diferentes
areas y sectores productivos agra-
rios. Ello sera funcién tanto de la
base de partida de cada é&rea y
sector, definida por la actual im-
portancia y consistencia de su co-
rrespondiente area comercial aso-
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ciativa, como de la receptabilidad
de cada sector y zona a la accion
de fomento asociativo que cupiera
desarrollar,

Por ello la accion administrativa
y profesional para el fomento aso-
ciativo en la comercializacion agra-
ria deberda plantearse para cada
sector y zona de forma distinta,
adaptada a las peculiaridades y
posibilidades de las mismas, atem-
perando a éstas los medios a ar-
bitrar para el fomento asociativo.

Sobre estos supuestos
se presenta en el cua-
dro numero 8 un es-
quema de organizacién
de una accién de con-
junto para el fomento
asociativo para fa comercializacién
agraria, en el que se enumeran
las principales funciones a des-
arrollar a tal fin y ios organismos o
entidades, administrativas o profe-
sionales, responsables de la eje-
cucién de aquélias. En este esque-

ma se resefan tanto las funciones
especificamente dirigidas al logro
de los objetivos escalonados rese-
fados en el esquema organizativo
del asociativismo comercial agra-
rio, como las funciones de apoyo
complementarias a aquéllas.

VI. FINAL

No puede negarse
la existencia de un
real y sincero inte-
rés de la Adminis-
tracion, de las Or-
ganizaciones Pro-
fesionales Agrarias y de la socie-
dad en general, por la expansién
y consolidaciéon del asociativismo
comercial agrario.

No puede negarse asimismo la
existencia de reacciones sociales,
economicas y politicas a una cre-
ciente extensién y consolidacion
del area asociativa comercial agra-

;.

T B

Cooperativa Agricola y Caja Rural de Utiel (Valencia)



ria. Tampoco cabe desconocer la
existencia de multiples iniciativas
de la Administracién, de las Orga-
nizaciones Profesionales y de di-
ferentes organismos y entidades
publicas, semipublicas o privadas
conducentes a la promocion aso-
ciativa, no ocultdndose el hecho
de que muchas de estas iniciativas
son estériles u ofrecen una efica-
cia muy limitada, al no responder
a un planteamiento largoplacista y
de conjunto.

CUADRO NUM. 8

LA

Si se es consciente
de las posibilida-
des que abre el
movimiento asocia-
tivo comercial
agrario para la me-
jora y promocién del sector agra-
rio, si se es consciente, a su vez,
de las limitaciones y reacciones
que a tal fin pueden existir, y si,
finaimente, se es consciente de
que el éxito de una acciéon en
este sentido debe fundarse en un

COMERCIALIZACION

protagonismo decidido de los agri-
cuitores y de sus Organizaciones
Profesionales, en estrecha relacion
con la Administracion, dentro de
una absoluta coordinacion de es-
fuerzos, se dispone, al menos, de
una buena base de partida para
realizar una labor eficaz, que es
continua y crecientemente solici-
tada por el propio sector agrario
y por la sociedad espanola en su
conjunto.

ESQUEMA DE ORGANIZACION DE UNA ACCION ADMINISTRATIVA DE CONJUNTO PARA EL FOMENTO ASOCIATIVO

EN LA COMERCIALIZACION AGRARIA

FUNCIONES ESCALONADAS A DESARROLLAR

ORGANISMOS O ENTIDADES RESPONSABLES

« Mentalizacién asociativa.

Divulgaciéon y capacitacion empresarial asociativa.

» Promocion asociativa de base.

« Fomento de la fusidn e interaccién de entidades asociativas.

« Organizaciones Profesionales - DG de Capacitacion y Exten-

sion Agraria.

« Direccion General de fapacitacion y Extensiéon Agraria - Of-

« Fomento de la extension del ambito social de las entidades

asociativas.

« Capacitacion comercial.
« Formacion gerencial y técnica.

» Apoyo técnico y comercial a través de los Mercados en ori-

gen.

« Apoyo de puesta en marcha de entidades asociativas.
« Fomenlo de la capitalizacién comercial e industrial de las en-

tidades asociativas.
e Asistencia financiera.

Asesoramiento comercial y de organizacion empresarial.

L
« Gestion empresarial.

« Estudio e investigacion asociativa.
« Ensenanza asociativa.

ganizaciones Profesionales - DG de Industrias y Mercados.

« Direccién General de Capacitacion y Extensiéon Agraria - DG
de Industrias y Mercados - Organizaciones Profesionales -

SAF - PRO.

Direccién Gral. de Industrias y Mercados en Origen - Bancos
de Crédito Agricola e Industrial -~ IRYDA.

Direccion Gral. de Industrias y Mercados - DG de Capacita-

cion y Extension Agraria - FPT.

« Direccion Gral. Industrias y Mercados - Universidades - Or-
ganizaciones Profesionales y Docentes-Asociaciones de In-

vestigacion.

Complejo ganadero de vacuno. Grupo Sindical de Colonizacion ndam.

6.297. Barajas de

Melo (Cuenca)
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rractores de hoy para el campo de hoy.

Con nuevas soluciones prﬁctlcas para producir mas beneficlos.
Nueva linea de carroceria.

Frenos de disco.

Nuevos sistemas de dlreccién.

Doble embrague.

Alternador en lugar de dinamo.

Sistema de toma de aire de admision mas pura.

Nuevo disefio del elevador hidraulico. -

Ahora, Ios tractores Barreiros son mas compietos, aun mas campet&ﬂvos.
Porquo asus ventajas tradicianales de una mecanica robusta y sencilla,

a la segurldad de sus experlmentados motores Barreiros, a la solidez de su
cﬂnstmcclﬁn; a su bajo consumo de combustible, el mas reducldo del mercado,
y a su carencia de averias, se afiaden los avanceg tec:ao!égicas y de disefio
acordes con la evoluclén de los tiempos. s
chrysler Espafia, agradece alos agricultores Ia buena ncoglaa dlspemsada
a su nueva gama de tractores Barrelro:

Tractores que convencen trabajando. < .

En. todas las pcstanclas. desde 40 haata 'r V hamoiaqado& s

Nuevos tractores H"'arreirosco:* a amnii “d *-Chryslér. Gama 1975 - ' ' %
RREIROS cumees
ESPANA S.A.

Tractoresde hoy, para toda Ia vida.- G




dCelles del sur
30653’

Calidad en nuestras marcas

Altivo
Feten
Fetensol
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Kabricas en
Valdemoro y Mora de Toledo

Oficinas

Jacometrezo, 4
Tels. 221 96 72 ' 221 87 58
Madrid-13
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Estamos asistiendo a un proce-
so, acelerado e irreversible, de li-
quidacién de la agricultura tradi-
cional. En este ambiente de crisis,
el objetivo prioritario de las poli-
ticas agrarias de los paises que
han alcanzado un cierto nivel de
desarrollo es mantener y, en su ca-
so, incrementar las rentas de los
agricultores, en armonia con la
evolucién general de las de los
restantes sectores.

Desde la época de la primera
gran depresidbn econdmica de
nuestro siglo, ha venido siendo una
practica generalizada la adopcion
de medidas, mas o menos sofisti-
cadas, para garantizar un nivel mi-
nimo de precios a la produccién
interior, mediante la creacién en
ocasiones de los necesarios orga-
nismos de intervencién y el esta-
blecimiento de los oportunos me-
canismos de defensa aduanera
(aranceles, contingentes, etc.).

Sin embargo, los que, en una u
otra forma, se preocupan actual-
mente de la problematica de la
agricultura admiten que una politi-
ca de precios no puede, por si so-
la, garantizar una remuneracién, o
nivel de rentas, suficiente al sector

* Doctor Ingeniero Agrénomo.

agrario. Existe un consenso mayo-
ritario en que, para conseguirlo,
serd preciso que los agricultores
se agrupen, concentrando su ofer-
ta con una triple finalidad: mejo-
rar la calidad de los productos, re-
ducir los costes de produccién e
incrementar su capacidad negocia-
dora o contractual frente a los
compradores de sus productos.

En este orden de cosas, la idea
de integracién ha sido una de las
directrices constantes en la politi-
ca agraria de los paises occiden-
tales y Espafa, como es légico, no
ha sido una excepcién. A este fin
se ha fomentado, mediante la con-
cesién de estimulos financieros vy
exenciones fiscales, el asociacio-
nismo agrario. En muchos casos,
las entidades constituidas no han
limitado sus acciones a la mejora
de la produccién y a la gestion de
venta de los productos de sus aso-
ciados, sino que han perticipado
activamente en los procesos de al-
macenamiento, conservacion e in-
cluso en los mas complejos de la
transformacion industrial.

Esta proyeccion vertical de las
actividades del sector agrario ha
sido impuesta por el hecho, cons-
tatado en numerosas ocasiones y
paises, de que el sector agrario
no puede llegar a alcanzar una in-

LA
INDUSTRIALI-
ZACION

DE
PRODUCTOS
AGRARIOS

Por José Eugenio GONZALEZ
DEL BARRIO *

fluencia notable sobre el mercado
si s6lo se limita a realizar la con-
centracion de la oferta; pues, para
alcanzar el poder suficiente, seria
necesario el control de un porcen-
taje muy elevado de la oferta to-
tal, lo que esta fuera de las posibi-
lidades reales, al menos con las
estructuras socioeconédmicas vi-
gentes en los paises de economia
de mercado.

Al llegar a este punto surge un
interrogante, una pregunta que ha
sido planteada y discutida en nu-
merosas ocasiones, y que pode-
mos considerar como clave: Has-
ta donde es posible y conveniente
para el sector agrario, para el agri-
cultor en definitiva, asumir las ac-
tividades de transformacién indus-
trial de sus productos?

La cuestion es de gran trascen-
dencia, sobre todo si se considera
que, en la actualidad, el 60 por 100
de los productos agrarios son so-
metidos a alguna transformacion
antes de ser utilizados por el con-
sumidor y que este porcentaje
tiende a elevarse progresivamente.

A fuer de sinceros es preciso re-
conocer que la pregunta plantea-
da no presenta una respuesta fa-
cil; todos conocemos experiencias
muy afortunadas en ese area, pero
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también lamentables fracasos, a
veces muy recientes y cercanos.
Algunos ilustres representantes
del asociativismo agrario espafol
han expresado rotundamente su
parecer, en el sentido de que los
problemas de nuestro campo no
tendran solucién mientras que el
agricultor no asuma y cubra por
sl solo, mediante férmulas asocia-
tivas “ad hoc”, en toda su inte-
gridad, el largo camino existente
entre la producciéon y el consumo.
Esta idea no parece realizable, al
considerar que no existe ningidn
pais (y no olvidamos a Suecia, ma-
ximo exponente del cooperativis-
mo) en que el sector agrario mo-
nopolice la totalidad de las fases
0 procesos que discurren entre la
produccién y el consumidor final.

En nuestro pals existen ciertos
subsectores, como el oleicola, el
enoldgico y el algodonero, en que
el asociativismo agrario llega a
controlar el 50 por 100 de la ac-
tividad, pero siempre en lo que se
refiere a la primera transformacion
industrial, o sea, almazaras, bode-
gas y desmotadoras. La presencia
del sector asociativo es mucho me-
nos intensa en lo que se refiere a
las segundas y sucesivas transfor-
maciones (crianza, embotellado,
refino, envasado, hilado, etc.), que
vienen a ser dominadas por las em-
presas industriales convencionales.
Esta falta de proyeccién vertical,
que hubiera requerido concentra-
ciones mas intensas que en mu-
chos casos no han estado al al-
cance de las posibilidades del sec-

tor agrario, ha sido el origen de
fuertes tensiones en situaciones de
crisis.

Si nos referimos al sector horto-
fruticola parece posible y deseable
que el sector agrario, el agricultor
asociado, disponga de una alta ca-
pacidad de almacenamiento y de
las necesarias instalaciones de ma-
nipulaciéon y de conservacion fri-
gorifica. En este aspecto, en nues-
tro pais se ha avanzado mucho en
la ultima década, con la implanta-
cion de numerosas centrales hor-
tofruticolas, al amparo de los be-
neficios de interés preferente, pe-
ro aun queda un largo camino por
recorrer. En este orden, el agricul-
tor se beneficiara en una doble ver-
tiente: mejorando su posicién en
el mercado, y secundariamente, el
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percibir el valor afadido generado
en las operaciones de manipula-
cion, acondicionamiento y conser-
vacion, no limitdndose a ser un me-
ro productor de materias primas.
Sin embargo, en otras activida-
des méds complejas la respuesta
no es tan obvia, sobre todo si con-
sideramos que el sector industrial
esta fuertemente condicionado por
el sector de distribucién de los
productos alimentarios. El sector
distribucién se ha convertido en
un sector punta de un gran dina-
mismo y esta recorriendo, a gran-
de pasos, un proceso de concen-
tracién, mediante la expansién del
comercio integrado y asociado y la
utilizacion de nuevas formas de
ventas (supermercados, hipermer-
cados, etc.). A la cabeza del pro-

ceso modernizador se hallan pre-
sentes, en nuestro pais como en
todo el mundo, las empresas multi
0 supranacionales con su inmenso
poder econdémico. En cualquier for-
ma, el sector distribucidén esta ju-
gando, y va a jugar con mayor in-
tensidad en el futuro un gran pa-
pel como motor de la evolucion y
transformacion de las estructuras
del sector industrial agrario.
Nuestras tradicionales industrias
agrarias, que, en muchos casos ac-
tualmente, adolecen de un dina-
mismo comercial insuficiente, con
métodos y sistemas obsoletos, de
unas estructuras financieras inade-
cuadas y de una falta casi absolu-
ta de investigacion e innovacion
tecnolégica, deberan adaptarse, a
corto plazo, a la exigencias de la

distribucion, acometiendo las cuan-
tiosas inversiones necesarias para
la modernizacion de sus instalacio-
nes y el incremento de la produc-
tividad.

Este reto que tiene ante si el sec-
tor industrial agroalimentario de-
bera ser contemplado en toda su
crudeza y con total realismo por
el sector agrario, por los agricuito-
res, antes de responder a la cues-
tion planteada, pero teniendo siem-
pre presente que si quieren salir
adelante en su empeno deberan
competir con un sector respalda-
do por sdlidas instituciones finan-
cieras y con la ventaja de su gran
movilidad para conseguir el sumi-
nistro de productos, de materias
primas agrarias, mientras que las
industrias asociativas habran de
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transformar y defender prioritaria-
mente los productos obtenidos en
las explotaciones de sus miembros
integrantes. Al considerar la posi-
bilidad de participar directamente
en la industrializacion de sus pro-
ductos, el agricultor, nuestro agri-
cultor, debera abandonar la con-
viccién, tan antigua y generaliza-
da, de que a la industria s6lo van
los destrios del mercado en fresco
y las segundas calidades, y debera
aceptar, bajo la estricta orientaciéon
de la organizacion, una rigurosa
planificacién, al objeto de obtener
los productos mé4s adecuados para
la industrializacion. Esta compo-
nente de disciplina es fundamental
y debera complementarse con una
disciplina total en el aspecto de
aporte de la produccioén, lo que exi-
ge del agricultor un espiritu asocia-
tivo muy desarrollado, por desgra-
cia no excesivamente frecuente.
En el aspecto industrial la nece-
sidad, ya expuesta, de competir
con empresas de gran dimensién,
con una tecnologia avanzada y con
importantes recursos de capital,
requerira que las instalaciones aso-
ciativas sean de una dimensién si-
milar, para lo que sera imprescin-
dible conseguir, en muchas ocasio-
nes, la adhesién y la coordinacion
de varias entidades de base. Sélo

de esta forma el sector agrario po-
dra participar con éxito en la trans-
formacién industrial de sus pro-
ductos.

CONCLUSIONES

Como conclusién, con una Op-
tica posibilista muy alejada de la
teoria maximalista a que se ha he-
cho referencia, podriamos decir
que ante el sector agrario se ofre-
cen tres caminos, alternativos y
complementarios:

a) La industrializacién en co-
mun de los productos agra-
rios por entidades asociati-
vas de tipo cooperativo o si-
milar.

b) La penetracién del sector
agrario, de sus capitales en
definitiva, mediante la com-
pra de participaciones de
empresas industriales ya
constituidas.

¢) La extension de las relacio-
nes contractuales entre el
sector agrario y los indus-
triales, pero de unas relacio-
nes negociadas colectiva-
mente, de forma que el agri-
cultor pueda disponer de un
poder equivalente al de sus
“partenaires”.

Indiscutiblemente, cada una de
las tres vias expuestas presenta
ventajas e inconvenientes, pero en
ringun modo son excluyentes y de-
ben ser utilizadas con la necesaria
prudencia, de acuerdo con las ca-
racteristicas del sector y zona con-
siderados.

En todo caso se nos confirma
la idea de que es imprescindible
la organizacion, la asociacion del
agricultor, bien para transformar
los productos en sus propias ins-
talaciones o en las que tiene par-
ticipacion, bien para negociar en
paridad de fuerzas con los indus-
triales. La existencia de instalacio-
nes propias servira de testigo y re-
ferencia a los agricultores en su
relacion con la industria agroali-
mentaria.

En ocasiones, el esfuerzo aso-
ciativo del sector agrario podria
ser complementado por una ac-
tuacion directa del Estado, tenien-
do, quiz4, encaje en esta linea, en
nuestro pais, la reciente intensifi-
cacion de las acciones del INI en
el area de la industria alimentaria
mediante la constitucién de ENDIA-
SA, si el comportamiento de sus
empresas satélites es capaz de
orientar a los sectores privados
agrario e industrial.
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LA VENTA DE LOS PRODUCTOS DEL CAMPO

LA

CONTRATACION
COLECTIVA EN AGRICULTURA

LA CONTRATACION
INDIVIDUAL

El sistema mas usual que utiliza
el agricultor para la venta de sus
productos es el de contratacion in-

* Doctor Ingeniero Agrénomo.

Por Pedro CALDENTEY ALBERT "

dividual con el comprador (indus-
trial o comercial), a través de la
cual se llega a un acuerdo en re-
lacion al precio y a otros términos
de la operacion de compra-venta.
La contratacion puede realizarse
en un mercado publico {mercado
central, lonja de contratacién en
origen, mercado de ganado, etc.),
que concentra a compradores y
vendedores en un determinado lu-

gar y en un determinado periodo
de tiempo, o bien a través de con-
tactos fisicos en lugares diversos
o de contactos de otro tipo, teléfo-
nicos, a través de corredor, etc.).

El tema de la fijacion del precio
suele cer el mas dificil de estable-
cer, :nterviniendo de una forma
decisiva la mayor o0 menor capaci-
dad negociadora de cada una de
las partes contratantes. Es frecuen-
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te que en estos casos tan norma-
les de contratacion individual, la
capacidad negociadora sea mayor
para el comprador, dado su mayor
corocimiento del mercado vy, en
general, su mayor potencia eco-
némica y financiera, apoyada en
muchos €as0s por una posicion
picxima a la de monopolio de de-
manda.

En algunos casos el problema
de la fijacién del precio viene re-
suelto por sistemas mas o menos
automaticos; la contratacion del
tipo que hemos indicado anterior-
mente y que suele realizarse por
contactos bilaterales es sustituida
por un sistema de contactos multi-
laterales, como es el caso de las
subastas o €! de los corros en la
tolca de valores.

En otros casos el Estado inter-
v.ene en el mercado fijando el ni-
vel de precios, con o cual no exis-
tc este problema en la contrata-
c:O6n entre agricultores y compra-
dores, sin que ello quiera indicar
Gu?2 haya sido eliminado, sino que
ha sido trasladado a otro ambito.

LAS COOPERATIVAS
DE AGRICULTORES

Gran desarrollo han tenido en la
mayor parte de los paises las
cooperativas de agricultores, con
orgaiizacion juridica y econdmica
muy variable, dedicadas a la co-
mercializacion y/o venta de los
productos de sus asociados.

Se trata de un sistema a través
del cual los agricultores ceden su
producto a las cooperativas de las
que forman parte, para su manipu-
lacion y venta, aunque existen dis-
tintas variantes como aquellas en
las cuales las coopezrativas se li-
m.tan a aportar a los miembros los
seiv,cios de manipulacion mientras
que cada agricultor se ocupa de la
venta, es decir, que son cooperati-
vas de servicios de comercializa-
cion, o aquellas en las cuales las
cocperativas se limitan a vender
el producto de los miembros, co-
rrienco la manipulacion a cargo
de cada uno de ellos; podemos ci-
tar el caso de las famosas coope-
rativas de frutas y hortalizas de
Holanda (veiling), que se limitan a
desempenfar un pape! pasivo en la
venta de los productos, organizan-
do las subastas a la baja, aparte de
suministrar otros servicios, como
cobro, control de calidad. etc.

LA CONTRATACION
COLECTIVA

Pero aparte del fenoémeno co-
operativo, creemos de gran interés
ftacer hincapié en un fendmeno
complementario o paralelo que po-
demos designar con el nombre de
“contratacidon colectiva” y basado
en el principio de agrupacion de
agricultores, para la fijacion del
precio y de otros términos del con-
trato de venta con uno o varios
compradores.

Es evidente que distintas formas
de contratacion colectiva han exis-
L,C.o en varias épocas para produc-
tcs variados, pero el sistema se ha
institucionalizado en determinados
paises, consicerando que es inte-
resai.te su conocimiento como ex-
periencia de posible aplicacion en
la agricultura espanocla, sobre todo
en determinados productos para
los cuales existe mercado libre,
con incstabilidad de precios y con
aumento del poder de contratacion
de los compradores, tendencia que
se produce en numerosos sectores.

En los capitulos siguientes se
cescribe ligeramente este fendme-
no ¢n GOSs paises de gran importan-
c.a agricola: Estados Unidos vy
Francia.

Por otra parte, se hace una refe-
rencia a la contratacion colectiva
del trabajo, contratacion que pue-
de significar y que de hecho ha
significado un importante prece-
dente en otros paises para la con-
trataci¢n colectiva en agricultura.
La situacion es, efectivamente, muy
similar, ya que el menor poder de
contratacion de! trabajador frente
al empresario ha sido compensa-
do por la contratacion conjunta de
fodos los trabajadores con una
empresa o con varias empresas. La
referercia se limita a la situacion
espanola.
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LA CONTRATACION
COLECTIVA EN USA

Un aspecto relacionado con el
tema de la contratacién colectiva
es el relativo a los “marketing or-
cers” regulados por la Agricultu-
ral Marketing Agreement Act de
1937 (AMA), en la que se desarro-
[lan algunos aspectos de la Agri-
cultural Adjustment Act de 1933
(AAA), tey basica para !a agricul-
tura de Estados Unidos que esta-

blece el principio de la paridad
para los precio de lo productos
agrarios.

En el AMA Act de 1937 se auto-
rizan dos tipos de acuerdos:

a) “Marketing A greements”
(Acuerdos de comercializacion),
consistentes en acuerdos entre el
Departamento de Agricultura y uno
o0 varios agentes de comercializa-
cion de determinados productos;
estos acuerdos obligan dnicamen-
te a los agentes que los han fir-
mado. Estos acuerdos estan poco
desarrollados.

b) “Marketing Orders” (Reglas
de comercializacion). Son estable-
cidas por el Departamento de Agri-
cultura y obligan a todos los pro-
ductores y a todos los agentes de
comercializacion.

Las reglas establecidas suelen
afectar a los siguientes puntos:

— Area del mercado a la que se
aplica la M. O.

— Precios minimos a percibir
por el productor (los precios
minimos solamente se esta-
blecen para las M. O. de le-
che).

— Cantidades de producto a
enviar a cada mercado en
cada periodo y su distribu-
cién entre productores y
agentes de comercializacion.

— Tipos o categorias comercia-
les de productos gue no pue-
den ser objeto de comercia-
lizacion.

— Caracteristicas de los enva-
ses a utilizar.

— Estudio de investigacion del
mercado y desarrollo.

DOS
EJEMPLOS:

FRANCIA
Y
ESTADOS
UNIDOS

Los Marketing Orders se han es-
tablecido para leche y para pro-
ductos hortofruticolas (incluyendo
frutos secos). En 1975 estaban en
vigor €2 M. O. para leche y 46 para
otros productos.

La administracion de los Marke-
tink Orders es llevada, en el caso
de la leche, por un administrador
nombrado por el Ministerio de Agri-
cultura, y en los productos horto-




fruticolas, por un comité de agri-
cultores y agentes de comerciali-
zacion.

En general se pueden conside-
rar las siguientes fases para la
puesta en marcha de un Marketing
Order:

1. Peticion al Departamento de
Agricultura para el establecimien-
to de un Marketing Order, que nor-
malmente procede de las asocia-
ciones de agricultores.

2. Estudio por el Departamen-
to de Agricultura de su convenien-
cia,

Marketing Order, pero también lo
puede poner aunque no estén de
acuerdo los agentes de comercia-
lizacién. Ademdas de los Marketing
Orders indicados, que son de tipo
federal, aunque pueden afectar a
una zona concreta, existen en al-
gunos estados regulaciones simi-
lares sobre la comercializacion,
destacando principalmente el Es-
tado de California.

Ademas de los Marketing Orders,
se han desarrollado en Estados
Unidos una serie de asociaciones
de agricultores para la contratacién
colectiva de sus productos, que se

b) La National Farmers Organi-
zation, por otra parte, actia a par-
tir de 1959 como una organizacién
de contratacién colectiva a nivel
nacional.

c) En la comercializacién de la
leche destaca la unién de las
cooperativas lecheras en federa-
ciones multiestatales, a las cuales
han conferido determinados pode-
res de negociacion.

Los grupos o asociaciones de
contratacién colectiva se diferen-
cian de los Marketing Orders en
que no tienen el respaldo del esta-
do y que sus decisiones no obli-

3. Informacion puablica a partir
de la cual las partes interesadas
plantean sus opiniones, argumen-
tos o propuestas.

4. Publicaciéon de un proyecto
de Marketing Order.

5. Aprobacion y objeciones al
proyecto por parte de los interesa-
dos. Estas objeciones pueden ser
tenidas en cuenta y el proyecto es
modificado.

6. Referéndum entre agriculto-
res y agentes de comercializacién.

7. Si aprueban el proyecto el
75 por 100 de los agricultores y el
50 por 100 de los agentes de co-
mercializacién el Departamento de
Agricultura pone en marcha el
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basan algunas veces en legislacio-
nes estatales. Segun Kohls, hacia
1960 habia en Estados Unidos 325
asociaciones de este tipo, que se

ocupaban de leche, remolacha
azucarera, huevos y frutas y hor-
talizas para conserva.

En los anos sesenta, segun Sa-
muels, se producen tres innovacio-
nes importantes en el tema de la
contratacién colectiva:

a) Creacion en 1960 de ta Ame-
rican Agricultural Marketing Aso-
ciation (dentro de la American
Farm Bureau Federation), que pro-
mueve la formacién de grupos de
contratacién colectiva y apoya su
actuacién. Esta Asociacién Nacio-
nal tiene asociaciones afiliadas en
casi todos los Estados.

gan legalmente. Parece, por otra
parte, que existen dudas sobre si
la actuacion de las asociaciones de
contratacién son legales o si estan
en contra de la legislacion anti-
trust.

LA CONTRATACION
COLECTIVA
EN FRANCIA

En Francia la contratacion colec-
tiva de productos agrarios se inicia
en los anos treinta con la interven-
cién del Estado uniformando las
condiciones de compra de la re-
molacha azucarera.
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Pero es en los affos sesenta
cuando se institucionaliza, al fo-
mentar el Ministerio de Agricultura
el paso de contratos individuales a
contratos colectivos, asi como los
acuerdos interprofesionales.

La ley de orientacion agricola de
1960 establece lo siguiente:

“El Ministerio de Agricultura es-
tablecerd, de acuerdo con las pro-
fesiones interesadas (produccion,
industria, comercio) contratos tipo
por producto”.

“Los profesionales deberan re-
ferirse a él cada vez que vayan a
regular las relaciones de vendedo-
res y compradores por contrato.”

“El objeto de estos contratos es
garantizar, por una parte, a los
productores vendedores la salida
de su mercancia y su pago al pre-
cio de campana y, por otra parte,
garantizar a los compradores el
aprovisionamiento de sus empre-
sas.”

La ley sobre régimen contractual
de 6 de julio de 1964 va mas ade-
lante, aunque se limita a las “pro-
ducciones agricolas susceptibles
de ser total o parcialmente trans-
formadas, acondicionadas o alma-
cenadas y en las que la comercia-
lizacion puede ser objeto de previ-
siones escalonadas sobre varios
anos.”

Esta ley prevé que cuando el
numero de contratos individuales
sobrepase una cierta cantidad fi-
jada por el Ministerio de Agricul-
tura o si dos terceras partes de los
agricultores ligados por contrato
individual lo solicitan, los contratos
individuales serdn sustituidos por
un contrato tipo establecido por el
Ministerio de Agricultura.

Los “acuerdos interprofesiona-
les” pueden firmarse entre los pro-
fesionales interesados (agriculto-
res, industriales, comerciantes, al-
macenistas) a nivel nacional o re-
gional y consisten en el estableci-
miento de un contrato tipoy de un
sistema de fijacién de precios.

El acuerdo puede hacerse obli-
gatorio para todos los profesiona-
les por decisidon del Ministerio de
Agricultura después de una encues-
ta publica realizada entre los in-
teresados.

El acuerdo es gestionado por

una sociedad o asociacioén inter-
profesional.

Estos acuerdos se han aplicado,
entre otros, a los siguientes pro-
ductos:

— Frutas y hortalizas para con-
serva (tomate, guisante, ju-
dias, champifién, aceituna de
mesa y ciruelas).

— Queso de Gruyere,

— Trigo y harina.

— Piensos compuestos, etc.

Uno de los acuerdos mds tipicos
es el del tomate para conserva, re-
gido por la SONITO (Societé Na-
tional Interprofesionelle de la To-
mate), creada en 1957. El primer
acuerdo se firma en 1958 y en aios
sucesivos se ha seguido firmando
con una ligera evolucién de las
clausulas. En el acuerdo se esta-
blece la obligacién de firmar con-
tratos de cultivo por agricultores
individuales o por grupos de agri-
cultores. Se establece el precio de
compra-venta y los objetivos de
cantidad.

La SONITO cobra una tasa por
kilogramo de tomate contratado. A
los fabricantes que compran sin
contrato o con contratos distintos
del contrato tipo homologado se
les cobra una tasa mucho mayor.

El importe de la tasa suele ser
devuelto cuando el producto es
dedicado a la exportacién,

Los ingresos de la SONITO son
dedicados a atender a los gastos
de administracién y a otras accio-
nes, como asistencia técnica, pro-
mocién de ventas, etc.

LOS CONVENIOS
COLECTIVOS DE
TRABAJO

La contratacién colectiva de tra-
bajo en Espafia est4 regulada por
la Ley de 24 de abril de 1958 y por
la Ley de 19 de diciembre de 1973
(“B. O. del E.” de 3 de enero de
1974).

Las primeras deliberaciones ten-
dentes a la consecucién de un

convenio fueron promovidas por
ENSIDESA en septiembre de 1958,
pero el primer convenio suscrito y
refrendado por la Administracion
fue el de la emprea Astilleros del
Cantabrico (Asturias), en noviem-
bre de 1958. En el mismo mes se
firmaron otros dos convenios en
Valencia, uno para la actividad “re-
coleccién de agrios” y otro para
el “manipulado y envasado de
agrios”. A partir de entonces los
convenios colectivos se han exten-
dido por todo el territorio nacional
y en casi todos los sectores eco-
némicos.

A continuacién se reproducen
algunos pdrrafos de la Gltima de
las leyes indicadas:

“Los convenios colectivos pue-
den afectar:

1. A una sola empresa, cual-
quiera que sea el numero de sus
trabajadores, tanto si desenvuelve
su actividad en una sola provincia
0 en varias.

2. A un grupo de empresas de-
finidas por sus especiales caracte-
risticas, tanto si son de ambito na-
cional, interprovincial, provincial,
comarcal o local,

3. A la totalidad de las empre-
sas regidas por una reglamenta-
cién u ordenacién laboral en los
mismos &mbitos a que se refiere el
nimero anterior.

4. A la totalidad de los empre-
sarios y trabajadores de una de-
terminada demarcacién territorial
cuando tengan por objeto fijar nor-
mas para el contenido de los con-
venios o para regular materias de
acusado interés general.”

“Los convenios colectivos sindi-
cales tienen fuerza normativa y
obligarén a la totalidad de los em-
presarios, trabajadores y técnicos
comprendidos en el &mbito de los
mismos por el plazo pactado.”

“La iniciativa, mediante propues-
ta razonada, para establecer o re-
visar un convenio colectivo corres-
ponde a las representaciones sin-
dicales tanto de trabajadores y téc-
nicos como de empresarios en el
ambito sectorial y territorial corres-
pondiente.”

“Las negociaciones de los con-
venios colectivos sindicales se
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realizaran en el seno de la Organi-
zacién Sindical por una comision
deliberadora compuesta por un
numero igual de representantes de
los empresarios de una parte y de
los trabajadores y técnicos de la
otra, que adoptarédn sus acuerdos
por mayoria simple de cada una
de dichas representaciones.”

“Los convenios sindicales ha-
bran de contener: la expresion de
las partes que los concierten; los
ambitos territorial, personal y tem-
poral a efectos de su vigilancia y
el periodo de duracién que no po-
drd ser inferior a dos aitos; el plazo
de preaviso a los efectos de de-
nuncia y la designacién de una
comisién paritaria para las cuestio-
nes que se deriven de la aplica-
cién del propio convenio.”

La comisién paritaria suele te-
ner como funciones las siguientes:

a) Interpretacién del convenio.

b) Arbitrajes de los problemas
o cuestiones que sean motivadas
por las partes.

c) Vigilanciay cumplimiento de
lo pactado.

d) Cuantas otras actividades
tiendan a la ejecucién préctica del
convenio.

Estas comisiones estan consti-
tuidas por un numero igual de vo-
cales de representacién econémi-
ca y social y en general estan pre-
sididas por el presidente del Sin-
dicato correspondiente o persona
en quien delegue.

Cada convenio colectivo es ho-
mologado por la Direccién Gene-
ral de Trabajo, que dispone su pu-
blicacién obligatoria y gratuita en
el “Boletin Oficial del Estado” o
en el de la provincia.

Los convenios se entienden pro-
rrogados de afio en afo si no
se denuncian por cualquiera de las
partes con una antelacién de tres
meses. La prérroga del convenio
lleva consigo el incremento sala-
rial equivalente al aumento del in-
dice del coste de vida.

La vigilancia del cumplimiento
de lo establecido en los convenios
colectivos es de la competencia de
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la Inspeccién de Trabajo y el co-
nocimiento y resolucién del con-
tenido corresponde a la Magistra-
tura del Trabajo.

CONCLUSION

Aunque, como se ha indicado
antes, en nuestro pais han habido
y siguen habiendo algunas inicia-
tivas de este estilo, como ocurre
en cierto modo en algunos vinos
con denominacién de origen o in-
cluso en algunos productos hor-
ticolas para conserva, seria sin
duda interesante ampliar e institu-
cionalizar dicha actuacién, que sin
duda podria contribuir a disminuir
los graves inconvenientes deriva-
dos de la inestabilidad e incerti-
dumbre de precios.

La firma de estos convenios po-
dria tener muchas variantes en
cuanto a los puntos a estipular,
debiendo estudiarse en cada ca-
s0 el sistema mdés conveniente.
Podrian establecerse a nivel na-
cional o regional; podrian partici-
par Unicamente los agricultores o
éstos con industriales o comer-
ciantes, lo que daria lugar a con-
venios de caracteristicas muy dis-
tintas seguin uno u otro caso; es-
tos convenios podrian ser homolo-
gados por el Ministerio de Agricul-
tura o podrian establecerse sin la
intervencion de este altimo, aun-
que en este Ultimo caso algun or-
ganismo como el mercado en ori-
gen de la regién correspondiente
podrian actuar de promotores y/o
controladores del convenio, apar-
te de que se creara un ente admi-
nistrador del mismo.

En todo caso es evidente la ne-
cesidad de prever un sistema de
arbitraje que entendiera en las
cuestiones que se plantearan en
la ejecucién del convenio.
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Tubos y mangueras

IRELLIL
para la AGRICULTURA

TUBOS “PRESCORD“"de 6-10 y 18 atm.

Para agua vy fluidos inertes a las maximas presiones indicadas.
Pueden emplearse para LIGERAS ASPIRACIONES

MANGUERAS “FLUIDPRES“ de 10 atm.

Para agua y fluidos inertes a las maximas presiones indicadas.
Pueden emplearse para LIGERAS ASPIRACIONES.

MANGUERAS “FLUIDCORD“"

Para agua vy fluidos inertes, a baja presion (de 3 + 6 atm. segun diametro).
Solamente por IMPULSION.

MANGUERAS “T. L"- UNIVERSAL*

Para ASPIRACION de aguas en operaciones de riego.
Puede emplearse para IMPULSION (de 3:10 atm. segdn didmetro).

MANGUERAS “T. L."- VINICOLA*
Para ASPIRACION e IMPULSION de vinos, licores, etc.

MANGUERAS “VITIVI« "
Para IMPULSION de vinos, licores, vinos generosos, cerveza, etc.

TUBOS “FRUTPRES“ “ de 35-60-75 y 100 atm.

Para fumigacion a ALTAS PRESIONES de arboles frutales, con
mezclas anticriptogamicas.

l I R E I—l—l Grupo Auténomo Articulos Técnicos G.A.A.T.

Nuestros Técnicos les solucionaran cualquier problema que seles presente.
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inea 75 detractores JohnDeere

LA FUERZA

DEL AHORRO

Iractores modelos 1030,1630,2030, 2130 y 3130.

Potencia controlada y aplicada a sus necesidades.

La nueva linea 75 de tractores John Deere (modelos standards) dispone de 5 modelos que
desarrollan fuerza sin derroche, aplican sélo la necesaria y se reservan un elevado
porcentaje para vencer situaciones imprevistas. Asi realizan alegremente 10s

Motores:

John Deere Diesel, con
potencias comprendidas entre
51y 97 CV. (48 a 90
homologados),equipados con el
nuevo sistema de inyeccion
para ahorro de energia.

Su gran reserva de par les
permite vencer situaciones
imprevistas que puedan
requerir mayor fuerza.

Transmisiones:

Con cajas de cambio de 8
velocidades adelante y 4 atras,
perfectamente escalonadas y
solapadas,que permiten al
motor un trabajo desahogado vy
al tractor marchar a la velocidad
precisa. El modelo 3130
dispone de cambio ‘“‘Hig-Low”
que multiplica la fuerza de

trabajos mas duros.
Veamos sus cualidades:

arrastre en un 27 *. Este
sistema le permite 12
velocidades adelante y 6 atréas.
Mando final en todos los
modelos por sistema solar que
asegura mejor trabajo y mas
larga vida al tractor.

Sistema Hidraulico:

Por circuito cerrado, con bomba
rotativa, que trabaja solamente
cuando son requeridas sus
funciones. Ofrece reaccién
instantanea, ahorro de potencia
y mayor duracion.

Comodidad y Control:
Asiento de lujo regulable a
gusto del operador. Perfecta
vision del panel de control y del
trabajo. Palancas y mandos
situados comodamente para el

conductor. Direccion hidraulica
que elimina cualquier esfuerzo.
(ElI modelo 1030 se suministra
con una direccién mecanica de
alta sensibilidad). Frenos
hidraulicos de disco,
autoajustables y
autocompensables, que no
requieren entretenimiento y
siempre trabajan con la misma
eficacia.

En suma, estos son poderes
que se traducen en ahorro de
COMBUSTIBLE, TIEMPO,
ESFUERZO Y
MANTENIMIENTO.

Por eso... su dinero invertido en
un JOHN DEERE PRODUCE
MAS.

Pk CIAS € MARRETNG U, | TERANOEL 5. %

CONCESIONARIOS
Y TALLERES DE SERVICIO

EN TODA ESPANA

JOHN DEERE

Ahorro en accion

Q-75
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JEGUE POR ASPERSION

>

con instalaciones BR“ER
BAUER resuelve sus problemas
de riego o elevacion de aguas

Riego por aspersion convencional.
Riego por aspersidn fertilizante.
Aprovechamientodeaguasresidua-
les parariego.

Fertilizacion con purin y estiercol
fldido

Retirada hidraulica del estiércolen
instalaciones pecuarias en estabu-
lacion.

Bombas para purin.

Distribuidores moviles de purin.
Riego antihelada. Riego pesticida.

ALBERTO AGUILERA, 13 - Teléfono 2414500 - MADRID
AGENCIAS Y TALLERES DE SERVICIO CON REPUESTOS ORIGINALES GARANTIZADOS
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LAS ASOCIACIONES
AGRARIAS PARA PRESTACION
DE SERVICIO

Por Tomas LLORCA ESQUERDO*

l. INTRODUCCION

El asociacionismo agrario ha te-
nido un desarrollo importante en
nuestro pals, como lo patentiza el
que existen en la actualidad unas
diez mil Cooperativas del Campo y
otros tantos Grupos Sindicales de
Colonizacioén.

Las primeras Cooperativas na-
cieron con la finalidad de propor-
cionar a sus integrantes las venta-
jas de la organizacién a gran es-
cala en las compras de medios de
produccion, y sélo a final del si-
glo XIX se inicia la fundacién de
Cooperativas con fines de trans-
formacién Industrial de los produc-
tos obtenidos en las explotaciones
de sus asociados. La primera de
esta sentidades conocida es la bo-
dega cooperativa de Barbara (Ta-
rragona), creada en 1890; a partir
de esta fecha, y en el sector de vi-

* Ingeniero Agrénomao.

nos y aceites, tuvieron cada vez
mayor peso, sobre todo a partir
de 1906, en que, por la Ley de Sin-
dicatos Agricolas, se les otorga
una exencién de tributos a las Co-
operativas.

Las Cooperativas de comerciali-
zacion tienen una aparicion relati-
vamente reciente, y es en los sec-
tores anteriormente citados (eno-
I6gico y olelcola) donde controlan
mayer proporcion de la produc-
cién nacional, 44 y 48 por 100, res-
pectivamente,

Los Grupos Sindicales de Colo-
nizacién, otra de las férmulas le-
gales del asociacionismo agrario,
tienen un origen mucho mas re-
ciente, ya que, juridicamente, se
crean, con tal denominacién, por
orden del Ministerio de Agricultu-
ra de 11 de junio de 1941. De ellos
un 80 por 100, aproximadamente,
tienen como finalidad la explota-
cién en comin de tlerras y ga-
nado.

Il. RAMAS DE ACTIVIDADES DE
LAS ASOCIACIONES AGRA-
RIAS

Se aprecia que en Jas formas
asociativas que sefialamos en el
punto anterior aparecen dos tipos
de integraciones: una horizontal
(juntando a diferentes agricultores
para hacer una compra en comun,
por ejemplo) y otra vertical en que
los productores acometen funcio-
nes y servicios que correspondian
a otros agentes de comercializa-
cion (bodegas o almazaras coope-
rativas).

Aunque toda clasificacién o
agrupamiento de entidades entra-
Aa una légica dificultad por el sin-
nimero de situaciones intermedias
que pueden presentarse, en los tra-
tados de asociacionismo agrario
la tipologia mas frecuentemente
empleada y, a mi entender, la mas
acertada, agrupa a estas entida-
des en cuatro ramas de actividad.
A saber:
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1) Agrupaciones de aprovisio-
namiento 0 compra en comun, que
tienen como fin proporcionar a los
agricultores, en las mejores con-
diciones posibles de calidad y pre-
cio, todos los medios de produc-
cidon necesarios (abonos, semillas,
elim€nics para ganado, produc-
tos fitosanitarios, utiles, etc.).

2) Agrupaciones de transforma-
cion y/o comercializacién, que en
el caso mas simple concentran la
oferta y efectiuan la puesta en mer-
cado de los productos, y en esta-
dios méas avanzados, realizan la
transformaciodn industrial y ciertas
funciones comerciales.

En Espana existen unas 4.000
entidades asociativas que comer-
cializan los productos agrarios ob-
tenidos por méas de un millén de
empresarios.

3) Agrupaciones para la explo-
tacion en comun de la tierra, es
decir, la produccién agricola en el
sentido estricto, efectuada en for-
ma directa y asociada, en la que
los socios, en la mayoria de los
casos, aportan sus tierras durante
un periodo de tiempo determina-
do, aunque conservan su nuda
propiedad. A efectos empresaria-
les forman una explotacién unica.

4) Agrupaciones para la pres-
tacion de serviclos agricolas. El
término “servicios” puede tener
acepciones diferentes segun se
emplee en sentido lato o estricto;
en general comprende las siguien-
tes facetas:

— Trabajos agricolas propia-
mente dichos, encaminados
directamente al cultivo del
suelo (riego, arada, etc.).

— Servicios de asesoramiento
técnico y econdmico.

— Servicios de crédito agricola.
429 - AGRICULTURA

Hay que sefalar que esta tipolo-
gia establecida no supone la apa-
ricibn de compartimientos total-
mente aislados. Una sola entidad
asociativa puede actuar en varias
ramas de actividad, y ésta es una
meta a la que deben tender dichas
agrupaciones: construir una “aso-
ciaciéon Integral” en la que todas
las facetas del proceso productivo
y comercial estén contempladas.

Itl. AGRUPACIONES PARA LA
PRESTACION DE SERVICIOS
AGRARIOS

Aunque en esta rama de activi-
dad se integran ciertas organiza-
ciones especializadas en el crédl-
to agricola, creemos que las Cajas
Rurales tienen una problematica y
una casulstica completamente di-
ferentes de los otros tipos de “ser-
vicios” agricolas y es una accién
con entidad suficiente y conocida
con minuciosidad para no incluir-
la en nuestro andlisis.

Las cooperativas de comerclall-
zaciébn mas avanzadas van ofre-
ciendo de forma paulatina, y se-
gun sus necesidades, una serie de
serviclos agricolas a sus socios
con el fin de ir obteniendo una ca-
lidad cada vez mas homogénea.

Sin embargo, no existian asocia-
ciones agrarias especificas para la
prestaclon de trabajos agricolas.
Ello era debido, en parte, a que
la Ley de Cooperacién de 1942 y
su reglamento no contemplaban
entre los fines especlficos de las
Cooperativas del Campo este tipo
de actividad. El nuevo Reglamen-
to de 1971 y la reciente Ley Gene-
ral de Cooperacién (Ley 52/1974,
de 19 de diciembre), con un cri-
terio mas amplio, favorecen este
tioo de asociaciones.

Las Cooperativas o Grupos Sin-
dicales de Colonizacién para la

prestacién de servicios agricolas
son como una “soluciéon puente”
hacia las agrupaciones para el cul-
tivo en comun, y tienen, en su gé-
nesis, un elemento afin, que les
da razén de ser: la paulatina dis-
minucién, tanto en términos abso-
lutos como relativos, de la pobla-
cion activa agricola. Fendémeno
apreciado con creciente intensi-
dad desde 1950 necesita, para con-
trarrestar sus efectos y evitar que
se produzca un descenso en la
produccién agraria, de una mayor
productivided por persona activa
en la agricultura. Esto sélo se con-
sigue con una mecanizacién ade-
cuada de las explotaciones y una
racionalizacién de las labores.

La solucién via grupo de explo-
taclén comunitaria tiene mayor via-
bilidad en las zonas de cultivo ex-
tensivo y cerealista, de ahi que
estos grupos tengan su maxima
concentracién en las regiones de
Castilla y Leén, totalizando de di-
chas regiones hasta el 80 por 100
del numero total de grupos exis-
tentes en nuestro pais. En cambio,
para las zonas de cultivos intensi-
vos y con explotaciones de me-
nor dimensién la explotacién en
comun ha tenido menos atractivo
(en Levante y Catalufla, los grupos
de explotacién en comun existen-
tes s6lo suponen el 4 por 100), por
lo que pensamos que la otra ex-
periencia puede dar buenos resul-
tados en este tipo de agricultura.

La prestaclén de trabajos agrico-
las cabe organizarla bajo dos ver-
tientes diferentes: por los propios
frabajadores agricolas o por los
propietarios de las explotaciones.

En el primer caso se tratarla de
“cooperaliva de trabajo”, en que
los socios serfan los propios traba-
Jadores agricolas que acudirfan,
generalmente en cuadrillas, a efec-
tuar las labores que les demanda-
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ran diversos propietarios de fincas.
Tenemos el conocimiento de que
bajo la forma de Grupo Sindical de
Colonizaciéon se ha intentado crear
una asociacién de este tipo en la
provincia de Murcia.

Bajo la forma juridica de Coope-
rativa del Campo se ha creado por
los propietarlos de los terrenos
una agrupacién para la prestacion
de servicios agricolas en la provin-
cia de Alicante.

IV. UNEJEMPLO A
CONSIDERAR

Hemos sefalado anteriormente
que este tipo de asociacién puede
tener su mayor razén de ser en
ciertas condiciones estructurales
de ia agricultura espafola. Condi-
ciones no imprescindibles, pero
que ayudan a la buena marcha de
este tipo de asociacién, son:

a) Exlotaciones agrarias de pe-
quefias dimensiones. Las explota-
ciones agrarias con superficie infe-
rior a una hectarea incluyen al 77
por 100 de los propietarios de tie-
rras de regadio del término muni-
cipal de Villajoyosa. Si a éstos se
aflade que estas propiedades no
constituyen una sola parcela, resul-
ta, valga la reiteracién, una parce-
lacién excesiva de la propiedad
agricola.

b) Agricultores que son cultlva-
dores directos, psro, en muchos
casos, no personales. Esta situa-
cién es clara si analizamos la pro-
fesiéon principal de los empresarios
agricolas y se observa que un 65
por 100 de los mismos esta forma-
do por comerciantes, industriales,
profesiones liberales, etc.

¢) Zonas con cierta escasez de
meno de obra. El porcentaje local
de poblacién activa se cifra en un
38 por 100 de la total y de ella la

poblacion activa agricola sobre ia
activa total sélo supone un 13,6
por 100.

d) EIl riego por tanda hace que
las diferentes faenas agricolas ven-
gan escalonadas segun dicho tur-
no de riego, desapareciendo en
gran medida las puntas de trabajo.

Las condiciones descritas fue-
ron las que alentaron a la crea-
cién de la Cooperativa del Campo
Amadorio y en los dos afios de ac-
tividad se han patentizado, entre
otras, las siguientes ventajas:

a) Los desplazamientos entre
parcelas han disminuido, aumen-
tando, por consiguiente, el tiempo
util de trabajo.

b) Sélo se cargan a los socios
el tiempo real trabajado, pasando,
en una misma jornada, a trabajar
en otra parcela caso de haber ter-
mindo la tarea. Antes el agricultor
aislado tenfa que contratar jorna-
das completas de trabajo.

c) El nuamero de obreros con
que cuenta permite la especializa-
clén de éstos, con las consiguien-
tes ventajas de mayor rendimiento
y perfeccién en el trabajo reali-
zado.

En razén de los dos primeros
apartados se consigue un aumento
del tiempo Uutil de trabajo entre el
20-25 por 100; ello permite cargar
a los socios de la cooperativa pa-
ra gastos generales un montante
aproximado del 10 por 100 del va-
lor de las labores efectuadas, y
que éstos tengan aun economias
importantes.

Este capltulo de aportaciones de
los socios a los gastos generales
de la Cooperativa sirve para cubrir
los costes que originan otros servi-
cios que se les prestan a l0s aso-
ciados sin contraprestacién econ6-
mica adicional y entre los que se
podrian destacar:

— Direccion técnica del cultivo
a cargo de un capataz que ordena
y controla la realizacion de los tra-
bajos. Estos se han programado
anteriormente por el capataz y un
técnico superior que los supervisa.

— Prestacion, para los socios
que lo demanden, de los servicios
de “caja”, gestionando la compra
de abonos, insecticidas, agua de
riego, etc., y abonando su importe,
que luego se carga al asociado.

En su segundo afno de actividad,
la Cooperativa ha duplicado el vo-
lumen de los trabajos agricolas
realizados, con respecto a su pri-
mer ejercicio econémico. A gran-
des rasgos, se puede afirmar que
los diferentes servicios se distribu-
yen en estos porcentajes, aten-
diendo a la clasificacion siguiente:

SERVICIOS DE %

Mano de obra (rlego, poda, reparto

abono, recoleccion, etc.) ... ... 50
Maquinaria agricola (alzar, acabo-
llonar, rotavator, etc.) ... ... ... 40
Otros servicios (tratamlentos fitosa-
nitarios, ete.) ... ... ... ... .. . 10
TOTAL ... ... ... ... ... ... ... 100

La Cooperativa posee, para el
desarrollo de sus funciones, un
equipo humano integrado, a tiem-
po total o parcial, segun casos,
por un técnico superior, capataz,
ayudante de capataz administrati-
VO y Unos quince operarios agrico-
las; equipos de maquinaria y de
fumigacién y esta programando,
para cuando haya transcurrido su
periodo de maduracién, como nue-
vos servicios a proporcionar a los
asociados el de comercializacién
de sus producciones y el de esta-
blecimiento de un asesoramiento
econémico que les efectue la con-
tabilidad de sus explotaciones.
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de silos agricolas en Espaiia.
Vaya directamente al grano
con PRADO

Porque elegir PRADO-BUTLER es
asegurarse lo mejor que puede
conseguirse hoy dia en silos

agricolas. -
La tecnologia de vanguardia BUT-

LER, con disenos realizados por {,
computacion electronica, com-
probados y experimentados en
todo el mundo.

La seguridad PRADO de un tra:
bajo 100 % profesional. realiza-
do en un tiempo récord: estudia-
mos a fondo sus necesidades y
las resolvemos con plena garan-
tia en un plazo de semanas.

Y las posibilidades, ademas, que
ofrece la gama de silos PRADO-
BUTLER:

una amplia gama de modelos,
con diversas capacidades, para
resolver cualquier necesidad de
almacenaje de productos agrico-
las.

;Cual es el que usted necesita?
Pidanos mas informacion... y ha-
ga como 2 de cada 3 usuarios
de silos agricolas: vaya directa-
mente al grano con PRADO-
BUTLER.
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SEMILLAS OLEAGINOSAS |
ALFALFA
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PRADO
GARANTIA TOTAL EN SILOS AGRICOLAS

PRADO HNOS.Y CIA..S.A.

Luchana, 4 - Apartado. 356 - Teléf. 214667" - Bilbao-8
Fabricas en Munguia y Urbi-Basauri (Vizcaya)
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El cooperativismo vinicola cons-
tituye un fendmeno espectacular de
la agricuitura espafola en los ul-
timos cincuenta anos.

En efecto, se han montado y fun-
cionan en fa actualidad ochocien-
tas cincuenta cooperativas vinico-
las, a las que se asocian volunta-
riamente cerca de 220.000 viticul-
tores y cuyas instalaciones tienen
una capacidad de mas de veinte
millones de hectolitros.

La solidez del movimiento co-
operativo vinicola arranca de una
realidad y necesidad ineludible de
supervivencia de los pequenos vy
medianos viticultores que antes de
asociarse se encontraban a mer-
ced de los comerciantes, ya que
forzosamente habian de vender en
las peores condiciones comercia-
les un producto perecedero como
lz uva, salvo que la quisieran y pu-
dieran elaborar por su cuenta en
deficientes condiciones técnicas,
de instalaciones y escasez de me-
dios.

También es verdad que podian
entregar su uva a bodegas ajenas
que les elaboraban el vino a ma-
quila, accién ésta que muy pocas
veces era satisfactoria para el vi-
ticultor.

Asi, las bodegas cooperativas
con sus grandes y modernas ins-
talaciones, continuamente amplia-
das, acogen sin problemas serios
la totalidad de la uva de sus aso-
ciados, por lo que el antiguo ne-
gocio del comprador-elaborador de
uva esta en declive, acusado y casi
en trance de desaparicion.

Por otra parte, las bodegas co-
operativas disponen de buenas ins-
talaciones y una direccién enolo-
gica mucho més perfecta y avan-
zada que cuando el viticultor ela-
boraba sus vinos por su cuenta, sin
medios ni otros conocimientos téc-
nicos que los ancestrales hereda-
dos de sus padres y abuelos.

LA FORMACION DE ENOLOGOS

Esto hace que la calidad y sani-
dad del vino elaborado en coope-
rativas haya aumentado en forma
acusada, que proseguira a medida
en que los endlogos y capataces
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que dirigen la elaboracién y cui-
dado de los vinos cooperativos su-
peren su nivel medio de prepara-
cién técnica, ya que debemos te-
ner en cuenta que las rectoras de
cooperativas por lo general se
guian y confian en su endlogo sin
ponerle trabas para obtener una
mejor calidad de sus caldos.

Por eso estimamos que el Minis-
terio de Agricultura, el de Educa-
cion y Ciencia o ambos conjunta-
dos tal vez a través o apoyandose
en los Planes de Desarrolio y de
acuerdo con la Agrupacién de Ené-
logos, debieran promover una in-
tensa y continuada preparacién y
especializacion enolégica de los
técnicos de nuestras cooperativas
por medio de cursos, cursillos, se-
minarios, conferencias y practicas
y experiencias, dirigidos por los
mejores especialistas del pais y del
extranjero.

Este es el método, a mi juicio,
mas efectivo, rapido y simplificado
de elevar la calidad de nuestros
caldos, en los que, como se sabe,
la produccién de nuestro pais es
la tercera potencia mundial, des-
pués de ltalia y Francia, y las co-
operativas espafiolas elaboran
aproximadamente el 50 por 100 de
la producciéon nacional.

En cuanto a la distribucion de ios
vinos cooperativos, si se tiene pre-
sente el esfuerzo gigantesco des-
arrollado en relativamente un corto
espacio de tiempo para asociarse,
proyectar y montar las instalacio-
nes, financiacién y elaboracién de
sus vinos, a nadie ha de sorpren-
der que de tal forma ha absorbido
y absorbe las energias y tiempo de
los equipos rectores que no se ha-
yan ocupado en serio de una co-
mercializacidn mas moderna y
cientifica de sus productos.

EL EMBOTELLADO

No cabe duda que, simplifican-
do al maximo, el objetivo ultimo
del vino cooperativo es lograr la
venta de sus vinos en forma de
embotellados.

Existen cooperativas que asi lo
han comprendido y estan alcan-
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EL COOPERATIVISMO

zando en forma pausada y tenaz
esa meta.

LAS EXPORTAGIONES

También a través del Grupo Co-
operativo Vinicola Exportador va-
rias cooperativas estan realizando
un esfuerzo encomiable por expor-
tar sus vinos a granel y embotella-
dos a los mercados internaciona-
les, incluso la Junta Nacional de
Cooperativas Vitivinicolas, por or-
den y cuenta de sus cooperativas,
persigue con tesén exportaciones
comunitarias de sus cooperativas,
habiendo conseguido en firme una
primera exportacién a Rusia de vi-
no blanco manchego, aunque mo-
desta, prometedora.

VENTAS CONJUNTAS

Sin embargo, la mayoria de las
cooperativas vend en individual-
mente sus vinos a granel a los
grandes comerciantes e industria-
les embotelladores y mayoristas,
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sin que falten algunas cooperativas
que se han creado unos clientes
fijos, entre almacenistas de tipo
medio y pequefos, que acuden re-
gularmente a cargar su camidn-cis-
terna de vino.

Las mayores dificuitades y el
mayor fallo que tienen las coope-
rativas es su sistema individual de
ventas a granel, en feroz compe-
tencia a la baja entre ellas mismas
en cuanto existen excedentes de
vino en el mercado interior.

Desde Junta Nacional estamos
mentalizando a las cooperativas
para que las que constituyen una
Denominacién de Origen, o a es-
cala provincial, se unan para rea-
lizar las ventas a granel en comun
a través de un solo canal.

A través de estas agrupaciones
provinciales de cooperativas reuni-
das a escala nacional a principios
de campana y basandose en esta-
disticas fiables que elabora la Jun-
ta Nacional, conoceria en qué zo-
nas habra excedentes de vino y su
volumen decidiendo con energia
los vinos excedentes que en cada
campaha deben ser inmovilizados
y. por tanto, retirados del mercado.

Esta simple accidén inteligente
supondria el equilibrio y continui-

e el

dad del mercado vinicola que gi-
raria con toda naturalidad para el
vino blanco normal de Mancha en-
tre las 75 pesetas hectogrado, pre-
cio indicativo, y el de proteccion al
consumo de 85 pesetas hectogra-
do, fijados en las actuales normas
de campanfa y sin que los vinos al
detall sufrieran alzas apreciables,
ya que en los margenes y topes de
precio para embotelladores y deta-
llistas a granel ordenados por la
Administracién se tuvieron en
cuenta los precios citados para
compras en origen de produccién.

En cambio, el precio actual del
vino normal en Mancha gira alre-
dedor de las 55 pesetas hectogra-
do, a todas luces ruinoso para las
coperativas, es decir a 6,60 pesetas
litro de vino de calidad de 12 gra-
dos.

Asi como en su momento, y por
la gravedad de las circunstancias,
los pequenos y medianos viticul-
tores se agruparon en potentes co-
operativas locales, hay que esperar
que estas cooperativas se agrupen
para efectuar sus ventas conjuntas
en cuanto la situacién de los co-
operativistas se hallen en trance
de asfixia econdmica, lo que, por
desgracia, ya se esta produciendo.

T
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ASOCIATIVISMO
EN LA COMERCIALIZACION:
SECTOR CITRICOS

1. Antecedentes
historicos.

Situacion actual

En el afo 1791 se instauré el
primer huerto de naranjos en el
Pais Valenciano, concretamente
en Carcagente, al cual siguieron
dos nucleos de expansion muy im-
portantes: la Ribera Alta del Jucar
y la Plana de Castelién.

El naranjo, pues, vino a despla-
zar en la agricultura valenciana el
cultivo tradicional de la cafa de
azucar y las moreras para la indus-
tria artesana de la seda.

La actividad esportadora de
agrios espanoles se inicié en 1850,
campafa en la que se exportaron
unas 6.8 Tm. En la actualidad
(campafa 1974-75) se alcanzaran
1.600.000 toneladas de citricos ex-
portados. Cifra que viene a confe-
rir la primacia mundial a nuestro
pais con un 36 por 100, aproxima-
damente, de las exportaciones de
naranjas frescas. Le siguen en vo-
lumen Israel con unas 850.000 Tm.,
Marruecos con unas 700.000, Italia
con unas 350.000 y Chipre con unas
200.000 Tm.

En cuanto a produccién, seglin
la FAO, Espafia ocupaba en 1973-
1974 el cuarto lugar de citricos
con 2.415.000 Tm. en algo mas de
170.000 Ha. de cultivo, detras de
USA con 11.890.000 Tm., Japdn
con 3.490.000 Tm. y Brasil con
3.400.000 Tm. Esta campafa la pro-
duccién espaiola de citricos ha
sido algo superior a los dos millo-
nes y medio de Tm., cifra que es
la mas elevada de la cuenca me-
diterranea, seguida de ltalia con
2,26 millones de Tm., Israel con
1,5 millones de Tm. y Marruecos
con 0,9 millones de Tm.

Por lo que respecta a la distri-
bucién regional dentro de Esparia,
segun el Ministerio de Agricultu-
ra, campana 1974-75, en el Pais
Valenciano (Castellén, Valencia y

* Dr. Ingeniero Agrénomo.

Leopoldo ORTIZ CLIMENT *

LA
NOVEDAD:

EL
COMITE
DE GESTION
Y LOS
GRUPOS
DE
EXPORTACION

A&

;SE CONSEGUIRA
LA «UNION»
TOTAL?

Alicante) se producen actualmente
ei 82 por 100 de los citricos, re-
presentando Andalucia el 11 por
100 y Murcia el 6 por 100 del total.
En la provincia de Valencia se pro-
duce el 50 por 100 del total de ci-
tricos espafoles.

Las exportaciones de citricos
proporcionan en 1969-70 unas di-
visas equivalentes a unos 12.000
millones de pesetas, aproximada-
mente. Valor que en la actualidad
ha sido sensiblemente superado,
esperandose que en esta campa-
fia se alcancen los 17.000 millones
de pesetas.

Como faciimente se deduce el
esfuerzo realizado por los agricul-
tores y exportadores valencianos
de citricos ha sido extraordinario.

2. Reorganizacion del
sector de la
exportacion de
citricos:
comité de gestion

A la vista de la situacién de la
oferta espanola mundial de citricos,
de las circunstancias internaciona-
les que concurren en su comercia-
lizacion y en especial de la Regla-
mentacion de|] Mercado Comdn, y
teniendo en cuenta la escasa evo-
lucién de las técnicas y estructu-
ras comerciales en este sector en
comparacién con otros paises com-
petidores (Israel, Sudafrica, Ma-
rruecos), el 21 de julio de 1972 se
publicé el Decreto 2059/1972 por
el que, oficialmente, se pretende
reorganizar el sector exportador de
citricos.

El Comité de Gestion vino a sus-
tituir la Comisién Consultiva que
actuaba con anterioridad en el sec-
tor. En definitiva, la Administracién
delega la responsabilidad de la po-
litica comercial citricola en el Co-
mité de Gestion.

Con las normas de este Decreto
se persiguen los fines siguientes:
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A) Racionalizar las exportacio-
nes mediante una profesionaliza-
cion de las empresas interesadas
y garantizar su presencia en el mer-
cado.

B) Incrementar la colaboracién
entre productores y exportadores
tratando de que los beneficios de
la exportacién reviertan proporcio-
nalmente en el sector productor.

C) Estimular una mayor cola-
boracidén entre los exportadores y
los importadores a fin de un mejor
entendimiento, y garantia de un
mercadeo favorable de los citricos
espanoles.

D) Promover la presencia orga-
nizada de los frutos citricos espa-
noles en los mercados internacio-
nales mediante la regulacion de las
cantidades ofrecidas y mejora de
la calidad, utilizando centros de
clasificacién, distribucién y regula-
cion de la oferta.

Con el fin de aplicar las medidas
necesarias para alcanzar estos fi-
nes se ha creado el Comité de Ges-
tion "como ente colegiado de na-
turaleza esencialmente privada, en
quien delega la Administracién la
gestion de la exportacién de este
sector”, tal como lo define el ci-
tado Decreto.

Conocedora la Administracidn
de los problemas que para la ma-
terializacion de dicho programa
supondria la actual atomizaciéon y
falta de conexién de las empresas
exportadoras, en el mismo Decre-
to reglamentd el Registro Especial
de Exportadores de Frutos Citricos,
siendo preceptivo para la inscrip-
cion en el mismo el cumplimiento
de unos requisitos en cuanto a ca-
pacidad comercial que no debia
ser inferior a las 3.000 Tm. por
campafna (en la actualidad ha si-
do reformado quedando en tan
sélo 500 Tm. por campafa). Por
otro lado se exige, segun el De-
creto, la permanencia en los mer-
cados durante un periodo no in-
ferior a seis meses.

Como puede suponerse estos re-
quisitos, y en especial el del tone-
laje minimo, han sido motivo de
activas polémicas y no pocos rue-
gos a la Administracién (Ministerio
de Comercio en este caso) por par-
te de los exportadores especialis-
tas 0 no y de pequefio tonelaje.
De ahi la inestabilidad legislativa
en este aspecto cuya situacién ac-
tual tan condescendiente con el pe-
queno y tradicional exportador.
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Independientemente de este in-
tento selectivo en cuanto a capa-
cidad comercial individual de los
exportadores, la Administracion,
con muy buen criterio, ha preten-
dido y conseguido la agrupacion
de todos ellos en bloques que co-
mo minimo totalicen una exporta-
cion global minima de 70.000 Tm.
de frutos citricos como promedio
de las tres campahas anteriores.
Con este criterio se constituyeron
en 1972 catorce Grupos Sindica-
les de Exportadores cuyas deno-
minaciones y caracteristicas se re-
flejan e nel cuadro adjunto.

El domicilio del Comité de Ges-
tion se fij0 en Valencia, medida
que fue calurosamente acogida
por el sector.

Dicho Comité esta formado por
los siguientes representantes:

A) Como vocales natos, dos
representantes de cada uno de los
Ministerios de Comercio, Agricul-
tura y Organizacion Sindical, sien-
do uno el representante del Sin-
dicato Nacional de Frutos y Pro-
ductos Horticolas y otro de la Her-
mandad Sindical Nacional de La-
bradores y Ganaderos.

B) Como vocal asesor, un re-
presentante del FORPPA.

C) Como secretario, el delega-
do regional de Comercio de Va-
lencia.

D) Un representante de cada
uno de Jos catorce Grupos Sindica-
les de Exportadores.

E) Las Agrupaciones de Pro-
ductores Agrarios de Frutos Citri-
cos que no alcancen las 70.000 Tm.
pueden tener hasta cinco vocales.
Estas vocalias se sustituirdn a me-
dida que las agrupaciones alcan-
cen el volumen requerido.

F) Puede asistir con voz y sin
voto un representante de la Agru-
pacion Nacional de Derivados de
Agrios.

Una vez elegidos los represen-
tantes de cada grupo por votacion,
los miembros del Comité eligen por
mayoria un presidente de entre
ellos, cargo que se renueva anual-
mente con posibilidad de reelec-
cion.

A efectos de votacién, cada diez
mil toneladas dan derecho a un
voto y ningun miembro puede dis-
poner de mas de veinte. A pesar
de ello la Administracion posee la
facultad de veto, que luego se so-
mete a la decision final del direc-
tor general de Exportacion. Veto

que hasta el momento se ha ejer-
cido en contadas ocasiones.

Las reuniones son semanales,
aunque si las circunstancias lo re-
quieren pueden convocarse con
caracter extraordinario.

Las funciones del Comiteé, tal co-
mo se reflejan en el citado Decre-
to. estdn encaminadas al estudio
y adopcién de las medidas comer-
ciales mas adecuadas para des-
arrollar la exportacién del sector.
En realidad no se pretendia unifi-
car la oferta que es tan variable,
diversificada y amplia, pero sl dar-
le un sentido comercial.

En sus reuniones, a través de
los plenos, o bien de las comisio-
nes especificas creadas en su se-
no (publicidad, transporte, materias
primas), se abordan problemas ta-
les como: regulacidn cuantitativa
y cualitativa de la exportacién me-
diante fijacion de cupos totales pa-
ra cada grupo; vigilar el cumpli-
miento de las normas estipuladas
Yy €en su caso proponer sanciones;
vigilar la propaganda genérica ba-
jo la contramarca SPANIA, y con-
trol de la misma a través de sus
Delegaciones en paises de desti-
no, establecer condiciones de ven-
ta mas adecuadas a cada merca-
do; colaborar en las representacio-
nes espanolas en el CLAM; estu-
diar y adoptar medidas necesarias
para asegurar la adecuada trasla-
cién de los precios del mercado a
los productores, y una serie de
funciones relacionadas con la ex-
portaciéon de citricos.

Consciente la Administracion de
que este sector necesitaba unos
alicientes para llevar a cabo sus
funciones con la ideologia del Co-
mité, promulgé en el mismo Decre-
to de constitucién una serie de be-
neficios a los que pueden optar las
empresas inscritas en este Registro
Especial de Exportadores.

Estos beneficios presentan dos
vertienes distintas: una derivada de
la fijacién de una desgravacién fis-
cal a la exportacion del 3 por 100
(en la actualidad es del 6,5 por 100)
que se desglosaba en un 1,5 por
100 (hoy un 4 por 100) directamente
al exportador, un 0,5 por 100 (hoy
el 1 por 100) para promover accio-
nes en comun por los grupos, y un
1 por 100 (hoy 1,5 por 100) para
publcidad y promocién de ventas.

Recientemente se han aumenta-
do sensiblemente los precios base
sobre los que se aplica la desgra-
vacion.



La otra vertiente no estad ligada
a las oscilaciones de exportacion,
procede directamente de la Admi-
nistracién. El Ministerio de Comer-
cio se compromete a aportar fon-
dos adicionales para publicidad y
promociones de mercado; subven-
ciones al montaje de centros de
clasificacion, distribucion y regula-
cién de la oferta en el exterior; fa-
cilitar la concesién de créditos so-
bre el capital circulante y el desti-
nado a mantener los centros del
extranjero segun ciertos requisi-
tos.

A fin de disponer de suficiente
informacion de la situacion de los
mercados exteriores con caracter
fiable y agil, simultdneamente a la
constitucion se crearon las delega-
ciones en el extranjero. La primera
en funcionar fue la de Bruselas,
con miras a mejorar las relaciones
del sector con la Comunidad Eco-
némica Europea. Paralelamente se
crearon las Comisiones Consultivas
de Agrios en diversos paises, que
constituidas por representantes del
Ministerio de Comercio, Organiza-
cién Sindical, sector exportador y
cuerpo importador, facilitan infor-
macion directa de la coyuntura co-
mercial de los citricos en cada pals.
Generalmente las reuniones son
semanales y previas a la reunién
del Comité en Espaiia.

En la actualidad cuenta el Co-
mité con delegaciones en los prin-
cipales paises europeos, en cola-
boracién y coexistencia con el Sin-
dicato Nacional de Frutos y Pro-
ductos Horticolas. La presidencia y
control de las mismas recae sobre
la Delegacién de Comercio.

3. Comentarios
al Comité de Gestion
y sus grupos
de exportacion

Es evidente que el Comité de
Gestion es muy joven todavia. Tam-
bién es evidente que dicho Comi-
té debe anteponer la racionaliza-
cion comercial y econdémica al
riesgo comercial de antafo. La ta-
rea no es facil, y ya esta iniciada.

El balance de este trienio puede
considerarse positivo. Los 542 ex-
portadores actualmente en activo
(segun el Ministerio de Comercio)
estan oficialmente “asociados” en
14 grupos. Recordemos que en

1961 habia del orden de 700 expor-
tadores registrados.

Es indudable que no estamos al
nivel del Citrus Marketing Board
de Israel o la Outspan de Sudafri-
ca, o la Sunkist de California, to-
das ellas organizaciones dedica-
das a la comercializacion de citri-
cos, ya sea en su estado fresco o
bien industrializado. No obstante
debe considerarse que la estructu-
ra social de la naranja espafiola es
distinta a la de estos paises tanto
a nivel de produccién como de co-
mercializacién. Incluso Marruecos
posee desde hace ailos un organis-
mo central, la O. C. E., que contro-
la y dirige todas las exportaciones
marroquies. Su funcionamiento pa-
rece ser menos satisfactorio que el
de las organizaciones anteriormen-
te citadas.

A pesar de la juventud y pobre-
za de medios iniciales, el Comité
ha conseguido que con un elemen-
to tan tradicionalmente individua-
lista como el exportador citricola,
se haya dialogado. Se han reunido
para constituir cada grupo, de for-
ma natural, espontanea, ya sea por
zonas naturales (grupos de Sagun-
to, Gandia, La Ribera, Mare Nos-
trum, Rio Jucar, Thader, Los Sun-
cit), o por naturaleza constitucional
afin (grupo Cooperativas), o bien
por motivos de amistad (Safrimar,
Fusac, Alrava), o por su capacidad
comercial (grupo Pascual Herma-
nos). Unicamente el Grupo Inter-
provincial se cre6 bajo la interven-
cién catalizadora del Sindicato con
aquelios exportadores dispersos en
diversas provincias que no queda-
ron englobados en ningun otro
grupo.

Esta "unién” les ha reportado in-
negables beneficios al sector, es-
pecialmente de caracter oficial.
Por causa de la Reglamentaciéon
comunitaria vigente para los citri-
cos espaioles, durante las campa-
nas 1871-72 y 1972-73, la suspen-
sién de las preferencias arancela-
rias y la aplicacién de tasas com-
pensatorias supusieron unas pérdi-
das del orden de 500 y 327 millo-
nes de pesetas, respectivamente.
En cambio, durante la campaiia
1973-74 se manejan cifras simila-
res. Es, pues, evidente que el Co-
mité ha conseguido, gracias a sus
decisiones reguladoras de la ex-
portacién y sus gestiones ante las
autoridades de la C. E. E. un éxito
plausible.

Otros logros oficiales del Co-

mité han sido el incremento de la
desgravacion fiscal del 3 por 100
al actual 6,5 por 100 a partir de
1974, a la vez que se subieron de
forma sensible las bases de apli-
cacioén. Pero la Administracién ha
sido todavia mas comprensiva y a
la vez justa con el sector, dando
acceso a sus miembros al crédito
sobre el capital circulante.

Francamente, el sector exporta-
dor ha conseguido a nivel oficial
logros hasta no hace mucho im-
pensables.

Pero veamos algunos detalles de
los citados grupos.

De todos los exportadores, en
la Gltima campana exportadora so-
lamente 19 alcanzaron cifras igua-
les o superiores a las diez mil to-
neladas métricas. En cambio, en
los grupos Rio Jucar, Mare Nos-
trum, La Ribera y Thader, ningun
exportador logré alcanzar dicha ci-
fra. Por contra, en el Grupo Pas-
cual Hermanos un solo exportador
rebasé ampliamente las cien mil
toneladas métricas.

Por lo que respecta a los peque-
fos exportadores, cabe destacar
que en la presente campana ha
habido unas cuarenta empresas
que no han alcanzado las 500 to-
neladas métricas.

El Grupo de las Cooperativas ha
pasado de exportar 110.000 tonela-
das métricas en 1871-72 a casi las
200.000 toneladas métricas en 1974-
75. De ellas solamente dos superan
las diez mil toneladas métricas,
otras ocho exportan entre cinco y
diez mil toneladas métricas, encon-
tr&ndose dieciocho entre las dos y
cinco mil toneladas métricas, con
el grueso de cuarenta y seis enti-
dades entre las quinientas y dos
mil toneladas métricas, y tan sélo
cinco por debajo de las quinientas
toneladas métricas.

Respecto acciones en comun por
parte de los Grupos y segun los
beneficios que prevé el Decreto
creador, solamente dos de ellos
han desarollado una actividad con-
junta durante la campafa anterior
en dos paises, Inglaterra y Francia.
Francamente queda mucho por ha-
cer en este campo de cooperacién.

4. Comentarios finales

i Esta, pues, en el Comité de
Gestién de Citricos la solucién a
los problemas citricolas? Parece
ser que ésa fue la idea creadora.
Pero, aun siendo positivo el resul-
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tado para el sectcr exportador y
reconociendo su corta existencia,
no ha habido cambios estructurales
profuncdos por el momento en sus
componentes ni en su ideologia.
Quedan problemas asperos y com-
plejos por resolver al margen del
Mercado Comun: Implantacion de
precios minimos para regular las
exportaciones, sistema eficaz de
regulacion semanal de las cantida-
des, problemas de ventas en con-
signacion, captacion de nuevos
mercados, publicidad racional con
identificacion adecuada, creacién
de servicios técnicos analogos a
los que poseen entidades de paises
competidores, entrada en vigor de
una legislacién eficaz para dimen-
sionar adecuadamente fa empresa
exportadora, controles y sanciones
aplicables y, de suma importancia,
organizacién del sector productor.
Veamos este ultimo punto con de-
talle.

Considerando la evidencia de la
propiedad en el pais valenciano,
la masiva polarizacion naranjera en
el mismo y la actual crisis que atra-
viese la citricultura mundial, no es
dificil deducir que nos encontra-
mos ante una situacion francamen-
te alarmante para nuestros citri-
cultores.

i, Conseguiran los agricultores
raranjeros cuajar un sistema de
agrupacion eficaz? Esperemos que
asi sea. El mismo sector exporta-
dor hace votos por ello. Las Agru-
paciones de Productores de Agrios,
creadas recientemente, tratan de
fomentar dicha asociacién y para
un A. P. A. de citricos se exige un
minimo de diez mil toneladas mé-
tricas. Por el momento solamente
hay una constituida en Valencia,
y parece ser que se presentan bue-
nas perspectivas en la provincia
de Castellén.

¢Las cooperativas? Cada vez
con mayor volumen global de ex-
portacion, con nuevos miembros,
pero con bajo indice de tecnifica-
cién en la comercializacién. Prac-
ticamente ninguna posee canales
de comercializacion y centros de
distribucién y venta propios en el
exterior. Hoy no se puede expor-
tar eficazmente sin estos servicios.
Afortunadamente se ha podido
constatar recientemente un verda-
dero deseo de cambio y de aunar
esfuerzos entre ellas. La Adminis-
tracion, aunque ofrece su apoyo,
debe de incrementarlo a fin de
que no se limite a las intervencio-
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nes del F. O. R. P. P. A. No se debe
renunciar a estos apoyos por sim-
ples motivos de tramitacién buro-
cratica, de orgullo malentendido,
falta grave cuando son los intere-
ses de los agricultores y de la pro-
pia economia del pais los que es-
tan en peligro.

Los agricultores, pues, segun la
legislacién, tienen un puesto im-
portante en el Comité de Gestion.
Estamos seguros de que utilizaran
dicha circunstancia, que se agru-
paran amplia y legalmente y se
tecnificaran con mentalidad em-
presarial.

Aun conociendo la estructura del
sector y la mentalidad tan comple-
ja y comprensible de los agricul-
tores naranjeros, sin excesivo op-
timismo, cabria asegurar que se
puede conseguir dicha union. Me-
tas mas dificiles se han alcanzado.

De la actitud, pues, de los agri-
cultores, de sus agrupaciones y
de los pequeros y medianos ex-
portadores depende el éxito del
Comité de Gestion., Que la Admi-
nistracion, pues, sepa, exiga y lo-
gre motivar su evolucién progre-
sista.

RELACION Y CARACTERISTICAS DE LOS GRUPOS DE EXPORTACION

DE CITRICOS
Num.
Promedio de Promedio Num.
exportaciones compo- exportaciones de
GRUPO 69/70 70/71 71/72 nentes 71/72 72,73 73/74 votos
Thader ... 121.172 24 98.716 9
Rio Jucar ... A 83.110 43 89.913 8
Fusac ... ... ... ... ... ... 102.270 10 163.953 16
Safrimar ... ... ... ... .. 72.654 10 86.690 8
La Ribera ... 82.893 62 95.687 9
Interprovincial ... 83.605 74 94.860 9
Pascual Hermanos ... ... 105.203 2 123.701 12
Gandia ... ... ... 156.094 73 147.523 14
Mare Nostrum ... ... ... 70.201 46 96.232 9
Sagunto ... ... ... ... . 96.120 44 122.380 12
Alrava ... ... ... ... ... ... 81.262 21 95.996 9
Cooperativas ... 110.950 74 174.058 17
Suncit | ... ... ... L 78.021 38 93.555 9
Suncit I ... ... 87.113 43 97.978 9
NOTAS

1. Exportaciones totales de citricos, en toneladas.
2. Fuente: Delegacion de Comercio de Valencia.




presencia del ministerio
de agricultura

~ en la decma feria
nternacional del campo

Por Francisco SANZ CARNERO * y José MAS CANDELA **

La orientaciéon que se ha dado
al pabellén del Ministerio de Agri-
cultura este ano es diferente, ofre-
ciendo un mensaje simple y direc-
to que evita gran profusion de da-
tos y cifras que hubieran propor-
cionado demasiada densidad a la
informacién ofrecida.

En esta ocasidon el Ministerio de
Agricultura dispone de un pabellén
que esta situado frente al Comisa-
riado de la Feria. Afos atras ve-
nia utilizdndose el llamado pabe-

* Doctor Ingeniero Agrénomo.
" * Agente de Extension Agraria

Il6n de los HexAgonos, pero el ac-
tual se halla mejor situado y es
mas regular, ya que se trata de
una nave absolutamente diafana.

En lo que se refiere a la presen-
tacion material de la exposicion,
contrastando con la interminable
serie de recodos y pasillos a que
obligaba el antiguo pabelion de ios
Hexagonos, se ofrece la exposi-
cion sobre amplios espacios y con
disposicion uniforme de elemen-
tos, integrados en una idea deco-
rativa situada agradablemente, so-
bre todo por la presencia del agua
y del verde natural en grandes sec-
tores.

Da entrada al Pabellén una car-
ta del excelentisimo sefior minis-
tro de Agricultura y un breve es-
pectaculo de multivision, en los que
se muestran un resumen del con-
tenido de la exposicion.

El Ministerio este ano dedica el
pabellébn como un homenaje al
agricultor, auténtico protagonista
del desarrollo agrario —asi lo dice
la carta de don Tomas Allende—,
y trata de hacerse eco de sus as-
piraciones y expectativas respal-
dando sus deseos de encontrar
condiciones y compensaciones a
su labor, semejantes a la que dis-
frutan otros sectores.
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Tradicionalmente el Ministerio
tratdé de exponer en la Feria las
actividades y realizaciones del De-
partamento desarrolladas a través
de sus diferentes organismos. En
esta ocasion se presenta la politi-
ca agraria en aspecto global para
dar una idea mas sintética y com-
prensiva de la situacion de los pro-
blemas de la agricultura y su pre-
visible evolucion,

Comienza la exposicion dicien-
do:

Nuestro alimento diario es po-
sible gracias al esfuerzo de los
agricultores. Mas de tres millones
de personas trabajan para produ-
cir 1o que el pals necesita. Se
muestran a continuacién las vein-
te principales producciones agra-
rias con indicacion especifica para
cada una de las once regiones del
pais, destacando con detalle la
evolucién a lo largo del uitimo de-
cenio en seis productos concretos
que han aumentado a niveles es-
pectaculares.

462 - AGRICULTURA

i

= SR I AT N L o
iy .

-

Después de esta explicacion que
pone de manifiesto la situacién en
nuestro pals, la exposicién alude a
la amenaza del hambre a nivel
mundial con graficos que sefnalan
la demanda futura de alimentos,
las oscilaciones de la produccién
agraria, la disminucion de las re-
servas mundiales, la evolucién de
los precios internacionales en ali-
mentos basicos y la situacién del
hambre en el mundo, todo ello pa-
ra justificar la urgente llamada a
las Naciones Unidas que en 1974
efectuaron 1.500 personalidades
de un centenar de palses.

Producir lo que el
pais necesita

Se ofrece a los agricultores una
informacion sobre la tendencia
conveniente y programada de las

producciones fundamentales del
pals y de los objetivos y acciones
que necesariamente han de con-
seguirse para responder al com-
promiso del abastecimiento nacio-
nal y la adecuacién de la balanza
comercial agraria.

Los agricultores espafoles y el
Ministerio de Agricultura se enfren-
tan en la actualidad con el reto de
intensificar, de modo principal, las
producciones de azucar, cereales
y leguminosas pienso, grasas ve-
getales, leche, carne y madera.
Por el valor de su contenido, a
continuacién se transcriben inte-
gros los textos relativos a las seis
producciones citadas.

“1. Necesitamos aumentar la
produccién nacional de azucar.
Objetivo para 1980: producir tone-
ladas 1.300.000 de azucar.

Acciones: Aumentar la superfi-
cie cultivada de remolacha. En
1980 dedicaremos al cultivo de re-
molacha 320.000 hectareas. Racio-
nalizar la produccién y aumentar la
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rentabilidad mediante la adopcién
de técticas modernas y el uso de
mejores medios de produccion.

2. Producir més cebada y maiz
para reducir nuestras importacio-
nes.

Objetivos para 1980: Producir
6.500.000 toneladas de cebada y
3.500.000 toneladas de maiz me-
diante el uso de semillas certifica-
das de gran rendimiento, la inten-
sificacién del abonado, la mecani-
zacién y la transformacién en re-
gadio.

Més proteinas vegetales para ali-
mentacién animal.

Objetivos para 1980: 1.°) Au-
mentar hasta 300.000 hectédreas la
superficie dedicada al cultivo de
leguminosas grano mediante: re-
duccién de barbechos blancos; se-
millas selecclonadas; recoleccién
mecanizada, 2.°) Reducir en tone-
ladas 300.000 las importaciones de
harinas de semillas oleaginosas.
En 1974 hemos producido 200.000
toneladas. Con el fomento del cul-

tivo de semillas oleaginosas, en
1980, produciremos 500.000 tone-
ladas.

3. Aumentar la produccién de
aceite.

Ahora produciremos 555.000 to-
neladas de aceite. Nuestro objeti-
vo es producir 900.000 toneladas
en 1980. Aumentar la produccién
de aceite de girasol y soja en
200.000 toneladas.

Acciones: Dedicar 850.000 hec-
tdreas al cultivo del girasol y sem-
brar soja en 200.000 hectéareas de
regadio.

Aumentar la produccién de acei-
te de oliva en 75.000 toneladas.
Ahora producimos 400.000 tonela-
das de aceite de olvia. En 1980
debemos producir 475.000 tonela-
das de aceite de oliva. En 1980
tros olivares mediante: Plantacio-
nes intensivas y aumento de la den-
sidad de arbolado en zonas Opti-
mas; replantaciones con marcos y
variedades; mejora del olivar exis-
tente, aplicando moderna tecnolo-

gla de cultivo en: injerto, poda,
abonado, riego y saneamiento, sub-
solado y despedregado, tratamien-
tos titosanitarios y recoleccién me-
canizada.

4. Espana puede y debe auto-
abastecerse de leche.

Objetivo: Alcanzar los seis mi-
llones de toneladas en 1980.

Acciones previstas para que el
ganadero espafiol alcance los ob-
jetivos de produccién:

Estimular el asentamiento de la
cabafia de ordefio en areas de vo-
cacion lechera; comprobacién de
rendimientos en 300.000 vacas/afio,
por medio de 487 nucleos de con-
trol lechero; duplicar el numero de
vacas inseminadas con sementales
de mérito, alcanzando a 1.200.000
vacas, incrementar la productividad
de 12.600 explotaciones con es-
tructura y tecnologia adecuadas e
intensificar la accién sanitaria.

5. La carne, alimento necesario.
Gracias a la dedicacién y esfuerzo
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de los ganaderos esparioles, se ha
alcanzado el autoabastecimiento
de carnes.

Hemos producido en 1974 un to-
tal de 1.825.000 toneladas, y para
1980 hay que producir 2.300.000 to-
neladas.

Acciones para alcanzar 10s obje-
tivos en 1980: 6.000.000.000 de pe-
setas de financiacion y asistencia
técnica para el desarrollo ganadero
en nuevas areas dedicadas a pro-
ducir carne de vacuno y ovino, ac-
ciéon concertada de: 120.000 vacas
y 150.000 terneros, aumento de la
fertilidad bovina en un 5 por 100;
agrupacion de 1.000.000 de ovejas
en complejos ovinos; ordenacion
sanitaria y zootécnica de las explo-
taciones de ganado porcino; mas
produccion forrajera y mejora de
pastos adehesados; rejuveneci-
miento y aumento del censo repro-
ductor del ganado vacuno de ap-
titud carnica.

6. La madera, una riqueza que
debe seguir creciendo, porque
nuestro consumo es superior a la
produccioén nacional.

Objetivos. elevar gradualmente
la produccion anual de madera pa-
ra reducir importaciones.

Acciones: 200.000 hectareas de
nuevas plantaciones anuales; fo-
mento de plantaciones de especies
de crecimiento rapido para obtener
madera a corto plazo; creacion de
viveros capaces de producir plan-
tones suficientes y con garantia de
calidad sanitaria y varietal; puesta
en valor de las masas forestales
existentes me diante tecnologia
adecuada, desbroce de masas ar-
bustivas; construccion de vias de
saca y cortafuegos.”

Para producir lo que el pais ne-
cesita se incluye como accidén mas
inmediata y urgente aumentar los
regadios. Todos sabemos que ese
patrimonio del cielo que es el agua
debe ser alumbrada, encauzada y
aprovechada al maximo. La expo-
sicion muestra las acciones corres-
pondientes para llevar al visitante
al objetivo basico: aumentar en
500.000 hectareas nuestra superfi-
cie de regadio para 1980.
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El nivel de vida del
agricultor

Es preciso devolver a los agri-
cultores la consideracion social
que merecen, elevar su nivel de vi-
da y asegurar la justa compensa-
ciéon economica a la contribucidn
que efectiuan al desarrollo del pais.

Los factores que contribuyen a
mejorar el nivel de vida son princi-
palmente el aumento de la produc-
tividad por modificacion de las es-
tructuras de produccién, la moder-
nizacion de la tecnologia y la ne-
cesidad de investigacion para que
continue el avance tecnolégico vy
las adecuadas atenciones a lograr
una creciente mejora de la calidad
y un constante perfeccionamiento
de la transformaciéon y comerciali-
zacion de los productos. A este ul-
timo aspecto alude con fuerza uno
de los textos a modo de conclu-
sién: De lo que paga el consumi-
dor sélo una parte llega al campo;
el resto paga los gastos de comer-
cializacion. Es preciso que el agri-
cultor, participando asctivamente
en la comercializacion, perciba
una parte cada vez mas creciente.

Las dificultades

La dificultad y el esfuezo que re-
quiere la profesién de agricultor se
justifica fundamentalmente porque
la agricultura es una industria al
aire libre con todos sus riesgos.
Hay que hacer menos incierta la
renta de las familias campesinas.
En su propio beneficio, la sociedad
debe contribuir a mitigar el riesgo,
porque también el agricultor nece-
sita seguridad.

El Ministerio de Agricultura ayu-
da al agricultor para que pueda
afrontar los principales peligros de
la empresa agraria, como son el
fuego, los riesgos atmosféricos, las
plagas, las enfermedades y las os-
cilaciones de la produccion.

El trabajo de anos puede des-
aparecer en minutos... El fuego
puede convertir, en segundos, un
auténtico vergel en un desierto to-
talmente improductivo. Es un ries-
go mas con el que debe enfren-
tarse el agricultor y el propio Mi-
nisterio de Agricultura.

El pedrisco y las heladas, ene-
migos del agricultor. Al igual que el
incendio, otro riesgo corre cons-
tantemente el agricultor, es el del
pedrisco y las heladas. Sus cose-
chas, los frutos ya listos para re-
coger, pueden verse inutilizados,
destruidos y estropeados por las
bajas temperaturas o las tormen-
tas inesperadas.

Todos los anios se perderian unos
110.000 millones de pesetas si no
Se tratasen las plagas de nuestros
cultivos. Para evitar estas pérdidas,
es preciso tratar 27.000.000 de
hectareas. La red de alertas de es-
taciones-avisos del Ministerio de
Agricultura, que pronto cubrirdn
todo el territorio nacional, dan la
respuesta a como, cuando y con
qué combatir las plagas que ame-
nazan los cultivos.

No tratar las epizootias y para-
sitosis que afectan a nuestra ca-
bania supondrian pérdidas no infe-
riores a los 100.000 millones de pe-
setas anuales, en el sector gana-
dero. La Red Nacional de Labora-
torios de Sanidad Animal del Mi-
nisterio de Agricultura, en coordi-
nacién con las camparias de sanea-
miento, actua para reducir los da-
rios materiales y econémicos que
pesan sobre el ganadero.

El Ministerio de Agricultura ase-
gura el abastecimiento nacional y
protege las rentas de los agricul-
tores por medio de una extensa
cadena de silos y almacenes, dis-
tribuidos por toda la Peninsula,
que regulan la distribucién de pro-
ductos agrarios y el abastecimien-
to de piensos.

Los hombres

La agricultura tiene un futuro es-
peranzador, del que los propios
agricultores habran de ser los prin-



cipales protagonistas. Y han de es-
tar preparados para afrontarlo.

Ser buen agricultor es cada vez
mas dificil. En un mismo dia debe
hacer las veces de ganadero, la-
brador, electricista, mecanico, con-
table, comprador... Y esto no re-
sulta facil y necesita hacerlo con
la mayor perfeccion posible.

Los agricultores son el principal
activo de la agricultura. Por eso es
tan importante su capacitacion
profesional. E! Ministerio de Agri-
cultura tiene a disposiciéon de la
poblacion rural 60 Escuelas de Ca-
pacitacion Agraria, 190 Centros de
Formacién Profesional Agraria de
Primer Grado y 1.858 Planteles de
Extensién Agraria.

El agricultor moderno es un em-
presario que ha de tomar decisio-
nes sobre la orientacién futura de
su explotacién. La gestion debe
ser realizada por el agricultor, por-
que es jefe de su explotaciéon y ge-
rente de su empresa.

La mejora de las explotaciones
debe ser continua. Los agricultores
precisan asistencia técnica e in-
formacién permanente. El Ministe-
rio de Agricultura promueve la ac-
cion de los agricultores y sus fa-
milias para que utilicen sus recur-
sos y técnicas y mejorando su en-
torno social.

Una juventud preparada e ilusio-
nada es garantia de un futuro me-
jor. La incorporacion de jovenes a
la agricultura es decisiva para el
porvenir del pais. Ellos son quie-
nes, renovando conceptos y técni-
cas, han de transformar las explo-
taciones y mejorar el medio ru-
ral.

La naturaleza

Conocer la naturaleza es empe-
Zzar a amarla. Todas las bellezas de
Espafia en los Parques Nacionales
y Sitios Naturales son un placer a
nuestro alcance.

Las principales 4reas naturales
protegidas son:

(Superficie total ocupada: hecta-
reas 90.395,95).
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Parques nacionales

1.

Parque Nacional de la Monta-
fia de Covadonga (Oviedo-
Ledn),

Parque Nacional del Valle de
Ordesa (Huesca).

Parque Nacional del Teide
(Santa Cruz de Tenerife).

Parque Nacional de la Calde-
ra de Taburiente (Santa Cruz
de Tenerife).

Parque Nacional de Aigles
Tortes y lago San Mauricio
(Lérida).

P arque Nacional Dofiana
(Huelva-Sevilla).

Parque Nacional de Las Ta-
blas de Daimiel (Ciudad
Real).

Parque Nacional de Timanfa-
ya (Las Palmas).

Sitios Naturales
de Interés Nacional

(Superficie total ocupada: hec-
tareas 21.313.)

1. San Juan de la Pefa (Hues-
ca).

2. Dehesa del Moncayo (Zara-
goza).

3. Ciudad Encantada (Cuenca).

4, Torcal de Antequera (Mala-
ga).

5. Picacho de la Virgen de la
Sierra (Cérdoba).

6. Pedriza del Manzanares (Ma-
drid).

7. Pinar de la Aceveda (Sego-
via).

8. Cumbre, Circo y Lagunas de
Pefalara (Madrid).

9. Regién Central de la Sierra
de Espuna (Murcia).
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10. Monte del Valle (Murcia).

11. Cumbre de Curotifia (La Co-
runa).

12. Promontorio del Cabo Villa-
no (La Corufa).

13. Parte Culminante del Cabo

de Vares (La Coruna).

14. Lagunas de Ruidera (Ciudad
Real-Albacete).

15.  Monte Alhoya (Pontevedra).

16. Lago de Sanabria y alrededo-
res (Zamora).

17. Hayedo de Riofrio de Riaza
(Segovia).

18. Hayedo de Montejo de Ia Sie-
rra (Madrid).

19. Hayedo de TejeraNegra
(Guadalajara).

Actividades
en el pabellén

Durante los dias de la celebra-
cién de la Feria Internacional del
Campo y en el salon de actos del
pabellon del Ministerio de Agricul-
tura tienen lugar visitas de persona-
lidades entre las que cabe desta-
car las de los ministros de Agri-
cultura de los paises iberoameri-
canos, desarrollandose asimismo
conferencias y reuniones técnicas
sobre los temas presentados en
la tematica del pabellén.

Los jovenes de los planteles de
Extension Agraria, formando 27
equipos, realizan demostraciones
sobre técnicas agrarias de actua-
lidad que una vez mas correspon-

deran a la importancia y al interés
que siempre han despertado.

Los vinos de Espafa estan re-
presentados en una amplia expo-
sicion de los mas afamados cal-
dos de calidad de las principales
zonas amparadas con denomina-
cion de origen.

El pabellon del Ministerio de
Agricultura se complementa en su
exterior con amplios jardines, en-
tre los que se encuentran, en su
parte izquierda, una exposiciéon de
pequenos jardines al aire libre vy
en invernadero, que muestran las
posibilidades de embellecer nues-
tras viviendas tanto en su parte
interior como en el exterior. En la
parte derecha del edificio se ubi-
ca el parque cinegético del
I. C. O. N. A., compuesto por ejem-
plares silvestres representativos de
la fauna nacional.

«El Tractor Agricola», publicacion premiada por el Ministerio de Agricultura

de Agricultura quedo desierto.

Manuel Mingot Salvetti.

— Derecho Agrario, de Juan J. Jarque.
— Raciones esepafitioclas en la produccion de carne en vacune, de José A. Romagosa Vila.
— Las Cajas Rurales Espaifolas, de Adolfo Rodero.

El Premio Nacional de Publicaciones Agrarias, correspondiente a 1974, convocado por el Ministerio

Entre los accésit concedidos figura el otorgado a la publicacion de nuestra Editorial Agricola
Espanola, S. A., “El Tractor Agricola. Utilizacion y costes de trabajo”, de la que es autor el Ing. Agr.

Los otros accésit han sido concedidos a las siguientes publicaciones:

rida ,1974). 350 pesetlas.

OTRAS PUBLICACIONES DE
EDITORIAL AGRICOLA ESPANOLA, S. A.

— Comercializacion de Productos Agrarios, de Pedro Caldentey (Premio Libro Agricola del Afo. Lé-

— EI riego por goteo, de Juan Negueroles y K. Uriu. 100 pesetas.

— Manual de Elaictecnia (en colaboraciéon con F. A. O.). Varios autores. 380 pesetas.
Pedidos a la Editorial (Caballero de Gracia, 24, Madrid), Libreria Agricola (Fernando VI, 2, Ma-
drid) o a cualquier libreria espanola especializada en temas agrarios.
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EXPO-FLOR/MADRID 75

(Entrevista con Joaquin Miranda de Onis)

Los ultimos afios, las fiestas patronales madrilefias de San Isidro nos
traian al Parque del Retiro una emotiva manifestacién tan ornamental
como comercial. Nos referimos a la Feria de la Planta y de la Flor.
Este ano, la colorida Feria se ha marchado a instalaciones y terrenos
de la Escuela de Ingenieros Agrénomos. ;Por qué? Ademas ha cam-
biado de nombre ¢;Por qué?

La Expoflor-75 esta organizada por un Patronato constituido con tal
finalidad e integrado por el Ministerio de Educacién y Ciencia, a través
de la Escuela Técnica Superior de Ingenieros Agrénomos de la Univer-
sidad Politécnica de Madrid; por el Ministerio de Agricultura, a través
del Instituto Nacional de Investigaciones Agrarias, y por la Sociedad
Nacional de Horticultura.

El dia de la inauguracién, el dia del Santo Patrén San Isidro, 15
de mayo, acto solemnizado con la presencia de los ministros de Agri-
cultura y de la Gobernacién, nos pusimos al habla con don Joaquin
Miranda de Onis, doctor ingeniero agronomo, de familia muy vinculada
a la agronomia y, en especial a la horticultura, ha dedicado mucha
atencién en su vida profesional a los temas relacionados con jardines,
arte paisajista, floricultura, etc. Como técnico especializado y vinculado
al sector, le hacemos breves preguntas en la confianza de que sus co-
nocimientos sobre la actualidad del tema le hagan hablar.
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e 6.000 millones de pesetas nuestra produccion de ornamentales

—:Qué ambiente de evolucién o
tendencias respecto a anteriores
certamenes?

—Expoflor-Madrid-75 supone la
décima exposicion celebrada en
nuestra capital —hasta ahora con
el nombre de “Feria de la Planta
y de la Flor"—, habiendo sido to-
das ellas patrocinadas, de forma
eficaz y generosa, por nuestro
Ayuntamiento.

La evolucién de esta Feria ha
sido légica, es decir, comenzar por
una sencilla manifestacion de las
posibilidades del sector, que tiene
un caracter mas bien familiar de
artesania, para ir paulatinamente
orientandose en su desarrollo en
sentido en el que la técnica y la
calidad de la produccién van to-
mando mayor importancia, ya que
las exigencias de la demanda, tan-
to nacional como internacional, asi
lo exigen.

-—¢ Por qué este arfo el nuevo
emplazamiento en la Ciudad Uni-
versitaria y en terrenos de la Es-
cuela Superior de Ingenieros Agro-
nomos?

—Esta pregunta esta realmente
implicita en la anterior, ya que esa
presencia necesaria e indiscutible
de la tecnologia y la calidad, con-
dicionando la produccién floricola,
ha obligado tanto a los producto-
res como a los que se ocupan de
la comercializacién de los produc-
tos ornamentales a establecer
contactos con aquellas institucio-
nes cuya misién es ocuparse de
dichos temas, es decir, de la in-
vestigacién y de la tecnologia, para
la que la ensefianza, orientada a
la formacion de especialistas, es
indispensable. De aqui la toma de
contacto con el Instituto Nacional
de Investigaciones Agrarias y la
Universidad Politécnica de Madrid,
a través de su Escuela de Ingenie-
ros Agrénomos.

Si ademas tenemos en cuenta
que se dispone de la superficie de
terrenos necesaria para el debido
montaje de la Exposicién, contan-
do, asimismo, con un total de 3.000
metros cuadrados, donde las pl/an-
tas ornamentales de interior han
podido tener por primera vez en
esta Feria la posibilidad de mani-
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festarse en todas sus enormes po-
sibilidades, nos explicaremos el
nuevo emplazamiento.

Hasta ahora, como antes decia,
el Ayuntamiento de Madrid ha pa-
trocinado esta exposicion siendo
en los ultimos afios el marco in-
comparable de! Retiro el lugar de
celebracién, pero, evidentemente,
con limitaciones de extraordinario
valor, como era el no disponer de
locales adecuados para dar cabida
a las plantas de interior.

—¢Qué se espera de esta Expo-
sicion?

—Evidentemente muchas cosas.
La primera, realizar una labor que
pudiéramos llamar de extension
cultural, dando a conocer al pue-
blo de Madrid las posibilidades de
hacer méas agradable su existencia,
utilizando las plantas ornamenta-
les, tanto en composiciones jardi-
neras como en adornos naturales
de terrazas e, incluso, en el de in-
teriores mediante la presencia de
plantas, flores, etc., tratando con
ello de no interrumpir de forma
dréastica ese contacto necesario del
hombre con la naturaleza.

En segundo lugar, demostrar las
posibilidades del sector, tanto para
atender a las exigencias de la de-
manda interior como, la que para
mi tiene una gran importancia
dado su extraordinario porvenir, la
exterior.

—¢Qué relacién tiene esta Expo-
sicion con Iberflora u otras mani-
festaciones nacionales de flores?

—Con caracter oficioso, todas
las que queramos, como |o prueba
el hecho de que Iberflora esta pre-
sente con un digno stand en la Ex-
posicién. Ahora bien, yo pienso
que, teniendo en cuenta el extraor-
dinario esfuerzo que una exposi-
cion de este tipo representa, de-
beria, cuanto antes, establecer una
coordinacién regional, con la fina-
lidad de aunar esfuerzos, consi-
guiendo manifestaciones que cada
dia tengan mayor categoria y efi-
cacia, sobre todo teniendo presen-
te que esta exposicion, como ya
ocurrié con la ultima de lIberflora,
tendra, a corto Ipazo, caréacter in-
ternacional.

ma categorfa— otorgado a Espafa
en Euroflor, de Génova; los obteni-
dos en Wig-74, celebrado en Viena;
en la reciente Exposicién de Flori-
cultura de Gante, etc.

—¢Es mas importante vender
mucho o tomar contacto y promo-
cionar el sector?

—Sin duda de ninguna clase pro-
mocionar el sector, ya que vender
mucho es consecuencia de que
aquél haya logrado alcanzar el
desarrollo tecnolégico y de calidad
necesario.

—Ya que estamos hablando de
flores, ;Cual es la produccién na-
cional de floricultura?

—Aunque es dificil responder a
esta pregunta, ya que la estadlsti-
ca en este sector tiene que alcan-
zar una mayor perfeccion, si po-
demos estimar entre 5.000-6.000
millones de pesetas anuales el va-
lor de la produccién de plantas or-
namentales producidas en Espafia,
cifra que pudiéramos desglosar en
3.000-4.000 millones como valor de
las plantas de vivero y el resto el
de la flor.

—¢Se exporta o se importa?

—Afortunadamente, domina la
exportacién sobre la importacién.
Actualmente podemos estimar en
650 millones de pesetas el valor de
los productos ornamentales expor-
tados y en 350 millones la importa-
cién realizada. Pero lo verdadera-
mente interesante en este aspecto
es que las posibilidades de expor-
tacién al mundo occidental pode-
mos considerarlas como préctica-
mente sin techo. La demanda de
productos ornamentales es una 16-
gica consecuencia del nivel de vida
mas elevado. Aquellos pueblos que
lo han alcanzado consideran las
plantas ornamentales, cuya finali-
dad es cubrir unas necesidades de
orden estético o espiritual, tan in-
dispensables como la utilizacién
de productos agricolas destinados
a la alimentacién, es decir, a cu-
brir necesidades de orden mate-
rial. El ama de casa en el mundo
occidental considera las flores o la
planta ornamental como un ele-
mento mas de la cesta de la com-
pra.
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e Un mercado en potencia

—c¢Pero hay todavia margen
para una mayor producciéon?

—Extraordinario; a mi juicio, sin
limitacion. Contamos con los tres
factares naturales de la produccion
agricola y, por tanto, floricola, en
la medida que deseamos, pero,
sobre todo, con el clima y, concre-
tamente y dentro de ¢!, con el ca-
lor; en muchas zonas espanolas
son mas de 45 kcal/cm-* las recibi-
das en los meses comprendidos
entre octubre y abril. Esta fabulosa
cantidad de energia que Dios nos
otorga gratuitamente debe mos
aprovecharla, no solamente a tra-
vés del turismo. como hasta ahora
la hemos hecho eficaz, sino tam-
bién transformandola en produc-
tos horticolas y, fundamentalmen-
te. ornamentales.

Si a estas posibilidades produc-
toras agregamos la posible comer-
cializacion, no solamente en un
mercado interior en potencia de
gran valor, sino también en un mer-
cado exterior, donde para los or-

namentales no existen las barreras
y limitaciones impuestas por el
Mercado Comun, deducimos el ex-
traordinario porvenir que el sector
tiene. Quizdas un ejemplo nos lo
esta dando ltalia, en donde la ex-
portacion de sus plantas ornamen-
tales esta cerca de alcanzar el va-
lor que supone la exportacion ci-
trica espafiola.

—c:Qué tendencias tiene el sec-
tor?

—Mejorar en todos sus aspec-
tos, sin olvidar unos de extraordi-
rario valor, que es el de formar es-
pecialistas a todos los niveles. El
de doctor ingeniero, con una es-
pecial dedicacion a la investiga-
cion; el de ingeniero superior o
ingeniero técnico agricola, para
mejorar y desarrollar las técnicas
de produccidén, y el de maestros,
capataces, jardineros, oficiales y
obreros especializados.

Después sera la empresa y, por
tanto, el empresario, el que tiene

que saber ver y aprovechar todas
las posibilidades expuestas para el
logro de unos beneficios que han
de incidir positivamente en su eco-
nomia privada y, por tanto, en la
nacional.

PIEMIOS ESPECIALES DE EXPOFLOR.
MADRID 75

Concedido por el I. N.
cional de Investigaciones Agrarias)” a
cional de Investigaciones Agrarias) "a
la tecnologia™:

I. A. (Instituto Na-

Stand G, de la firma ERUFLOR
Antonio Cuevas).

(don

Concedido por Ja Escuela Técnica Supe-
rior de Ingenieros Agréonomos “a la
ca.idad de la planta™:

Stand num 9, de Viveros Peia Marti-
nez.

Concedido por la Sociedad Espanola de

Horticu'tura “"a la mejor presentacion
de! stand”:
Stand num. 15, de Martin Jardineria.

Premio a leina “un jardin con mensaje”:
Stand num. 11. de la firma NUBOGA.
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CAMPEONATO NACIONAL DE

CAMPEONATO
NACIONAL DE ARADA

Ha tenido lugar en San Fernando de Henares (Ma-
drid) el Campeonato Nacional de Arada 1975, al
que han concurrido 42 representantes de otras tan-
tas provincias espafnolas, campeones cada uno de
ellos a escala provincial.

Este afo, al no haberse celebrado el campeona-
to regional, el numero de finalistas ha sido bastan-
te superior al de afos anteriores, lo que ha impe-
dido una adecuada seleccion.

El Campeonato se celebroé el 13 de junio con la
prueba sobre rastrojo, y el 14 con la prueba sobre
pradera, en terrenos de la Escuela de Capataces
Agricolas de la referida localidad madrilefa.

Las diferencias en la preparacion de los partici-
pantes y en la calidad y adaptacion de los aperos
utilizados ha sido grande, pudiéndose advertir que,
por ejemplo, en lo que pudiéramos llamar el “equi-
po Deutz”, sus integrantes han ocupado lugares pri-
vilegiados en la clasificacion final.

La entrega de los premios, tanto a este Campeo-
nato de Arada, como al de tractoristas, fue presi-
dida por los directores generales de Produccion
Agraria y de Capacitacion y Extension Agraria, asi
como dirigentes de la Organizacién Sindical, en la
que recae ahora la organizacion de las competicio-
nes previas a la final nacional.

El proximo Campeonato Mundial de Arada tendra
lugar en Montreal (Canada), y en donde interven-
dradn dos representantes espanoles.

Un surco de apertura mis perfecto ;El reparto de premios!
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ENTREVISTA
A LOS
CAMPEONES

por Cristobal DE LA PUERTA

En estos ultimos afios AGRICULTURA se ha es-
forzado en informar puntual y detalladamente de
los campeonatos nacionales de arada y de los mun-
diales.

Se han publicado articulos en nuestras paginas
tanto en relacién a la técnica del laboreo del suelo
y de las competiciones, como, en forma de reporta-
jes y entrevistas, se han pulsado opiniones y co-
mentarios de organizadores y participantes.

En esta ocasion concentramos nuestra atencion
informativa, a continuacién, en las opiniones que,
momentos inmediatamente -después de la califica-
cion del jurado, han querido verter para nuestra
revista los tres tractoristas clasificados en los pri-
meros lugares del Campeonato de Arada.

De izquierda a derecha: el subcampeén (Desiderio Vidal), nuestro director (Cristébal Iniciacion de la labor en la prueba de
de la Puerta), el campeén (Juan Buch) y el tercer clasificado (Amado Rodriguez) pradera
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esponsabilidades mas
nmplias que la proteccion
de los cultivos

La compania Stauffer Chemical no sdlo
fabrica productos para la proteccion de
los cultivos, que figuran entre {os mas
selectivos del mundo y entre los mas
eficaces y flexibles en su aplicacion.
También dedicamos un interés personal
a sus problemas de rendimiento y
rentabilidad. De una forma muy clara,
ustedes en su granja y nosotros en
Staulfer colaboramos en el mismo
negocio; ambos deseamos o mismo,
esto es, su éxito. Todavia compartimos
otra responsabilidad; somos responsa-
bles ante la presente generacion y la
siguiente, que necesitan con urgencia
los alimentos que usted produce. Esos
son solo dos ejemplos de nuestro
modo de prestar ayuda en su pais y en
todo el mundo.

® herbicida selectivo

ordram del arroz

En todo el mundo, el Ordram es el mas
conocido de los productos de Stauffer
Chemical para la proteccion de los cultivos.
Ningun otro herbicida del arroz es equipa-
rable en su capacidad de eliminacion de las
hierbas acuaticas hasta el momento de la
recoleccion y en su perfecta selectividad en
lo que se refiere al arroz y a otros cultivos
de rotacion. Los recientes progresos en las
técnicas de aplicacion del Ordram emul-
sionable o en granulos aumentan todavia la
economia y la flexibilidad de empleo, y
permiten ademads una total adaptabilidad a
las condiciones locales del suelo y del
tiempo.

® herbicida selectivo
RO"Nee de la remolacha azucarera
El Ro-Neet de Stauffer Chemical, sélo o en
combinacion con el lenactl, el pyrazon o el
phenimedipham, es uno de los herbicidas
ticarbamatos, de amplio espectro, mas efi-
caces para el tratamiento de la remolacha
azucarera y de la espinaca en todas las
condiciones metereologicas. EI Ro-Neet se
emplea en toda la Europa oriental y occi-
dental. En la actualidad, Stauffer Chemical
tiene en elaboracion nuevos métodos y
combinaciones para ampliar el uso del
Ro-Neet.

STAUFFER CHEMICAL EUROPE S.A.
25, rue des Caroubiers
CH-1227 Ginebra

Stauffer

CHEMICALS

En Espana, ¢l Ordram vy ¢l Ro-Neet pueden
obtenerse de Industrias Quimicas Serpiol S.A.
Ordram puedc oblencrse también de Insecticidas
Condor y de Union Quimica del Sur.

CAMPEONATO NACIONAL

El campeoOn

—Su presencia en estos cam-
peonatos es constante. Muchos
consideran su triunfo como el éxi-
to a la perseverancia. ;Por qué esa
insistencia? )

—Por aficion. Esto de arar me
gusta mucho. Ademas se trata de
mi oficio, de mi trabajo.

—c:Cuél es su trabajo normal?

—Soy agricultor. Mi oficio, ya
le digo, es el labrar el suelo, aun-
que me dedico a muchas labores
en el campo.

—c¢Pudiera decirme algo sobre
diferencias técnicas entre los trac-
toristas por cuenta propia y el que
trabaja en una empresa a jornal?

—En general el que trabaja pa-
ra ¢l suele ser mejor. De esta for-
ma no hay destajos. Pero depende
mucho de la aficiéon. El jornalero
con aficién a su trabajo lo puede
hacer tan bien como el mejor.

—Su veteranija le concede expe-
riencia suficiente para que sea
obligado preguntarle por las virtu-
des, atributos o condiciones nece-
sarias para llegar a campeén.

—Si entiendo bien la pregunta,
lo que se necesita es superarse
cada dfa en el trabajo.

—Vamos a concretarnos a los
campeonatos.

—Para ir al campeonatc hace
falta méas precisién que la de arar
normalmente en el campo. No es
igual que labrar en casa. Desde
luego la preparaciéon basica se
consigue en el trabajo de cada
dia, pero en los campeonatos se
necesita un apero adecuado y una
preparacion especial.

—Los aperos y tractores, (co-
mo influyen en los rendimientos de
los campeonatos?

—Lo principal es un apero que
se adapte bien al terreno de la
competicién, el tractor es siempre
un complemento del arado.

—Se me ocurre pensar en una
competicién ideal en que los par-
ticipantes compitan todos con los
mismos aperos y tractores. Hablo
en teoria.

—No lo veo posible. No habria
alicientes, puesto que es importan-
te la superacién y la adaptacién
de cada uno a unos aperos deter-
minados. Seria otro tipo de cam-
peonato, es decir, otra cosa.

—Habra que pensar ya en el
campeonato mundial. ;Qué sabe
de ellos?

-
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—Los conozco s6lo a través de
las revistas, pero espero poder en-
trenarme para alcanzar un puesto
relevante para Espana.

—c¢Se consigue un mejor entre-
namiento cuando se mantiene una
relacién con una casa comercial
de maquinaria agricola?

—No lo sé. Pero lo unico que
estoy seguro ahora es que me en-
trenaré de cualquier forma con to-
das mis fuerzas.

—Conocemos a su mujer de
otras competiciones, puesto que
creo que siempre le acompana.
cQuién se ha alegrado méas de su
triunfo?

CAMPEONATO NACIONAL

—Mi mujer esta méas contenta
que yo, no lo dude.

El campedn, que piensa las res-
puestas, ha contestado esta ulti-
ma sin vacilar. Y es verdad. Cuan-
do los altavoces instalados en la
tribuna en donde las autoridades
iban a repartir los premios, y des-
pués de una impaciente espera de
las calificaciones del Jurado,
transmitieron el nombre del cam-
pedn, a la mujer del agricultor de
Gerona, campeon nacional de ara-
da 1975, se le encendieron los
0jos no pudiendo impedir un lige-
ro pero prolongado llanto de emo-
cioén.

El subcampeon

—También usted es veterano en
los campeonatos como el repre-
sentante de Gerona.

—S8i. He sido campedn provin-
cial cuatro afios. En el nacional he
conseguido el tercer puesto tres
ahos seguidos para subir este afo
al segundo lugar.

—Hablemos de los provinciales.
cQué le parecen? ;Son bastante
auténticos?

—Son necesarios como punto

de partida. Son auténticos. Inclu-
s0 son buenos los locales y los co-
marcales.

—¢Debe haber regionales? ¢Si
0 no?

—Creo que debe haber regiona-
les para que haya una seleccién
mejor previa a los nacionales?

—¢Y de los nacionales, qué
opina?

—La organizacién esigual, pues-
to que son los mismos organiza-

dores. Pero me parece que las fi-
nales tienen mas ambiente en ca-
pitales mas pequenas que Madrid,
0 sea, en las capitales agricolas
acude mas personal. Sin embargo
a Madrid se viene mejor desde
cualquier sitio de Espafa.

—¢Ha encontrado, a través de
tantas competiciones, diferencias
entre los tractoristas de Castilla,
por ejemplo, y de otras regiones.

—No encuentro diferencias, Son
iguales. Tenemos la prueba de que
los ganadores de las finales per-
tenecen a distintas provincias. Qui-
za los companeros del Norte ten-
gan mas facilidad para arar pra-
deras mientras los del Centro es-
tamos mas acostumbrados a los
rastrojos.

Dejamos al campeén de Valla-
dolid, hoy subcampeon de Espa-
na. Ha arrastrado a tantos paisa-
nos y amigos que nos interrum-
pen en la conversacion porque es-
tdn nerviosos no sélo en opinar
cada uno de ellos, sino que pre-
tenden llevarselo pronto para es-
tar, también pronto, entre los su-
yos, en su pueblo vallisoletano, a
compartir el éxito de su triunfo vy,
sobre todo, de su esfuerzo y cons-
tancia.

El tercer clasificado

—Tu eres mas joven que el cam-
peén y el subcampedn y también
menos veterano en estas competi-
ciones.

—Es la primera vez que vengo
a un nacional.

—cQué experiencias tienes de
otros campebnatos?

—He estado en dos nacionales
juveniles, en Tarragona y en Mur-
cia, en donde quedé en cuarta po-
siciébn en ambos.

—c:Qué relacion hay entre estos
juveniles y los campeonatos de
arada?

—Son independientes. Los juve-
niles los organiza el Frente de Ju-
ventudes.

—Como “novato” de una final,
Jcrees que influyen los nervios o
la inexperiencia?
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—Bueno, influyen muchos fac-
tores. La suerte en el sorteo de
parcela sobre todo. El animo de
los paisanos que van a verte. Que
el apero sea bueno y esté hecho
para esto. El tractor, etc.

—En esta ocasién, al no haberse
celebrado regionales, han llegado
a la tinal 42 tractoristas. ;Has en-
contrado diferencia en los aperos
que has visto?

—Mucha. Bastantes participan-
tes traian aperos mucho maés infe-
riores que los que hemos contado
con aperos de competicién. Tam-
bién es verdad que estos aperos
de competicidén, en las condicio-
nes que estaba el terreno no han
podido hacer la labor que pueden

realizar. Habia parcelas, la mia,
por ejemplo, con piedras, con el
suelo algo seco, donde no entra-
ba bien el arado. Asi no se voltea
bien el prisma que saca el arado.

—Quiza estés influido por tu par-
cela, que era de las peores.

—En general no eran buenas.

—Tienes veintiin afos y, por
tanto, perteneces a la juventud ru-
ral. ;Crees que los actuales trac-
toristas jovenes tienen mucho in-
terés en estos campeonatos?

—Aficién quizés haya poca. Pero
los que siguen trabajando en el
campo creo que estadn deseosos
de ir a un campeonato de arada.
Pero hace falta una preparacién,

mas fuerte de lo que muchos se
piensan, lo cual exige un esfuerzo
bastante grande, asi como si se
tratara de la preparacién de un
deportista,

Bueno. Vamos a dejar la entre-
vista. Aunque tu padre prefiere
quedarse en Madrid y darse esta
tarde una vuelta por la Feria del
Campo, tu prefieres, segin veo, ir-
te a tu pueblo a brindar el triunfo
con tus amigos. Que Dios te con-
serve las ganas y el carifo por tu
pueblo. Perddn, por tu villa, como
aclaré antes tu padre. Vamonos
hacia Madrid para dejaros en la
Estacién del Norte, por si encon-
tréis todavia un tren hacia Ledn.
El tren de la ilusién.

CAMPEONATO NACIONAL DE TRACTORISTA

Campeédn: Alfredo Monteserin Lépez (Oviedo).

Subcampeédn: Julio Castro Mosquera (Orense).

Primeros clasificados

Tercero: José Martinez Pereira (Badajoz).
Cuarto: Manuel Mateo Muioz (Teruel).

Quinto: Alberto Brunet Boch (Barcelona),

CAMPEONATO NACIONAL DE ARADA

Primeros clasificados

PUNTOS
N.° Nombre y apellidos Provincia Tractor Apero Prueba Prueba Prueba
teorica rastrojo pradera TOTAL
1 Juan Buch Vinolas ... Gerona Deutz Aranzéabal 10 60 69 139
2 Desiderio del Val Raso. Valladolid M. Ferguson Weleland 12 57 60,5 129,56
3 Amando Rodriguez Ra-
moS ... ... ... «ov ... ... LebN Deutz Kiberland 10 60,5 56,5 127
4 Manuel Fdez. Pérez ... Lugo Deutz Kiberland 11 45,5 65 121.5
Miguel Sisternas Sis-
ternas ... ... ... ... ... Valencia M. Ferguson Kiberland 7 63,5 48,5 119
6 Valero Calvo Bielsa ... Zaragoza John Deere 30 Aranzabal 10 56 48,5 114,5
7 Alberto Brunet Bosch . Barcelona John Deere Pladevall 8 61 39,5 108,5
8 Julio Castro Mosquera. Orense Ebro Ebro 6 43,5 53,5 103
9 Felipe Mateos Tejedor. Salamanca Ebro Super 55 EbroD. O. 7 44 42,5 93,5
10 Antonio Vendrel Ciuro. Lérida Ebro 160 Pladevall 8 51,5 32 91.5
11 Saturnino Ocio Negue-
ruela ... ... ... ... ... ... Logrofio Ebro Super 55 Orbaniano 5 43,5 35,5 84
12 Diego Ramos Mafas . Almeria Ebro 160 Ebro Fijo 3 52 28,5 83,5

504 - AGRICULTURA



CAMPEONATO
NACIONAL
DE TRACTORISTAS

En coincidencia con el Campeonato Nacional de
Arada 1975 se ha celebrado este afio el Campeona-
to Nacional de Tractoristas, al que han concurrido,
en las mismas fechas y lugar, los 42 campeones pro-
vinciales que acudieron en San Fernando de He-
nares (Madrid) a las pruebas de arada.

Esta competicion de tractoristas, auténtico cam-
peonato de habilidad, ha consistido en una prueba
tedrica y cuatro de destreza y habilidad.

La tedrica estaba relacionada con el conocimien-
to del tractor y de la maquinaria agricola y con
las normas de tréfico.

Las de destreza eran las siguientes:

A) Manejo de remolque de un eje.
B) Manejo de sembradora.
C) Manejo de remolque de dos ejes.

D) Manejo de abonadora.

Es curioso observar que los primeros clasifica-
dos en arada, aunque no han sido verdaderos ga-
nadores en esta prueba de habilidad, han consegui-
do también puestos destacados y, sobre todo, han
obtenido elevada puntuacién en la prueba tedrica,
lo que demuestra la preparaciéon a que han sido so-
metidos por las casas de maquinaria con las cua-
les mantienen relacion.

AGRICULTURA - 505



Y[ /L

LEGISLACION

REGULACION DE LAS CAMPANAS DE ARROZ

En el “Boletin Oficial del Estado” del dia 12 de mayo de 1975 se
publica el decreto 1009/75 del Ministerio de Agricultura, regulando

las campanas 1975-76 a 1977-78.

ORDENACION DE PRODUCCIONES

El cultivo del arroz sélo podra realizar-
se de acuerdo con la legislacién vigente
bajo una de las siguientes modalidades:

a) En régimen de coto arrocero.

b) En régimen de autorizaciéon tem-
poral.

Para poder disfrutar de autorizacién
temporal serd preciso obteneria de la Di-
recciéon General de la Produccion Agraria
previa presentaciéon de solicitud antes del
treinta y uno de diciembre del afio ante-
rior a la siembra.

TIPIFICACION

El arroz puede comercializarse en cas-
cara, cargo o blanco.

En el anejo | del decreto se definen
las fases de elaboracién, asi como las es-
pecificaciones de cada una de ellas.

Las variedades de arroz céscara, a
efectos de su comercializacion, se agru-
pan en clases y tipos que se detallan
en el anejo Il.

Para atender la demanda del mercado
interior se establecen las siguientes cla-
ses de arroz blanco: “"Granza” y “Corrien-

te”, cuyas caracteristicas se definen en
el anejo Ill.

ESTRUCTURA DE PRECIOS

Los precios de regulacién de campafia
se definen de la siguiente forma:

Del arroz cascara:

a) Precio de garantfa a la produc-
ciébn—Es el precio a que el S. E. N. P. A,

506 - AGRICULTURA

y Entidades colaboradoras compraran to-
do el arroz de la campana de caracterls-
licas normales que les ofrezcan los agri-
cultores. '

b) Precio de venta del S. E. N. P. A.
y Entidades colaboradoras.—Es el precio
a que venderan el arroz cascara de sus
existencias.

¢) Incrementos mensuales.—Por alma-
cenamiento: Son los correspondientes a
los gastos de aimacenamiento, conserva-
cion y seguro de mercanclas.

Por financiacién: Son los que corres-
ponden a los costos financieros.

d) Incrementos derivados.—Incremen-
tos derivados o de situacién son los re-
lativos a los gastos de movilizacién desde
las zonas excedentarias a las deficitarias.

e) Precio testigo.—Es el que alcance
el arroz céscara, en clase redondos y
semilargos, tipo Il, de caracteristicas nor-
males, en los mercados mas representa-
tivos del pais en posicién almacén agri-
cultor.

Se fijan como mercados mas represen-
tativos del pais para la obtencién del pre-
cio testigo de arroz cdascara los de las
siguientes provincias: Sevilla, Valencia,
Tarragona y Badajoz.

El precio testigo del arroz céascara se
elaborard& como media ponderada de los
precios medios provinciales utilizando co-
mo ponderaciones las siguientes:

Sevilla ... ... ... ... ... ... 04
Valencia ... ... ... ... ... 03
Tarragona ... ... ... ... 02
Badajoz ... ... ... ... ... 01

1.0

La elaboracién de dicho precio testigo
serd realizada semanalmente por la Se-
cretarla General Técnica de! Ministerio de
Agricultura.

Del arroz blanco

a) Precio de intervencién superior.—
Es el nivel que se fija al precio testigo
en orden a las actuaciones en defensa
del consumo.

b) Precio de entrada.—Es el precio a
que se desea resulte el arroz blanco de
importacién, clase “Corriente”, despacha-
do en puerto o frontera. Dicho precio se
calculard multiplicando el de venta del
S. E. N. P. A. del arroz corto o semilargo,
tipo I, por el factor 1,65.

c) Precio testigo.—Es el que alcance
el arroz blanco, clase “Corriente”, en las
zonas industriales méas representativas del
pals en posicién a granel sobre vehiculo
en industria elaboradora.

Se definen como zonas industriales més
reoresentativas del pals, para la obten-
cién del precio testigo del arroz blanco
clase “Corriente”, las siguientes provin-
cias: Valencia, Sevilla y Tarragona.

El precio testigo del arroz bianco, clase
“Corriente”, a granel, sobre vehiculo en
industria elaboradora, se confeccionara
como media ponderada de los precios
medios provinciales, calculados segun la
base anterior, utilizando como ponderacio-
nes las siguientes:

Valencia ... ... ... ... ... 086
Sevilla ... ... ... ... «.. ... 03
Tarragona ... ... ... ... 01

1,0

La elaboracién de dicho precio testigo
sera realizada por la Direccién de infor-
macién e Inspeccién Comercial del Minls-
terio de Comercio.



LEGISLACION

NORMAS OE REGULACION

Cada campana con anterioridad al 1 de
marzo se fijaran por el Goberno los pre-
cios, incrementos mensuales y de deriva-
cion, asi como margenes del S. E. N. P. A,
que han de aplicarse en la campafa que
se iniciard en septiembre del mismo afio.

El S. E. N. P. A. comprara, excepto
los meses de julio y agosto, todas las
partidas de arroz cdscara norma! que le
ofrezcan los agricultores de su propia co-
secha al precio de garantia a la produc-
cion.

En Sevilla y Valencia funcionaran sen-
das Comisiones Analizadoras y Dictamina-
doras de muestras, constituidas por un
Técnico Agronémico del S. E. N. P. A,
como Presidente; un Secretario, igual-
mente del S. E. N. P. A, un representante
sindical de las industrias elaboradoras de
arroz y otro de los agricultores.

Serd misiébn de dichas Comisiones la
determinacion del precio, de acuerdo con
las normas establecidas, debiendo man-
tener, al efecto, un libro de Registro de
muestras recibidas y analizadas con el
resultado de dichos anélisis.

En caso de disconformidad se podra
recurrir al Departamento del Arroz del Ins-
tituto Nacional de Investigaciones Agra-
rias (Sueca). que determinara el dictamen
de calidad correspondiente.

Con el fin de garantizar la estabilidad
de los precios al consumo, el S. E. N.
P. A, a la vista de la produccidn, el con-
sumo interior y de la situacién de los
mercados internacionales, podré consti-
tuir, mediante compras, reservas de regu-
lacion y seguridad.

Cuando el precio testigo del arroz blan-
co sobrepase, durante dos semanas con-
secutivas, el noventa y cinco por ciento
del precio de intervencién superior o no
hubiece oferta en el mercado de arroz de
clase “Corriente”, la Direccién General
de Comercio Alimentario podra disponer
de las existencias de arroz cdascara del
S. E. N. P. A. a los precios de venta de
dicho Organismo y se suspenderan las
exportaciones

Con independencia de lo anteriormente
expuesto, el Ministerio de Comercio, pre-
vio informe del F. . R. P. P. A, podra
proponer al Gobierno las medidas que se
estimen oportunas.

La Direcciéon General de Comercio Ali-
mentario, en uso de sus atribuciones, po-
dra establecer margenes comerciales y/o

precios maximos en la venta al consumo
para toda clase de arroces blancos, en
coordinaciéon con la Junta Sueprior de
Precios.

Los arroces blancos se expenderan al
detall en envase cerrado por los indus-
triales elaboradores o plantas envasado-
ras debidamente autorizadas.

CAMPANA ARROCERA 1975-76

En el “Boletin Oficial” del dia 13 se aplica el decreto anterior para
la campana 1975-76, segun decreto 1010/75.
Las personas que realmente lo han tormado han sigo: don Maria-

Los precios de garantia a la produccién
para el arroz cascara de especificaciones
normales seran los siguientes:

Almacenamiento y conservacién: Cuatro
Ptas/Qm. de noviembre a junio, ambos
inclusive.

Clase

Tipo

Precios

Ptas/Kg.

Largos ... ... ... ... ... |

Redondos ... ... ... ... ... b

Semilargos ... ... ... ... ... e

10,60
10,00
9.50
9,25
8,75

Los incrementos de derivacién en los
principales centros de comercializacién
serdn los siguientes:

Ptas/Qm.
Sevilla ... ... ... ... ... .. . ... 15
Valencia ... ... ... ... ... ... ... 40
Tarragona ... ... ... PP 4]

Con este artlculo se completard los que
correspondan a los demés centros de re-
cepcioén.

A los efectos de determinar los incre-
mentos mensuales de los precios, se fijan
para cada una de las operaciones de co-
mercializacion las siguientes cuantias:

Financiacién: Seis Ptas/Qm. de noviem-
bre a junio, ambos inclusive.

El precio de venta del S. E. N. P. A. se
calculard multiplicando el de garantia a
la produccién (incluidos incrementos men-
suales y de derivacién) con el factor uno
coma diez.

El precio de entrada del arroz blanco
“Coriente” se calculard multiplicando e!
de venta del S. E. N. P. A, de arroz corto
o semilargo tipo Il por el factor uno co-
ma sesenta y cinco.

Con el fin de garantizar al consumo un
abastecimiento a niveles asequibles se fi-
ja para la campafia un precio de interven-
cién superior de veinte Ptas/Kg.

A efectos de liquidacién con el F. O.
R. P. P. A se fija un margen comercial
al S. E. N. P. A. en el arroz céascara de
cAscara de cero coma cincuenta Ptas/Kg
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HOMENAJE NACIONAL A LU-
ClO JUNIO MODERATO CO-
LUMELA (17 X 24 cm.). 144
pags. A. P. A. E. Diputacion
y Ayuntamiento de Cadiz. Ed.
"La Voz". CAdiz, junio 1975.

Con motivo del Homenaje Na-
cional que la Asociacién de Pu-
blicistas y Escritores Agrarios
de Espana, bajo el patrocinio de
la Diputaciéon Provincial y el
Ayuntamiento de Cadiz, ha ren-
dido a Columela en la ciudad
andaluza, se ha publicado un
libro, editado bajo los auspicios
de la referida Diputacion Pro-
vincial, en el que se recogen
diterentes adhesiones y articulos sobre el célebre gaditano-
hispano-romano, considerado como el primer escritor agrario
del mundo.

L.a publicacién presenta articulos sobre aspectos determinados
de la insigne obra de Columela “De Re Rustica”, contenida en
sus “trece libros sobre agricultura”, que son discutidos y ana-
lizados por diferentes autores especialistas en los citados as-
pectos o temas del libro original.

Con anterioridad a estos articulos, que fueron objeto de las
conferencias celebradas en Cadiz en un acto académico en
honor de Columela, se recogen también diversas adhesiones
o0 glosas del autor gaditano y se informa de los propoésitos de
A. P. A. E. hacia una Fundacién o Academia Agraria, asi como
respecto a la ediciéon de una auténtica versiéon espanola del
famoso libro del autor gaditano, escrito hace dos mil anos.

El libro, magniticamente presentado, es toda una loa a las
virtudes de Columela, como sabio y pedagogo, en sus vertientes
practicas de agrénomo y divulgador de las técnicas aplicadas
al campo, que sirve de leccién para muchas posturas de pasi-
vidad divulgadora y escritora.

Deseamos que este libro sea el reclamo que consiga atraer
la edicion de los trece libros de Columela, sobre cuyo autor,
para sonrojo hispano, hay muchas mas publicaciones nacidas
fuera de Espana que en nuestras propias editoras.

HOMENAJE NACIONAL
A

CAD, JumwO WS

CULTIVOS ORNAMENTALES, por
J. Miranda de Larra y de Onis,
317 péags. (21 x 17). Fotos blan-
co y negro y color. Dibujos,
cuadros. Premio Agricola Ae-
dos. Barcelona, 1975.

El Premio Agricola Aedos re-
cayé, en su ultima edicién, co-
mo se informd en su dia, en la
obra que comentamos, y de la
que es autor nuestro querido
amigo Jesus Miranda, encua-
drado en una famitia de ilustres
agrénomos y divulgadores de la
técnica hortofruticola en gene-
ral.

El libro estd dividido en dos
partes. La primera, que recoge estadisticas de interés para el
sector comercial de floricultura, contiene los puntos bésicos que
permiten utilizar la solucién mas idénea para la resolucién de los
problemas que en la practica puedan oresentarse.

De esta forma se introduce al lector en la situacién actual
de los cullivos ornamentales y se tratan los temas mas primor-
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diales sobre el desarrollo de la planta como servicio de los
factores climaticos, su modificacion y las técnicas y practicas
culturales utilizadas.

En la segunda parte se describen los cultivos mas importantes
en el panorama agricola nacional y aquellos otros que por sus
posib‘ilidades, tanto pensando en nuestro mercado como en los
exteriores lo merecen.

la eficiencia
de las cooperativas agricolas
en los pafses en desarrollo

LA EFICIENCIA DE LAS COOPE-
RATIVAS AGRICOLAS EN LOS

PAISES EN DESARROLLO,
por Eberhard Dilfer. (23 X
X 15), 207 pags. F. A. O., Ro-
ma, 1975.

Se pretende exponer un nuevo
modo de concebir el estudio, la
evolucidn de las aclividades co-
operativistas en los paises en
desarrollo. Habida cuenta de
ciertas experiencas decapcionan-
tes en materia de cooperativis-
mo agricola en tales paises, el
autor trata de acortar las cau-
sas de escs fallos, determinar
- los requisitos previos indispen-

sables e indicar las teorias, mé-
todos idéneos para tener éxito en tal empresa.

En esta obra se examinan los problemas globales de orga-
nizacién y gestion propios de las cooperativas agricolas. En este
sentido resultara util para los directores y los miembros de los
consejos de direcciéon de las cooperativas, en todos los planos,
para el personal de las entidades oficiales del ramo, para los
expertos en cooperativas que participen en programas interna-
cionales y bilaterales de asistencia técnica.

LA NACIONES UNIDAS

ORGANTZACION DE
PARA LA ATRICULTURA Y LA ALIMENTACION

CAPACITACION Y
EXTENSION AGRARIAS

RESUMEN DE
ACTIVIDADES 1974

CAPACITACION Y EXTENSION
AGRARIA. RESUMEN DE AC-
TIVIDADES 1974 (27 X 20).
234 pags. Ministerio de Agri-
cultura. Madrid, 1974.

Un ano mas, y la Direccién
General de Capacitacién y Ex-
tension Agrarias, con adelanto
a otros servicios oficiales, nos
informa puablicamente de las ac-
tividades desarrolladas a lo lar-
go del ano anterior, cuando, al
menos por el nimero de agen-
cias extendidas por todo el pais,
parece haber llegado a una ci-
ma programada de intensidad
de actuacién a fin de cubrir con sus servicios nuestro area rural.

El resumen anual estadistico de las actividades del S. E. A,
reflejan la intensidad de las gestiones, las cuales estan divi-
didas en acciones sobre los jévenes, cursos sobre las familias,
sobre las comunidades y sobre las explotaciones agrarias.

Se recogen también por regiones los trabajos especificos rea-
lizados y se relacionan, al final. la bibliogrfia y documentacién
elaborada.

FORRAJES, FERTILIZANTES Y
VALOR NUTRITIVO, por Bau-
dilio Juscafrera (20 X 19), 203
pags.. Aedos, Barcelona, 1975.

En el presente trabajo el ga-
nadero encontrard con cilras
cuadl es la calidad y el valor
biotégico del forraje en sus di-
ferentes especies y estados de
conservacién, cual es la impor-
tancia ejercida por los fertili-
zantes respecto a su valor ener-
gético y cudales son los efectos
de la carencia de uno 0 mas de
estos elementos en la salubri-
dad del animal.

El autor nos ofrece una nue-
va publicacién como continuacién de otras anteriores relaciona-
das con distintos temas agrarios.

forrajes



(SECCION DE_ANUNCIOS BREVES )

EQUIPOS
AGRICOLAS

“ESMOCA”, CABINAS
METALICAS PARA TRAC-
TORES. Apartado 26. Teléfo-
no 200. BINEFAR (Huesca).

CABINAS METALICAS
PARA TRACTORES “JOMO-
CA”. Lérida, 61. BINEFAR
(Huesca).

INVERNADEROS

“GIRALDA”, Prida - Hijos.
Roque Barcia, 2. Bda. Bella-
vista, Apartado 516. Teléfo-
nos 690168 - 690171. SE-
VILLA-14,

MAQUINARIA
AGRICOLA

Molinos trituradores marti-
llos. Mezcladoras verticales.
DELFIN ZAPATER. Caudi-
llo, 31. LERIDA.

Cosechadora de algodén
BENPEARSON. Modelo stan-
dard, dos hileras, rendimiento
medio, 0,4 Ha/hora. Servicio
de piezas de recambio y man-
tenimiento. RIEGOS Y CO-
SECHAS, S. A. General Ga-
llegos, 1. Madrid-16.

PESTICIDAS

INDUSTRIAS AFRASA,
JAtiva,10. Valencia. Insectici-
das, fungicidas, acaricidas,
herbicidas, abonos foliares, fi-
tohormonas, desinfectantes de
suelo,

PROYECTOS

Francisco Moreno Sastre,
Dr. Ingeniero Agrénomo. Es-
pecialista en CONSTRUC-
CIONES RURALES. Proyec-
tos y asesoramiento agricola.
Alcald, 152. Madrid-2.

PERIAGRO, S. A. Proyec-
tos agricolas. Montajes de rie-

g0 por aspersion, Nivelaciones.
Movimientos de tierras. Elec-
trificaciones agricolas. Cons-
trucciones. Juan  Sebastian
Elcano, 24, B. Sevilla,

Célculos de nivelacién de
terrenos por ordenadores elec-
tronicos. Riegos, explanacio-
nes, bancales, etc. Informa-
cién: AGRIMECA. Plaza de
América Espafiola, 3. Madrid.

PROAGRO, oficina de estu-
dios y proyectos agricolas.
Especializacion en regadios y
gestiond e explotaciones, Du-
que de la Victoria, 3. VA-
LLADOLID.

“AGROESTUDIO”. Direc-
cién de explotaciones agro-
pecuarias. Estudios. Valora-
ciones. Proyectos. Rafael Sal-
gado, 7. Madrid-16.

ESBOGA. Estudios y Pro-
yectos de Ingenieria, S. A.
Seccién de Agronomia. Padre
Damian, 5. MADRID.

SEMILLAS

Forrajeras y pratenses, es-
pecialidad alfalfa  variedad
Aragbén. Subvencionados por
el S. N. C. y Jefautras Agro-
némicas. 585 hectireas de
cultivos propios. ZULUETA.
Teléfono 82 0024. Apartado
22. TUDELA (Navarra).

RAMIRO ARNEDO, Pro-
ductor de semillas ndmero
23, Especialidad semillas hor-
ticolas. En vanguardia en el
empleo de hibridos. Apartado
21. Teléfonos 303 y 585. Te-
legramas “Semillas”. CALA-
HORRA (Logrofio),

SEMILLAS DE HORTALI-
ZAS, Forrajes, Pratenses y
Floress. RAMON BATLLE
VERNIS, S. A. Plaza Pala-
cio, 3. Barcelona-3.

PRODUCTORES DE SE-
MILLAS, S. A. PRODES -

Maices y Sorgos Hibridos -
TRUDAN - Cebadas, Avenas,
Remolacha, Azucarera y Fo-
rrajera, Horticolas y Praten-
ses, Camino Viejo de Siman-
cas, s/n. Teléfono 23 4800.
Valladolid.

CAPA ofrece a usted las
mejores variedades de “PA-
TATA SELECCIONADA DE
SIEMBRA”, precintada por
el Instituto Nacional para la
Produccién de Semillas Se-
lectas. APARTADO NUME-
RO 50 TELEFONO 21 70 00.
VITORIA.

URIBER, S. A. PRODUC-
TORA DE SEMILLAS ni-
mero 10. Horticolas, legumi-
nosas, forrajeras y pratenses.
Predicadores, 10 Tel. 22 20 97.
ZARAGOZA.

SERVICIO AGRICOLA

. COMERCIAL PICO. Produc-

tores de semillas de cereales,
especialmente cebada de va-
riedades de dos carreras, aptas
para malterias. Comercializa-
cién de semillas nacionales y
de importacién de trigos,
maices, sorgos, horticolas, fo-
rrajeras, pratenses, semillas de
floces, bulbos de flores, pata-
tas de siembra. Domicilio:
Avda, Catalufa, 42. Teléfo-
no 292501. ZARAGOZA.

VIVERISTAS

VIVEROS VAL. Frutales,
variedades de gran produc-
cién, ornamentales y jardine-
ria. Teléfono 23. SABINAN
(Zaragoza).

VIVEROS SINFOROSO
ACERETE JOVEN. Especia-

lidad en A4rboles frutales de

variedades selectas. SABINAN
(Zaragoza). Teléfs. 49 y 51.

VIVEROS CATALUNA.
Arboles frutales, nuevas va-
riedades en melocotoneros,

nectarinas, almendros flora-
cién tardia y fresas. LERIDA
y BALAGUER. Soliciten ca-
tilogos gratis.

VIVEROS JUAN SISC
CASALS de 4rboles frutales y
almendros de toda clase. San
Jaime, 4. LA BORDETA (Lé-
rida). Teléfono 21 19 18.

VIVEROS ARAGON. Nom-
bre registrado. Frutales. Orna-
mentales. Semillas. Fitosani-
tarios BAYER. Tel. 10. BI-
NEFAR (Huesca).

VARIOS

VENDEMOS NOVILLAS
FRISONAS con carta genea-
l6gica, cubiertas por semen-
tales también de “pedigree”
riguroso. Agropecuaria Caste-
llana. General Sanjurjo, 45.
Madrid-3. Tel. 2532699 (de
10 a 2).

UNTON TERRITORIAL
DE COOPERATIVAS DEL
CAMPO. Cuidadela, 5. PAM-
PLONA. SBRVIQIOS OO
OPERAIVOS: Fertilizantes y
productos agricolas. Comer-
cializacién de uva, vino, mos-
tos. Piensos compuestos “CA-
CBCO”.

LIBRERIA  AGRICOLA.
Fundada en 1918; el mas com-
pleto surtido de libros nacio-
nales y extranjeros. Fernan-
do VI, 2. Teléfs. 4190940 y
419 13 79. Madrid-4.

VENDO: Procedimiento
MAXIOS contra la peste
africana curacién ultrarripida
del cien por cien SISTEMA
ORZOSES, contra la gloso-
peda; TARDENOR, contra la
peste aviar. Soliciten informa-
cién a: J. ORTIZ OSES. Telé-
fono: 2. Tardienta (HUESCA)
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